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Determinantes da Dinamica Empresarial. O Caso da khistria

Transformadora Portuguesa

Resumo

O presente estudo investiga em que medida um donjierfatores estruturais, estratégico,

ciclico e de interacdo, influenciam a entrada elassale empresas da industria

transformadora portuguesa, no periodo de 1996-2087modelos econométricos, com

dados em painel, utlizados no estudo dos detert@made entrada e saida sao
conceptualmente similares. Os testes realizadasanungo modelo de efeitos fixos como o

mais indicado para a estimacgdo dos fatores daadastre o de efeitos aleatorios para a
estimacao dos fatores das saidas.

Os resultados confirmam a existéncia de uma fetée@o positiva entre entrada (periodo
anterior) e saidas, sugerindo uma elevada rotagwesarial e indicador da fraca

capacidade de adaptacdo ao mercado.

Verifica-se também que a necessidade de investime#ivd constitui uma barreira a
entrada, mas a relacdo quadratica, na forma “Wedntensidade capitalistica e saida,
sugere que o fluxo de saidas aumenta com as rag@sside investimento. Tal pode
revelar a incapacidade de mobilizagcéo de recumsasdeiros em momentos cruciais para

a sobrevivéncia e crescimento das empresas.

Palavras-chave Dinamica empresarial, entrada, saidas, industréansformadora,

barreiras a entrada e saida.



Determinants of Firm Dynamic: An Analysis of the Potuguese Manufacturing

Industry

Abstract

The present study investigates the main deternmsnahtnew firm entry and exit of
incumbents in the Portuguese manufacturing indesstover the period 1996-2007.
Although econometric regression models for pantd daed to estimate entry and exit are
conceptually similar, statistic tests suggest applyixed effects models to estimate entry

and random effect for entry.

Consistent with previous research we find a styoogitive relation between past entry and
actual exit, reflecting a high turnover at indudieyel. Overall it can be regarded as an

indicator of firm’s weak capacity in competing hretr markets.

Results also indicate that capital requirementsndibrepresent barrier to new entries.
However we find evidence of U-shaped and posi®@lationship with exit, suggesting that

exit declines in an initial stage and then rise$iras matures and more investments are
required. This relationship may reflect firm’s weekpability to raise capital to finance

their growth and survival.

Key words: firm dynamics, entry, exit, manufacturing indystoarriers to entry and exit
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Introducao

O processo da dinamica empresarial desempenha peh gracial nos mercados e tem
sido objeto de interesse tedrico e empirico, agdahas ultimas décadas, por diversos
investigadores devido a sua importancia no ajusteomestrutural da economia.

Fundamenta-se o interesse por este fendmeno camssuposto de que a entrada e a
saida de empresas sao fatores importantes da ¢tvigtee e promocao da eficiéncia

dos mercados. O conhecimento desses fatores peigui®as reflexdes relevantes para
a orientacdo de politicas e comportamentos esitatéde gestdo empresarial no sentido

da melhoria de eficiéncia econémica.

As novas empresas sdo uma das forcas mais immwtdat pressdo competitiva dos
mercados, com efeitos relevantes sobre os nivedficiéncia das empresas e industrias.
Sao agentes de redistribuicdo dos recursos e seguadordagerhumpeterianasao

agentes de mudanca que atuam através do lancadeentovos produtos, processos ou

outros no mercado.

A pressdo competitiva das novas empresas sobesi@adas elimina do mercado as
menos eficientes. Este processo de expulsdo devipiessao competitiva de novas
entradas, melhora a eficiéncia dos mercados, acel@ocesso de criagdo-destruicdo que
é frequentemente entendido como um pré-requisitatével da selecéo e evolugédo dos
mercados. Consequentemente, o processo de entradé&da € forca vital para o
crescimento econémico (OECD, 2004).

No entanto, apds a entrada, a nova empresa enfeeméalidade que configura o
mecanismo competitivo, tendo que superar diveraagibas que dificultam ou limitam
a sua sobrevivéncia e crescimento nos mercadogsTlaglanos entram no mercado um
namero consideravel de empresas. Menos de methdeva@ mais do que cinco anos
apos a entrada e apenas menos de um terco sobnesisele dez anos (Dunred, al.,
1988; Mata e Portugal, 1994; Audretsch, 1995a; \Biald1995; Cefis e Marsili, 2011).



Este padrédo € perfeitamente consistente entre gupempresas criadas em diferentes

periodos e paises.

Esta dindmica de entradas e saidas desempenhgehiypalamental na manutencéo do
processo natural de selecdo do mercado e sugeregapel das saidas € tdo importante
guanto ao da entrada de novas empresas na mealh@igiéncia dos mercados. Diversos
estudos, designadamente Geroski (1995), tém mosieeio processo de entrada e saida
esta positivamente correlacionado, o que indiceagudiferencas estruturais subjacentes
entre sectores produzem padrées semelhantes ddaptsaidas entre industrias.

A disponibilizacdo de dados longitudinais de emgweem contribuido para o fomento
de um conjunto importante de investigacdo aplicsl@retudo na andlise da entrada,
crescimento e sobrevivéncia (Mata e Portugal,198dta, et al, 1995; Mata, 1993;
Cabral, 2007; Baptista e Mendonca, 2007). No eajapesar da importancia da saida
neste processo, a maioria dos investigadores daniaegdo industrial tem dedicado
maior atencdo ao processo de entrada do que aaidia (Evans e Siegfried, 1992)
assumindo muitos autores, designadamente Cavester P1O76) e Eaton e Lipsey
(1980), como pressuposto que os fatores que irdlaennovas entradas também sao

determinantes das saidas.

Este facto parece surpreendente se tivermos ema qoeta saida é também uma parte
importante e necessaria para o processo de mudatrgéural. Por um lado, a saida tem
implicacdes graves para o crescimento do desemppegmutro, argumenta-se que no
longo prazo elimina a tecnologia ineficiente do cado (Siegfried e Evans, 1994;
Kleijweg e Lever, 1996). Noutra perspetiva, a sgielanite a redistribuicdo de recursos
para uma producao mais eficiente e cria novas opioiddes de expanséo para empresas

! Trabalhos pioneiros sobre esta area de Marcus7]186Mansfield (1962) apresentaram diversas
limitacdes relativas a dados. Mais recentementegrsids estudos analisaram a saida de empresas,
designadamente Duetsch (1984);Mcdonald (1986); -{i®91); Baldwin e Gorecki (1991); Cable e
Schwalbach (1991); Caves e Porter (1976), Shapiktne@mani (1987), Dunnest al., (1989); Marcus
(1967).
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estabelecidas e novas entradas. E neste sentidsegreende a saida como um sinal de

vitalidade econémica.

Tendo em conta que as saidas provocam enormes @@stsoais e coletivos e sao parte
importante para a renovagao do tecido empresaéftiéncia dos mercados, é pois, de

todo o interesse aprofundar o conhecimento sobpeispais fatores que a motivam.

Enquanto a teméatica das entradas se consideralhexegtura abundante e referenciada,
ja no que concerne as saidas esta € relativanmsrgesa e esta geralmente associada aos
fatores de sobrevivéncia das empresas, 0 que tanuséifica o estudo do processo e

determinantes da saida em capitulo préprio.

Este estudo analisa os principais fatores detentéeada dinamica empresarial da
industria transformadora portuguesa. Para estimdgsitatores determinantes da entrada
e saida recorreu-se a modelos de regressao coalrepiie similares mas independentes,
por se considerar que embora a entrada e saidaej@m fendmenos isolados, séo
igualmente importantes e que, dessa forma, deger&mnhecidos os fatores especificos
que os influenciam. A interdependéncia entre os pimicessos, amplamente reconhecida
na literatura, é introduzida na estimacdo assuméneotrada do periodo anterior como
factor explicativo da saida e a saida do periagsl abmo determinante de novas entradas
no periodo seguinte.

Com efeito, até a data, ndo se conhece outro equaltenha analisado exclusivamente
os fatores determinantes da saida das empreshslestdas na industria transformadora

portuguesa

A literatura empirica tem contribuido para aprofamd conhecimento da dinamica dos
mercados apresentando um conjunto de regularigadp#gicas sobre a entrada e saida
de empresas. Simultaneamente, deixa em aberto adggoestdes interessantes para

investigacdo (Geroski, 1995; Caves, 1998) que enorntu menor medida, foram

2 Amaral,et al, (2007) analisa as decisbes de saida do empdmndle economia portuguesa no periodo
de 1986 a 2003 considerando o encerramento do ioegdc insucesso do empreendedor como dois
fendbmenos distintos.
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abordados por estudos empiricos e tedricos. Erdtas equestbes destacam-se as
seguintes: quais os fatores que determinam a enéradida de empresas? Que relacao
existe entre a entrada e saidas de empresas patEna mesma industria?

Ndo obstante a extensa literatura empirica exesteabre a dindmica empresarial a
evidéncia empirica e as teorias da economia industem sempre sao consensuais
(Geroski, 1995). Esta circunstancia podera indica € possivel um conhecimento mais
sistematico do processo da dindmica empresariabse fatores que a determinam,

particularmente no contexto da indUstria portuguesa

Este estudo insere-se na tematica dos determinatdesdindmica empresarial
pretendendo-se avaliar a importancia de determgdakores de natureza estrutural,
estratégica e ciclicas na criacdo e saida de eagprescorrendo a um modelo

econométrico compativel com a ampla e dispersa&pwid empirica disponivel.

Foram estabelecidos dois grandes objetivos pae esttido. Identificar os fatores
explicativos, em primeiro lugar da entrada e posteente das saidas de empresas, na

industria transformadora portuguesa.

O estudo desenvolve-se com base a dados dos Quiedressoal (QP) do Ministério do
Trabalho e da Solidariedade Social (MTSS), do Intués Empresas Harmonizado
(IEH) produzido pelo Instituto Nacional de Estatiss (INE) e dados relativos a atividade
de investigacdo e desenvolvimento das empresas) (@duzido pelo GPEARI do
Ministério da Ciéncia, Tecnologia e Ensino SupefM€CTES). Os dados séo referentes
ao periodo de 1996-2007, numa desagregacdo datrindémnsformadora a 5 e
posteriormente a 2 digitos da Classificacdo dagdstiies Econdmicas (CAE). Devido a
algumas limitacGes das bases de dados foram easlaigrupo de empresas cujo niamero

de pessoas ao servico era inferior a 10 traballkador

Este estudo contribui para a literatura existetiteando uma abordagem de dados em
painel, que toma em consideracéo os efeitos egmecifos sectores de atividade. Para
estimacdo do modelo foram considerados relevarates gxplicar a saida de variaveis
estruturais (invariantes no tempo), estratégicaglecas. Foram também introduzidas

novos fatores potencialmente explicativos, desigmahte variaveis de interacdo para
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avaliar a sensibilidade quer das entradas, quesaldas, ao efeito conjunto de algumas
variaveis explicativas. Com efeito, tanto quantthtenos conhecimento, nenhum outro

estudo sobre o tema analisou as rela¢cfes intedagagariaveis aqui estudadas.

Este estudo encontra-se articulado em quatro padesprimeira apresenta o

engquadramento tedrico e conceitos revelantes solema da dinamica empresarial.

A segunda e terceira, referem-se aos estudos ttwedaassociados respetivamente, ao
fendmeno das entradas e de saidas de empresastoes sla inddstria portuguesa.
Incluem a abordagem tedrica especifica, caract@izee modelos e conclusGes

especificas. A metodologia geral da investigac&#iesluida na segunda parte.

Completa-se a analise com uma conclusédo geral rgagra a relagdo entre os dois
estudos e implicagbes, quer para a gestao dasizagées, quer para orientacdes

politicas no ambito de incentivos para a criac8oleevivéncia de empresas.

1 - Determinantes da dinamica empresarial

A dinamica empresarial € um fenomeno que tem sitiedado com base em diversas
abordagens tedricas, diferentes conceitos e tisobos pontos seguintes apresenta-se

uma visdo ampla dos diversos conceitos e teotliagartes para esta tematica.

1.1 — Conceito de dinamica empresarial

A entrada e saida de empresas sao elementos sm@iselecdo do mercado conducente
a reestruturagdo, adaptacéo e evolugcdo de umardhickiria. Este processo, denominada
dindmica empresarial, tem sido objeto de interaeseico e empirico de diversos

investigadores ao longo de varias décadas. No tentambora se tenha reconhecido a

importancia deste processo a atencéo tem-se ceffimadmentalmente na quantificacao
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das barreiras a entrada e saida e ndo na andiseu®determinantes (Kaya e Ucdogruk,
2002).

De uma forma geral, processo de entrada, cresaystrescimento e saida de empresas
dos mercados tem assumido diferentes denominagdescardo com 0s respetivos
autores: “rotacao” (Caves, 1998), “evolucéo din@hi¢mobilidade” (Mata, 1991) e
turbuléncid, (Beesley e Hamilton, 1984; Acs e Audretsch, 1988}e estudo adota o
termo dinamica empresarialefinido como os movimentos de empresas do ex{egia

o interior da industria e vice-versa (Acs e Audrefd990).

Novas empresas sao veiculos de introducdo de mpoedstos e tecnologias tangiveis e
intangiveis constituindo por isso, fonte de expars&ompeticdo dos mercados (Lay,
2003). Por outro lado, a saida significa a desoaittade de produtos e de tecnologia
ineficiente, criando oportunidades potenciais paraentrada de novas unidades
economicas. De uma forma geral, a expansao e ¢céotoe empresas existentes afeta o
nivel de competicdo dos mercados e permite queeosrsos existentes sejam
redistribuidos para uma utilizac&o eficiente, j&@ da acordo com Love (1996) a procura
e as condi¢cdes de custos alteram-se ao longo dwmotena taxa de criacdo de novas
empresas € frequentemente um indicador positivodith@mismo e crescimento

econdmico.

Na verdade, o processo da dindmica empresarial camstituido uma das formas
utilizadas pela economia industrial para explicavalucédo e adaptacdo dos mercados as
mudancas do ambiente competitivo. No entanto, eelpdp entrada e saida para a
melhoria da eficiéncia dos mercados nédo tem sithsearsual entre os investigadores

sobre o tema.

3 O termo turbuléncia de acordo com Beesley e Ham{lt984) traduz o fluxo na composicdo da populagdo
total da industria resultante das entradas e sdelampresas.

4 Adoptamos o termo “dinamica empresarial” pargag\ionfusdo com o significado de “mobilidade” que
é referido na literatura recente como 0 movimermcehpresas entre grupos estratégicos intra-industri
(Caves e Porter, 1977, Oster, 1982)
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Shepherd (1984) argumenta que a entrada constituelamento externo de caracter
secundario, cuja influéncia € muito inferior & dosdicionantes interndslo mercado.
Outros autores defendem que segmentos de entradasdas tém impacto pouco
significativo nos mercados respetivos. Por exemplqartir da literatura empirica
Geroski (1995) reporta que a parte das vendasdistima relativa a entrada de novas
empresas varia entre 1,45% a 6,36%. Esta evid@acece sugerir que novas entradas
contribuem com umoutput adicional insuficiente para representar uma ameaca

competitiva as empresas estabelecidas.

Com efeito, na maioria dos casos, a taxa de cridgedmvas empresas € mais elevada do
que as taxas de penetracdo no mercado e como 0énse&y as novas empresas
contribuem para intensificar a taxa de turbulém@s do que para a expansédo do
mercado. Isto significa que um aumento signifieatda taxa de criagdo nao resulta
necessariamente num aumentd‘'stock” de empresas ou da quota de mercado relativa
a novas empresas de uma dada industria (Audretsah,1999). Neste sentido, a revisao
de uma série de estudos realizados em diversosspafgizando uma metodologia
estandardizada sobre a andlise de determinantggrdela concluiu queScholars have
had some trouble in reconciling the stories tolaatbentry in standard textbooks with
the substance of what they found in their da@éroski,1991g: 282)

Muitos estudos concluiram que novas empresas Begs uma quota significativa do

total do numero de empresas, emprego e vendasldstiia. Contudo, considerando um

conjunto de caracteristicas estruturais especifiaasdustria que representam limitacées
importantes a entrada, segundo Geroski (1991dete®da entrada sobre o desempenho
dos mercados séo reduzidos. O impacto da entradeereado ndo parece ser tdo obvio
como o volume e quota de entrada podem sugerir. ibi@igretacao para este paradoxo
foi sugerida por Audrestsch (1995a) e Geroski, §198ferindo que a entrada podera ser

mais interessante quando se tem em conta a suénnofa no desequilibrio do mercado:

5> Termo anglo-saxdnico “internal market conditiord&finido como o grau da competicdo atual e
monopdlio das empresas estabelecidas no mercaiiias Esndi¢cdes integram as condi¢cdes de estrutura e
comportamento.
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No entanto, podera ser menos interessente quanigonsem conta o seu impacto nos
lucros e precos do mercaddeste sentido, de acordo com Geroski (1991:7@nteada é

um dos métodos através do qual os mercados seutaesmn”.

Esta questdo fez emergir nas Ultimas décadas, awaaliteratura centrado desempenho
pos-entrada das empresdsstudos nesta area preocupam-se, particularmente, e
conhecer 0 que acontece as novas empresas ap@ entsada em termos da sua

sobrevivéncia e crescimento.

Quanto a contribuicdo do segmento especifico daasne pequenas empresas para a
dindmica da competicdo a literatura empirica suggemie € significativamente maior
guando se tem em conta o0 aspeto dinamico da sliacéwo Audretschet. al, (2001)

apresentam duas razdes:

e« Apesar das quotas de mercado das empresas quen emira mercado serem
inconsequentes nos primeiros anos, frequentementeerdam para niveis
significativos nos anos subsequentes. Por exerApliretsch mostra que enquanto a
taxa de penetracdo no mercado das novas emprbaa@gem algumas indastrias o
racio de penetracdo cresceu para aproximadame¥te @6 cinco anos subsequentes
a entrada. Estes resultados sugerem que a pemetiagdercado de novas empresas
é frequentemente subestimada por considerar ajpes@s impacto competitivo no
ano de entrada. Mas sugerem também que € normalrf@mit comecar um novo
negoécio. No entanto, o que nao é facil é consegmia quota de mercado
suficientemente competitiva. Nesta perspetiva, @@s empresas nao eliminam o
poder do mercado das empresas instaladas. Podeargeimentar que as empresas
instaladas impedem as novas de se expandirem cestpgendo sao suficientemente
eficientes, traduzindo a sua fraca capacidade dgetcao no mercado. Todavia,
Geroski (1995) argumenta que as empresas estatadeeiagem de forma seletiva a
novas entradas.

* A segunda razao que justifica a importancia dartmng¢do das novas e pequenas
empresas (Geroski, 1995) € como um veiculo pan@dinzir inovacdes - ou seja como

agentes de mudanca. O lancamento de novas idel®@&sSpos ou organizacao que
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nao se desenvolvem ou ndo podem ser desenvolvaaomiexto de empresas
estabelecidas, sdo normalmente materializadasp@anées individuais, aos quais as
empresas instaladas tém de responder. Nessa mgelidafeitos imediatos no nivel
de concorréncia de mercado forcando as empresdsebstidas a: (1) reorganizacao,
nomeadamente no que tange a inovacdo organizacit@lologica; (2)
racionalizacdo, no sentido da melhoria da eficeépobdutiva através da expansao ou
contracdo ou (3) encerramento da atividade proaluiista ldgica corresponde na
visdoshumpeterianao papel da entrada enquanto for¢a inovadora kcarg saida
de empresas estabelecidas no mercado. De acordesterargumento a intensidade
da dindmica observada (entradas e saidas) € uoadtwtida renovacao da atividade
econdémica (Dejardin, 2009). O potencial aumento piadutividade e uma
redistribuicdo mais eficiente dos recursos pode,cemsequéncia das saidas de
empresas menos eficientes, segunda esta visdmcwtea competitividade e

consequente crescimento econérhico

Todavia, a evidéncia empirica e algumas considesagkrais sustentam algumas
guestdes sobre os argumerfbaimpeterianosjomeadamente se a dinamica observada
pode estar definitivamente associada com o proassaoovacdo. Com efeito, as taxas
de entrada e saida sdo determinadas por diversmesfaEm muitos casos, as saidas
podem ser explicadas por razfes intraempresa dai®,cinexperiéncia da gestdo ou
outras e néo pela entrada de empresas mais efsigdtitro argumento defende que as
empresas estabelecidas também podem ser inovadstasular a produtividade e

induzir saidas.

6 Alguns estudos com base em micro dados mostramagjeenpresas em atividade podem ser tdo ativas
guanto as novas entradas na adogdo de novas tgiasglDunne, 1994). Uma explicacéo plausivel assent
no facto de que perante a pressdo competitiva idgepelas entradas potenciais e atuais as empresas
estabelecidas sao “forcadas” a inovar. Outra pavspde andlise, argumenta que a inovagao por parte
novas e empresasstaladas esta em certa medida relacionada cdases do ciclo de vida da inddstria
(Nelson e Winter, 1982) e nessa medida séo fenéGemplementares.
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1.2 — Tipologias de entrada e saida

A literatura da organizacao industrial mostra quénamica empresarial dos sectores de
atividade € um processo heterogéneo, resultantelquemportamento de empresas com
caracteristicas diferentes, quer das formas disesaque ocorrem as entradas e saidas
do mercado, entre outros fatores. Com efeito, aasséormas de entrada no mercado
podem apresentar diferencas entre si e mesmo ddatrcada modalidade, podem
coexistir situacdes diferenciadas (Mata, 1991).sManda, cada uma das modalidades
exercem impactos diferentes sobre a estrutura dead® quer quanto ao grau de

competicdo, desempenho ou sobrevivéncia das nayaesas.

Com efeito, as entradas podem assumir diversasafofMueller,1991; Marti, 2002). A

tabela n.° 1 destaca alguns tipos de entradas:

Tabela n.° 1 - Tipologias de entradas e Saidas

Entradas Saidas
Criagcdo de uma nova empresa que constréi um
estabelecimento

Criagdo de uma nova empresa que adquire um estabelecimento | Encerramento de determinadas linhas de
ja existente produgdo por parte de uma empresa que
compete em diversos sectores.

Encerramento de uma empresa estabelecida.

Criagdo de um novo estabelecimento por parte de empresa | Encerramento de um estabelecimento por parte

estabelecida: de uma empresa multi- estabelecimentos
—  Para operar em atividade distinta da atividade principal da | instalada.
empresa;

— Para operar em atividade relacionada com a atividade
principal da empresa;

—  Para operar na atividade principal da empresas.

Aquisicdo de um estabelecimento por parte de uma empresa | Alteragdo do tipo de produgdo por parte de

estabelecida. empresa instalada.

—  Paraoperar em atividade distinta da atividade principal da
empresa;

—  Para operar em atividade relacionada com a atividade
principal da empresa;

—  Para operar na atividade principal da empresa.

Criagdo de um novo estabelecimento por parte de uma empresa | Encerramento de um novo estabelecimento por

estrangeira através de uma das formas anteriores parte de uma empresa estrangeira através de

uma das formas anteriores.

Alteragdo do mix de produtos de um estabelecimento existente

Aumento da capacidade nos estabelecimentos detidos pelas
empresas.

Fonte: Mueller (1991), Marti (2002) e Mata (199dpptado pela autora.
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A criacdo de uma nova empresa € a forma mais tl&jude entrada, na medida em que
se traduz no aumento imediato da populacdo de sagré introducdo de uma nova
empresa no mercado é muitas vezes referida natlitarcomo ‘greenfield entryyou “de

novo entry’. Na visdo Shumpeterianaeste tipo de entrada estd associado a entrada
empreendedora, na medida em que a nova empresadé@ quando o empreendedor
decide introduzir no mercado novos produtos e/awigge e/ou novas técnicas de

producao.

E esta tipologia de entrada que sera utlizada essido. De acordo com Mueller (1991)
este tipo de entrada é a mais comum sendo a siehiidade de sobrevivéncia

significativamente baixa.

A criacdo de novos estabelecimentos por parte deesas ja instaladas no sector -
entrada como expansao (Baldwin e Gorecki, 19873emtiores relacionados — entrada
como diversificagdo, constitui uma forma de entradianalmente associadas a elevada
tecnologia tangivel e intangivel. Existem diversa®es para que uma empresa existente
crie um novo estabelecimento. A empresa pode mfeteaumentar a sua capacidade de

producao, expandir o mercado geografico ou divessifis suas atividades.

Apresentam frequentemente uma dimensao média whaique a entrada por criacéo, e

nessa medida exerce uma forte pressdo compettiwzencado.

A aquisicéo de estabelecimentos ou empresas aroenaercado por parte de empresas
instaladas no sector ou sectores relacionados, ramm@m represente um aumento da
populacdo de empresas, constitui também uma foementtada e introduz uma nova
dindmica no mercado devido aos recursos finangagosoldgicos ou outros associados

a este tipo de entradas.

A entrada de empresas estrangeiras significa uwva emtidade no mercado doméstico
com dimensdo média frequentemente maior do quelandenova empresa (criacao).
Devido a diferencas tecnoldgicas e dominio de sutezursos, frequentemente esta
forma de entrada, apresenta-se no mercado comspmeggs baixos ou com produtos de
qualidade superiores ao dos seus concorrentesa Mestlida, este tipo de entrada

intensifica a competicdo nos mercados (Mueller1199m estudo de Baldwin e Gorecki
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(1987) conclui que a existéncia de barreiras aadatrdificulta a criacdo de novas

empresas nacionais mas nao parece afetar a edgadevas empresas estrangeiras.

Por outro lado, a alteragéo dux de produtos de uma empresa instalada, pode pogssup
a saida de um estabelecimento de um dado mercadmkaneamente a entrada noutro
mercado ou segmento de mercado. De acordo com [28AR) a saida de empresas
processa - se também através de formas diferet@sigjnadamente pelo encerramento,
abandono de algumas linhas de producao por paremggesas que competem em
mercados ou sectores diferentes e alteragdo daépgwoducdo por parte de empresas

instaladas.

1.3 — Abordagens teoricas da dinamica empresarial

A literatura tedrica sobre a dindmica empresagatra-se fundamentalmente num dos
aspetos fundamentais da economia empreendedordraala de novas empresas nos
diversos sectores de atividade da indUsti@fo diversas as teorias explicativas do
fendmeno que tém o seu enquadramento em fasesdastdistintas e que correspondem

a uma evolucéo natural da capacidade explicatisar@stigadores.

Em todos os sectores de atividade muitas empregesmee saem todos os anos. A
evidéncia empirica mostra que a taxa de insucess@mpresas nos primeiros anos de
vida é elevada o que significa que muitas das esaprque iniciam uma atividade ndo
sobrevivem durante os primeiros anos, enquanta®atescem. Muitas empresas entram
em declinio mesmo em sectores em expansdo, engsandbservam empresas em
crescimento em sectores em declinio. As entradasams mesmo em sectores de capital
intensivo e fortes barreiras resultantes das ec@®onide escala (Austin e

7 O termo “industria” é definido como um conjuhieterogéneo de sectores de atividade. Todavianote
indUstria é utlizado na maioria da literatura eimpipara se referir o sector de atividade. Est fasta
associado a terminologia anglo-saxénicdustry usada para os sectores de atividade. Neste estudo,
semelhanca de outros estudos sobre o tema, utilizambas as terminologias indiferentemente quando
nos referimos aos sectores de atividade.
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Rosenbaum,1990; Siegfried e Evans,1994) mas o §socde selecdo que resulta do
mecanismo de competicdo coloca importantes basré@irsobrevivéncia das empresas
mais ineficientes. Este facto podera ser enterdida do argumento de Geroski (1995)

de que as barreiras a sobrevivéncia sdo mais sedeigue as barreiras a entrada.

A elevada rotacédo de empresas que se observa oaawkis mercados esta associada ao
processo denominado na literatura tié-and-ruri® que pode ou n&o ser intencional.
Este comportamento das empresas permite a exst#maima franja instavel no mercado
cuja contribuicdo para os indicadores de progressw a produtividade € insignificante
(Baldwin, 1995§.

Alguns autores, designadamente Cabral (1997) eaBredCarrillo (1999) sugerem trés

explicacOes alternativas para a elevada taxa dedot(entrada e saidas):

- A primeira argumenta que as entradas sao restéapenas por um periodo
limitado do tempo, enquanto a industria permite uemaabilidade elevaddif

and run strategies

- A segunda defende que iniciar uma atividade gogmem que a probabilidade
de ganhar é extremamente baixa mas o retqa-¢ff)do sucesso é elevado.
Nesta visdo, embora a expectativa da maior pastemaresas seja de insucesso
(perder dinheiro e falhar), ainda assim, a entradaimiza o lucro esperado
(Camerer e Lovallo, 1999). Esta explicacdo tem emtec a incerteza da
informacgéo e a atitude em relagdo ao risco na metacdo das decisbes de
entrada.

8 De acordo com a Baumadt al., (1982) o processahit and ruri é uma caracteristica deadntestable
markets. Se uma empresa no mercado sem barreiras a emuashida eleva os seus precos acima do custo
marginal e obtém lucros anormais, potenciais corotes entram no mercado para beneficiar daqueles
lucros. Quando a empresa estabelecida respondeaedo 0s precos para niveis consistentes com 0s
lucros normais a nova empresa abandona o mercashba [gerspetiva, mesmo um mercado com uma
empresa pode exibir um elevado comportamento catmpet

% Um elevado nimero de entradas na base da digfiibuia dimensdo da industria, no sentido de porta
giratéria significa elevada rotatividade de empsesando necessariamente elevada taxa de entrada
(Geroski, 1991).
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- Por ltimo, a maior parte das entradas sdo “éer@ntrad® (Cabral 1997;
Geroski e Mazzucato, 2001) - também referido cotitede de try and see”- e
provocam a turbuléncia que se observa nos mercatlesta perspetiva, o
empreendedor “visita” um nicho de mercado procusangortunidades de
negocio. Mais tarde, descobre se a decisdo dalarfoacerta ou errada e pode
decidir sair do mercado. E é neste sentido quebal@ncia e a saida de empresas
jovens podem ser consideradas caracteristicas sodaainamica dos sectores

de atividade.
Camerer e Lovato (1999) apontam duas razfes qdariuentam a entrada como um erro:

* Os potenciais empreendedores conhecem as suasideaesc mas
subestimam as da concorréncia existente;

* Os potenciais empreendedores fazem uma apreciagdquada da
concorréncia mas pensam que as suas empresadveserdncedidas, por
excesso de autoconfianca, enquanto outras fracassamercado. Este
procedimento pode explicar o excesso de entradapayusua vez, traduz
elevada taxa de mortalidade de empresas jovenssmotigacdo do
empreendedor.

A literatura econdmica sugere diversas abordagairicas que procuram explicar as
razdes subjacentes as decisdes dos agentes neguratmeentrada e saida de empresas
dos mercados.

Nas secdes seguintes apresentamos as contribug@esas de quatro correntes da

literatura sobre os elementos que determinam cepsocda dindmica empresarial.

10 A ocorréncia de “erros de entrada” € menos frefguem sectores com elevados custos irreversiveis
(sunk costs(Cabral, 1997; 1995; Audretsatt,al. 1999.
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1.3.1- Abordagem tradicional

A abordagem tradicional da dinamica empresariatiigue as novas entradas ocorrem
quando as empresas estabelecidas no mercado @ duc excessb Nesta perspetiva,

0 processo de entrada desempenha uma funcao tbreguos mercados, na medida em
que aumenta a intensidade competifive diminui o poder de mercado das empresas
estabelecidas. Este processo conduz o “restabeetindos niveis de precos e lucros
para os niveis de competitividade de longo pragaudretsch, 1997). A entrada de
empresas constitui desta forma, um mecanismo atitmimgue tende a manter a
rendibilidade dos diferentes sectores em torno el rcompetitivo favorecendo a

melhoria da eficiéncia.

A hipotese desta abordagem € que havera novasiantna mercado quando os lucros
esperados apos a entrddast-entry excederem os seus niveis de rendibilidade delong
prazo, protegidos pelas barreiras de entrada. lRoy lado, as empresas abandoffaan

sua atividade quando os lucros esperados séo viegatndo em conta a percentagem

dos custos irreversiveis que ndo estdo amortizaéaso momento da saida do mercado.

O enfoque desta abordagem estabelece uma relaef® elitre a entrada e barreiras da
induUstria. Assume que o impacto de nova entradaergado e no preco de equilibrio e

lucros do sector é realizado através do contribletgoroducdo adicional. Pressupfe a

11 Supranormaprofits = lucros anormais, ou seja, recompensa acima texjgee a empresas exige para
permanecer no mercado.

12 Este processo da lugar ao efeito denominatisplacemeritque se traduz na saida do mercado das
empresas menos eficientes (Geroski, 1989).

13 Longo prazo é normalmente considerado um periedempo suficiente para permitir a construcédo de
uma nova capacidade produtiva no sector em questéormalmente utilizado como contraste o “curto
prazo” entendido como um periodo de duracdo sufieipara permitir uma variagdo na quantidade
oferecida palas empresas estabelecidas, mas iestéipara as empresas estabelecidas ou novadantra
construirem uma nova capacidade produtiva.

4 A saida de empresas ou estabelecimentos do meteadanerecido menor atencdo por parte dos
investigadores da organizacao industria (Evansegfigd, 1992). Todavia, a sua andlise é de maior
importadncia como mecanismo que permite que a atdim dos recursos passem para empresas mais
eficientes conduzindo a melhoria de eficiénciaatmemia (Storey, 1994).
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existéncia de produtos homogéneos, e que o inctengencompetitividade se realiza
pelo maior nimero de competidores. E um modelo ooma perspetiva estatica, na

medida em que as empresas nao sdo avaliadas petomtores de diferenciacéo.

Segundo esta abordagem, os beneficios extraombngtie se observam em alguns
sectores seriam motivados pela existéncia de bagr@ientrada que por sua vez, reduzem
a intensidade do processo de entradas e saidaspiesa®. Assim, em mercados com
elevadas barreiras, as empresas estabelecidagamule beneficios extraordinarios até

ao preco limité® que determinam as barreiras a entrada.

Todavia, este facto contraria a visao da orgadzagdustrial na medida em que apesar
da existéncia de barreiras a entrada, os secteresididade, na sua maioria registam

elevadas taxas de entrada.

O modelo tradicional da organizacao industrial s@w barreiras que limitam o processo
de entrada de empresas esta teoricamente assadsaiio (1956) e empiricamente a Orr
(1974).

De acordo com o modelo de Orr (1974) a relacédcedatta bruta de entrada e seus
determinantes pode ser descrita pela seguinte &guac

Eit :A(ni-t _nfi) (1)
A entrada (Et) é especificada como uma funcéo da diferenca ergttacros observados
da indt]stria(ﬂit) i no periodo t (que é o incentivo para a entd&aovas empresas e

esta na base das decisfes de entrada) e a taalande esperada de longo prazo da

industria (;*) determinada pelas barreiras a industria (Or7419%eroski, 1991a) que

15 As barreiras a entrada s&o neste sentido condmecmmo barreiras a saida (Caves e Porter, 1976)
16 Comportamento de empresas estabelecidas no semidelevar os precos em relagcdo ao nivel
concorrencial, sem que tal atraia novas empresasopaercado.

27



na tradicdo do “preco limite” de Bain (1956) éxa de lucro mais elevada que nao atrai

novas entradas

L é o0 parametro que representa a velocidade de staspias novas empresas as
oportunidades de lucro cuja dimens&o é um fluxoumidade de tempé Todavia, a
rendibilidade esperada de longo prazpg uma variavel ndo observavel e a “hipotese de
que a entrada responde as expectativas de lucmopode ser testada” (Geroski e
Schwalbach, 1991e: 56). Neste sentido, esta vat&wesido usualmente substituida pela
rendibilidade histérica complementada pela taxaréscimento do sector ponderando

desta forma, a dindmica da industria constituinatbooincentivo a entrada.

O nivel de lucros de longo prazo da industrid) (é também ndo observavel e é

determinado pelas caracteristicas da industriaggueam barreiras a entrada (saida).

Algumas caracteristicas estruturais assumem impoaadesignadamente a intensidade
tecnoldgica, gastos publicitarios, presencas dea@unis de escala entre outras. Todavia,
alguns autores argumentam a eficacia deste meaan{Seroski (1995) mostra que as

entradas reagem muito lentamente as expectatiiasms elevados e que as diferencas
de rendibilidade entre industrias teriam de seteomgiores do que aquelas se observam

para explicar as diferencas de taxas de entradme @wistria¥. Segundo esta

17 E designado, muitas vezes por taxa liwit profit”. Todavia, Jeong e Masson (1991) citado por Mata
(1995:269) argumenta que se devia usar a exprésaéiy-forestalling em vez de ‘imit profit” uma vez

que esta deve ser usada para descrever situac@pgeeaas empresas estabelecidas atuam deliberagament
para impedir entradas.

18 A maioria dos estudos empiricos sobre determisaiteentrada e saida assumem que a velocidade de
resposta as oportunidades de lucros é igual ens &landustrias; isto €, qieé constante entre todas as
industrias j. Normalmente, este tipo de pressupdsice-se a razfes de conveniéncia de estimagéo.
(Geroski, 1991a). Este pressuposto assume implieitée que o conjunto de novas entradas é semelhante
entre industrias e que a velocidade de respostdesadios do mercado € independente das caractsist

da industria. Todavia, de acordo com 0 mesmo auiacto de ndo se ter em conta a variacao de deldei

de resposta entre indlstrias j pode nao ser muito grave terdaconta que os fatores que governam a

dimenséo d& de industria a industria estéo correlacionados a® determinantes;{) ou com (ﬂit

19De acordo com Geroski (1995) as diferencas debitidade entre indlstrias teriam de ser muito meso

do que aquelas se observam para explicar as diss@e taxas de entradas entre industrias. O reféoe
ainda que as diferencas de rendibilidade entresinds sdo relativamente estaveis ao longo do tempo
enquanto as diferencas de taxas de entrada edftistiias at any one point of the tirhedo persistem

por um periodo longo.
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perspetiva, os lucros dao sinais de atratividadendiastria quando séo relativamente

elevados sendo no entanto, lenta a reacao dascf@semovas entradas.

Quanto a velocidade de resposta das novas enfiadgmrtunidades de lucro, poder-se-
a argumentar que a mesma depende de outros fegtaemnados com a especificidade
da industria, nomeadamente os requisitos de capg@aiologia entre outros. Geroski
(1995) conclui que os resultados de trabalhos étopisdo enviesados dado que as
diferencas entre taxas de lucros séo estaveispwtongo periodo, enquanto as diferencas
entre taxas de entrada apresentam diferencasicagiviis.

O estudo sobre determinantes de entrada, suasapiés na estrutura e desempenho do
mercado tem sido tradicionalmente estimado com base tipo de modelos. Diversos
estudos empiricos seguiram a metodologia de Orr4jldesignadamente Gorecki
(1976;1975), Hamilton (1985); Macdonald (1986); Walbach (1987); lllmakunas e
Topi (1999) e Roberts e Thompson (2003), entreosigrkemplos mais recentes. Geroski
e Schwalbach (1991e) resumem os resultados deossayglicados a diversos paises
utilizando este modelo aplicado. No entanto, apgsaua utilizacdo em diversos estudos
empiricos, este modelo ndo esté isento de critBaswin (1995) critica o0 modelo de
Orr (1974) por ndo considerar a visdo de subshtuigstocasti®d (stochastic
replacement)da entrada, em que se assume a entrada como wesgwodinamico
envolvendo a substituicdo parcial ou completa aapresas estabelecidas por novas
entradas (ver por exemplo o comportamergee”and tr{y do modelo de Jovanovic,
1982). Por outro lado, este processo nao respawssariamente aos lucros da industria
uma vez que ocorrem entradas mesmo quando o piggal @o custo marginal (Baldwin

e Gorecki, 1987). Identificam-se duas situacdesgem o lucro € irrelevante para o
processo de entrada. A primeira, “considerandderdgeneidade de custos na industria,
as empresas de baixo custo podem entrar no meecablter lucros positivos mesmo
guando os lucros econdmicos da industria sdo iguzéso” Baldwin (1995:361). Isto €,

potenciais novas entradas com vantagens de cusiasvamente a empresas

20Um processo estocastico é aquele cujo comportanéemdio deterministicou seja, em que um estadio
(ou fase) ndo determina completamente o seu eq@di@se) seguinte.
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estabelecidas entram no mercado e substituem esspestabelecidas com custos
elevados, mesmo quando os lucros de longo pramoldstria sao iguais a zero. Segundo,
podem ocorrer entradas de sucesso quando especaiuziprprodutos de qualidade
superior. Este tipo de entradas pode substituiresag instaladas com produtos de baixa
qualidade.

1.3.2 - Abordagem dinamica

A abordagem dinamica diferencia-se da tradicioonadye aquela considera as empresas
como agentes que agem no mercado numa perspéiraeatvolucionista nos seus
processos. A natureza dinamica assenta principénmanaprendizagem e selecdo como
processos. S&o propostas diversas teorias expdiisadb comportamento das empresas,
designadamente as de Jovanovic (1982) e EricsakesH1995).

1.3.2.1 - Aprendizagem passiva

Jovanovic (1982) propde a teoria deisy selectioh O seu modelo de aprendizagem
passiva baseia-se no pressuposto que os potepaitigpantes no mercadbd(referidos
como empreendedores por Jovanovic) sao de pequerasiio e enfrentam custos que
sdo aleatorios e diferentes entre empresas. Atedisdica central do modelo € que a nova
empresa ndo conheeepriori a sua funcéo custo, isto €, a sua eficiénciaivalaEsse
conhecimento é adquirido a partir do momento deadatem funcdo da informacéo

(noisy informatioh recebida sobre o processo de aprendizagem diesempenho atual.

21 A medida que a empresa vai operando no mercadgardiando mais experiéncia e torna-se mais
eficiente. Se a empresa deixar de ser eficieng®eos concorrentes ocupam a sua posi¢cao no mef@ado.
modelo de Jovanovic (1982) é um modelo de apregdimapassiva na medida em que as empresas
concentram-se na melhoria da sua eficiéncia atdedésudancas de rotina, no entanto, ndo correstisco
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Se 0s custos se revelarem baixos a empresa provavel, sobrevivera se pelo contrario,
se revelarem excessivamente altos a empresa agatasair do mercadd Como
consequéncia, em todos os periodos, as empresdsrmdese continuam com a mesma
dimensao, expandem, reduzem a sua capacidadeipeodutsaem do mercado (Ortega-
Argilés e Moreno, 2005). Trata-se assim, de umgsse de selecdo natural que expulsa
as empresas que menos se ajustam as caractergstieasssidades do mercado. Nesta
perspetiva, como as novas empresas ndo conhedermarggimente as suas possibilidades
de sucesso e a entrada tem custos irreversiveisias$ss, preferem iniciar a atividade
com dimensao reduzida (Baldwin, 1995) operando roeanescala sub- otima de

producdo. Como consequéncia, na sua maioria, saenertado logo apds a entrada.

No entanto, se a informacao obtida apds a entradaancado confirma a percecédo de
viabilidade empresa, havera um rapido processoxgansdo que reduz os possiveis
custos inerentes a dimensdo sub-6tima com queramtraAssim, de acordo com o
modelo ‘hoisy selectioh de Jovanovic as diferencas de dimensdo das eagms
industria justificam-se na medida em que umas sais gficientes do que outras. Por
outro lado, o0 modelo explica também a razéo pedd &gipeguenas empresas tém taxas
de crescimento mais variaveis do que as de grandesndao e implicacdes no que tange
a relacdo entre dimensdo e margem. A medida qumessados v&do atingindo a
maturidade as economias de escala tendem a t@maais importantes e amplia-se as
diferencas de rendibilidade entre empresas develodiferencas de tamanho. O
pressuposto de que as empresas nado conhecemfecigmeia individual antes de entrar
no mercado € consistente com observacfes empieiedisamente a produtividade das
novas empresas no mercado. Muitas empresas entramercado com um nivel de
produtividade significativamente inferior & média thdustria (Van-Dijk, 2000) e
consequentemente, muitas empresas abandonam o dmesg@s um periodo

relativamente curto.

22 Jovanovic (1982) assume que os empreendedoreémacerteza sobre a sua capacidade de gestdo de
uma nova empresa e nem sobre as suas perspetisasedso.
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De uma forma geral, a principal conclusdo que s @xtrair deste tipo de modelos é
gue, a dindmica empresarial que se produz em tiiogercados, independentemente da
fase de desenvolvimento em que se encontram, teademenos intensa a medida que
0s mercados entram na fase da maturidade. No enesie modelo € limitado para
explicar as diferencas entre industrias porqueauddempla elementos especificos da
industria (Van-Dijk, 2000).

1.3.2.2 - Aprendizagem ativa

O modelo denominado "aprendizagem ativa” desendolyior Ericson e Pakes (1995)
assume que a empresa conhece o valor correnteatogieo que determina a distribuicéo
dos seus lucros. No entanto, o valor desse pardrakeéra-se ao longo do tempo como
resposta aos resultados dos investimentos da eempleste modelo, as empresas podem
mudar as suas caracteristicas durante a sua pero@mm® mercado, variando desse
modo, as suas possibilidades de sobrevivénciaadsas dessas mudancas podem estar
associadas a um conjunto de fatores, nomeadamertteldgicos, organizacionais,
investimentos da empresa ou dos seus concorremntes,outros. Os seus efeitos podem
ser positivos ou negativos. Por conseguinte, hafona pressdo competitiva, dinamica
e continua que obriga as empresas a lutarem paremus lucros e sobreviver. Neste
tipo de modelos pode verificar-se entradas e saf®ssno quando 0 mercado esta em
condi¢des de equilibrio, dado que ocorrem alteiapa@s caracteristicas das empresas. A
elevada turbuléncia observada em muitos mercadoensistente com o modelo de

aprendizagem ativa desenvolvido por Ericson e PEI@S5)>,

Ambos os modelos — aprendizagem passiva e atigaurrgem que as empresas sao uni-

negocio. No entanto, a relacdo entre sobrevivéacitiimenséao e idade é diferente para

23 varios estudos empiricos procuraram identificapmcessos de aprendizagem ativa e passiva. @estu
empirico de Pakes e Ericson (1998) concluiu queresas da industria transformadora sdo mais
consistentes com o modelo de aprendizagem ativyamito as da inddstria de distribuicdo sdo mais
consistentes com o0s pressupostos do modelo dedigagem passiva.
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as empresas ja estabelecidas que procuram digargfas novas que nao tém experiéncia
no sector. As empresas podem beneficiar de exp@gnobtidas noutros
estabelecimentos ou outras linhas de produto, répertlendo completamente da

aprendizagem no mercado (Disnel,al, 2003).

Embora estes modelos de equilibrio dindmico conteampa heterogeneidade das
empresas e a incerteza tecnologica, o nivel demalkilade e as capacidades de previsado
exigidas ao agente sdo muito elevadas (Metcalf@4)1%or exemplo, no modelo de
Jovanovic (1982) todas as empresas (infinitamemigugnas) tém de conhecer a
sequéncia do preco de equilibrio enquanto no desdrie Packes (1995) tem como
pressuposto que todas as empresas conhecem oaladergficiéncia corrente bem como

a dos seus concorrentes, e ainda distribuicacddwea da inddstria nos anos posteriores.

Estes modelos tedricos da dinamica empresariaipnmatiam a evolucdo dos mercados em
gue operam empresas heterogéneas que seguemslivajest@rias de aprendizagem. No
modelo de Jovanovic (1982) prevalece as assimeteasformacao e as empresas néo
conhecem as suas possibilidades de éxito apéslanteamercado. De acordo com este
modelo os entrantes adotam uma aprendizagem palisivaodelo de Ericson e Pakes
as empresas influenciam a sua capacidade de apmgedi através de decisbes de

investimento.

1.3.2.3 — Ajustes a perturbacdes externas.

Para este tipo de modelos as entradas sao resgastampresas a perturbacdes externas
que afetam os mercados. Trata-se de uma aproxinzg&Enomeno que se centra na
explicacdo de movimentos intensos que se produagpopulacdo de empresas em cada
tempo determinado e ndo, como os outros dois tieosiodelos de aprendizagem, do

fluxo continuo de entradas e saidas que normalnserteserva nos mercados.
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As perturbacdes externas positivas, como incrersafd@@rocura, reduzem 0s custos ou
eliminam as barreiras a entrada, estimulam a emttachovas empresas. Para que estas
novas empresas saiam do mercado é necessario guedseam perturbacdes de sinal
contrario e de maior intensidade que invertam iboefie choquénicial (Lambson, 1991).

Estas traduzem perturbacfes negativas com conseasi@obre a saida de empresas.

Em muitos casos, as perturbacdes externas deseampesimultaneamente um papel
tanto positivo como negativo, na medida em que jpogécar a saida de empresas mais
afetadas e induzir a entrada de novas empresaaggteis o choque significa uma fonte
de vantagens comparativdDesta forma, o nimero de empresas que operandadm
mercado é resultado do histérico de perturbacoEsras e ndo apenas da sua situacao

atual.

1.3.3 - Abordagem dinamica evolucionista

As abordagens evolucionistas associam novas est@ia 0 processo de inovacdo e
mudanca dos aspetos estruturais da industria (faatire1991; Malerba e Orsénigo,
1996). De acordo com Schumpeter (1942) a questadafoental da economia
evolucionista relaciona-se com a competicdo compratesso de mudanca enddgeno e
a variedade e sele¢do (a importancia econOmictveeldas alternativas de competicao)
da inovacdo. Embora as oportunidades, os recuispsriveis e incentivos para inovar

determinem a variedade, o mecanismo dinamico ee&elresulta da entrada inovadora

24 Por exemplo, o preco do petrdleo baixo e estawerde um longo periodo, seguiu-se um aumento
significativo nos 70, desencadeando a crise dalgetr O impacto da subida do preco do crude fosmai
sentida pelas empresas com utilizacdo intensivendegia e aproveitamento menos eficiente. Um grande
namero de empresas com estas caracteristicagiaisexdo mercado (Marti, 2002). Todavia, esta sdoa
proporcionou também uma oportunidade para a entledavas empresas mais eficientes e que utilizavam
tecnologias mais adequadas a nova relacdo dosspilesdatores.
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de novas empresas, saida de empresas nao regdmedancas na importancia relativa

das tecnologias de sobrevivéncia (Dosi, 1982).

Esta visao difere do modelo tradicional da econonaastrial sobre a dindmica industrial
(ver estudos em Geroski e Schwalbach, 1991) enseassume que a entrada € induzida
pela presenca de rendimento econdmico (controlaadmistos de entrada) determinado
pela concentracdo do mercado e barreiras estmsitukasume ainda o modelo que os
produtos, os métodos de producdo, recursos utiizado fixos. A entrada tem uma
funcdo de equilibrio, na medida em que novas erapresntribuem com output
adicional necessario para restabelecer o equiliboomercado para que os lucros
economicos alcancem o equilibrio de longo pfazde acordo com esta abordagem as
atividades de inovagédo em laboratorios de 1&D sawsicleradas barreiras a entrada (Orr,
1974).

No quadro tedrico da abordagem evolucionista, ardica das empresas e das industrias
é determinada pela interagdo entre os processoapamdizagem (nomeadamente
tecnoldgica) e de selecdo de empresas heterog&#aas condicdes de conhecimento
que determinam os padrdes de entrada, crescimeaidae por conseguinte, 0 processo
evolucionista (Audretsch, 1997; Gort e Klepper,1982pper e Grady, 1990; Nelson e
Winter, 1982). Admitindo-se a existéncia de incaaequanto ao novo conhecimento (se
ele tera ou n&o valor econdmico no futuro) e dieretga de informacéao entre o individuo
detentor do novo conhecimento e aquele tomadoecis@ks dentro da empresa, poderéo
surgir avaliacdes diferentes quanto ao valor desskecimento. Caso esse intervalo seja
suficientemente grande para cobrir outros fatotesjo riscos inerentes a atividade

empreendedora, o individuo devera, entéo, optargelcdo de uma nova empresa.

De acordo com Audretsch (1995a, 1997) € a postaloié de explorar uma inovacao que
induz o agente detentor do conhecimento a criaaggopria empresa. Assim, a entrada

no mercado nao é determinada pela existéncgagdsentre lucros esperados e normais

25 Audretsch e Acs, 1991
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mas sim, pela existéncia gapsentre avaliagdo dos agentes quanto ao valor ekpdea

inovacao.

Dada a incerteza associada as inovagdes 0s at@mtegpectativas diferentes quanto ao
resultado das mesmas no mercado. A natureza doemm@bide conhecimento que
caracteriza a industria reflete 0 que Nelson e &/i(1982) denominaram de regime
tecnoldgico. O conceito de regime tecnologicodonbém adotado por Audretsch (1991,
1995a; 1995b; 1997) para explicar as diferencas s¢ctoriais da taxa de entrada e

subsequente desempenho econémico das empresas.

1.3.3.1 — Regimes tecnoldgicos

Contrariamente a interpretacdo do potencial de sioempresas baseada nas
oportunidades de lucro, Nelson e Winter (1982) teaden 0 papel das oportunidades
tecnologicas na entrada de novas empresas. A &aridg padrdo da evolucdo das
industrias bem como as diferencgas entre elas &agplpelas atividades inovadoras, isto

€, tem subjacente a natureza do ambiente tecnolggi caracteriza a industria.

As propriedades da tecnologia sdo determinantes/olacéo das industrias. Nelson e
Winter (1982) e Winter (1984propuseram o enquadramento dessas propriedades em
termos de regimes tecnoldgico € identificados pmlenbinacdo de trés tipos de
propriedades: as oportunidades tecnoldgicas e gieslda sua apropriacdo, acumulacao
de conhecimentos resultantes da aprendizagem eeratda base de conhecimentos

subjacente a tecnologia (Dost,al, 1995).
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Nelson e Winter (19829 e Winter (1984) distinguem dois tipos de ambi¢ateologico:
regime “empreendedor” e regime “rotineif@’O primeiro regime também denominado
como “criacdo destruicAade Schumpeter — corresponde a industrias onde o0 nov
conhecimento econémico € relativamente difuso emassco (Dosi, 1984}
Caracteriza-se pelo elevado nimero de experimesdagide representam a entrada de
novas empresas, na expectativa de explorar o gatmrxdmico do novo conhecimento
(Winter, 1984). As novas entradas alargam o pada&oatividades inovadoras de uma
determinada industria. Durante este periodo, ae$afe conhecimento chave para gerar
inovacao radical estao fora das rotinas das engessabelecidas (Gort e Klepper, 1982).
Neste sentido, o regime empreendedor é particutgeméacilitador de empresas
inovadoras que procuram explorar as oportunidagekictos do mercado. Uma das
caracteristicas das industrias com este tipo denestgcnologico € a elevada rotacao
(fluxo de entradas e saidas elevadas) porque smagpie as empresas em atividade néao
possuem vantagens duradouras que minimize a caplacidestruidora das novas
entradas. Neste tipo de regime as novas empreasesriam como agentes de mudanca

e desempenham um papel chave na dinamica empt€généer, 1984).

No “regime rotineiro” as empresas em atividades téethores condi¢cdes para inovar
porque possuem conhecimento acumulado a partnodegsos de aprendizagem internos
e das suas experiéncias no mercado (Gort e Klepp&2, Nelson e Winter, 1982). Este
processo corresponde ao designado “acumulacadovatiate Schumpeter (1942) cuja

caracteristica assenta no conhecimento cumulativeneenstruido internamente pelas

26 0 modelo original de Nelson e Winter (1982: Cap) hdo prevé a entrada de novas empresas na
Industria. A importancia da entrada nos mecanisteoselecéo foi apenas reconhecida na versdo adargad
de Nelson e Winter (1984).

27 Estes dois tipos de regimes tecnoldgicos correspara dois periodos distintos do processo de idmvac
de SchumpeterO primeiro, apresentada efhe Theory of Economic Developmét®12) releva o papel
das pequenas e novas empresas que desafiam asa&ngstabelecidas através da introducdo de novas
ideias e inovagdes, contribuido para o denominadd@&phumpeter por processo de “criacdo destruicao”.
O segundo, constitui a visdo de “criagdo acumulagfoesentada emCapitalism, Socialism and
Democracy(1942). Schumpeter releva o papel da acumulac@&omlzecimento cientifico ndo transferivel
em areas tecnologicas especifica das grandes easpres

28 O conceito de regime tecnoldgico foi também aprias® em Nelson e Winter (1982, Cap. Xl e XII).
Contudo, o modelo apresentado neste estudo ndenaplat a entrada de novas empresas e portanto nao
permite explorar a diversidade intersectorial ne mgspeita ao papel das atividades inovadoras.
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empresas. Gtock de conhecimento acumulado contribui para o aumdat@scala
minima de eficiéncia, dos custos irreversiveigtabfece as barreiras (tecnoldgicas). Estas
circunstancias potenciam a inovacdo das empresgsadee dimensao instaladas no
mercado e limitam as oportunidades de novas emtratiicultando também a

sobrevivéncia das empresas estabelecidas.

1.3.3.2 — Ciclo de vida da indUstria

Na literatura econdémica, o conceito de ciclo deavid produto esta associado com o
trabalho de Vernon (1966). Em termos gerais, g@gm questdo mostra como ocorrem
as mudancas nos métodos de producdo e as cataEed® produto a partir do momento
em que é comercializado. Estas mudancas dao lugarpocesso de redistribuicdo das
unidades de produgdo dos pais original da inovagdiomeiro para 0s paises

desenvolvidos e posteriormente, para as regidestnalizadas.

A literatura da gestéo tecnoldgica e organizacdostrial adotaram a abordagem do ciclo
de vida da indastria tendo como foco a relacdeemnttinamica da industria e a taxa de
mudanca tecnologiéa(Nelson e Winter, 1982; Rosenberg, 1982, Lesiral., 1985)

O principio basico subjacente desta teoria € queaysados desenvolvem-se ao longo
de uma série de fases em que as caracteristicgaswdgdo tecnologica se alteram de
forma previsivel (Gort e Klepper, 1982; Klepper9@9Utterback e Abernathy, 1975;
Abernathy e Utterback, 1978).

Teoria e estudos empiricos da abordagem da orgdoizadustrial (Gort e Klepper,
1982;Klepper e Graddy, 1990; Klepper, 1996; Klepper,20epper e Miller, 1995;

29Mudanga tecnoldgica € um o utlizado na literatwanémica para descrever o processo de invencao,
inovacao e difuséo de tecnologia e processos.
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Agarwal e Gort, 1996; Klepper e Simons, 2005; AgdrvAudretsch, 2001) permitiram
definir um conjunto de regularidades sobre a edugas industrias. Sugerem que a
entrada de novas empresas e inovacdo dependenadagrmaturidade da industria
sendo o nivel de entradas elevado nas fases se&i@duzida a medida que se atinge a
fase de maturidade com a consequente alteracdoataera de inovacdo. Nesta
perspetiva de evolucdo e caracteristicas dos nmscadase inicial do ciclo de vida da
industria é fluida com uma enorme variedade derreltvas tecnolégicas e uma
variedade de inovacdo do produto. Esta fase éteawda entrada crescente de novas
empresas sendo, as taxas de entrada mais elevadae és de saida. A concorréncia
entre empresas desenvolve-se basicamente em t@ntectiologia destinada ao
desenvolvimento de novidades funcionais dos pradetas barreiras a entrada sao
reduzidas. Com efeito, como refere Geroski (19%:4&s entradas no mercado ocorrem

em ciclos atingindo o seu maximo nas fases inidaisiclo de vida”.

A medida que a indUstria evolui para as fases daridade, estabelece-se um padr&o do
desenho do produto da industria -“desenho domihargee traduz a fase de transi¢éo
da fase fluida caracterizada pela inovagéo do pogaara a fase da inovacgéo centrada no
processo. As oportunidades de exploracdo decresmemoanto a estandardizacdo do
produto permite a exploracdo de economias de esaataustria. A dimensédo média das
empresas aumenta e comecam a erguer-se elevadaisabad entrada. Mesmo que o
mercado continue em crescimento a entrada de nemgsesas tende a diminuir
significativamente. As taxas de saida sdo maisadbs/do que as de entrada devido a
competicdo intensa tipica destas fases, refletind@eriodo de reestruturacdo do sector
(shakeouttransacional) com taxas liquidas de entrada negatibe acordo com Klepper

e Miller (1995) a fase deshakeout”ocorre quando um elevado nimero de saidas ocorre
logo apds a diminuicdo do nimero de novas entradasercad®. A combinacio da

reducdo de entradas e elevado niumero de saidagedesta fase conduz a diminuicao

30 Estes resultados foram posteriormente confirmadog\garwal e Gort (1996) e Agarwal (1998).
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significativa da populacdo de empresas. A terdasa do ciclo de vida é caracterizada

pela estabilizacdo da populacdo de empresas (cwatas proximas de zero).

A figura 1 mostra a evolugédo do nimero de emprasgserar num dado mercado, bem
como o numero de entradas e saidas durante adeialima da indastria.

Figura n.° 1- Padrédo temporal de entradas e sa@dmgo do ciclo de vida da industria
| F. FLUIDA F. TRANSICIONAL F. ESPECIFICA

Numero de empresas

Salidas Entradas

Fonte: Kleeper (1996) e Marti (2002)

As fases do de ciclo de vida tém tido denominaddegentes, desde selecao e retencao,
fluida, transacional e especifica (Utterback, 19#5a de fermentofdrment erg do
desenho dominante e mudanca incremental (Tushmaerson, 19863 crescimento,
Shakeouf reducéag e estabilizacdo (Klepper e Grady, 1990).
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A tabela 2mostra algumas das caracteristicas que permitemtifidar cada uma dessas

fases.

Tabela n.° 2 - Caracteristicas das Trés Fasesdlio @z Vida da IndUstria

Fases

Fluida/embrionaria

Crescimento/Transacional

Maturidade/especifica

Principalmente  inovagdo do

(frequentemente a medida).

gerar volume significativo de
produgdo.

Produtos radicalmente | Mudangas significativas do | processo; inovagdo incremental

oD novos; mudangas frequentes | processo como resposta ao | do  produto e  melhorias
do produto. crescimento da procura. cumulativas da produtividade e

qualidade.
. Pelo menos um desenho de L

Desenhos variados para - X Produtos maioritariamente

. e produto suficiente estdvel para . ~

Produtos clientes especificos estandardizados nao

diferenciados. (indiferenciados).

Vulnerabilidade

patentes; aparecimento de

Existéncia de produtores mais

Processo de Flexivel e ineficiente, | Rigidos, as mudangas | Eficiente, capital intensivo e
roducio mudangas importantes | produzem-se em grandes | rigido; elevado custo de
P ¢ facilmente acomodaveis. passos. mudanga.
Sem orientagdo especifica | Orientado para caracteristicas | Centrado na tecnologia
1&D devido ao elevado grau de | especificas do produto; surge o | incremental do produto; énfase
incerteza técnica. “desenho dominante”. no processo da tecnologia.
Dimensao reduzida,
. localizado  préoximo  dos | De propdsito geral com | De grande escala dirigida a
Estabelecimento ; o L . .
consumidores ou da fonte de | secgOes especializadas. produtos muito especificos.
inovagao.
Especifico, basicamente
, . Alguns processos " -
. De propédsito geral; requer . . . automadtico, com mao-de-obra
Equipamento " o automatizados, criando ilhas .
mao-de-obra qualificada. - centrada na sua qualidade e
de automatizagao.
controlo.
Custo de
mudanga de Baixo. Moderado. Alto.
processo
Inicialmente poucos, mas em . ,
, . Muitos, mas em numero .
nuimero crescente devido a . Poucas empresas dominantes;
. decrescente a partir do . ;. ‘o
Concorrentes oportunidades de mercado; . oligopdlio classico com quotas de
. aparecimento do desenho .
grandes  flutuagbes  das . mercado estaveis.
dominante.
quotas de mercado.
Bases da . Variagdo do produto; atitude
. Performance técnica g o P ! Prego/custo
concorréncia de utilizagdo
Imitagdo e conflitos sobre Existéncia de inovagoes

tecnolégicas que suportam o

dos lideres . eficientes e com qualidade .
.. produtos substitutos com . aparecimento  de produtos
sectoriais . superior . .
éxito. substitutos superiores.
Recursos . . .
- Barreiras relativamente | Barreiras moderadas;
necessarios e . . . .
barreiras 3 baixam; necessidade de | crescente necessidade de | Barreiras elevadas.
cientistas e engenheiros investimentos em recursos.
entrada
Crescimento de caracteristicas | Estrutura divisional, regra e
Controlo P . . . e
oreanizacional Informal e empreendedora. hierarquicas mediante | objetivos, diversificagdo
g projetos e grupos de trabalho empresarial.

Fonte: Adaptado de Utterback (1994)
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Klepper (1996) identifica também uma evolucéo ayelda atividade inovadora ao longo
do ciclo de vida da industria. Este autor iderifidrés padrdes distintos de atividade
inovadora relativamente ao ciclo de vida do prod@oprimeiro é que a atividade
inovadora (do produto) tende a ser maior duranteriaseiras fases do ciclo de vida.
Segundo, durante o periodo de crescimento do nuoerempresas “entradas mais
recentes representam uma percentagem despropérciagainovacdes do produto
introduzidas no mercado” (Klepper, 1996:565). Htm@, a medida que o ciclo de vida
evolui para a fase de maturidade atividade inoaadentra-se na inovacao do processo
e passa a ser desenvolvida principalmente pelasesagpestabelecidas. Esta abordagem
permite associar as fases o ciclo de vida da indusbm os regimes tecnoldgicos
(Audretsch e Feldman, 1996) apresentado na seat@iaoa. Assim, as fases do ciclo de
vida correspondem ao designado por Winter (1984¢giene tecnologico empreendedor
e rotineiro respetivamente para as fases iniciaimeéuras. Esta interpretacdo significa
gue o regime tecnoldgico empreendedor é um estiimercado que é seguido pelo

regime rotineiro.

As forcas subjacentes a este processo resultamrtdes caracteristicas da indastria que
evoluem em conjunto com a estrutura de mercado oagol do ciclo de vida

particularmente, o nivel de incerteza, a intensd#ak atividades inovadoras, as formas
e especificas de inovacéo (do produto ou processmnsequentemente, as fontes de

conhecimento e 0s agentes inovadores (Argarwaldeefsch, 2001).

1.3.4 — Organizacgao ecologista

Tal como as teorias do ciclo de vida do produtorganizacéo ecologista pode também

explicar as diferencas entre indUstria. Esta alg@aleargumenta as fases da evolugéo da

populacdo da seguinte forma: na fase inicial dduedo da populagéo, a criagdo e a

sobrevivéncia de empresas sera baixa devido a@asinlegitimacao (aceitacdo social

da forma de organizacédo) suficiente. Mas a medidaaglegitimacdo aumenta ao longo

do tempo, entrada e sobrevivéncia de empresaecaese ao ponto em que se aproxima
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da capacidade de carga do ambiente. A partir gesitd, a competicdo por recursos
escassos aumenta tendo como consequéncia a redasaddaxas de entrada e

sobrevivéncia e incremento das taxas de saida.

Diversos estudos aplicaram o modelo da organizegdldgica para explicar a dinamica

e evolucdo da industria (Hannan e Freeman, 1983n&iae Carroll, 1992).

A tabela 3mostra um resumo das perspetivas teoricas da awrdaconomica
evolucionista, da gestdo da tecnologia e ecologiarganizacdo sobre a evolucédo da

industria.
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Tabela n.° 3 - Abordagens Tedricas sobre a Evoldadndustria

Evolucionista

Gort e Kleppe
r(1982); Nelson e
Winter (1982);
Winter (1982);
Jovanovic e
MacDonald (1994);
Klepper (1996)

A fonte de informagdo e conhecimento
critica para gerar inovagdo durante esta
fase assenta fora das rotinas estabelecidas
e das fontes da industria. As novas
entradas tém vantagens do conhecimento
jd que, a inovagdo do produto é mais
importante do que a inovagao do processo
na qual reside a vantagem das
estabelecidas). As novas empresas entram
no mercado para explorar o valor da sua
informagao

Perspectivas Fase de crescimento Fase da maturidade
(Fase Fluida) (Fase de Transicdo e Especifica)
Econdmica Regime Empreendedor Regime Rotineiro

A atengdo centra-se na inovagdo do processo e
competicdo com base no custo. A inovagdo é
determinada pelo stock conhecimento acumulado
resultante e interno a empresa da experiéncia no
mercado (learning- by-doing) que é apenas detida
pelas empresas estabelecidas. O aumento do peso
das barreiras a entrada/sobrevivéncia provoca o
declinio das taxas de entrada /e ou expulsa as
empresas menos eficientes do mercado. Ao longo do
tempo, surgem oportunidades para entradas de
pequenas empresas devido ao fraco incentivo das
empresas estabelecidas para desenvolver inovagao
do produto ou ainda das ineficiéncias resultantes da
dimensao.

Gestdo da Tecnologia

Utterback e

Era anterior ao desenho dominante/ era
do fermento

Era posterior ao desenho dominante/ era da
mudanga incremental

Hannan (1997);
Hannan e Carroll
(1992); Hannan e
Freeman (1989);
Carroll e Hannan
(1989); Carroll (1985)

aumenta a legitimagdo a uma taxa
decrescente e aumenta as taxas de
entrada e a taxa de mortalidade decresce.
Ao longo do periodo, a pressdo da selegao
torna-se mais forte a medida que a
populagdo se aproxima da sua capacidade
de carga. O aumento da densidade
aumenta agora a competicdo a taxa
crescente, com efeitos sobre a taxa de
criacdo e morte de organizagdes.

Albernathy (1976); As descontinuidades tecnoldgicas | A definigdo do produto dominante cria barreiras a

Andreson e Tushman | produzem uma sucessdo de inovagdes na | entrada e provoca uma reestruturagdo (shakeout)

(1992), Suarez e classe de produtos, criando novos | das empresas que ndo integram todos os aspetos da

Utterback (1995) mercados e melhorias de desempenho | tecnologia de sucesso, conduzindo a redugdo
significativas, Este periodo é caracterizado | significativa e subsequente estabilizagdo.
por variagdes significativas da classe de | Subsequentemente, o progresso tecnoldgico ocorre
produtos a medida que novas empresas | incrementalmente através de modificagdes do
introduzem as suas versGes de inovagdo | desenho dominante. Ao longo do tempo, a inércia
tecnoldgica. A rivalidade entre padrdes | das empresas estabelecidas cria janelas de
tecnoldgicos alternativos cria grande | oportunidades para entradas especializadas.
incerteza.

Ecologia da Periodo de crescimento Periodo de declinio e ressurgimento

Organizagao
Inicialmente, a densidade crescente | A escassez de recursos e excesso de populagdo nos

segmentos do mercado provoca fragilidades nas
organizagOes que iniciaram em periodos de elevada
densidade, que por sua vez conduz ao declinio do
numero de organizagles relativamente ao periodo
mais alto. A pressio da selegdo favorece as
organizagdes generalistas de maior dimensdo. Ao
longo do tempo, ocorre uma distribuicdo da
dimensdo bimodal a medida que o aumento da
concentragdo do mercado empurra as organizagdes
de maior dimensdo para o centro do espago dos
recursos, libertando a periferia para as entradas
especializadas de menor dimensao.

Fonte: Agarwalet al. (2002) adaptado pela autora

A tabela 3 mostra que o mecanismo chave do regam®hecimento na abordagem da

economia evolucionista, a densidade na abordagescalagia e o desenho dominante

na gestdo da tecnologia apresentam explicacoesl@mmptares da evolugcdo dinamica

das industrias.
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Assim, e em sintese, a dinamica empresarial assanheterogeneidade das empresas,
na existéncia de assimetrias das caracteristicaenipresas (niveis de eficiéncia e
processo de aprendizagem), na natureza do conheoinassociado aos diferentes
estadios do ciclo de vida da industria e nas eagpieas de beneficios do valor da

inovacao.

2 - Determinantes da entrada de novas empresas

Neste capitulo apresenta-se uma revisao da litartgdrica e empirica relevante para a
compreensao do fendmeno das entradas. Nesta reesdificam-se ndo so as principais
teorias que suportam os diversos estudos, mas tawdb&atores que constituem barreiras

ou incentivos a entrada de novas empresas.

2.1 - Literatura empirica

Paralelamente aos desenvolvimentos tedricos existeextensa literatura empirica sobre
0s aspetos dinamicos do comportamento das empresasrcado. A maioria dos estudos
empiricos versa sobre a industria transformadoreontexto das economias avancadas,
nomeadamente Acs e Audretsch (1990), Dueheal, (1988;1989), Acs e Audretsch
(1989a),Austin e Rosenbaum (199@able e Schwalbach (1991) nos EUA, Baldwin e
Gorecki (1989;1991), Baldwin (1995), Shapiro e Kla@em(1987) e o trabalho pioneiro
de Orr (1974) no Canada. Para a generalidade desspauropeus foram realizados
alguns estudos, nomeadamente Geroski (1991) eraténgl; Holzl, (2005; 2002) na
Austria, Nystrom (2007a, 2006), Berglund e Bran@&€1) na Suécia, Callején e Segarra
(1999), Arauzoet al.(2007) em Espanha e na Alemanha o estudo de Sudeta(1991)

entre outros.
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Em Portugal foram desenvolvidos alguns estudossimportancia da entrada, tipo de
entrada e crescimento (Mata, 1993a, 1993) a dirsadeentrada (Barbosa, 2003; Mata,
1995) entrada e mobilidade empresarial (Mata, 198dferminantes da turbuléncia na
entrada e saida de empresas (Baptista e Karao&; 2007), dinamica empresarial e
crescimento da produtividade (Carreira, 2004) gadats e saidas como fonte do

crescimento da produtividade (Carreira e Teix&0f8).

A maioria dos estudos empiricos referidos analisafatores determinantes numa
perspetiva sectorial. Todavia, existem outras dmnitfdes empiricas, embora em menor
namero, que consideram como fator explicativo damica empresarial, a dimensao da
de entrada, nomeadamente Mata (1996a, 1991a) e Aadretsch (1989a). Nas ultimas

décadas a abordagem espacial tem sido introduaida tator determinante em diversos

estudos designadamente, Audretsch e Fritsch (1R89¢, (1996) entre outros.

De uma forma geral, investigagdo empirica tem radetque a dindmica empresarial €
um fendémeno complexo que integra varidveis de eatudiferentes. A evidéncia
empirica de diversos paises e periodos de tempamitipea Geroski (1995) e Caves
(1998) identificar e resumir um conjunto de regdkades ou factos empiricdse

estabelecer relacdes “estilizadas” sobre a dindemgaresarial que a seguir destacamos:

— A entrada é elevada principalmente em empresag@i@gena dimenséo, mas a
taxa de penetracdo no mercado € reduzida. Siggiiea entrada é relativamente
facil mas néo é facil alcancar quota de mercadopguaita “desfazer” o poder
de mercado das empresas instaladas.

- A variagdo da taxa de entrada é maior intra-sestdoeque entre sectores. As
diferencas de entrada entre sectores ndo persatelmngo de muito tempo.
Como as barreiras a entrada, lucros e concentdegdicercado sao estaveis ao
longo do tempo (Geroski,1995) as variaveis estaigundo podem explicar o

comportamento flutuante da taxa de entrada

31 s regularidades empiricas de Geroski (1995) abasssuntos muito diferentes, pelo que este estudo
apresenta somente aquelas que estéo diretamext®neldas com o tema a tratar.
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— As entradas aumentam durante o periodo de expdoséiclo econdmico e as
saidas durante as fases recessivas.

- Elevadas taxas de entrada estdo normalmente adx®@aelevadas taxas de
inovacao e niveis de eficiéncia.

— As taxas de entrada e saida estdo positivamentelamonadas. Esta relacao
indica que a entrada e saida s&o parte de um poodesnudanca em que grande
namero de novas empresas expulsa muitas emprssaadas no mercado.

— As barreiras a entrada também impedem a saida. f&di® indica que o0s
mercados com elevadas (baixas) barreiras a erimadte@m apresentam elevadas
(baixas) barreiras a saida.

Caves (1998) fornecem uma extensa revisdo de asteddcos e empiricos sobre a
entrada, saida e mobilidade de empresas. Uma dakisdes do seu trabalho refere que
as novas entradas apresentam elevada taxa de idamital‘infanti’®?, sendo mais
elevada para empresas de pequena dimensao. Apatinonsequéncia deste facto é que
a taxa liquida de entrada é reduzida.

Siegfried e Evans (1994) resumem a evidéncia ecapsnbre entradas e saidas com base
em 70 estudos de 11 paises. Este trabalho mostr&xpmplo, que a evidéncia sobre
barreiras a entrada e saida ndo confirma a expestdedricas sugeridas na literatura

econdmica sobre barreiras a entrada.

A extensa literatura empirica tem contribuido paramelhor entendimento dos fatores
gue determinam a dinamica empresarial. Todaviajd€ecia empirica e as teorias da
economia industrial s&o por vezes conflituantesd§ie 1995) pelo que se presume que
€ possivel um conhecimento mais sistematico dossfatjue determinam a entrada, saida

e sobrevivéncia das empresas em particular, nextonda industria portuguesa.

32De acordo com o observatério mundial da atividadpreendedora - Global Entrepreneurship Monitor
(GEM) - a mortalidade infantil ou mortalidade depeesas jovens refere-se a saida de empresasrativas
mercado ha trés anos e meio ou menos.
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2.2 — Determinantes da entrada de novas empresas

A rotacgdo, turbuléncia ou dindmica das empresas@dceitos sinGnimos que agrupam

os fendmenos relacionados com as decisdes de ergmardos mercados.

Esta dindmica levanta um conjunto de questdesaahepie em maior ou menor medida,
foram abordados por estudos empiricos e tedrictsriares. Entre estas questdes
destacam-se as seguintes: porqué que a entradapdesas no mercado alcanca niveis
tdo elevados? Quais os fatores que motivam ou condim as decisdes dos agentes de

entrar no mercado?

Na literatura da Organizacdo Industrial a entradaedpresas, num determinado
mercado, depende das expectativas do agente eamndguianto ao rendimento
econdmico da sua iniciativa, tendo em conta asirasra entradgOrr, 1974; Geroski,
1991a; Orr, 1974; Khemani e Shapiro, 198&) acordo com estudos mais recentes nesta
corrente da literatura, a entrada de novas empdegsnde ndo s6 das expectativas dos
lucros, mas também das condicbes econOmicas faierdsis como, crescimento
econdémico e elevado potencial de inovacdo, tendoocobstaculos as barreiras

“enddgenas” e exdgenas” a entriida

A literatura tedrica e empirica sobre a dinamicpresarial distingue os determinantes
do comportamento de entrada, também designado rmantdogia de Bain (1956)
determinantes “da condicdo de entrada”, em duagcaas. A categoria relativa aos
fatores que induzem a entrada e/ou desincentivaaida tais como, o crescimento do
mercado e as expectativas de lucros e a relativaoagencionalmente considerado
barreiras a entrada (saida) estruturais e esttattpis como, necessidades de capital,
economias de escala e diferenciacdo do produte euatros, frequentemente analisados
na literatura sobre o tema. De acordo com Baing), 9% determinantes da “condicao de

entrada” sdo responsaveis pela maior ou menoridagé de penetracdo de novas

33 Veja-se Acs e Audretsch, (1989a;1989b), GeroSidlmvalbach, (1991), entre outros.
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empresas numa dada industria e a consequente das&mpresas ja estabelecidas pela
maximizacdo dos lucros a curto ou longo prazo,ené#fimo caso fixando precgos

impeditivos de entrada.

2.2.1 - Incentivos a entrada de novas empresas

A grande maioria de estudos empiricos sobre a doadempresarial utilizou dois tipos

de incentivos a entrada: as expectativas de luer@srescimento do mercatfo

Lucros da indUstria

O grau de atratividade do sector, manifestado @sraa sua rendibilidade e margem, e
as dificuldades de entrada foram consideradosctoamiimente como 0s principais
determinantes da entrada e da saida de empregéanoomicro econémico (Orr, 1974)
Nesta perspetiva, as entradas tém lugar quanaaléoiiedade do sector € suficientemente
elevada para compensar as barreiras a entradaifesigecdo sector ou relativas as
estratégias das empresas estabeletidas

Nesta perspetiva, as decisfes de entrada depermeneahnismo através do qual os
empreendedores formam as suas expectativas solmendgdes de lucro futuro no
periodo pos entrada. Todavia, a rendibilidade eslaeé uma variavel ndo observavel e
a “hipotese de que a entrada responde as expestate/lucros ndo pode ser testada”
(Geroski e Schwalbach, 1991e: 56). Neste sentidendibilidade esperada tem sido
usualmente medida, na maioria dos estudos empidoos base no lucro histérico do

sector.

34 Estes dois incentivos sdo utilizados na maiorepdos trabalhos sobre entrada tais como: Mata 1991
Acs e Audretsch (1989) e Holzl (2002).

35 Os modelos convencionais de entrada e saida desmspassumem gue a entrada ocorre sempre que 0S
lucros esperados pés- entrada sejam positivosiela guando os mesmos forem negativos
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Siegfried e Evans (1994) apresentaram uma sintesesdltados de mais de 70 estudos
empiricos sobre o efeito dos incentivos e barr@irastrada na determinacdo da dinamica
empresarial da indistria transformadora de 11 §4is®s estudos apresentaram
resultados variados. No entanto, a maioria consta@joe existem mais entradas
(considerando diversas medidas) quando as taxt®ites de lucro ou preco custo
margem de uma indUstria sdo mais elevadas (Chappell,1990; Rosenbaum, 1993;
Khemani e Shapiro, 1986; Dunne e Roberts, 19919%ker1991; Schwalbach,1991; Von
der Fehr,1991; Barbosa, 2003, entre outfo3pdavia, alguns estudos ndo confirmaram
a teoria, nomeadamente Orr (1974), concluindo r@é&errelacdo entre a taxa de lucros

historicos e entrada de novas emprésas

No caso da industria transformadora portuguesa KI&81) verificou que os lucros
histdricos da industria induzem a entrada em pexjascala mas nao é significativo para
as entradas de grande dimensdo. Todavia, em espuokisriores (Mata, 1993;
1995;1996b) sugere que os lucros da industria s eestatisticamente relacionados

com a entrada de pequenas empresa®dee por diversificagéo.
De uma forma geral os resultados de estudos emgim&@o sdo inequivocos.

A eficacia deste mecanismo foi questionada por €ke(@995). Segundo Geroski (1995)
a entrada reage muito lentamente a expectativiasides e as diferencas de rendibilidade
entre industrias teriam de ser muito maiores daaguelas que se observam para explicar
as diferencas de taxas de entrada entre indudi@verdade, na pratica as entradas
também tém lugar em sectores com baixa rendib#didRdr exemplo, se as potenciais
novas entradas séo inovadoras, podem ter uma Aerak:; rendibilidade do sector
superior aquela observada, pelo que podem decaidiareem sectores com baixa
rendibilidade. Neste sentido, Baldwin (1995) mosgtra podem ocorrer entradas mesmo

qguando a rendibilidade da industria € nula se ammirada espera expulsar empresas

36 Alemanha, Bélgica, Coreia, EUA, Jap3o, ex - Junis) Noruega Portugal, Reino Unido e Suécia.
S/Kessides, (1991) justifica esta conclusdo sugerigde as empresas estabelecidas reagem mais
agressivamente a potenciais novos concorrentesiquém mais lucros.

38 Acs e Audretsch (1989a) concluiram que o impaowldcros sobre a entrada de empresas de pequena
dimenséo é reduzido.
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estabelecidas menos eficient@ntram com a expectativa de oferecer produtos de
gualidade superior substituindo as empresas estatb@s com produtos de baixa
gualidade, mesmo que novas empresas e empresdelestias tenham custos

idénticos).

Por outro lado, tem sido observado que as novasesagpentram em nichos de mercado
especificos, pelo que a rendibilidade média observen mercado pode ndo constituir
uma boa estimacéo da rendibilidade esperada p&ogal empreendedo@utra raz&o

da auséncia de uma relacdo positiva, frequentermefeieéda na literatura, podera estar
associada com excesso de otimismo dos empreendegioeeacreditam que as suas
capacidades tecnoldgicas sdo superiores a das sampestabelecidas no mercado

independentemente das condi¢ées do mercado.

Os lucros (rendibilidade ou beneficios) historidasindustria podem ndo ter o mesmo
efeito sobre a inducéo de novas entradas de erspiegaequena dimensao como as de
maior dimensao porque aquelas operam em nichogdmdo ou segmentos de mercado
protegidos (Evans e Siegfried, 1992) ndo procuradogntradas em grande eséalBe
acordo com Geroski (1995) para explicar as entraoias-se necessario identificar
caracteristicas estruturais do mercado que varigre endustrias mas ndo ao longo do

tempo.

Os resultados de estudos recentes da comparagéoaitibnal das entradas permitiu a
Schwalbach (1991:266) concluir que “embora hajad@wias estatisticamente
significativas da resposta das entradas as opdedes de lucros como a teoria defende,

o significado econdmico da resposta da entrada&stignavel.”

3% Determinadas empresas podem ter um produto jaesesiderado pelo mercado como superior ao
resto, seja devido as suas caracteristicas oljativaa positiva apreciacdo dos consumidores dexado
efeito da publicidade ou a reputacédo conseguidagrapresa.
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Crescimento do mercado

Tal como a rendibilidade, o crescimefiteem sido considerado um factor que induz a
entrada de novas empresas (Gorecki, 1975, High&e®miley, 1987). Em teoria, o
crescimento da procura cria oportunidades de emtrdé novas empresas,
independentemente da dimensdo das barreiras @l@&mréacilita a sobrevivéncia das
empresas estabelecidas. Com o efeito, as expestatescrescimento do mercado afeta
as expectativas das potenciais novas entradasogasusuantidades e precos dos bens a
produzir/vender e consequentemente também as ypectativas de lucros, aumentando
as entradas e reduzindo as saidas, embora numa flistmta. Assim, espera-se que 0
efeito do crescimento sobre as saidas seja thr@itarti, 2002) na medida em quanto
maior for o crescimento menor sera a probabilidtdeempresas menos eficientes serem
expulsas. Deste modo, o0 crescimento esta negatitamadacionado com as saidas. Nos
sectores em crescimento as entradas ndo ocorrarmsta das empresas estabelecidas
como acontece em mercados estaveis (Mata, 19%gjauas potenciais novas entradas
esperam que seja mais facil vender os seus produto®/os consumidores do que
conquistar os clientes das empresas estabelecidamercados com procura estavel.

Nesta perspetiva, espera-se uma relacdo positikaamntradas e crescimento do sector.

Resultados de diversos estudos empiricos, nomeatiatdbemani e Shapiro (1987) e
Highfield e Smiley (1987), revelam uma forte relagiositiva entre o crescimento da
indUstria e novas entradas. Por exemplo, a evidé@mpirica de estudos de Geroski e
Schwalbach (1991) mostram que a taxa de entradssivamente influenciada pelo
crescimento da industria em cinco de seis paisafisados (Alemanha, Noruega,

Portugal, Bélgica e Coreia).

No entanto, Mata (1993a) ndo confirma esta relggia a industria transformadora

Portuguesa. Todavia, quando o estudo consideranandéo de entrada (pequena e

40 Estas variaveis sdo complementares na medida ern qrescimento da inddstria é um incentivo para
novas entradas e cria oportunidades para refosglacoos da industria (Babu, 2002)
41 A metodologia seguida por Shapiro e Khemani (1287¢ntradas respondem as variacdes da margem

de lucro e crescimento do periodo anterior enquasgaidas respondem as variagdes do periodo.
52



grande) a concluséao altera-se no sentido em qumeag@s empresas de grande dimenséo
respondem as oportunidades de crescimento do noe(btata, 1996a; 1991a). Outros
autores, nomeadamente Deanal, (1998), concluiram que o efeito do crescimemto d
mercado € maior para as empresas de grande dimddsdacordo com o autor, o
crescimento de mercado proporciona a criacdo deuwpdades de “nichos” que atraem
empresas de pequena dimensdo, mais flexiveis. Egdacrescimento elevado pode
exigir substanciais investimentos de capital pacarganhar e responder as necessidades

de mercado, de forma sustentada, atraindo deste,ras@mpresas de maior dimensao.

Outros estudos, nomeadamente Acs e Audretsch (1,988ixluiram que o crescimento

do mercado favorece tanto as pequenas como assasple grande dimensao.

2.2.2 - Barreiras a entrada de novas empresas

Bain (1956) introduziu o conceito de “barreirasiéradd? na literatura da Organizagio
Industrial (I0) definido como as circunstancias gquibem a capacidade das empresas
fora do mercado entrarem e competirem com as eagpestabeleciddd. O temo *
barreiras a entrada pode também ser entendidoreragelo seu efeito — limita 0 nimero
de entradas e potencia o aumento da margem dedacdnalstria (Pindyck, 2009). Este
conceito tem subjacente o pressuposto de que aetigdap € fundamental na operacéo
das industrias e que qualquer barreira artifiGatdmpeticdo pode reduzir a distribuicao
eficiente dos recursos da industria. Segundo B#IB&) os mecanismos que impendem
a entrada limitam a intensidade da competicdo ancgondicdes para as empresas
instaladas aumentarem o0s precos e obter lucrognai®r Na sequéncia das teses
propostas por Bain (1956) a existéncia de barraiegrada depende de duas condic¢des:

(1) a presenca de condi¢des estruturais, tais ceanmomias de escala, a diferenciacao

42 Ou “condicdo de entrada” na terminologia de BaB6E).
43 A presenca das barreiras a entrada conduz a umrmémero de entradas e consequentemente permite
as empresas estabelecidas obter lucros acima da (wéa, 1982).
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do produto e as vantagens absolutas de custosndaesas estabelecidas e (2) o
comportamento das empresas estabelecidas em exgitaa condicbes na presenca de
entradas potenciais e atuais. O elemento distidigdarreiras a entrada € que elas criam

assimetria entre as empresas estabelecidas e ipgaravas entradas.

Todavia, os conceitos de barreiras a entrada defBam criticados por outros autores,
nomeadamente Stilger (1968). Contrariamente, aposto por Bain (1956) este autor
define barreiras a entrada como 0s custos adiGioes as hovas empresas incorrem que
nao foram suportados pelas estabelecidas no memdadabordagem de Stigler (1968)
as economias de escala, necessidades de capitafliferenciacdo do produto sé
constituem barreiras se novas entradas tiverenagi@ um preco superior ao pago pelas

empresas estabelecidas quando entraram no mercado.

Na mesma linha de Sitlger (1968), Harbord e Hoel#94) sugerem que elevadas
necessidades de capital e economias de escalaonéttuem barreiras a entrada. A
entrada é impedida somente na presenca de custar@iveis, definido como custos que

nao podem sagliminados mesmo em situacdes de completa cesdagitovidade.

Séo identificados dois tipos de abordagens litesadnbre a importancia das barreiras a
entrada: organizacédo industrial (Von Weizsacke8018ain, 1956) e gestdo estratégica
(Robinson eMcDougall, 2001; Porter, 1985;1980). A abordagem adganizacdo
industrial tem como foco de analise a industriacpra a eficiéncia e identifica um
conjunto de barreiras para o desenvolvimento ecmwnf abordagem da gestdo
estratégica centra-se na andlise da empresa indivedassume as barreiras como um

recurso para desenvolver vantagens competitivasgpampresa.

Porter (1980) expandiu o conceito dividindo asdieas a entrada em duas categorias:
barreiras estruturais resultantes das caractegstistruturais (estaveis e de longo prazo)
da industria e barreiras estratégicas resultantescaimportamento das empresas
estabelecidas no mercado, nomeadamente a difeggocido produto através da

publicidade, lancamento de produtos e processoaduoes, etc.
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Todas as barreiras identificadas por Bain podemegrge como barreiras a saida das
empresas estabelecidas (Eaton e Lipsey, 1980; i8hagthemani, 1987) como sera

discutido na seccao seguinte do presente capitulo.

Para definir a importancia das barreiras a entradaa dada inddstria é necessério,
primeiro, definir tanto o conceito de “entrada” gt o de “industria/mercado”
utilizados. Bain (1956) define uma “entrada” comoadicdo de nova capacidade
produtiva, ou reativacéo de capacidade anteriognanperante, por uma nova empresa,
excluindo de sua definicdo: a) a expansdo da adg@deiprodutiva pelas empresas ja
instaladas; b) a aquisicédo de capacidade prodateestente por uma nova empresa, por
meio de fusdo ou aquisicdo. O autor ressalta octemrarbitrario deste “quadro
metodoldgico” e reconhece seus limites, na medidajee “a introdugdo de um novo
proprietario de uma capacidade existente pode ibgingtma mudanca distinta numa
situacdo competitiva” (Bain, 1956:5), mas justifiaasua definicdo, em funcdo da
necessidade metodolégica de estabelecer uma dstangriori entre concorrentes

efetivos e potenciais.

No que se refere a distincdo entre “mercado” eld%tria”, como correspondentes
respectivamente, a procura e a oférzabe ressaltar, primeiro, a dificuldade da sua
separacao no longo prazo que é o periodo relepangea teoria das barreiras a entrada.
Neste sentido, o conceito usual de inddstria, dkfioomo um grupo de empresas com
processos semelhantes de producéo, mostra-se usaldepara a teoria das barreiras a
entrada, devido a possibilidade de que empresasdif@nentes processos produtivos

produzam para 0 mesmo merc&ddleste sentido, uma definicdo mais adequada sugere

44De acordo com Kay (1990) o mercado representaratighes de procura, enquanto a industria repr@sent
as condicdes de oferta.

45 Definir rigorosamente o que deve ser consideramaocuma indistria ndo é tarefa facil ja que os bens
produzidos pelas diferentes empresas nao sdo exaimomogéneos entre si. Isto leva a que na gratic
se integre, numa industria, aquelas empresas qdezem bens com algum grau de substituibilidade ent

si e que por sua vez tenha muito pouca substitlaloie com os bens produzidos por empresas de outras
inddstrias.
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uma maior aproximacao de ambos os conceitos, adayar uma “industria” como um

grupo de empresas que produzem produtos ou sedestisadas a um mesmo mercado.

Esta seccdo faz uma breve revisdo fatores queitcemst barreiras a entrada, na
perspetiva de Bain (1956) bem como outras fontdsadeiras incluidas noutros estudos
empiricos sobre o tema. Apresenta-se também rdesli@de alguns estudos anteriores
sobre determinantes da dinamica empresarial ql@iram aquelas variaveis nas suas

analises.

Economias de escala

Existem economias de escala quando os custosiasiti producédo e/ou distribuicdo
decrescem com o aumento da dimenséo do estabefegimdustrial ou da empresas
A presenca de economias de escala constitui umartampe barreira a novas entradas

através do: “efeito de percentagem” e “efeito dpiigtos absolutos de capital”.

Efeito de percentagem

As economias de escala podem resultar em bareegagada numa industriasaescala
minima de eficiéncigescala que permite obter custos mais baixos ddupéo) é
suficientemente grande em relagéo a dimenséo doadeerSe a nova empresa inicia a
sua atividade com uma dimensdo em grande escaldificié acomodar a producao
adicional a producao existente mercado, gera um@ émncorréncia e a consequente
descida dos precos. A vantagem das empresas esidbsl em relacdo as entradas
potenciais resulta do facto de que se a escalamaigificiente corresponde a uma parcela
elevada do mercado, a entrada de uma nova empmesa mivel de escala pode implicar
a queda dos precos, apés a entrada, para um niggbr aquele que permite a nova

empresa (ou a todas as empresas) obter lucros@egeaos considerados normais

Pelo contréario, se a nova entrada ocorre com umardido reduzida, os custos elevados
pressionam no sentido negativo as suas margerasooeais (Audretsch, 1995b). Nestas
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circunstancias, nao ha lugar a comportamentosa&tabs porque a dimensao de entrada
ndo representa uma ameaca credivel para as empsdahslecidas. A desvantagem,
neste caso, é de enfrentar custos unitarios meiadds. Se a dimenséo de eficiéncia do
sector € elevada, as unidades econdmicas de dimerfisdor enfrentam desvantagens.
Com efeito, segunddata (199) na auséncia de custos relacionados com ativos
especificos (irrecuperaveis) da industria ou daresgy a economia de escala s6 constitui
barreira para empresas com dimensao inferior ardiileeminima de eficiéncia. Quanto
maior a desvantagem, maior serdo as dificuldadestti@da e sobrevivéncia de unidades

econdmicas com pequena dimensao.

Tendo em conta a dimensao do mercado, quanto magrala necessaria para a entrada
eficiente, menor ser4d 0 numero de empresas no dweanaior serd a reducao de

producao de cada empresa provocada pela entrada devo concorrente.

Todavia, segundo Audretsch (1995a)dimens&o sub-Optirffapode ultrapassar a
desvantagem de escala remunerando os seus fatodesiyos de forma diferente. Se os
entrantes implementarem certos mecanismos compesat desvantagem relativa de

dimensao pode néo ser determinante para o0 modutidel@ no mercado

De uma forma geral, os resultados de estudos emgigue analisaram o efeito das
economias de escala sobre a entrada ndo sdo ceosl(Siegfried e Evans, 1994).
Alguns estudos concluem que as economias de escp&lem a entrada de novas
empresas, enquanto outros a entrada ou nao éafaiaél sistematicamente elevada na
presenca de economias de escala (Acs e Audret38BalAcs e Audretsch ,1990)
Com efeito, estudos empiricos de diferentes palese&eroski e Schwalbach (1991)

mostram uma relacdo negativa entre economias ddaescentradas em trés paises

46 O termo capacidade sub-6ptima descreve uma candigéique alguns estabelecimentos sdo muito
pequenos para ser eficientes (Weiss, 1991).

4T Uma das razdes que justificam resultados contréaiiténtre estudos radica nas diferencas entrd@stu

do foco sobre os aspetos de tais como, entradawss rmpresas, entrada de estabelecimentos, entrada
liquida. Outro aspeto referido por Storey (1991adiena-se com a metodologia de analises: as amalis
time sériemdao refletem os mesmos aspetos do processo de@swmo as analisesss-section.
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(Alemanha, Portugal, e Coreia) e positiva em dblerjega e Bélgica) dos paises

analisados.

Resultados de alguns estudos, nomeadamente M&3)(18mbém confirmam que as

economias de escala sao fatores importantes nanileag&o dos niveis de saida.

A existéncia de economias de escala é explicadaipalmente pelos investimentos em

capital.

Requisitos/necessidade de capital

Os requisitos de capital resultam da necessidadevedstimentos elevados de capital
tangivel e intangivel para operar no mercado cdimansao adequada. As imperfeicdes
no mercado de capitais afetam a disponibilidadend®s financeiros e desta forma,

constitui um fator adicional a desvantagem de nevasdas.

A hipotese evidenciada na literatura € que as nevagresas e especialmente, as
empresas de pequena dimenséo tém mais dificuldadelstencdo de capital necessario
(Acs e Audretsch, 1989). Nesta perspetiva devgrérasse uma relacao negativa apenas
para entradas em pequena escala (Mata, 1991). vartagem das potenciais novas
entradas depende da dimensdo da escala minimaci#ma&@h do mercado, ja que a
medida utilizada para os requisitos capital esé@ada a dimensao de escala minima de
eficiéncia da industria. Quando a dimensado minimeafitiéncia do mercado é elevada
as potenciais novas entradas necessitam de realz@stimentos substanciais para
produzirem eficientemerff& As necessidades de capital podem ser tdo elevadas
apenas algumas empresas, normalmente as de grianeleséo, podem assegurar 0s
recursos necessarios sem incorrer em desvantagensts associados ao elevado custo

de capital. As empresas estabelecidas tém maiaciciule de obtencao de recursos junto

48 A escala minima de eficiéncia, segundo Ble¢s)|., (2003) refere-se ao nivel de producéo a partir do
qual os custos sdo minimos.”
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dos fornecedores de capital relativamente a p@enobvas entradas. Este diferencial
justifica-se a luz da assimetria de informacgadirelenente a oportunidade de potenciais
novas entradas (Schmalensee,1988). Por exemplistdsicos e atividades anteriores

das empresas estabelecidas séo indicadores dasdevesco do investimento de capital.

De acordo com Mata (1991) estas hipdteses néo lamrmpas empresas de maior
dimensdo porque para estas, as entradas que gemstitte novoentry’ € em muito

menor nimero do que para as entradas em pequeta &ar outro lado, as entradas que
ocorrem em industrias caracterizadas por econoddasscala e por conseguinte de
elevados requisitos de capital, sdo principalmdatgrande escala. Este facto elimina os

requisitos de capital como barreira a entrada @stegrupo de empresas.

Estudos empiricos sobre determinantes de entradia mostram resultados diversos e
contraditorios. Estudos sobre entrada sugerem tpvadas necessidades de capital
proporcionam fortes barreiras a entrada (Shapir&khemani, 1987; Mata, 1993;
Fotopoulos e Spence 1998). Por outro lado, evidémipirica de Austin e Rosenbaum
(1990), Siegfried e Evans (1992) e Audretsch (1p8b&re outros, sugere que a entrada
de novas empresas no mercado ndo é substancialdiGotdtada em industrias de
capital intensivo com elevadas economias de escChtalavia, alguns autores,
designadamente Acs e Audretsch (1990) e Mayer eeia(1992), ndo encontram

qualquer evidéncia da relacéo entre entradas assidades de capital.

A evidéncia empirica sobre a relacédo entre as sieleees de capital e novas entradas
apresenta conclusdes diversas de acordo com ddiptedida utilizada. Alguns estudos
utilizam como medida o custo de capital enquantmeuwtilizam a intensidade de capital

como medida de barreiras a entrada.

As necessidades de capital sdo a principal fontugi®s irreversiveis (Asplund, 2000;
Ramey e Shapiro, 2001).
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Custos irreversiveig?®

Modelos da organizacéo industrial desenvolvidosdiersos autores, designadamente
Lambson (1991), realcam a importancia dos custesgedrsiveis nas decisfes de entrada
e consequentemente, como determinantes importdategolucdo da industria ao longo
do tempo. Estes modelos tém subjacente o prindpi@ue 0s custos irreversiveis
aumentam os custos de entrada (e simetricamestEdi e criam uma zona de inaf&o

onde a probabilidade de entrada e saida de emmstséelecidas € reduzida.

Na literatura da Organizacéo Industrial os cusBmsconsiderados irreversiveis quando
0S ativos em consideracdo estdo associados, ein maegida, a custos relativos a
investimentos especificos em ativo duradouro (tasigbu intangivel) para particular
utilizacdo da atividade da empresa no sector @l vesidual é limitado para utilizacdes
alternativas em situacdo de saida do mercado. §lesciurreversiveis geralmente nao
podem ser evitados quando uma empresa entra rariad®indo sao recuperaveis quando
sai e, por outro lado, ndo incorrem periodicameDgerecursos de caracter irrecuperavel
incorporados nos investimentos em ativo fixo espes da empresa ou produto, em
conjunto ou isoladamente (Dixit, 1989) e a sua hilidade criam barreiras exégenas
(como por exemplo a construcdo de uma fabrica sdon para utilizacdo alternativa) ou
enddgenas (a construgdo de uma imagem forte destimgylatravés de investimentos em
publicidade ou investimentos em I&1) Este tipo de ativos especificos é normalmente
considerado uma fonte de custos irreversiveis dpdoa sua transferéncia para uso
alternativo e a sua mobilidade para fora da indhistrvolvem custos elevados. Por outro
lado, imp&e um custo de saida. A durabilidade ¢itadaé também uma fonte de custos
irreversiveis na medida em que a sua revenda nde ger adicionada ao fluxo de

pagamentos gerado por esses ativos sendo necessgrariodo de producao mais longo

49 Sunk costma terminologia anglo-saxdnica.
50 |nation na terminologia anglo-saxdnica utilidada por H¢2005).

51 Caves e Porter (1976) sugerem que a especificidladie criar custos irreversivemifik cosismesmo
sem a caracteristica de durabilidade citando commplo a publicidade.
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para recuperar o investimento realizado. A esmid#de do ativo fixo e a sua

durabilidade em conjunto criam barreiras a ent(dtita, 1991a).

Assim, 0s custos irreversiveis aumentam o riscas¢éocde entrada e por conseguinte,
representam barreiras a potenciais novas entradastambém a saida de empresas
estabelecidas (Caves, e Porter, 1977; Eaton e\l ihx9880).

A literatura empirica sobre o impacto dos cust@versiveis € menos conclusiva do que
a teoria preconiza. No estudo empirico aplicadadéistria transformadora dos EUA
Kessides (1991) concluiu que a influéncia dos austeversiveis sobre as entradas de
novas empresas € significativamente negativa esepca destes custos diminui a taxa
de resposta de potenciais novas entradas ao laciroddstria. Mata (1991) analisou o
impacto dos custos irreversiveis de entrada desawpresas, seccionado de acordo com
a dimensao de entrada, na industria transformamotaguesa no periodo de 1979-1982.
Paradoxalmente, os resultados sugerem que os esgtesificos sdo importantes apenas
para as grandes empresas. As conclusdes do egRionde e Roberts (1991) sugerem
que industrias com elevados custos especificosevérsiveis) apresentam
tendencialmente taxas de entrada baixas quandoacadgs com outras industrias com
custos especificos irrelevantes de entradas essdidauma forma geral, os custos
irreversiveis afetam a rendibilidade do sector perqgeduzem o seu grau de

impugnabilidade.

Quanto maiores sao 0s custos irreversiveis quagats novas entradas tém que incorrer

menor sera a atratividade do sector, para um dadbde rendibilidade (Kessides, 1991).

A medicdo dos custos irreversiveis nao pode sesiderada facil. Tém sido propostas
medidas diversas, ndo havendo um consenso de udidanseiscetivel de ser utilizada
nos trabalhos empiricos. Este facto podera juatificos resultados contraditorios obtidos
em estudos empiricos. Por exemplo, para captarmendido da especificidade e
durabilidade dos investimentos em capital. VonFaar(1991) no seu estudo aplicado a
industria transformadora da Noruega utilizou tré@&saveisproxyde custos irreversiveis:

a percentagem de mercado de equipamento de semémldado pelo racio total das
vendas de capital das empresas estabelecidas¢@guide capital da industria; a
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durabilidade do capital medido através do inveractaka de depreciacdo e 0 racio
equipamento/capital real, isto € maquinas nealgicios Mata (1991) utilizou duas

medidas complementares: a percentagem das aqs@isd®emaquinas e edificios
adquiridos durante um dado periodo em estado navtogaritmo da duracao de vida

média dos equipamentos adquiridos.

Ambiente tecnolégico

Para analisar a relacéo entre dinamica empresaaialidades tecnoldgicas da industria
muitos autores tém usado medigaexy de input no processo de inovacao, tais como
despesas em 1&D; ou medida de output, designadaneenhovacdo ou namero de

invencdes patenteadas (Acs e Audretsch, 1990).

Investigacéo e desenvolvimento (1&D) e inovagao

Com efeito, duas abordagens resultaram da andls®e f relacdo entre a dindmica
industrial e atividades tecnoldgicas da indUst#igprimeira, sugerida por contributos
tedricos de Bain (1956) e Yip (1982) e empiricog ([B74) a inovagao constitui barreira
a entrada e implica que a maior parte da inovacaroéuzida pelas empresas
estabelecidas. O pressuposto subjacente € de gummvas entradas necessitam
investimentos iniciais (adicionais) elevados em ¥&®inovacao traduzindo-se em maior
risco de entrada e menor atratividade da indusdoen efeito, de acordo com Muller e
Tilton (1969) as entradas podem ser dificultadaseatores intensivos em 1&D devido
a reducdo de custos motivado por um lado, pelasdds economias de escala que este

tipo de atividades empresariais permitem obterreoptyo, pela existéncia de patentes e

52 Segundo Sutton (1991) as decisGes de investineemidespesas em I1&D tém reflexos no longo prazo e,
se uma determinada empresa decide desenvolvataates de 1&D tera custos especificos do produto ou
atividade (como a construcao e/ou organizacdo deepartamento de 1&D, subcontratacéo de recursos
ou ainda recrutamento de pessoal qualificado).
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“know how acumulado na indlstifd Estes tipos de custos traduzem-se em elevados
custos irrecuperaveis que simultaneamente limitaanteada, mesmo em situagfes de

expansdo da dimensao do mercado.

De acordo com alguns autores designadamente, [Beaker (1976) e Caves e Porter
(1977) as empresas estabelcidas introduzem nocasldgias como mecanismo de

retaliacdo contra potenciais novas entradas noaderc

A segunda abordagem, desenvolvida a partir de esi@é&mpirica e modelos tedricos
alternativos, e sugerida por alguns autores, noamexte Smiley (1988) e Acs e
Audretsch (1989a), conclui que o ambiente tecnotbgstimula a entrada. A inovacgéao,
de acordo com estes autores, proporciona um vedfiglaz de competicdo entre novas

empresas e as ja instaladas.

As duas explicacdes tedricas sobre a relacao emntiradas e intensidade de despesas em
I&D proporcionam uma visao confusa que correspatelalgum modo, as conclusoes,
por vezes contraditéria, da evidéncia empiricaaiggel até a data. No artigo de revisao
dos estudos empiricos sobre entrada e saida, i8tegfrEvans (1994:142) referem
que:“...a evidéncia empirica sobre o papel da intensidade idvestigacdo e

desenvolvimento encorajar ou impedir a entradar&sa, talvez mesmo caétita.

Em muitos estudos sobre entrada, designadamentendfiee Shapiro (1986),
Sleuwaegen e Dehandschutter (1991) e Schwalba&i)18 intensidade tecnoldgita
nao parece impedir novas entradas. Todavia, oestglos, nomeadamente Baldwin e
Gorecki (1987), mostraram uma relacdo negativaeenintensidade em I&D e entrada

53 Siegfried (1994) na sua revisdo da evidéncia dised sobre fatores que constituem impedimentos de
entrada no mercado encontrou resultados ambiglaisvaenente aos efeitos da diferenciagdo do produto
na entrada de novas empresas: sugere que a isiga®d |&D ndo constitui impedimento a entrada; as
industrias inovadoras podem atrair a entrada degyes empresas que procuram nichos de mercado
protegidos.

54Cujo conceito é o grau de investimento da indUstnmaatividades criativas que aumentam o stock de
conhecimento cientifico e a sua utilizacdo em naptisacdes. As investigacdes sugerem que a idizasi
tecnoldgica reflete ndo s6 oportunidades de inavaeédndustria, mas também a capacidade das emmpresa
se apropriarem dos retornos econémicos resultao®sovos desenvolvimentos (Klevoriek,al., 1995
citados por Sarkar, 2005). De acordo com Coman®67)l a intensidade tecnoldgica aumenta as
oportunidades de entrada através da diferenciaggiprddutos das empresas estabelecidas
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de novos estabelecimentos em industrias com masesas. As conclusdes de Mata
(1993a) para a industria transformadora portuggesfirmaram também uma relacao
negativa entre a intensidade de patentes de nauaslas e por diversificacao.

O numero de inovagdes da industria é também unedddr largamente utilizado em
estudos empiricos sobre a dindmica empresarianalises empiricas tém demonstrado
gue elevadas taxas de entrada estdo normalmeontecaissa elevadas taxas de inovagao
(Siegfried e Evans, 1994; Geroski, 1995). No mes®mitido sdo as conclusdes de
diversos estudos, nomeadamente Acs e Audretscl®)1§9e confirmaram que taxas
elevadas de inovacao de pequenas empresas estimelaitada de pequenas e grandes
empresas. Utilizando um modelo de regresséss-sectionAcs e Audretsch (1989a;b)
e Acs e Audretsch (1989a), concluiram que a taxandeada liquida (a variagdo do
namero de empresas entre 1978 e 1980 da indusimsfarmadora dos EUA) relaciona-
se negativamente com a intensidade de 1&D (I&D/asndda industria) mas
positivamente com a taxa de inovacao das empresasqiiena dimensao (medido como
0 numero de inovacgao das empresas com menos deab@thadores sobre 0 emprego).
Estes resultados sugerem que a entrada é relatitmmior em industrias em que as
pequenas empresas sdo particularmente inovadostisdos posteriores de outros
autores, nomeadamente de Acs (1990) e Geroski \J&8bntraram para as empresas
do EUA e Reino Unido respetivamente, uma fraca @ataj correlacdo positiva entre a
taxa de entrada e inovagao o que sugere que acimyepde atrair novas entradas. A
fraca correlagdo da intensidade de atividades oeagéio e entradas reflete, de certa

maneira, caracteristicas de dinamicas diferent@sodacéo e entrada (Marsili, 2000).

De uma forma geral os resultados dos estudos revetza relacdo causal complexa entre
entradas, intensidade de despesas de I&D e inovltéa@, enquanto a intensidade de
atividades inovadoras e despesa em I&D constituameipas a entrada, dificultando a

entrada de novas empresas, um ambiente inovadesegpa oportunidades conducentes
a inovacao das empresas de pequena dimenséao se¢alikadoras de novas entradas. De
acordo com Carreira (2004) estas duas forcas agppatacem cristalizar a ligacao entre

a dindmica empresarial e regimes tecnoldgicos gtapaor Nelson e Winter (1977) a
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qual defende que as condicdes de conhecimentoayaesadie atividade inovadora variam

entre industrias.

Concentragao

As possibilidades das empresas estabelecidasmrlzaeeiras estratégicas a potenciais
novas entradas, tais como, manter os pre¢os baixasiar excesso de capacidade em
indUstrias sdo mais frequentes em industrias corackas (Orr 1974; Chappeét al,
1990; Von der Fehr, 1991). Segundo Schmalensed&)X&vado nivel de concentracdo
permite comportamentos colusivos das empresasladatade forma a controlar as

entradas enquanto estabilizam as quotas de mercado.

A visdo convencional da economia industrial é quemcentraca esta associada ao
poder de monopodlio das empresas instaladas repaesenpor isso, uma ameaca
competitiva (significativa) para potenciais novas&das na medida em que reduz as suas

possibilidades de sobrevivéncia.

No entanto, Duetsch (1975) refere que é dificiVpre impacto da concentracdo sobre a
taxa liquida de entraefa A decisio de entrada depende das expectativas aagbagio

das empresas estabelecidas apds a entrada. Assespstabelecidas podem acomodar
a entrada mantendo o prego existente. Por outim k&l empresas instaladas podem
aumentar a producao criando excesso de capacaaftema a responder ao crescimento

de mercado e deste modo, reduzir os precos e awiidades de lucros de potenciais

5O recurso a literatura de organizacao industrialmds fornece, uma definicdo simples e ndo amliigua
gue seria uma estrutura, mas sim um conjunto detEafsticas relativas aos lados da procura eaofiert
bem ou servico em questdo. Na verdade, de acomioocdiciondrio, a estrutura € a maneira como 0s
elementos de qualquer coisa estdo organizadogereiacionados. Assim a estrutura de mercadoerefer
se ao modo como as empresas estéo organizadasrelationadas. A definigdo proposta por Bain (1968
integra um conjunto de caracteristicas que descrenea estrutura de mercado: a) Grau de concentragéo
descrito pelo nimero e distribuicdo da dimensédowdosiedores no mercado; b) Grau de concentracao
relativa dos compradores; ¢) Grau de diferencialproduto; d) as condi¢cdes de entrada no mercado
(refere-se a existéncia de barreiras a entrada.

% De acordo com Needham citado por Duetsch (192%:4%eacdo pds-entrada de precos e producéo €
incerto num mercado ndo atomizado. S6 as entradpsgliena dimensdo em comparacdo com o0 mercado
terdo lugar sem causar qualquer efeito no pregopraducao.
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novas entradas. Com efeito, alguns estudos desigreade (Dixt, 1980) mostram como
o investimento no aumento de producdo é uma egmatiesenvolvida para impedir
entradas de novas empresas. Esta Ultima ameagai¢aty somente quando as potenciais
entradas estiverem convictas da vontade das emspessabelecidas em sacrificar os

lucros de curto prazo para manter a estrutura deane atual.

Todavia, existem argumentos a favor da concentragioo variavel que induz as

entradas.

A elevada concentracao tem um efeito positivo sabentradas se a mesma proporcionar
lucros observaveis, tornando o mercado relativagnatraitivo para potenciais entradas
(Armel e Liang, 1992)E neste sentido que Weiss (1976) sugere que @iwacio do
mercado pode conduzir a viabilidade das empresasdimensao sub-Optimagteris

paribus

Assumindo a lucratividade das industrias conceaads entradas em pequena escala
podem partilhar os beneficios de subsequentes atempentos colusivos entre empresas
estabelecidadDeste modo, assume-se que podem ocorrer mais antes mercados
concentrados para um dado nivel de barreiras adenér crescimento da industria (Acs e
Audretsch, 1990). No mesmo sentido, Herck (198#rkou que a menos que existam
barreiras a entrada consideraveis, os lucros atnaeas entradas e a colusdo no mercado

tendera a desaparecer.

De acordo com Mata (1991a) a concentracdo indugtamsiderada uma barreiras

estratégica) é importante para as entradas de sagprem grande dimensdo que podem
despoletar comportamentos retaliatérios das irddalaEste comportamento ndo se
justifica face as pequenas empresas porque namnséteaem como ameaca credivel e
onde 0s custos associados a uma atitude agressivagompensariam 0s beneficios
esperados de curto prazo.

A literatura sobre entrada sugere que novas engpesaam fundamentalmente, em
pequena escala no sentido de evitar comportameg@ssivos dos concorrentes ja
estabelecidos (Scherer e Ross, 1990). A decis@nitada em pequena escala projeta

uma imagem de entrada “amigavel’ que pode reduzpossibilidade de resposta
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agressiva por parte das empresas instaladas (ThadrB88). Assim, as pequenas
empresas coexistem com as de grande dimensdo emadogr com niveis de
concentracdo elevada e dimensdo minima eficiemdaévamente altaCom efeito,
estudos empiricos sobre o impacto da concentragdadiistria sobre a entrada nao
apresentam um padréo de resultados consistentee(Aasdretch, 1989; Geroski, 1995;

llImakunas e Topil999).

Diversos estudos empiricos concluiram que a caraggo impede a entrada (Siegfrield

e Evans, 1994) mas a relacdo causal entre esidseiampode ser questionada, ja que é
possivel que um numero reduzido de entradas prevelgwada concentragcdo. Por outro
lado, a elevada concentracdo da industria podetirel existéncia de economias de
escala, sendo dificil distinguir entre estes efeib@ analise empirica. Orr (1974) e

Khemani e Shapiro (1986) encontraram uma relac@ativa entre concentracdo e

entradas, enquanto Deutsch (1984) ndo encontrdguwgraelacao entre estas variaveis
(Nystrom, 2007a).

Audretsch,et. al.,1991) concluem que a sobrevivéncia decresce cooneentracao.
Neste sentido, espera-se que elevada concentracaoddstria atue também como

barreira a saida.

Empresas multi-estabelecimento

As operacdes de empresas com mais do que um esiatehto (multi-estabelecimento)
resultam de estratégias de expansdo em mercadgafiens ou/e a extensao da linha de
produtos das empresas instaladas. Tem como objiten vantagens de economias de
especializacdo, a qual contribui para a obtencawadéagens de custos (Khemani e
Shapiro, 1986).

As vantagens de custos obtidas pelas empresasasiahelecimento resultam de duas
situacdes: em atividades que servem diferentes @eagraficas e em que o custo de
transporte é elevado ou em atividades em que canheresta segmentado por linhas de

produtos diferenciados do ponto de vista da pranlugéstas situacdes as novas entradas

67



enfrentam desvantagens de custos se entrarem camicorestabelecimento (ou fabrica)
e servirem apenas uma regiao ou produzirem s6 imime dle produtos. Para minimizar
as desvantagens de custos 0s as novas empresasitagaen recursos adicionais
nomeadamente, capital inicial (Duetsch, 1984a)tdN&mntido, a existéncia deste tipo de

operacdes representa barreira a novas entradas.

Estudo sobre determinantes da entrada de Duet8844)L concluiu que que ocorrem

significativamente menos entradas em sectores @stde economias sao importantes.

No entanto, as vantagens de custos obtidas atdagesomplementaridades resultantes
das operagbes de multi-estabelecimento, nomeadangerdiversificagdo do risco,
aumento do capital e dos recursos em I&D, desemaehto de atividades de promogé&o
e vendas entre outras, constituem também bargesagla de atividades, mesmo quando

obtém resultados abaixo do normal (Shapiro e Kher887).

Capital humano

A discusséao sobre as fontes determinantes da wantagmpetitiva sempre foi alvo de
muitos debates entre tedricos das organizacOdsaegsa, 0s quais se dividiram em duas
correntes, a saber, (a) a que reconhece a vantegepetitiva de uma organizagéo,
determinada principalmente, pela sua capacidadaddpatacdo ao mercado (Porter,
1985;1980) e (b) a que defende o desempenho supgkrifirma como um processo
resultante, essencialmente, dos recursos e cagasididernas da organizacao (Barney,
1996;1991; Wernerfelt, 1984). De acordo com estdima abordagem designada
“resource based view”, ou RBV o0s recursos humagoseconhecidamente uma fonte
importante da vantagem competitiva sustentada dfsresas. As empresas bem-
sucedidas desenvolvem ativos especificos, crianfdacidades distintivas dificilmente
transferiveis para a concorréncia. Para algunsresjt@ desenvolvimento de ativos
especificos depende da capacidade de inovar daesmm@ outros investimentos,
designadamente em publicidade e marketing da emesttle,1996). No entanto,
existem fortes argumentos de ser o capital humaaie do que o capital fisico a base

para vantagem competitiva sustentada (Yourdt,al., 1996). Diversos autores,
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designadamente Colombo e Grilli (2005), argumergamo desempenho das empresas
resultante do seu avancgo tecnolégico € complemenpeia presenca de recursos
humanos qualificados. Esta visdo sugere que addevigel de qualificacdo dos recursos
humanos constitui um indicador de conhecimentosea@Bpos e consequente
desenvolvimento de capacidades de investigacamvagio. Diversos estudos empiricos

encontraram uma relacao positiva entre o capitaamo e o crescimento das empresas.

Nesta perspetiva, a elevada qualificagcdo do capuatano das empresas podem ser
considerados um indicador da capacidade de gemaeconento e por conseguinte obter
vantagens no mercado. Assim, este fator constitiginezialmente uma barreira a novas

entradas.

Saida de empresas

A possibilidade de interacdo entre entradas e sd#&ta sido analisada em diversos
estudos, ainda que a maior parte dos mesmos apefeiso da entrada sobre a saida foi
investigado. Contudo, a saida de empresas inflaemcentrada de novas empresas
fundamentalmente, por duas razdes: em primeira wga ampla evidéncia de caracter
nacional e internacional confirma a existéncia dealevado grau de correlagéo entre
ambas as variaveis; em segundo lugar, ha argumémdosos que fundamentam a

relacéo.

Do ponto de vista da oferta, a saida de emprdsasdirecursos e fatores produtivos que
podem dar lugar a segmentos mercados de segundécoréaativos fisicos a precos
reduzidos) atraindo a criacdo de novas empresae(St Jones,1987; Evans e Siegfried,
1992).

As explicagBes do ponto de vista da procura sadogetipos: por um lado, as saidas
sinalizam uma oportunidade (“vacuo” no mercadoppavas entradas e, por outro, as
empresas estabelecidas podem atuar de forma mestdgjbando se trata de substituicao
de empresas, na medida em que ndo implica ne@ssate uma reducdo da quota de

mercado das empresas estabelecidas (Marti, 2002).
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Do ponto de vista do emprego, as saidas de emypedas favorecer a criagcdo de novos
estabelecimentos devido a disponibilidade de maa qbalificada. Adicionalmente, o
desaparecimento de empresas pode induzir em desgtod sectores que 0S
trabalhadores desempregados criem suas propriasgaspaumentando assim de forma

substancial o nUmero de empresas no mercado.

Estas explicagdésfundamentam, de certa maneira, o consenso geragtalde que a
saida de empresas estabelecidas do mercado é ipeackc por potenciais novas
empreendedores como oportunidade de entrada naoadeetcaduzindo o efeito de
substituicde®. Alguns estudos, nomeadamente Santarelli e Sthildc (1994),
estimaram a componente de substituicao incluindmodelo a prevaléncia de empresas
de pequena dimensao (cuja mortalidade tem um pegade na rotacdo de empresas).
Boeri e Bellmann (1995) incluiram o nimero de etasadiferidas (do periodo anterior)
como variavel explicativa, todavia com modesto ifigado estatistico e Sleuwaegen e

Dehandschutter (1991) concluiram que as entradasrgam com as saidas diferidas.

Baptista e Karaoz (2007) distinguiram a saida aaggtagm funcao da idade das empresas

gue saem do mercado.

2.2.3 - A influéncia da conjuntura macroeconémica

A influéncia das condi¢cdes econdmicas sobre a dogaempresarial tem merecido uma
atencéo crescente por parte dos investigadorestef&adas algumas razdes para este
crescente interesse. Primeiro, porque as politiéas em conta a sensibilidade das
decisbes de entrada as variacdes de curto pragtedida em que estas sdo determinadas

pelas condicbes macroecondémicas (Fotopoulos e 8pdd807). Segundo, porque a

57 Qutro tipo de andlise da literatura € de que merd de empresas que podem existir numa industria
diferenciada ndo pode exceder o valor finito (I8& mais do que n* empresas tentam permanecer no
mercado, a competicdo provoca a saida de uma(@a@szewicz e Thisse, 1980).

58Replacement effenn terminologia anglo-saxonica.

70



influéncia das condi¢cdes econdmicas sobre a enttadampresas assenta em duas

hipoteses contraditérias.

A primeira hipotese argumenta que a entrada éfis@gfiva quando as condicdes
economicas sao favoraveis. Estas condi¢cdes prapiai@riacdo de oportunidades de
negocios e favorecem a sobrevivéncia de novas sagré entrada € nesta perspetiva,

um fenémeno pro — ciclico.

A hipétese alternativa assume que um crescenteroltheeempresas podem ser criadas
quando os custos de oportunidade de ser um emge@rgBo baixos, isto é€; em periodos
de elevado desemprego. Esta hip6tese correspatigfioada entrada como um fenémeno

contra ciclico.

Esta abordagem assume que a criacdo de novas esprema alternativa a incerteza
das perspetivas futuras de emprego ou uma formiesdapar” ao desemprego (Storey,
1991). A evidéncia empirica sugerindo a importadaogapel do desemprego como um
indutor da criacdo de novas empresas € robusteefStaJones 1987; Baptista e Preto,
2006).

Apesar da reconhecida importancia das condi¢cdbsas@os negdcios sobre a dindmica
empresarial a evidéncia empirica € escassa e ilnsoree (Ilmakunnas e Topi 1999;
Campbell, 1998; Fotopoulos e Spence, 1997; Mat&6,19996a; Wagner, 1994;
Yamawaki, 1991; Acs e Audretsch, 1988; Highfiel@railey, 1987).

O estudo empirico de Highfield e Smiley (1987) atedos agregados das empresas dos
Estados Unidos, para o periodo de 1948-1984, sugereontrario do que se poderia
esperar, que o impacto do clima econémico geraksmbntrada de empresas € reduzido.
Os resultados de Yamawaki (1991), para indust@asformadora Japonesa, S&o
exatamente de sentido contrario. Utilizando dadalsres aumentos do numero de
empresas em atividade no Japao e controlando ibasedspecificos da inddstria (sobre
a entrada) Yamawaki concluiu que a entrada estéani@nte sujeita a influéncias pro -
ciclicas. Em Portugal, utilizando como medidaxa tauta e quota de emprego das novas
entradas, Mata (1996) concluiu que a criagdo deasioempresas na industria

transformadora tem um comportamento pré-ciclico.d@tro lado, Wagner (1994) num
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estudo semelhante aplicado a industria transforraaalema nao encontrou evidéncia

confirmando qualquer hipotese.

Todavia, os resultados contraditorios entre osdestacima referenciados podem estar
associados, entre outros fatores, a diferentesetosale entrada utilizadas nos estudos.
Enquanto Highfield e Smiley usaram uma medida deeéa bruta (niUmero de empresas

criadas em cada periodo), Yamawaki utilizou a tajada de entrada do periodo.

A questao que se tem colocado € que tipo de clomadenico é favoravel ao crescimento
da criacdo de novas empresas. Para responderuesti@a Highfield e Smiley (1987)
propdem dois cenarios possiveis: “inocente” e “apustico”.

O cenario inocente assume que os empreendedomyainsa situacdo econdmica atual
e esperam gue as mesmas se mantenham no futunmprém consonancia com estas
expectativas, os individuos preferem comecar oéaieg quando a situacdo econdémica
e favoravel (elevada taxa de crescimento real d& Rixas de juro mais baixas e
decrescimento do desemprego). Este cenério é noantd designado como hipétese
“pull”. Neste caso, periodos com elevados niveis deioreato econdmico incentivam

a entrada e sdo seguidos de etapas com taxas adedadentradas. Este cenario
corresponde a visao da entrada como um fenomendgico O desfasamento temporal
entre a observacdo das variaveis econémicas éorade novas empresas depreendera

unicamente do tempo necessario para operacionalizapresa (ou estabelecimerito)

O cenario oportunistico assume que se criam ncagdains quando os empreendedores
percebem que existe um vazio (vacuo) no mercadontoa oportunidade na situacdo
econdmica atual. Highfield e Smiley (1987) referemmo exemplo de janela de
oportunidade para novas empresas o decréscimospesdes relacionadas com novos
estabelecimentos e equipamentos. Neste caso, reeiezas barreiras a entrada a novas
entrantes, nomeadamente as relativas aos requigtaspital (Fotopoulos e Spence,

%9 No que respeita a saida, Fotopoulos e Spence (A8@fhentam gque nao existem razdes que justifiquem
a saida em periodos de recuperacdo ou de rapisiimento. Neste sentido, a relacéo entre a sadda e
condicdes econdémicas favoraveis estdo longe dmoséiva. As empresas estdo menos motivadas para sa
do mercado quando a procura é elevada e se espemastado da economia permaneca favoravel.
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1997). Adicionalmente, o crescimento da taxa demesego pode ser interpretado pelos
potenciais empreendedores como uma oportunidadéae méo-de-obra qualificada a

custos mais baixos.

Outra interpretacdo, no contexto da abordagem doade de trabalho, é de que em

periodos de crescimento de desemprego e ou cosdégimomicas desfavoraveis, os

individuos sejam motivados a desenvolverem inkaatempreendedoras por recearem a
perda do emprego (Storey e Jones, 1987; Storeyl,).18#8te cenario € designado na

literatura da economia do mercado de trabalho canttpétese Hipotese push®

(Storey,1991) e corresponde a visao da entrada comfenomeno contra ciclico.

No cenério oportunistico a baixa taxa de crescimdn PIB pode conduzir a aumentos
de criacdo de novas empresas na medida em quel@leva de desemprego reduz os
custos de oportunidade de criacdo de novas empreSata teoria relativa ao papel do
desemprego estd mais associada com a criacdo dengsgempresas (Fotopoulos e
Spence, 1997).

No entanto, esta andlise ignora a possibilidadeoquecesso de aumento de entradas na
hipdtese pull” conduz potencialmente a aumentos de saidas deadwrCom efeito,
mesmo periodos de expanséo da economia tém unadagefinita de acomodar novas
entradas e devera haver um ponto a partir do gaairento da oferta de empresas néo é
absorvido pelos mercados podendo ter como conseiquEraida de empresas. Por outro
lado, na perspetiva da organizacao ecoldgica a etgdp intensifica-se com o numero
de empresas, conduzindo subsequentemente a taxsadddemais elevadas. Assim, o
efeito das condicbes econdmicas sobre a entraald@@ode ser complexa devido a forte

correlacdo entre entradas e saidas (llmakunnapieI899).

80 Os termos pull” e “push” sdo normalmente utlizados nos estudos sobre d pfapdesemprego na
formacéo de novas empresas (Hamilton, 1985; Creedjnson, 1983).

61 Espera-se uma relacdo negativa entre entradadhdixa taxa de crescimento do PIB. Por outro lado,
espera-se uma relacdo também negativa entre aeshédea taxa de crescimento do PIB. Na pratidaaba
taxa de crescimento do PIB conduz a uma maiordotdas empresas no mercado: mais entradas e saidas.
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lImakunnas e Topi (1999) no seu estudo aplicadmasitria Finlandesa concluem que a

influéncia das variaveis macroecondmicas sobraidas é inconclusiva.

Uma visdo mais recente, que assenta em argumeatmadons na existéncia de

heterogeneidade entre empresas e na presencaae deigjustamento (devido a custos
afundadosl/irreversiveis por exemplo), sustentaagueecessdes induzem sobretudo um
processo de reestruturacao (por exemplo, dispeogeatzhlhadores e tornando-se mais

produtivas).

Pode argumentar-se também que, ao reduzir a tagatagela de empresas no mercado,
a recessao estara a contribuir para aliviar a #oessncorrencial que é habitualmente
exercida pelas novas empresas sobre as que jaresdtiadas.

2.3 — Definigdo e medidas de entrada

A literatura empirica sobre a dindmica empresaabsenta medidas alternativas de
entrada e saida. Alguns autores utilizaram medidatss de entrada e saida (nUmero
absoluto de entradas e saidas), outros a variagéiondero de empresas (entrada liquida),
namero de entrada (saida) ou entrada liquida caraeptagem do niamero de empresas
estabelecidas (taxas bruta e liquida, respetivaaheni ainda medidas como entrada
(saida) em funcdo do volume de vendas, producdaimoero de empregados e

percentagem das vendas ou do nimero de empregaslogvhs empresas no mercado.
Outras medidas mais elaboradas como introducaaii@eis dicotomicas na variavel

entrada foram utilizadas por alguns estudos, noameadte Lieberman (1987). Dada a
diversidade de medidas utilizadas nos estudos mmpiKhemani e Shapiro (1986)

colocam varias questdes, designadamente:

i. O método de calculo (entrada liquida versus entoadia);
ii. Taxas versus valores de absolutos de entrada;

iii. A unidade de célculo (nimero versus dimensao dadajt
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i.  Entrada liquida versusentrada bruta

Os estudos empiricos sobre entrada e saida wditizéirrquentemente dois tipos de
medidas: medida bruta e liquida. Entrada liquidafénida como a variacdo do numero
de empresas/estabelecimentos ao longo de um dessfonperiodo (por exemplo, entre
t e t+1) isto é, as saidas sdo contadas/medidas eatradas negativas. Nas medidas
brutas as entradas e saidas sdo contadas sepantglaste €, a medida de entrada bruta

capta se uma empresa expulsa outra do mercado.

Os primeiros estudos sobre os fatores determinatdgesntrada utilizaram medidas
liguidas (Acs e Audretsch, 1989b; Acs e Audretd®@90) fundamentalmente devido a
questdes de ordem pragmatica — a disponibilidaddadi®$®. Mas os estudos mais
recentes, de uma forma geral, tém usado medid#ashata entrada (saida). Com efeito,
a medida liquida de entrada em estudos empiricossigo largamente criticada em
virtude deste tipo de medida excluir alguns detalabre a rotacéo/volatilidade das
empresas isto é, o nivel de entradas e saidaquem (Von der Fehr, 1991). Segundo
Deutsch (1984a) a medida liquida de entrada suhesb niumero de entradas que
ocorrem num determinado periodo. Numero de entpgdeimo de zero pode ser o
resultado de nenhuma entrada (zero entradas) eimensaida (zero saidas) ou de um
namero elevado e idéntico de entradas e saidaisn fAssntrada em termos liquidos pode
ser consideravelmente menor do que 0 numero nowesdas se o numero de empresas
gue sairem do mercado for elevado e para aléem, @diss@ variacdo entre industrias e ao
longo do tempo pode apresentar diferencas sigtifeasaem relacdo & entrada bruta
(numero absoluto de entradas). Isto pode fazerqua@uma indUstria possa ter uma taxa
de entrada liquida negativa, se houver muitas dsdrdisto €, entrada positiva) mas
muitas mais saidas do mercado. Outra critica sohbitdizacdo de medidas liquidas em
estudos empiricos assenta no pressuposto implieikimetria entre entradas e saidas,
pelo menos em relacdo a alguns dos seus deteresn&#gundo Eaton e Lipsey (1980)

62 Veja-se por exemplo Deutsch (1984a), Macdonal84)9amawaki (1991) e Orr (1974), Fotopoulos e
Spence (1997) utilizaram medidas liquidas de eatdmlido a indisponibilidade de dados alternativos.
Também Kessides (1991) utilizou uma medida liqdiel@ntradas baseando o seu argumento na natureza
do seu modelo de equilibrio de longo prazo.
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os fatores que limitam a entrada também limitaraidas ou seja as barreiras a entrada
também sdo barreiras a saida. Diversos estudosiemsptonfirmaram a hipotese de
simetria (MacDonald, 1986; Shapiro e Khemani, 198unne e Roberts, 1991;
Sleuwaegen e Dehandschutter, 1991; Van Herck, 1984hdo a entrada € medida em
termos liquidos, um determinado sector com elevddaeeiras a entrada (saida) e
consequente reduzido fluxo de entradas e saidasgawdcer igual a outro com reduzidas
barreiras e numero elevado entradas e saidas. estpetiva, as barreiras nao

influenciariam as entradas (saidas) atuais.

McGuckin (1972) considera que do ponto de vistaeptual a medida liquida de entrada
€ a mais indicada para explicar as variacdes dat@st e desempenho industrial. Esta
viséo € corroborada por Geroski (1991c) argumeotgune a diferenca entre as medidas
liquida e bruta depende se o0 processo envolvidpécdicamente relativo ao nimero de
sobreviventes do processo de entrada (entradddipou do nimero total de participantes
(entrada bruta). Segundo Nystrom, (2006) a medidia & mais indicada para analisar a
dindmica industrial na medida em que o numero d@adas e saidas (medidas brutas)
podem ser elevados mesmo quando a entrada em tiéqundss é baixa.

ii. Taxas versus valores de absolutos de entrada

Em muitos casos as medidas de entrada e saidals@itadas em termos de numero
absoluto de entradas (saidas) ou variacdo do nudeeempresas em relacdo a uma
medida destock,isto é, taxas de entrada e saidas brutas e ligredpstivamenteAs
taxas de entrada (saida) sdo normalmente medigasdsedois tipos de abordagem: a
abordagem denercado de trabalho (labor marRet ecologista (ecoldgica). A primeira
relaciona o nimero de entradas e saidas com o goeendustria. De acordo com esta
abordagem cada individuo na economia é consideradgotencial entradA segunda,

0 numero de saidas e entradas é relacionada cameram de empresas estabelecidas
(Armington e Acs, 2002).
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Esta abordagem tem como pressuposto que as noyassa® “nascem” a partir das
estabelecidas no mercado, num processo denomispdedut. As empresas ativas no

mercado funcionam assim, como o ber¢o das novasesagp

A escolha do denominador das taxas de entradaéyaido afeta os resultados da analise
empirica das diferencas inter-regionais mas temli¢gagdes confinadas a sectores
especificos. Se o calculo da taxa de entrada (sségando a abordagem ecoldgica ndo
levanta quaisquer problemas, j4 a abordagemme&l@wado de trabalhtevanta algumas
duvidas (Fritsch, 1997). E possivel dividir o niGmde empresas novas pelo nimero de
empregados de uma determinada industria, mas n@ossivel distribuir/atribuir
inequivocamente os individuos desempregados aieddstrig®. Por outro lado, sendo
gue pelo menos algumas das novas empresa tém uevadal dinamica de
desenvolvimento nos periodos iniciais da sua ed&é deveria ser determinado um
ponto no tempo em relacdo a data de entrada deinmangue a dimensao seja medida

de forma comparavel (Fritsch, 1997).

De um modo geral, a medida mais utilizada na tesaempirica € o racio entre novas
empresas ou estabelecimentos e o nimero de emdmepasiodo anterior: esta medida

enquadra-se na perspetiva ecoldgica da organizagéstrial.

A opcéo entre o valor absoluto ou relativo de elatsaem dependido fundamentalmente
de razbes estatisticas, sendo a dimensédo do sectiavel de controlo utilizada nos

casos em que se emprega 0 humero absoluto deastrad

lii.  Taxas versus dimenséao das entradas (quota de mercgd

A escolha entre taxa de novas empresas e quoteedmao (penetracdo das vendas)
depende se a visdo conceptual da competicdo enfatimimero de participantes no

3 Uma solugdo, segundo Fritsch, 1997, seria distrimidesempregados por indistrias de acordo com a
quota de emprego de cada industria nas respetdga8es. Contudo, este procedimento revelar-se-ia
problematico, na medida em que existem diferenggsfisativas relativamente a emprego de cada

indUstria; o nivel de contribuicdo para o desemprép é igual em todas as indUstrias.
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processo (taxas de entrada) ou a escala de acéeslep desenvolvem (quota de
mercado). A quota de mercado € particularmentepatih medir a dimenséo da forca
competitiva associada com a entrada. A taxa dedmte vista como um aumento do
potencial de participantes e consequentemente, coma@roxy da ameaca competitiva
que representa a entrada (Geroski 1991c). Todsviana parte substancial das entradas
atrai a atencdo das estabelecidas e tem impactereado. Existem nichos de mercado
cuja competicdo é localizada. O que interessa dtwplke vista da competicdo do mercado
€ 0 volume de producéo (vendas) das entradas e n@amero de novas empresas de
pequenas empresas que entram para a franja dodogiredo que Geroski (1991c) sugere
gue sejam contadas apenas as entradas que alcdetenrminada dimensao minima

eficiente.

Com efeito, hoje é consensualmente aceite, quentaadas sdo maioritariamente de
pequena dimensdo. O desafio que estas represearamap empresas instaladas nao
resulta da entrada em si mesma, mas principalnderjteocesso de expansao que se pode
seguir.Muitas destas empresas ndo sobrevivem por muitiss amas as que sobrevivem
tém potencialmente taxas de crescimento elevadm$&iel991c) e podem no médio
prazo, ter um efeito maior sobre a quota de merdadempresas estabelecidas, do que
um numero mais reduzido de empresas de dimenséeemaissim, a quota de mercado
inicial das entradas pode ndo ser uma avaliacaguada do impacto de longo prazo

(permanente) da entrada no mercado.

2.4 — Entradas na industria transformadora portugue sa

Apesar de o tema da dinamica empresarial, espemm#dnda entrada, ter despertado o
interesse dos economistas desde os primoérdiogdei@ieconomica (Carreira, 2004), até
as ultimas duas décadas o seu estudo empiricoethizido. Este facto deve-se

fundamentalmente, as dificuldades de disponibifinagde acesso de dados longitudinais
gue fornecessem informagéao sobre a demografiaridades produtivas. Esta, associada

a escassa divulgacdo de métodos econométricosemditip produzir oS avangos e 0sS
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resultados empiricos desejaveis. A larga maioriestiedos empiricos tinha como base a
analise de estudos de caso (por exemplo MansfiekR). Porém, a partir dos anos 80,
diversos organismos responséaveis pela recolhafalenacdo, passaram a disponibilizar
dados sobre a populacdo de unidades produtivastpelonaos economistas e alguns
investigadores observar a sua trajetoria desdeagaor até ao sue desaparecimento do
mercado (Carreira, 2004). Em Portugal, a dispdadiEio de dados, particularmente dos
Quadros de Pessoal tem-se relevado fundamentdf) tamtribuido para o fomento de

um conjunto importante de investigacao aplicadaesalinamica empresarial.

Este capitulo tem como objetivo, a analise dascteniaticas das entradas de novas
empresas nos diferentes setores de atividade datirad transformadora portuguesa.
Comecar-se-a por descrever a caracteristicas dagsas recém-criadas, seguindo-se a
analise da entrada tendo em conta a sua contridbyigéa 0 emprego, a intensidade
tecnologica dos sectores de atividade, a evolugcéndenica do pais, origem e natureza
dos proprietarios e niumero de estabelecimentosiagdes as entradas. Finalmente,
analisar-se-4 0 comportamento de entrada tendo cena @ localizacdo geografica
(NUTTS 11).

2.4.1 — Caracterizagéo das entradas

A dindmica empresarial € uma das caracteristicaslidersos sectores, que se faz sentir,
entre outros aspetos, pela entrada de empresam®deras as empresas que iniciam a

sua atividade, aproveitando as oportunidades glignvibram, na expectativa do sucesso.

Muitos sdo os fatores que influenciam a entrada edgpresas no mercado.
Tradicionalmente as entradas sdo vistas como umgigea um elevado nivel de

rentabilidade, cujo equilibrio é restabelecido mglirada de novas empresas.

Entre 1996 e 2007 criaram-se em Portugal 48.914sempresas do sector industrial

sendo a larga maioria (87% das empresas) de peqidiemnsdo (menos de 9

79



trabalhadores). Todavia, apesar de estarem em largaria, estas pequenas e
microempresas representam apenas 43% do volunhdéatanprego enquanto as classes
de maior dimens& acumulam mais de metade do emprego total da altst

transformadora (tabela 4).

Tabela n.° 4- Entradas de empresas e volume deegmpor classes de dimensao (1996-2007)

Dimensao 1a9 10a 49 50 ou mais Total
Empresas ativas (1996) 36.449
Total entradas 42.606 5.854 454 48.914
% das entradas 87% 12% 1% 100%
Total emprego 119.295 93.923 64.087 277.305
% Emprego 43% 34% 23% 100%
Emprego médio 2,8 16,0 141,2 5,7
Empresas ativas (2007) 44,757

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboracaoigrépr

O numero de empresas por classes de dimensao alestatportancia das pequenas
empresas em Portugal no processo da dinamica eampied andlise da tabela 4 permite
verificar que em média 87% das novas entradasmodeede 1996 - 2007 correspondem
a empresas com menos de 10 trabalhadores. A eiad@émpirica mais consensual de
gue as entradas de empresas fazem-se maioritat@ararpequena escala é confirmada
no caso da industria transformadora, ndo signifiogrorém que a entrada de unidades
com grande dimensao nao seja importante. Os rdesltzbtidos sdo consistentes com 0
de outros estudos nacionais e internacionais sothiréémica empresarial. Geroski (1995)
refere que as peguenas empresas constituem a gnagideia das empresas, mas

representam proporcionalmente menos emprego.

O numero acumulado de entradas no periodo 1996-208%iderando todas as classes
de dimenséo, representou cerca de 134% das egsteminicio do periodo (1996). No
entanto, o acréscimo efetivo foi de 8.090 empresstabelecidas na industria

transformadora (cerca de 23%), sinbnimo de queanuias empresas criadas néo

64 As classes de dimensio das empresas foram defidelacordo com as estatisticas do INE tendo por
base o nimero de pessoas ao servico no ano iéc@bservacao. Apesar de o nosso excluir do medelo
empresas com menos de 10 trabalhadores, considerdinaclui-las na caracterizacdo das entradas.
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sobreviveram no mercado, o que demonstra a elenadéidade empresarial da industria

portuguesa.

Todavia, considerando apenas as entradas de espoesd 0 ou mais trabalhadores com
um valor acumulado de entradas 6.308 entradassesgiseerca de 13% das entradas
totais) constata-se que o numero absoluto de eapestabelecidas no fim do periodo
analisado revela, em termos médios, uma variagiutiya de apenas 3,8%. Esta
variacéo reduzida pode estar associada a elevagaetgao dos mercados que tende a
expulsar as empresas menos eficientes mas tambgesteuturacdo das empresas com
a consequente reducdo de numero de trabalhadoresliMinuicdo do numero de
trabalhores pode, de acordo com a metodologiaadineste estudo, implicar a transicéo
da empresa para a classe de dimensao inferiortudoeslesenvolve-se tendo como
universo aquele grupo de empresas (com mais daldélhadores), pelas razdes ja atras

invocadas.

A tabela 5 e a figura 2 permitem obter uma an&d®ae o fluxo de entradas e a sua
evolucéo ao longo de doze anos. O numero totahttadas atinge o valor minimo em

2005 com 2.498 e 0 maximo em 2001 com 6.663 navgsesas.

Tabela n.° 5- Entradas de empresas no sector dstirdtransformadora (1996 - 2007)

. ~ 199 200 200 1996 2002 Variagd
Dimensio 1996 7 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 6 7 Total 5001 2007 o
i 3.13 3.63 3.79 3.87 455 5.62 471 2.95 2.64 2.21 2.75 2.69 42.60 24.61 17.98
Até 10 -27%
8 0 9 7 3 1 9 4 5 7 8 5 6 8 8
10_49 464 518 519 525 541 996 626 388 300 265 357 355 5.854 3.563 2.291 -36%
50_250 40 34 50 36 48 38 37 29 17 16 31 30 406 246 160 -35%
Maior 250 3 7 5 5 4 8 9 5 1 1 48 32 16 -50%
3.64 4.18 4.37 4.44 514 6.66 539 3.37 2.96 2.49 3.14 3.08 48.91 28.45 20.45
Total entradas -28%

5 9 3 3 6 3 1 6 3 8 7 0 4 9 5
% até 10

86% 87% 87% 87% 88% 84% 88% 88% 89% 89% 88% 88% 87%
empregados

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigrépr
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Figura n.° 2- Evolucéo do nimero absoluto de eatrawtlUstria transformadora
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboracaoigrépr

Como ilustramos na tabela 4 existiu uma criacddadade empresas entre 1996 e 2007,
na ordem das 8.089. No entanto, esse processiagéaatraves dos fluxos de entradas
nao foi homogéneo. Conforme se constata existerumepo periodo (1996 — 2001) de
crescimento de numero de entradas que quer emdaglobais, quer no subconjunto
estudado o que provocou um aumentaieckde empresas em atividade. Este impacto
foi mais significativo no grupo de empresas de melmenséao (tabela 5) dado que o
grupo em estudo (10 ou mais trabalhadores) ap@nesemtou uma variacao de 12% para

uma variacao global de 23%.

No segundo periodo (2002 a 2007) verifica-se uraratamento das entradas o que se
saldou numa diminuicdo efetiva de empresas ativasjué também com impactos
desiguais no universo das empresas ativas (dindioudg cerca 1%) e no grupo em

estudo, em que se verificou uma diminui¢do de &ig% de empresas ativas.
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Tabela n.° 6 - Reparticdo das entradas

Variagao Variagdo
Val 1996 2001 2007
alores (1996 - 2001) (2001-2007)
. . ) , 8.613
Ativas totais no fim do periodo 36.668 45.281 44,757 -524 -1,2%
23%
Entradas totais 28.459 20.455 -8.004 -28,1%
(Z) Entradas 4.743 3.409 -1.334 -28,1%
Tx de entrada 11,6% 7,57% -4% -34,6%
. ) , 1.646
Ativas =10 trabalhadores no fim do periodo 13.769 15.415 14.298 -1.117 -7,2%
12%
Entradas totais =10 trabalhadores 3.875 2.470 -1.405 -36,3%
(@) Entradas = 10 trabalhadores 646 411 -235 -36,4%
Tx de entrada 4,4% 2,90% -2% -34,5%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboracaoigrépr

Como se pode constatar destacam-se dois pericstogal na evolucao das entradas de
empresas no sector industrial.

* O periodo 1996 — 2001 que se caracteriza por umfisgfivo aumento do nimero
de empresas criadas anualmente (com excecdo de Ne3%e periodo 1996 a
2001 criaram-se em média/ano 4.743 empresas (@imdat 6) sendo 646 com
10 ou mais trabalhadores. Estas entradas reprem@nterca de 11,6% das
empresas em atividade no subperiodo (valores njédios 10,5% se
considerarmos as empresas existentes em 2001.

* O periodo de 2002 - 2007 caracteriza-se, pelo @oirpor uma diminuicdo
progressiva do numero de entradas anuais até E&02006 e 2007 verifica-se
um ligeiro aumento ainda que nao alcance os nideigeriodo anterior.
Criaram-se neste periodo uma média anual de 3#@%esas (411 empresas
com =10 trabalhadores), o que corresponde a uma dindiouie cerca de 28 %
em relacdo ao periodo anterior para todas as diéesrescerca de 36% para as
de maior dimensad = 10 trabalhadores)

* O volume de entradas nos dois subperiodos repoesaetspetivamente 58% e
42% das entradas totais.
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 87% das empresas entrantes tém menos que dezh&@dwas ao servico
refletindo o peso das empresas de menor dimensé®precesso de renovacao
empresarid®.

« A dimensdo média de entrada € de 5,7 trabalhagoremmpresa®

Apesar dos valores brutos de entrada serem eleva@ograda liquida (isto €, o numero
absoluto de empresas ativas do ano t menos ass&m[@e se encontravam a operar na
industria do ano t-1) é muito modesta. Com efeifm obstante o fluxo de entradas e
saidas a variacdo do numero de empresas estabslerideduzida, e nalguns anos

negativa, conforme se pode observar na figura 3.

Figura n.° 3 — Entradas e saldo das empresas ativas

Saldo activas
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-5.000

=== Saldo activas totais Saldo activas =10 trabalhadores

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

Representando as empresas com dimenséo igual eticsug 10 trabalhadores apenas
17% das novas empresas (em média) no entanto,uréfogme esta distribuicdo porque
existem sectores em que elas representam cerc®aea&s entradas, enquanto noutros,
a sua entrada é quase residual.

5 No estudo de Mata (1991) da industria transformagortuguesa no periodo 1982-86 a percentagem

das pequenas empresas era de 77%. Todavia, a Boigddede pequenas empresas era de 5 a 50
trabalhador.

66 Esta média aumenta para 27,46 trabalhadores gmesanquando se exclui a classe de empresas com
menos de 9 trabalhadores.
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Tabela n.° 7 — Entradas de empresas de dimensa@loigsuperior a 10 trabalhadores

S7CAE Sector % Entradas ( 210 trabalhadores)
19 Curtimenta e Acabamento de Peles S/ pelo 31%
32 Fab. de Equip. e Aparelhos de Radio, TV e Comunicagdo 29%
28 Fab. de Produtos Metalicos 6%
22 Edigdo, Impressdo e Reprodugdo 6%
20 Ind. da Madeira e da Cortiga e suas Obras 5%
33 Fab. de Aparelhos e Instrumentos Médico-Cirurgicos 4%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborac&oigréopr

Apesar diminuicdo sensivel de criacdo de empresgseiodo de 2001 a 2007, uma
analise mais detalhada permite constatar que nondegperiodo (classificado de
abrandamento econdmico) alguns sectores tiveranméaia, mais entradas do que no
primeiro periodo (crescimento), demonstrando a&xesa de oportunidades de negdcio
ou nichos em crescimento n&o obstante, o abrandamentlioeconémico. Desta

forma, contrariam o fendmeno pro-ciclico observadm a industria no seu conjunto.

Existem algumas possiveis explicacdes para estepavamento contra-ciclico. A
heterogeneidade pode reflectir certas condicdesmercado do produto, por exemplo,
através da diferenciacdo. Esta caracteristica padiicar, pelo menos parcialmente, a
entrada de novas empresas em periodos econdmiessafdraveis ou de procura
reduzida. Paralelemente, as incertezas sobre alcden e lucros de mercado pode
conduzir as novas empresas a fazerem escolhasrddsrrelativamente a tecnologias,
produtos e outras condi¢des. Este processo de rimgacdo” esta associado a
elevadas taxas de entradas, mas tanbém elevades daxsaida, especialmente das

empresas mais jovens.

Tabela n.° 8 - Sectores com entradas estabilizadgse excedem as do 1.° periodo

Sector 1996_01 2002_07 Variagao
33 Fab. de Aparelhos e Instrumentos Médico-Cirurgicos 214 252 38
37 Reciclagem 128 157 29
32 Fab. de Equip. e Aparelhos de Radio, TV e Comunicagdo 57 60 3
34 Fab. de Veiculos Automdveis, Reboques 102 102

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigrépr

57 CAE é o acrénimo parzClassificacédo das atividades econdémicas
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A semelhanca de outros estudos nacionais e inienzas, nomeadamente Duneeal.,
(1988), confirmam que os padroes de entrada, em termosluétso diferem
significativamente entre sectores de atividade m@dtria transformadora. Estes
resultados sugerem assim a existéncia de caraic@sigstruturais especificas da cada
induUstria que ajudam a explicar as diferencasw®$, ou seja de barreiras a mobilidade
como foi originalmente proposto por Caves e P{f8r7) e posteriormente por outros

autores, nomeadamente Geroski (1991).

Se considerarmos, 0s sectores com maior procurgeenos acumulados — tabela 9
(1996-2007) verificamos que o Vestuério (CAE18)stitnento (CAE 19) e Téxtil (CAE
17) no conjunto, representaram mais de metade riteadas acumuladas do periodo.
Trata-se, eniodos 0s casos, de sectores de baixa intensidemEdgic&®, em que cerca
de 67% das empresas instaladas tém entre 10 aldflhadores. Por outro lado, a
presenca de capital estrangeiro nestes sectoramiém reduzi®d Estes sectores
tradicionais das industrias téxteis, vestuarioleac, apesar de terem beneficiado dos
incentivos canalizados no ambito dos PEDIPs (I)enillantém-se com um potencial

tecnolégico modesto.

Tabela n.° 9 — Sectores com maior nimero acumwaadmtradas (agregacdo CAE a dois digitos)

Sector Sector N.2 entradas | Acumulados
18 Industria do Vestudrio e preparagdo 1937 30,7%
19 | curtimento 824 13,1%
17 | Fab. Téxteis 578 9,2%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborac&oigrépr

Os sectores onde se verificam menos entradas sd@ Rsciclagem (CAE 37) e o da
Fabricagcdo de Aparelhos e Instrumentos Médicos (38 e o Fabricacdo de
Equipamento e Aparelhos de Radio, TV e de Comua@éCAE 32). Este ultimo sector

%8 De acordo com classificacdo das indUstrias segandonologia os sectores 17, 18, 19 s&o consioerad
de baixa intensidade tecnoldgica.

89 Estes trés sectores representam 11% do totalpi@loastrangeiro da industria. Considerou-se esare
de capital estrangeiro como aquela que detém 51ftaigide participacdo de capital estrangeiro.
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distigue-se por apresentar o maior VAB médio, agsimo 0 maior investimento em
Investigacdo e Desenvolvimento (I&D), muito supedomédia dos restantes sectores.
Estes ultimos sdo, de acordo com a classificdgaandustrias em funcdo da tecnologia
da OCDE, (CAE 33) e (CAE 32) alta intensidade té&mgioa. A semelhanca de outros
estudos, confirma-se uma relacgéo inversa entrduwmeode entradas e a tipolotfiae

intensidade tecnolégica (medida pelo 1&D dos sesor

Tabela n.° 10 — Sectores com menor nimero acumdiadotradas (agregagdo CAE a dois digitos)

Sector Sector N.2 entradas %toral (,‘a
industria
37 Reciclagem 18 0,3%
33 Fab. aparelhos e instrumentos médicos 18 0,3%
32 Fab. equipamento radio, TV e comunicagdo 34 0,5%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboracaoigrépr

2.4.1.1 Entradas e emprego

Novas empresas a atuar no mercado influenciam emide trabalhadores em atividade
ndo sO pelo emprego que criam mas também pelo®efedbnexos ao aumento de
concorréncia que podem determinar a saida de eagpepnsequentemente a destruicao
de postos de trabalho. O efeito liquido no emprégmortanto, resultado de diversos

fatores e ndo s6 ao emprego criado pelas novassagr

Os diversos sectores apresentam perfis diferersiago entradas, aglutinando um
conjunto de 6 sectores, mais de 74% das empresamsre 68% do emprego, com
destaque para a industria do vestuério e fabricagdartigos de pele (19, 6% das
empresas criadas e 22,8% do emprego).

0 Classificacdo de acordo com o indice de intedsidacnoldgica da OCDE: baixa , média alta e baixa
alta intensidade tecnolégica.
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Tabela n.° 11 — Entradas e emprego

ENTRADAS EMPREGO EMPREGO MEDIO Emprego
acumulado
Div  Designacdo 96 07 9601 0207 9607 9601 0207 9607 9601 02 07 %
1g Ind-doVestudrioeFab.De oog0 ca55 3530 68823 43558 25265 7,2 69 7.8 22,8%
Artigos de Peles
28 Fab. de Produtos Metalicos 8.264 4.508 3.756 34.283 19.454 14.829 4,2 4,3 4,0 34,2%
15 g‘edt;ig'a';“e“tares e das 5006 2.622 2.384 28062 15019 13.043 56 57 55 43,4%
17 Fabricagcdo de Téxteis 3.377 1992 1385 27.125 16.664 10.461 38,0 8,4 7,6 52,4%
19 ~CurtimentaeAcabamento .., joo; 1195 26422 15971 10451 9,9 103 94 61,2%
de Peles S/ pelo
36 Industria de Mobiliario 4590 2.544 2046 21346 12193 9153 47 48 45 68,3%
g6 Fab.deoutrosProdutos o0 050 1671 18075 12315 5760 65 71 54 74,2%

ndo Metdlicos
20 Ind-daMadeiraeda 4775 2929 1846 17.062 10983 6079 3,6 3,8 33 79,9%
Cortiga e suas Obras

Edigdo, Impressdo e

22 ! 2822 1555 1267 12.177 7.487 4690 43 48 3,7 83,9%
Reprodugdo

34  FabdeVeiculos 204 102 102 11401 9565 1836 559 93,8 18,0 87,7%
Automoveis, Reboques

9  Fab. deMaquinase 1751 926 825 8499 5119 3380 49 55 41 90,5%

Equipamentos

Fab. de Equip. e Aparelhos
32 de Radio, TV e 117 57 60 5.954 3.497 2.457 50,9 61,4 41,0 92,5%
Comunicagdo
Fab. de Maquinas e

31 s 388 222 166 4.475 3.194 1.281 11,5 144 7,7 94,0%
Aparelhos Eléctricos

o5 Fab. deArtigosde 565 308 257 4121 2625 1496 7,3 85 58 95,3%
Borracha

24 Fab. de Produtos Quimicos 456 238 218 3.786 1.945 1.841 8,3 8,2 8,4 96,6%

27 Ind. Metalurgicas de Base 221 148 73 2.995 1.969 1.026 13,6 13,3 14,1 97,6%

21 Fab. de Pasta de Papel 314 188 126 2.667 1.326 1.341 8,5 7,1 10,6 98,5%
Fab. de Aparelhos e

33 Instrumentos Médico- 466 214 252 1.901 776 1.125 4,1 3,6 4,5 99,1%
Cirurgicos

g5 rabricagdodeoutroMat. o, 135 119 1787 1008 689 70 80 58 99,7%
De Transporte

37 Reciclagem 285 128 157 933 454 479 3,3 3,6 3,1 100,0%
Total 48914 28.459 20.455 301.894 185.212 116.682 6,2 6,5 5,7

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oiqaropr
Como ja referimos o periodo de 1996 e 2007 tevealdo liquido positivo de empresas

no entanto, o emprego total do sector diminuiu @gpecial influéncia do segundo

periodo.

Tabela n.° 12 - Variacdo do emprego

1996-2001 2001 - 2007
Variagdo emprega (Ativas) 32.854 (106.548)
Emprego criado (entradas) 185.212 116.682

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborac&oigrépr
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A andlise do gréafico 4 permite constatar que ordmuib da entrada para os fluxos de
criagdo de emprego é mais forte no periodo de s&pagcondmica (1996-2001) do que
no periodo seguinte. As entradas representam détcdo emprego da industria entre
1996-2001, entre 2002 e 2007 essa percentagem286dé\ reducdo entre os dois
periodos das quotas de entrada das empresas, wodeovista do emprego, pode estar
associada a diversos fatores, especialmente ag&eotlesfavoravel da economia (2002-
2007) que tera potencialmente conduzido a dimimuigd namero de entradas e
consequente diminuicdo de saidas pelo efeito deetgdo. Outra possivel explicacao
para esse comportamento pode estar associadacasgyale descentralizacao produtiva
das grandes empresas que pressupde uma diminaiciimensdo média das empresas e
respetivo processo de ajustamento do numero daltteadores. Todavia, ndo obstante a
diminuicao clara das quotas de entrada entre agspdwiodos verificou-se também uma
destruicao liquida de emprego, conforme ja hava seferido. Como se pode verificar
no grafico 4, apesar de elevadas taxas de entradagdo de emprego, 0s acréscimos
efetivos, em termos de emprego, sdo proporciondatminutos ou negativos.

A tendéncia decrescente do emprego tem desperttdoghio dos “fazedores de politica”
para o papel das novas empresas na criacdo degam@@m efeito, do ponto de vista da
politica econdmica, este facto suscita um granigedsse, no sentido de determinar se a
entrada de novas empresas constituem um instrureBoéa para a criacdo do emprego
ou se pelo contrério, € mais eficaz atribuir rezsidisponiveis para apoiar o crescimento,
ou mesmo a sobrevivéncia das empresas em ativil@cordo com Audretsch e
Fritsch (2002) existem regimes diferentes de amesigio economico que podem ser
causados quer pelas novas empresas, quer pelassasipstabelecidas. Estes resultados
realcam o facto de que ndo existem respostas dprasto ao tipo de politicas de
desenvolvimento mais adequadas, isto €, no seméigstimular direta ou indiretamente
(melhoria de infraestruturas, por exemplo) emprestabelecidas ou novas entradas no

mercado.

Desde a apresentacédo dos resultados do trabaBioctig1979) que a literatura empirica
tem realcado o papel das novas empresas como ouloveital na criagdo de emprego e
consequente crescimento econdémico. Todavia, aacrigquida de emprego pode nao ser
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positiva. Alguns autores, nomeadamente Van Stdbeey (2002), argumentam que a
contribuicdo de novas empresas paitarkdo emprego da economia € relativamente
reduzida, tendo em conta que muitas das novas sagegpulsam do mercado empresas
estabelecidas. Com efeito, novas entradas maigergBs com menor numero de
trabalhadores pode ter como consequéncia a deésirdiguida de emprego, se
expulsarem ou induzirem a contracdo das atividadesbelecidas no mercddoEste
efeito negativo pode ser reduzido se as empreisas ab mercado usufruirem de certas

vantagens tais como, economias de escala comoqu@msea da sua dimensao.

Outros argumentos assentam no elevado risco deessn das novas empresas nos
primeiros anos de existéncia sendo pequena a g@pataquelas que produzem um
nimero consideravel de emprego (Storey e Jone3)#9Bste processo de criagdo e
encerramento de empresas conduz a flutuacdo doslhaalores podendo ter como

consequéncia precarizacdoem vez de criacao liquida do emprego.

Figura n.° 4— Criacdo e stock de emprego

Criacdo e stock de emprego
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborac&oigrépr

Considerando dois periodos de analise, uma cridgd@mprego acumulado de 185.212
individuos, por entrada de novas empresas no sectise 0s anos 1996 e 2001, gerou

I Todavia, face a ameaca potencial ou real de nemtiadas, as estabelecidas podem reorganizar-se por
forma a tornaram-se mais competitivas. Nesta pBvspeo aumento da intensidade competitiva pode
conduzir ao crescimento do emprego, pelo menosmgnlprazo (Fritsch, 1996).

2 De acordo com Geroski (1995) a sobrevivéncia d@mparte dosntrantesé baixa e sdo necessarios
cerca de dez anos para as entradas bem-sucediagiseat uma dimensdo comparavel a média das
estabelecidas no mercado.
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um acréscimo liquido de 32.854 o que correspondena retencdo no mercado de
trabalho de cerca de 17,7%.

Mas ja no periodo seguinte verificou-se uma desinuide emprego cujo montante
acumula a respeitante as novas entradas (em \@férirferior ao periodo homdélogo)

com cercas de 106, 5 mil trabalhadores ja exisente

Pode-se concluir que o contributo em termos de egapdas novas empresas, apesar das
entradas de representarem taxas significativasimao em relacdo as existentes (uma
média de 10,5% no periodo em analise — 1996 — 20@7riacdo de emprego cerca de
3,3%, traduz-se num saldo liquido negativo de 73.694atrelnlores Este fenbmeno
mostra que a entrada de novas empresas pode @rserium fator de destruigcéo liquida
de emprego se novas empresas, com menor numermglegados expulsarem do
mercado empresas ja estabelecti&egundo Marti (2002) este fendmeno é mais intenso
em paises com mercados laborais muito rigidos apgdce a persisténcia de situacdes
de excesso de pessoal confrontado com entrantesigeim de emprego 6timos.

Figura n.° 5— Evolucdo do emprego

Evolu¢ao do emprego na industria
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

73 Esta € segundo Van Stel e Storey (2002) uma déssajue justificam a relacdo negativa entre novas
entradas e emprego.

91



2.4.1.2 Entradas e intensidade tecnolégica

A evolugdo das entradas foi analisada tendo emacarihtensidade tecnologica dos
sectores (desagregacéo da CAE a 2 digitos) defite@zordo com quadro metodoldgico
de classificacdo da OCDE. Optou-se pelo agrupameososectores em funcédo da
classificagdo da OCDE para a intensidade tecn@pgm detrimento dos valores

despendidos em 1&D por cada sector, considerand@guesenca de capital estrangeiro
em muitas industrias de cariz tecnoldgico, condgmeaa investigacao seja realizada no

contexto do grupo e néo na esfera nacional.

As empresas que iniciam a sua atividade no sedastrial sdo, em larga maioria (76%)

de baixa intensidade tecnoldgica, conforme se mostifigura 6.

Figura n.° 6 -Entradas (1996 — 2007) por intert@dacnolédgica

Entradas por IT

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoiaropr

A evolucgéo das entradas — em valor absoluto — mgsie sectores de baixa intensidade,
tem um peso significativo no conjunto das empresasdo, o seu comportamento ao
longo do periodo de uma forma geral, semelhantelagio do conjunto dos sectores da
industria referido na caracterizacdo das entradasas empresas de média e alta
intensidade apresentam comportamentos distintosguka 7 mostra a evolugédo dos
sectores agrupados segundo a intensidade tecranlégic
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Figura n.° 7 — Numero de entradas - categoriaatdasidade tecnolégica (CAE_ dois digitos)
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onte:

Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragéo prépria

Intensidade tecnoldgica alta

De acordo com a classificacdo da OCDE sé&o os ssctlor Equipamento, Radio, TV e
Comunicacéo (32) e Fabricacdo de Aparelhos e msintos Médicos (33) que mais se
destacam em termos de investimento em investigagiEsenvolvimentos, facto que &

comprovado pelos dados da GPEARI.

A evolucdo de entradas nos sectores de intensitmt®logica alta mostra etapas
distintas.

A entrada de empresas nestes sectores foi, copurlsea esperar em sectores maduros,
bastante baixa durante todo o periodo objeto dedestigualmente, estes sectores
apresentam um reduzido numero de empresas emaalgvitlo entanto, no que respeita
as entradas, em termos relativos, assinala-seequéermos médios, a taxa de entrada
dos sectores de alta intensidade (3,6%) foi muifxima da verificada nos de baixa

tecnologia (4,2%), devido ao niumero de empres&alauas em cada um destes grupos.

A conjugacédo entre o reduzido nimero de empresabetscidas e fluxo de entradas
evidencia um elevado dinamismo que caracterizas esstetores. Por um lado, revela
dificuldades para que a criacdo e sobrevivénciaalas empresas se materialize em

aumentos significativos no numero total de emprataas. As dificuldades podem estar
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associadas a barreiras tecnolégicas ou outras,atamente as de elevadas necessidades
de capital. Ainda que a dimensao média de entrastas sectores seja cerca do dobro da
média da industria, a também elevada dimenséo éemos médios) das empresas
estabelecidas (vide tabela 2.4.1 do anexo), mai®dm da média da inddstria, constitui

um fator potencial de barreiras a entrada ou messubrevivéncia74 apés a entrada.

Por outro lado, a transmissdo de conhecimentose egentes nestes sectores €
significativa o que facilita a incorporacdo de rownpresas que depositam grandes
expectativas de rendimento futuro de uma inova§@oentanto, estas entradas néo se
traduzem num aumento significativo do niumero deresgs em atividade, devido a

barreiras a e ao efeito de expulsdo das entrables a8 empresas ativas menos eficientes

no mercado.

Estes resultados sao consistentes com duas abosddigéintas da teoria empirica. A
abordagem de diversos autores, nomeadamente Ow)(1&senta no pressuposto de
investimentos elevados em 1&D traduzem-se em m@ioo de entrada e por conseguinte,
representam barreira a entrada. A abordagem ditan&Smiley, 1988; Acs e
Audretsch,1989a) defende que a inovacdo é umdatador de capacidade competitiva

das novas empresas.

Intensidade tecnologica baixa

A maior parte das empresas da industria transfasragubrtuguesa pertencem a sectores
de baixa intensidade tecnolégica, representandemnos médios 76% (vide tabela 2.4.3

do anexo) das entradas da industria portugueseoldgio deste grupo de sectores segue

4 A dimensdo média (quota de emprego) dos sectolesHegaipamento, Radio, TV e Comunicacgédo (32)
e Fab. Aparelhos e Instrumentos Médicos (33) é8#k6le 65,8 respetivamente, enquanto a média da
indUstria no seu conjunto é de 43,8 (vide tabeldl2lo anexo).
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0 padrdo de entradas ja referidas para a indingirgeu conjunto, ou seja, apresenta um

comportamento proé-ciclico.

Figura n.° 8 - Numero de entradas - Baixa Intemdacnoldgica
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

E nesta categoria de intensidade tecnoldgica ginteggam os sectores com maior fluxo
de entradas, no entanto o seu contributo paralstina quando analisado em termos de
quota de mercado emprégeé relativamente modesto. Com efeito, do pontoista do
emprego constata-se que, em meédia, no periodoootigeestudo, cada empresa que
entrou no mercado cria7,3 empregos, sendo de 23,4 a média de empregos cpacos

0 conjunto das empresas de baixa intensidade taginalcontra 98,9 para o conjunto de
alta intensidade tecnoldgicéide tabela 2.4.2 do anexo). E também no conjueto d
empresas de baixa intensidade que se verificagbaaia dimensdo média das empresas
estabelecidd8 (vide tabela 2.4.3 do anexo). A dimensdo médieatjunto da industria

€ de 43,8 trabalhadores por empresa ativa. No dadmixa intensidade, o seu valor
inferior, isto €, 40 trabalhadores, correspondeadmenos de metade da média do

conjunto de alta intensidade (125,3).

emprego empresas que entram no ,periodo t,industria i

5:Quota de mercado das entradas no periigdd. i =

numero de entradas no periodo t,industria i

emprego empresas estabelecidas periodo t,indust.i

76 Quota mercado empresas estabelecidas petindoi = — - - —
numero empresas estabelecidas periodo t,indust.i
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Quando analisamos a dimensao média das entradéisaente as ativas no mercado
verificamos que as empresas recém-criadas nesp® giel sectores produziram, em

termos acumulados e em média, cerca de 57% do goghas empresas ativas. Este valor
€ igual a média do conjunto das empresas da in@@spouco mais de metade do grupo

de alta intensidade tecnoldgica.

Todavia, a visdo do conjunto oculta importanteti@aaridades evidenciadas por alguns
dos sectores de intensidade tecnoldgica baixa.eDmstjunto destaca-se pela menor
dimensdo de entrada a Indlstria de reciclagem @7jmportante ter em conta as
caracteristicas especificas deste sector. Pelasiotades de crescimento associadas as
questbes e politicas ambientais este sector emesatna fase inicial do ciclo de vida
(considerando a metodologia utlizada neste estaddgarwal e Gort (1996). Por outro
lado, também apresenta a mais alta taxa médisedeimrento (1996-2007) da industria,

0 que traduz a sua fase de desenvolvimento ificiBbkte facto podera justificar a

reduzida contribuicdo das empresas deste sectopamprego.

A modesta dimensdo média da entrada, das ativasencado bem como a dimenséo
relativa das entradas traduzem a existéncia deidaude barreiras a entrada, o que pode

explicar o elevado fluxo de entradas.

Todavia, os indicadores supra analisados devempcodé&ncia, uma vez que nem todos
0S sectores gue integram a mesma categoria desioiele tecnoldgica seguem um
padrdo homogéneo. A sua evolucdo esta associadar@s datores para além da
tecnologia utilizada, nomeadamente a fase do deleida da industria e a evolucao das

condi¢des econdmicas que nado afetam de igual noalhs DS sectores.

7 Segundo Baptista e Karaoz (2007), a taxa de onestd entre 1996 e 2007, medido em termos do
emprego do sector, é de 457%.
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Intensidade tecnologica média

.A evolucéo deste grupo de sectores segue a mesh@antia pro-ciclica verificada para
a industria no seu conjunto. Na primeira fase (12@®1) observa-se uma tendéncia de
crescimento de entradas, seguida de reducao nemtuada durante a fase de retragao

econdmica (2002-2005). A partir de 2005 retomoeitggmente o ritmo de crescimento.

Figura n.° 9 - Ndmero de entradas — Média Intedsidacnoldgica
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

Os sectores de média intensidade tecnologica eapees termos médios 23% (vide

tabela 2.4.3 do anexo) das entradas acumuladasrémp. O peso reduzido contrasta
com uma contribuic&o significativa para a criagd@chprego da industria, sendo a média
acumulada de 54,1 trabalhadores por empresa reg@dacPor outro lado, verifica-se

uma dimensdo média superior a média da industr&anaonjunto, isto €, cada empresa
estabelecida tem em média 71,4 trabalhadores. &adas criadas neste grupo de
sectores produziram, em termos acumulados, em roédia de 66% do emprego das

empresas ativas.

Todavia, estas médias ndo espelham a heterogeaettiiadndistria sendo possivel
identificar algumas diferengas importantes entotogses. Por um lado, destacam-se os
sectores com maior dimensao de entrada, ativasemocado e contributo significativo

para 0 emprego, superior a média da industria magkbalidade: a Fabricacdo de
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Automoveis e Outros (CAE 34) e Industria MetalUagde Base: (CAE 27). Por outro
lado, existem sectores que se destacam pela dimém®dior a média da industria
transformadora: Fabricacdo de Maquinas e Equipasdi@AE 29) e Fabricacdo de
Outro Material de Transporte (CAE 35).

A andlise do comportamento de entrada na industmnsformadora, tendo em conta o
nivel de intensidade tecnoldgica, permite infetie @ entrada é relativamente facil no
grupo de sectores de baixa intensidade tecnolégitdo mais dificil em sectores de alta
e média intensidade. Esta conclusdo corrobora compressupostos de Orr (1974) e
Muller e Tilton (1969) de que as entradas podenmtiieultadas em sectores intensivos
em I&D devido a reducao de custos motivado poranho | pelas elevadas economias de
escala que este tipo de atividades empresariarsteen obter e por outro, pela existéncia
de patentes e conhecimento acumulado na indusigasq traduzem em barreiras a
entrada. Os custos associados a atividades de &Dnsrmalmente irrecuperaveis e

limitam a entrada, mesmo em situacdes de expamsdmmnsdo do mercado.

Na perspetiva de alguns autores, nomeadamente Gtepper (1982), as empresas que
operam em sectores de média ou alta intensidade égica, enquadram-se no designado
regime rotineiro, tém melhores condi¢des para inow stock de conhecimento
acumulado contribui para a melhoria da escala naidieneficiéncia, diminuicdo de custos
e fortalecimentos das barreiras tecnologicas. Aadatde novas empresas so sera viavel
se for em larga escala para poder beneficiar dasmetas de dimensao e competir com

as ativas no mercado.

2.4.1.3 Entradas e crescimento econdmico

Como referimos anteriormente destacam-se dois qugidlistintos na evolucado das
entradas na induastria transformadora: 1996 a 20@D02 a 2007. Estes periodos
correspondem, com um desfasamento temporal de wmaatiases distintas do
crescimento econdmico em Portugal. O primeiro plerid996-2001) abarca uma fase

do ciclo econdmico em expansao, com valores PlBrsues a 3,5%.

JOo



O segundo periodo (2001-2007) engloba uma fasenésnte do ciclo econdmico que
culminou no episodio recessivo de 2003, complendenp@r um crescimento moderado
da atividade economica em 2004 e por uma estagnmagdmo seguinte (Banco de
Portugal, 2007).

Considera-se um periodo temporal de desfasamessioméndo que a entrada de novas
entradas entre o periodo t e t+1 pode ser indygttacrescimento no periodo anterior,

isto é, entre t-1 e t.

Como se pode observar a partir da figura 10 ofiwde entrada de novas empresas
acompanham a evoluc¢éo do ciclo econémico, com wmelacao positiva e significativa

(p = 0.693; sig=0,013) reagindo com wgap de cerca de um ano. Assume-se que a
deciséo de entrada no mercado tem natureza reftibém denominado como hipotese

pull ou cenario inocente (Highfield e Smiley,1987) qustesnta os empreendedores

observam a situacdo econOmica atual e esperansquesanas se mantenham no futuro

proximo.

Retira-se assim, uma tendéncia pro-ciclica tambésergada por outros autores,
nomeadamente (Mata, 1996; Mata, 1996a;Yamawakil;1g@ata e Portugal, 19954)

Figura n.° 10 — Entradas e Taxa de Crescimen®lB¢1995-2007)

Entradas vs PIB
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS); Banco de Portuglaboragéo propria

s Mata (1996) usou como variavel dependente a gi®&mprego da entrada de novas empresas.
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Este facto permite confirmar, para a inddstria sfamadora portuguesa, uma das
regularidades empiricas resultantes de estudosndaida empresarial: a entrada de

novas empresas aumenta durante as fases expas$veislos econémicos.

Todavia, esta tendéncia ndo se verifica de iguahdopara as diferentes classes de
dimensao das empresas: até 10 trabalhadores; al&d @abalhadores e mais do que 50
trabalhadores. A analise realizada permite consaaaisténcia de uma maior correlacao

entre as entradas de empresas de maior dimensiod@s0 empregados) e o PIB.

Tabela n.° 13 - Correlacdes (PIB versus entradadip@nsao)

De

] . De_10_ Mais_5 Ate_10 De 10_50 Mais_50 Ate_10 Mais 50
Dimensao Ate_10 10_50
- 50 0 nl nl nl n2 - n2
n2
Pearson Correl ,285 ,275 ,618" -,174 -,082 ,312 -,442 -,370 ,137
Sig. (2-tailed) ,345 ,363 ,024 ,588 ,801 ,323 ,174 ,263 ,687
N 13 13 13 12 12 12 11 11 11
Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS); Banco de Portuglaboragao propria
Figura n.° 11 — Entradas por classes de dimenBdB éscala logaritmica)
Entradas por dimensao e PIB
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS); Banco de Portuglaboracéo propria

A entrada de empresas de maior dimenséo parede, Meslo, acompanhar de forma
mais proxima as flutuacdes econdmicas, reaginds magidamente (figura 11). Esta
capacidade reativa podera eventualmente ser ¢astdi pela maior capacidade de
interpretacdo dos sinais da economia (acesso amaf@o) e de deslocalizacdo para

mercados com condi¢des mais atrativas.
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Contudo, esta evolucado nao foi igual para todamdsstrias, 0 que significa que as
fluctuagbes econdémicas ndo envolvem necessarianuemtenovimento sincronizado

entre os diversos sectores.

Conforme ja referimos, no segundo periodo (classlb de abrandametno econdémico)
alguns sectores tiveram, em meédia, mais entradagju#o no primeiro periodo
(crescimento), demonstrando a existéncia de apdddes de negocio auichos em

crescimento nao obstante o abrandamento doexcilodmico

Desta forma, a analise do comportamento de enttidasvas empresas, tendo em conta
a sua classe de dimenséo, contraria o fendmenci@ite observado para a industria no

seu conjunto.

Existem algumas possiveis explicacdes para estgpatvamento contra-ciclico. A
heterogeneidade pode reflectir certas condicdesmercado do produto, por exemplo,
atraveés da diferenciacdo. Esta caracteristica pmtificar, pelo menos parcialmente, a
entrada de novas empresas em periodos econdéndessaforaveis ou de procura
reduzida. Paralelemente, as incertezas sobre asc6en e lucros de mercado podem
justificar escolhas diferentes das empresasvalatnte a tecnologias, produtos e outras
condicOes. Este processo de “experimentacdo” asgaciado a elevadas taxas de

entradas, mas tanbém elevadas taxas de saidaatmpate das empresas mais jovens.

2.4.1.4 Entradas e capital estrangeiro e publico

Durante o periodo em estudo (1996 — 2007) criam3&l empresas com capital

maioritariamente estrangeiro e 22 de capital maieaimente publico.

Sendo as empresas de capital estrangeiro as rgaificsitivas em termos de numero
(neste subconjunto), ndo deixam de representapemeena parcela das entradas — cerca

de 0,6%., em média.

101



Figura n.° 12 — Entradas com capital maioritariateestrangeiro e publico (1996 — 2007)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

A presenca do capital estrangeiro maioritario a2 113 sectores (CAE 5 digitos),
mas ela & mais significativa num conjunto de subses designadamente o da confecao
de vestuario (CAE 18221) e de Atividades de meeémic geral (CAE 18221).

Tabela n.° 14 — Sectores com entradas com capiiafitariamente estrangeiro

Classificagdo econémica (2006) N.¢
empresas
18221 Confecgdo de outro vestuario exterior em série e por medida 21
28520 Actividades de mecanica em geral. 16
28110 Fabricagdo de estruturas de construgdo metalicas. 13
34300 Fabr. de comp. e acessorios p/ veic. Automdveis e seus motores. 10
19301 Fabricagdo de calgado. 9
32100 Fabricagdo de componentes electrénicos. 9
36141 Fabr. de mobilidrio de madeira, metalico e outros materiais. 9
22130 Edigdo de revistas e de outras publicagdes periddicas 8
25240 Fabricacdo de artigos de plastico, n. e. 7
28751 Fabr. de louga metalica (e outros art- metdlicos) e artigos de uso doméstico. 6
15811 Panificagdo e Pastelaria 5
28120 Fabr. de portas, janelas e elementos similares em metal. 5
29410 Fabr. de maquinas-ferramentas 5
33201 Fabr. de contadores de eletricidade, gas, dgua e de outros liquidos, de instrumentos de s
desenho e de cdlculo e de apoio a medida
36636 Outras industrias transformadoras diversas, n. e. 5

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigropr

Quanto a presenca de capital publico ele surge @nsettores (CAE 5 digitos)

destacando-se aqueles em que excede uma entrada.
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Tabela n.° 15 — Sectores com entradas com capaiafitariamente publico

Classificagdo econémica (2006) N.2 empresas
28520 Atividades de mecanica em geral. 3
18220 Coinfecgdo de outro vestuario 2
36140 Fabricagdo de mobilidrio 2

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigropr

2.4.1.5 Entradas e nimero de estabelecimentos
Em regra, a esmagadora maioria das empresas csiaol@® tipo uni estabelecimento (a
prépria da empresa criada), constatando-se queaspeerca de 2% tém mais

estabelecimentos para além do da empresa criada.

Constata-se no entanto existirem sectores em @s2qiio existe a modalidade de multi-
estabelecimento (Curtimenta e Acabamento de Pélesl®@e Industria da Madeira e da
Cortica e suas Obras), enquanto noutros (Fabrice&rodutos Quimicos e Fabricacéo
de Equipamentos e Aparelhos de Radio, TV e Comgaiaassumem uma percentagem

significativa de 16,4 e 12% respetivamente.

Tabela n.° 16 — Sectores e multi-estabelecimento

Sectores Entradas E‘s tabele- Mu!ti Récio
cimentos estabelecimentos

Fab. de Produtos Quimicos 456 531 75 16,4%
Fab. de Equip. e Aparelhos de Radio, TV e Comunicagdo 117 131 14 12,0%
Ind. Alimentares e das Bebidas 5.006 5.340 334 6,7%
Fab.de Veiculos Automdveis, Reboques 204 213 9 4,4%
Fab. de Maquinas e Aparelhos Eléctricos 388 400 12 3,1%
Fab. de outros Produtos ndo Metalicos 2.798 2.866 68 2,4%
Reciclagem 285 291 6 2,1%
Edigdo, Impressdo e Reprodugdo 2.822 2.880 58 2,1%
Fab. de Aparelhos e Instrumentos Médico-Cirlrgicos 466 475 9 1,9%
IndUstria de Mobiliario 4.590 4.673 83 1,8%
Fab. de Pasta de Papel 314 319 5 1,6%
Fabricagdo de outro Mat. De Transporte 257 261 4 1,6%
Fab. de Maquinas e Equipamentos 1.751 1.776 25 1,4%
Ind. Metalurgicas de Base 211 214 3 1,4%
Ind. do Vestudrio e Fab. De Artigos de Peles 9.586 9.698 112 1,2%
Fabricagcdo de Téxteis 3.377 3.403 26 0,8%
Fab. de Artigos de Borracha 565 569 4 0,7%
Fab. de Produtos Metalicos 8.274 8.328 54 0,7%
Curtimenta e Acabamento de Peles S/ pelo 2.672 2.681 9 0,3%
Ind. da Madeira e da Cortiga e suas Obras 4.775 4,790 15 0,3%
Total 48.914 49.839 925 1,9%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigropr
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N&o foi demonstrada existir uma correlacdo ent@reensao média das empresas que

entram num dado sector e o nUmero de estabelecment

2.4.1.6 Entradas e localizagao geografica

Denota-se claramente dindmicas regionais diferdasiao que concerne nao so a entrada
de empresas, como diferenciacdo quanto a dimerssierdpresas que procuram cada
uma das regides. Como podemos constatar (videafil, o Norte € claramente a regiao
gque atrai a maioria das empresas do sector indugif%) e, cumulativamente aquela
que atrai as de maior dimensé&o (71%). O Algarvékptejo tém um valor residual, em

termos de atratividade, com 1% e 3%, respectivaarsiag maiores empresas.

Figura n.° 13— Entradas por dimensdo e NUT
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

De igual forma verifica-se que no periodo de 20@D67 a diminuicdo de entradas teve
impactos diferenciados, tendo o Algarve verificagln, termos percentuais, uma menor
diminuicdo, quer no todo, quer no segmento de esapreom 10 ou mais trabalhadores,
enquanto o Alentejo observou a maior recessao acoucerne a entradas de empresas

dessa dimensao.
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Figura n.° 14— Variacéo de entradas entre perigaos\UT e dimensdes
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr

2.5 — Metodologia

Neste capitulo serdo discutidas as questdes meétpdas$ relativas a construcédo das

variaveis utlizadas neste estudo.

Estruturamos este capitulo de metodologia em cseges. Na primeira € feita a

caracterizagdo das fontes estatisticas e desd#Base de dados. Na segunda e terceira

aborda-se o periodo de estudo e unidade de medédguarta sec¢cdo expomos uma

reflexdo sobre questdes metodologicas de modo dafu@entar a escolha da unidade

medida de entrada e saida utlizada no estudo. Wdagseccdo apresenta-se um

desenvolvimento sobre os modelos de estimacaadcest@iara fundamentar os modelos

e testes utilizados no capitulo seguinte.

2.5.1 - Fontes estatisticas e descricao da baselddos

Esta seccdo tem como objetivo principal a descrigEbases de dados utilizadas no

estudo empirico. Como refere Carreira (2004), asedade dados de natureza

microeconomica néo sao perfeitas pelo que acom@refrequéncia, em trabalhos de
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natureza empirica, os dados disponiveis condicaomar analise efetuada. Podem surgir
trés problemas: o primeiro relaciona-se com a dadé da informacdo estatistica; o
segundo, refere-se a representatividade da ansmtreionada (no caso dos dados do
INE e GPEARI); e o terceiro diz respeito a capabedade seguir a trajetoria individual de

cada empresa e a identificacdo de novas empresas.

As bases de dados usadas para a elaboracéao dedterespondem de modo satisfatorio

as questdes acima levantadas.

2.5.1.1 - Fontes estatisticas
A analise empirica deste estudo é feita fundanmaetale com base em trés fontes
estatisticas permitindo a validacdo cruzada e gplmnentaridade de informacao: os
Quadros de Pessoal (QP), recolhidos pelo GabiretEstratégia e Planeamento do
Ministério do Trabalho e da Solidariedade Soci&P@GVITSS), o Inquérito as Empresas
Harmonizado (IEH) produzido pelo Instituto Naciom Estatisticas (INE) e dados
relativos a atividade de investigacdo e desenvamimdas empresas (1&D) produzido

pelo GPEARI do Ministério da Ciéncia, Tecnologigresino Superior (MCTES).

Os QP constituem uma fonte administrativa criadia peformacgao recolhida com
periodicidade anual e de entrega obrigatoria (tagdarao més de Outubro do respetivo
ano) desde 1981, pelo GEP/MTSS. E obrigatériateais as entidades, com pelo menos
um trabalhador, embora ndo abranja a Administr&gdmica, entidades que empregam
trabalhadores rurais ndo permanentes e traballmdoraésticoS. Os QP permitem
seguir longitudinalmente as empresas, 0S seus eéstabentos e respetivos

trabalhadores.

A sua caracteristica quase censitaria, faz dos r@é fante de informagcdo de enorme
importancia na analise microecondmica para as ®ulirmensdes de empresas (Mata,
1991) possibilitando o desenvolvimento de pesqri@aalise da dinamica de empresas e

questdes relacionadas. Na verdade, esta é a (onta dstatistica que, em Portugal,

7 Esta base n&o inclui os trabalhadores por coritaripr ou empresas que empreguem familiares nao
remunerados.
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inquire simultaneamente empresas e estabelecimenipse mantém registo destas
ligagcbes. A base de dados inclui informacdo sobme conjunto de variaveis que
caracterizam a empresa e o (s) estabelecimeffoc¢sjespondente (distrito, concelho,
atividade econOmica, natureza juridica e formaedgap, vendas, emprego) e, para além
disso, informacéo individualizada sobre caracieestdo pessoal em servico (sexo,
idade, nivel de escolaridade, nivel de qualificap@afisséo, antiguidade, remuneracdes,

horas de trabalho, entre outras).

No entanto, esta base de dados apresenta algumigacdies. Umas das limitacoes
decorrem do facto de n&o ser possivel identifisanovimentos de fusdo entre empresas
e diferenciar as aquisi¢cdes das saidas de empviedasénd Portugal 2004). Quando
movimentos desta natureza ocorrem a identificagéionda das empresas envolvidas €
transmitida para a empresa resultante da operaggaanto a(s) outra(s) desaparece(m)

sendo contabilizadas como saidas na nossa baselae d

A tabela 17 mostra a o numero de empresas estalasdex trabalhadores da inddstria

transformadora presentes na base de dados emruzada geriodo de 1995-2006

80 De acordo a metodologia dos QP o estabelecimemtesponde a uma empresa ou parte de empresa
situada num local topograficamente identificados$¢elocal, ou a partir dele, exerce-se uma ousvaria
atividades econdémicas.
81 Optou-se por excluir da andlise os dados relativd807 para permitir a comparagdo com os dados do
INE, disponiveis até 2004. Os dados do INE relata’@005 e 2006 resultam da média dos dados dos tré
anos anteriores.
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Tabela n.° 17 — Empresas estabelecidas e traba#isada Indlstria Transformadora (1995-2006)

ANO Numero de empresas Pessoas ao Servigo
1995 37.467 833.894
1996 36449 802.041
1997 39.654 823.713
1998 41.280 835.103
1999 43.073 848.570
2000 44.705 840.947
2001 45.298 835.223
2002 45.267 783.680
2003 45.278 768.005
2004 44.626 760.617
2005 45.772 758.224
2006 44.907 733.982
Média 42.834 802.000
Desvio padrao 3.120 37.772

Fonte: MTSS; Quadros de Pessoal, 1995-2006; dadppublicados e calculos da autora.

Como se pode ver na tabela 17 a base de dadospilesas e trabalhadores na industria
transformadora, contém informacao estatistica iddalizada (média anual) de 42 834
empresas e 802.000 trabalhad®tes

A tabela 18 mostra a distribuicdo das empresadadstadas e respetivo volume de
emprego de acordo com a classe de dimensdo, medidéermos de numero de
trabalhadores.

Verifica-se que 66% das empresas que constam eadbagados no periodo em andlise
tém entre 1 a 9 trabalhadores e as empresas cardmab0 trabalhadores representam

apenas 1% do total de empresas da industria tramsfiora.

Todavia, em termos de emprego as empresas com merosabalhadores representam
apenas 14% do volume total de emprego da indisdriaformadora enquanto as classes
de maior dimensédo acumulam 86% do emprego totaln Efeito, estes resultados

confirmam uma das regularidades empiricas de estu@tionais e internacionais sobre

a dindmica empresarial que refere que as pequen@as®as constituem a grande maioria

82 A base de dados ndo tem informacao estatistidddodlizada sobre trabalhadores no ano 2001.
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das empresas, mas representam proporcionalmentesrasprego (Geroski, 1995). Na
mesma linha de analise, verifica-se que as emp@sasmenos de 9 trabalhadores
mostram uma média de apenas quatro empregadospeesa, enquanto a meédia para o
conjunto das empresas é de 19 empregados e asseasydeedimensao superior ttm em

média cerca de 548 trabalhadores por empresa @la8gl

Tabela n.° 18 - Empresas estabelecidas e empregtapses de dimenséo (média 1995-2006)

. N Emprego
Classes de dimensdo Empresas % Emprego % Lo
médio
Dim_1-9 28.104 66 109.336 14 4
Dim 10-49 11.747 27 243.481 30 21
Dim_50-250 2.632 6 256.500 32 97
>=250 351 1 192.683 24 548
Média (1995-2006) 42.834 1,00 802.000 1,00 19

Fonte: MTSS; Quadros de Pessoal, 1995-2006; dadopublicados e calculos da autora.

O Inquérito as Empresas HarmonizadlicH) produzido pelo Instituto Nacional de
estatisticadesde 1991, tem periodicidade anual, com o objatv@bter informacao
estatistica que permita, entre outros, analisativadade produtiva das empresas
portuguesas, por regides e sectores de ativitlade IEH sdo observadas as empresas
ativas constantes do Fichei®@eral das Unidades Estatisticas (FGU&) INE?*. O
inquérito é realizado de forma exaustiva para gsresas com 100 ou mais pessoas ao
Servigo e por amostragem para as empresas com uhedd$ pessoas ao servigo. Cobre
todo o territério nacional (Continente, Madeira eofes), sendo representativo por

regides, pelo menos ao nivel dois da Nomenclatasalthidades Territoriais para fins

830 IEH inquire sobre as principais peg¢as do Plaficiddde Contabilidade (POC) das unidades inqasid
(empresas) complementadas por informacdo adicidessas unidades institucionais assim como das
respetivas atividades secundarias e estabelecisjentma perspetiva integrada.

84 O FGUE possui todos os dados basicos para afidagio de todas as empresas portuguesas num dado
ano, incluindo o respetivo nimero de pessoas &@eex 0 volume de vendas referentes ao ano anterio
O ficheiro é sistematicamente atualizado quer potels administrativas (Quadros de pessoal do MTSS)
quer por inquéritos as empresas realizadas pelo INE
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estatisticos (NUTTS II). A amostra é representgbivaclasses de dimensao (emprego e

volume de vendas) e forma juridiea
Esta fonte estatistica (IEH) recolhe informacaasals seguintes areas:

|. Caracterizacdo da empresa: sector de atividad®didacdo geografica da sede
e forma juridica.

II. Emprego: pessoal ao servico e duragéo do trabalho.

lll. Custos e perdas: custos das mercadorias vendidastéias consumidas,
fornecimentos e servigos externos, custos com sopeg outros custos da
demonstracao de resultados.

IV. Proveitos e ganhos: vendas, prestacdo de servigmgres proveitos da
demonstracao de resultados.

V. Elementos patrimoniais da empresa: ativo, cauiggdital proprio e passivo

VI. Investimento: imobilizado incorp6reo, corpGreoraficeiro.

Por ultimo, usamos dados relativos a atividadenglestigacdo e desenvolvimento das
empresas (I&D) produzido pelo GPEARI do Ministéa Ciéncia, Tecnologia e Ensino
Superior (MCTES) recolhido através do InquéritdPabencial Cientifico e Tecnologico
Nacional (IPCTN) que se realiza bienalmente. Tsatde uma base de dados proveniente
da resposta ao inquérito as entidades que parao adarreferéncia declararam ter
desenvolvido atividades de Investigacdo & Desenwwmuto (I&D) integradas nos
quatro sectores de execucdo: Empresas, EstadmoEBsperior e Instituicdes Privadas
sem Fins Lucrativos (IPSFL). Para 0 nosso casgaspmteressam os dados relativos a

atividade de investigacéo e desenvolvimento (I&2jueda pelo sector empresarial.

8 Esta fonte inclui também informac&o sobre empresasnome individual sem pessoal ao servico e
empresas com pessoal ndo remunerado.
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Para além da informacéo das fontes acima referiddizaram-se ainda informacdes
estatisticas especificas recolhidas, quer pelo ¢NEr por outras fontes designadamente
o Eurostat e Banco de Portugal.

2.5.1.2 - Descricdo da base de dados do estudo

A base de dados usada no estudo foi construidatia ¢ informacgéo estatistica ndo
publicada dos Quadros de Pessoal (QP), do Inqué&riEmpresas Harmonizado (IEH) e
do IPCTN®.

2.5.1.2.1 - Quadros de Pessoal (QP)

Para construir a base de dados foram utilizada$ichsiros contendo informacéao
individualizada por empresa, trabalhador e estalménto (um para cada ano
considerado). A andlise é conduzida para o peded®96 a 2007, ultimo ano disponivel
a data da realizacédo deste estudmformacao recolhida cobre aproximadamente 240

sectores de atividade.

2.5.1.2.1.1 - Conceitos e defini¢cdes

As unidades estatisticas e respetivas variaveiadats desta fonte de dados sédo as

seguintes:

8 para garantir o risco de identificacdo das empres@PEARI disponibilizou micro dados sobre I&D
com um nivel de agregacao da atividade econémid&)@ 2 digitos — algumas CAE2 foram agregadas
numa nova classe.
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Tabela n.° 19 — Unidades estatisticas

Dados sobre a Empresa Estabelecimento
. Numero das empresas . Localizagdo (Morada, Distrito, Concelho e
Freguesia)
¢ Localizagdo (NUTTE) e Sector de atividade (CAE a 5 digitos)
e Sector de atividade (CAE a 5 digitos) . Numero de pessoas ao servico na ultima
semana de Outubro.
e Natureza Juridica Trabalhadores
e  Capital Social e reparticdo (privado nacional, ¢ Nivel de Escolaridade
estrangeiro e publico)
¢ Volume de negdcios
e Numero de Pessoas ao servico na ultima
semana de Outubro.

A natureza longitudinal dos dados e do procedimelg@odentificacdo permite-nos
identificar os movimentos de entrada e saida deresap. E atribuido um ndmero de
identificacdo sequencial a cada empresa na primezaque preenche o inquérito de
Quadros de Pessoal. O numero atribuido acompangdstencia da empresas nos
ficheiros ao longo dos anos, o que possibilita segaua evolucdo e atividade ano apoés
ano. O mesmo numero ndo volta a ser atribuidora eatpresa caso esta desapareca do
ficheiro. A agregacao de dados teve como chaverdifttacdo de cada empresa (ficheiro

empresas).

Os estabelecimentos possuem dois codigos numédieddentificacdo: o relativo a
empresa proprietaria e do proprio estabeleciméntalmero de estabelecimento de cada
empresa comeca em zero (empresas proprietariap extsuidos, uma Unica vez,

sequencialmente em funcdo do niumero estabelecimgau®vao possuindo.

O sistema de identificacdo das empresas e estabet@os permite seguir as suas

evolucdes ao longo do tempo, conferindo aos danhasdimenséo longitudinal.

Para cada ano, no ficheiro empresas, foram seksti@todas as empresas com atividade
principal na industria transformadora (seccéao D2at# e C para 2007) e localizada no
continente (NUTTS 1). No ficheiro dos trabalhadores selecionado informacgao
individualizada por trabalhador das empresas cujpano de identificacdo estivesse
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localizado na industria transformadora (sessdo D)coatinente (NUTTS 1),

correspondentes as empresas anteriormente selgafona

Os dados foram todos trabalhados de forma anord@iza em situagdo alguma, a
informacg&o agora divulgada permite a identificagéandividuos ou empresas.

2.5.1.2.1.2 - Contagem dos acontecimentos

A contagem das empresas novas num dado sectodeonso seguinte requisito: no ano
de contagem, a empresa tem um numero de idenfiicagperior ao ultimo numero
existente no ficheiro do ano anterior. Este pravedito garante que a empresa néo esteve

incluida nos ficheiros de anos anteriores.

O momento de saida é identificado quando as engdeseam de responder ao inquérito.
Todavia, numa base de dados de grande dimenséao estanopodem ocorrer erros de
codificacdo (Mata e Portugal, 2004). Para evitar egtes erros ocorram na identificacao
das saidas, empresa deve estar ausente dos filpeil@ menos durante dois anos
consecutivos, para ser classificada como um emoento. Isto €, se detetarmos uma
empresa que se encontra no ficheiro no momente k4o se encontra no ficheiro no

momento t e t+1, teremos identificado uma Hida

Pode ocorrer uma saida temporaria por diversagsandmeadamente em situacdes em
que o inquérito do Quadros de Pessoal néo terrsikbido pelo MTSS até a data do
fecho das operacdes. Neste sentido, seguindo alohega de Mata e Portugal (2004)
identificamos as saidas temporarias, classificadasio empresas que estavam

temporariamente ausentes dos ficheiros durantenormisto €, empresas que estavam 0s

87 A base de dados ndo nos permite identificar assigges e fusdes. Quando ocorre a fusdo de duas
empresas ou quando uma adquire outra empresa,elasaédregistada como uma saida.
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ficheiros nos anos t-1 e t+1 foram consideradasagéwidade no ano t mesmo que

constassem efetivamente no ficheiro.

Este procedimento de identificacdo das saidas kzadtdh por outros autores,
nomeadamente Mata (1993Keroski,et al.,(2003), pretende considerar, para além da
das saidas definitivas por cessacado de atividadepméncia de saidas temporarias da
base, na medida em que nao respondem aos QP nessnito, voltando a integrar a

base posteriormente.

Na pratica, devido a rotina que exclui empresas ic@nos de nove pessoas ao Servico,
podem ser contabilizadas como saidas, aquelagdueam o pessoal ao servigo para um
namero inferior a 10. Neste sentido, esta medidizi@osobreavaliar o nimero de saidas

da inddstria.

Saidas jovens correspondem as saidas de empre&sasttaram no ano imediatamente
anterior e que durante dois anos ndo constam radeadados dos QP. Representa um

subgrupo das saidas totais.

As empresas estabelecidas foram definidas comasisr@es na base de dados do ano t.
Esta metodologia de definicho das estabelecida&ada por outros autores,
nomeadamente Mata (1991), permite adicionar elessenle natureza diferentes
(entradas do ano e entradas de anos anterioresegoentiveram no mercado). Esta
questdo, segundo Mata (1991) coloca-se na medidgumnado ha uma definicdo
claramente aceite quanto ao tempo necesséario p@&ama empresa nova (empresa

entrante) deixa de o ser para passar a estabelecida

A base de dados construida permitiu obter as medidantrada e saida, volatilidade e
rotacao para os sectores de atividade da ind@istnaformadora (desagregados a CAE 5

digitos e 2 digitos e por regides (NUTTS4IPermitiu também construir outras variaveis

88 Foj utilizada uma divisdo do pais em NUTS II, derdo com a Nomenclatura de Unidades Territoriais
para fins Estatisticos, a qual apresenta a divdeaterritério nacional, em sete Regifes distinkiste,
Centro, Lisboa(substituiu em 2002 a regido de Lishoa e Vale eém)I Alentejo, Algarve, Regido
Auténoma dos Acores e Regido Auténoma da Madeira.
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que serdo utlizadas para testar as hipoteses fadasilna seccdo 2.6.2 deste estudo,
nomeadamente o indice de concentrad@dindhale razdo de concentragdo, medidas de
economias de escala, racio de desvantagem de oustlida da dimensédo do mercado,
formacdo académica dos trabalhadores, estabeldcipenempresa e ciclo de vida da

industria.

2.5.1.2.2 - Inquérito as Empresas Harmonizado (IEH)

Outra base de dados usada neste estudo foi calastrygartir da informacgéo estatistica
nao publicada do IEH. Na sua elaboracao foranzatts nove ficheiros (um para cada
ano considerado) contendo informacdo estatistitaesoategorias de dimensdo de
empresas agrupadas de acordo com o numero dehadbeds, nas seguintes séries: 0
trabalhadores, 1 a 9 trabalhadores, 10 a 19 trathaths, 20 a 49 trabalhadores. 50 a 99
trabalhadores, 100 a 249 trabalhadores, 250 a té®@alhadores e mais de 500
trabalhadores. A IEH apresenta as atividades ecoadnsegundo a classificacao
econdmica principal da empresa CAE-Rev.2.1 codifica cinco digitos e desagregados
a escala regional (NUTTS II).

A agregacéo das empresas segundo a categoria dasdioncria limitacées importantes
na medida em que obriga a utilizar como unidadeolleervacdo as categorias de

dimensao de cada sector de atividade.

Outra limitacdo desta fonte de dados prende-seaomenor qualidade de informacao
prestada pelas empresas com menos de 20 pesseasgigo devido, entre outros fatores,
a sua debilidade organizacional (Carreira, 200din @feito, O IEH utiliza dois modelos
diferentes de inquéritds O modelo A para empresas com mais de 20 trabzibsc

modelo B, para empresas com menos de 20 trabagad®tipo de informacéo solicitada

8 Este procedimento foi alterado a partir de 200.
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no primeiro modelo é mais detalhada enquanto nanslegé mais restrita, nomeadamente
quanto a desagregacédo de custos e ndo recolhemagf@o patrimonial. A auséncia ou
fraca cobertura deste tipo de informacéo dificolainviabiliza a analise econémico-
financeiro da classe de empresas de pequena dimé&a obstante estas limitaces a
informacé&o do IHE constitui uma boa fonte paradstw comportamento dos sectores
em que as empresas se agrupam. A tabela 20 apreséescricdo de todas as variaveis
da base de dados utilizadas neste estudo.
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Tabela n.° 20 - Descricao das variaveis da basadies utilizadas neste estudo

Nome Descrigao

ANO Periodo a que respeita a informagdo

ENACE Escaldo de Classificagdo portuguesa das atividades econdmicas - Rev.2 e Rev.2.1

ENUT Escaldo de NUTS II

11 Norte

16 Centro

17 Lisboa

18 Alentejo

15 Algarve

ENPS®0 Escaldo de pessoal ao servigo

0 0 Pessoas ao servigco

1 1 a9 Pessoasao servico

2 10 a 19 Pessoas ao servigco

3 20 a 49 Pessoas ao servigo

4 50 a 99 Pessoas ao servigo

5 100a 249 Pessoas ao servico

6 250a 499 Pessoas ao servico

7 Mais de 500 Pessoas ao servigo

NEMP N2 médio de Empresas por sectores de atividades (CAE) e por escaldo de pessoas ao servigo.

20201 Pessoal ao servigo remunerado. Niumero médio de pessoas ao servico durante o ano, determinado pelo
quociente entre a soma do nimero de pessoas ao servigo na ultima semana completa de cada més de
atividade e o numero de meses de atividade das empresas.

g4160 Proveitos e Ganhos - Vendas

q4190 Proveitos e Ganhos - Prestagdes de servigo

CPESSOAL | Custos com o Pessoal: Valor médio das remuneragdes fixas e periédicas médias do pessoal ao servigo,
qualquer que seja a sua fungdo nas empresas, e 0s encargos sociais pagos pela empresa. Corresponde a
Conta 64 do Plano oficial de Contabilidade.

70703 Imobilizado corpéreo — Aumentos (a)

q70707 Imobilizado corpdreo - Alienagdes

q70708 Imobilizado corpdreo - Transferéncias e abates

150001 Relagdes Mercados Externos - Vendas - Paises da Unido Europeia
q150002 RelagGes Mercados Externos - Vendas - Outros paises

q150101 RelagGes Mercados Externos - PrestacGes de servigo - Paises da Unido Europeia
q150102 Relagdes Mercados Externos - Prestagdes de servigo - Outros paises
VVN Volume de negdcios

VABPM Valor acrescentado bruto a pregos de mercado

PROD Produgdo

VAR_IMOB | Variagdo de Imobilizado corpéreo

EBE Excedente bruto de exploragdo

VABCF Valor acrescentado bruto a custo de fatores

Nota a) Dado que a o IEH néo recolhe informacéaarpabial das empresas com menos de 20 pessoawvgosetilizamos a variavel
Variacdo de Imobilizado corpéreo que embora ndcespondendo integralmente ao valor do investimdatoempresas é aquela
mais se aproxima (Mira, 2007) e que esta dispomieeldados recolhidos pelo IEH. Esta variavel spoade a variagéo total das
imobilizacdes corpéreas ocorridas durante o exereiaquisicdes menos desinvestimentos. Incluiatimthos que a empresa realizou
por si mesma e que se destinam ao imobilizadorresgonde em termos das variaveis inquiridas (b & soma algébrica de trés
parcelas: os Aumentos de Imobilizado Corpéreo,lEnacdes e as Transferéncias e Abates.

% Nos ficheiros de 2002 e 2003 e 2004 existe nus@scaldes: 8 e 9 que correspondem respetivamente
a empresas com 500 a 999 e 1000 e mais pessoas/go.s
117



Neste estudo, a base de dados do Inquérito as Easprarmonizadas (IEH) é utilizada
numa desagregacdo da industria transformadora gdsteriormente a 2 digitos da
Classificacao das Atividades Econdmicas (CAE) pgpariodo 1996-2004.

Em andlises como a que aqui é efetuada, sédo retdabas vantagens da utilizacdo de
um periodo mais longo, porém isso ficou impossédl pelas alteracdes ocorridas na
CAE em 1995, sendo 1996 o primeiro ano da CAE-Ré&p2sar da disponibilidade de
dados para 2005, os mesmos ndo sdo comparaveia odormacgao por nos utilizada,
uma vez que foi abandonado pelo INE o anterioesiatde inquérito, tendo desaparecido
o Inquérito as Empresas Harmonizado, para dar lagana nova forma de recolha da
informac&o, neste caso exaustiva, em detrimentdadss extrapolados, porém com um
universo de empresas diferente, pela inclusdo dofisgionais liberais. Todavia,
atendendo a que os indicadores obtidos a partia dese de dados, sado considerados
estruturais, optou-se por considerar que os daslasvios a 2005 e 2006 resultam da

média dos dados dos trés anos anteriores.

Devido as limitacbes da base de dados acima datgrioi excluido da nossa analise o
grupo de empresas cujo numero de pessoas ao seraigoferior a 10 trabalhadores
tendo também havido a necessidade de compatilikzizheiros de dados de duas fontes

tendo em conta os diferentes niveis de agregacao.

2.5.1.3 — Ambito das bases de dados

Como ja foi referido, a obrigatoriedade legal deesga do mapa de Quadros de Pessoal
ao MTSS s0 é aplicavel a empresas com trabalhadameserados. Como consequéncia,
esta fonte de dados néo considera as empresasjdenpedimensdo (microempresas)
com empregados ndo remunerados ou familiares. Terfaportante avaliar o grau de
cobertura dos dados da economia portuguesa e éisufzrda industria transformadora.
Neste sentido, comparamos os dados dos QuadrossdedP com a informacgéo obtida
noutra fonte, nomeadamente o Inquérito HarmonizagoEmpresas (IHE) do INE. A
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tabela 21 mostra a distribuicdo de empresas estati@$ e pessoas ao servico por classes
de dimensao, segundo as duas bases de dados (Qukdi®essoal e Inquérito as
Empresas Harmonizado).

Tabela n.° 21 - Empresas e volume de emprego assed de dimenséo (valores médios 1996-

2004)
Classes de dimensdo (pessoal ao servigo)
Fontes
L 1a9 10-49 50-250 >=250 Total
Estatisticas

QP (1) 28.104 11.747 2632 351 42.874
Empresas

INE (2) 54.142 12.144 2.815 386 69.488
(1/2) (1/2) 0,52 0,97 0,95 0,92 0,62

QP (3) 109.336 243481 256500 192683 810.878
Emprego

INE (4) 135.776 240.394 256.538 202.098 834.805
(3/4) 0,81 1,02 1,01 0,97 0,97

Fonte: MTSS; Quadros de Pessoal 1996-2004; dadogutficados; INE, Inquérito as Empresas HarmomiZ:96-2004;
dados néo publicados e célculos da autora.

A andlise da tabela 21 mostra que o grau de cobegtu termos de pessoal ao servigco
(emprego) é mais elevado do que em termos do nuderempresas, O volume de
emprego dos Quadros de Pessoal representam, eosterédios, 97% do valor obtido
na base de dados do INE enquanto a cobertura erogate nimero de empresas é de
apenas 62% do valor obtido da base do INE. Estaatii€a resulta fundamentalmente da
fraca cobertura da classe de empresas com memasvddrabalhador&s A cobertura
dos Quadros de Pessoal para as outras categoritmeiesao ndo apresenta diferencas

significativas relativamente aos dados do Inquétaomonizados as Empresas do INE.

A fraca cobertura desta classe de empresas podtaa associada ao modelo de

organizacdo que assenta fundamentalmente em usidadeequena dimensé&o, muitas

91 Foram excluidos do ficheiro do IHE todas as engwrsem trabalhadores assalariados que de acordo com
Segarraet al. (2002a) trata-se de um fenédmeno mais proximosti@tégias de auto emprego do que
verdadeiros projetos empresariais. Todavia, est@sesas contribuem em larga medida para a criagédo d
emprego e nesta medida merecem um tratamento fspeci
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das quais ndo tem empregados remunefadosperiodo a que respeita a informacéao
requerida nos Quadros de pessoal. Com efeito, dada informacédo prestada pelas
empresas diz respeito ao més de Outubro, estanstémcia torna esta fonte de dados
menos robusta para as empresas de pequena dinfatgsd0 trabalhadores) devido aos
efeitos do trabalho sazonal, que permitira ina@anpresas cujas atividades incluam este
més, mas excluir outras, sem trabalhadores, patdges contrarias. Esta situagdo, tem
como consequéncia que a informacdo que podemos refddvamente aos fluxos de
entrada e saida de empresas bem como empresaslezsti#s com menos de nove
trabalhadores estardo subavaliados. Como as emprésaforam excluidas de forma
aleatdria, segundo Mata (1991), estariamos a mipagnviesamentos relevantes na
analise, se incluissemos as empresas disponiass aclasse de dimenséo.

Sendo que a qualidade de informacdo € importantipoade estudo que se pretende
desenvolver decidiu-se excluir da amostra as erapiasm menos de nove trabalhadores
ao servico, procedimento habitual noutros estudasa (1991) excluiu as empresas com
menos de cinco trabalhadotésenquanto Carreira (2004) utilizou uma amostra de
empresas com 20 ou mais pessoas ao servi¢o. TaRdiépoulos e Spence (1997;1998))
utilizaram uma amostra que néo incluia as empresasmenos de dez trabalhadores.
Segundo Mata (1991) a exclusdo destas empresascevitabilizar como entrada uma
empresa que cresca de uma dimenséo inferior atrebedhadores para uma superior e

como saida uma situacao inversa.

No entanto, a exclusdo desta classe de emprepéisarama reducéao significativa do
namero de empresas da amostra, ja que entre 19986-em média, cerca 66% das
empresas da indastria transformadora tinham mem@spdssoas ao servico. (tabela 17)

Esta situacdo pode traduzir-se na subestimacadvildade real, na medida em que a

92 Sendo que a existéncia de trabalhadores remurseéagim dos requisitos necessarios para responder ao
inquérito dos Quadros de Pess@P), este tipo de empresas nao estao incluidée Ibe@se de dados. No
entanto, na base de dados do INE, esta tipologiangresas representa em média 9% das empresas
estabelecidas na indUstria transformadora, no ¢g@de1996-2004.

% No estudo de Mata (1991) a cobertura dos QuadzoBedsoal é de 15% e 57% para as classes de
dimensédo de um a dois e trés a quatro trabalhgdassetivamente. No entanto, a analise deste autor
mostra a cobertura total das empresas com cinceeatrabalhadores.
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probabilidade de haver um maior nimero de entradsaidas € maior nas classes de
dimensdo de empresas mais pequenas (FotopoulosermceSpl997). Todavia, se
atendermos ao peso do emprego (variavel importaentdeterminacdo das barreiras a
entrada) verificamos que esta categoria de emprepessenta apenas cerca de 14% do
emprego total da industria transformadora no mgsenmdo. Mais de 60% do emprego

esta concentrado nas empresas com 10 a 250 trdbadba

Atendendo as consideragBes acima referidas, antibs como procedimento a
eliminacdo do ficheiro base para andlise das veis&lo estudo, todas as empresas com
menos de nove trabalhadores. No entanto, estaoc@tede empresas merece um
tratamento especifico tendo em conta o seu cotripara a dinamica empresarial. O
estudo do perfil desta classe de dimensao de eagpeeseus determinantes fica para

desenvolvimentos futuros na linha deste trabalho.

2.5.1.4 — Cobertura sectorial

O estudo tem como objeto as empresas com atividadesimbito da Industria
Transformadora. As fontes utilizadas foram as bdsetados dos Quadros de Pessoal do
Ministério do Trabalho e Solidariedade Social (MTS® Instituto Nacional de
Estatistica (INE), e GPEARI do Ministério da Ciénei Tecnologia do Ensino Superior
(MCTES. para o periodo de 1996 — 2007.

A classificacdo bem como o nivel de desagregacaectores seguiu a classificacao
adotada pelo INE - Estatisticas [®Huma vez que havia a necessidade de uma
plataforma de harmonizacéo que permitisse agresgdados das duas fontes. Dado que
o INE apresenta dados mais agregados alguns sedtoean agregados para niveis

% Em alguns casos, a classificacdo constante duaiids do IEH é quatro e trés digitos,
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superiores. Refira-se a titulo de exemplo as sebeta36221, 36222, 36223 agrupadas
na classe 36220.

No entanto, manteve-se 0 objetivo de manter o mlagado nivel de desagregacdo
porque, conforme sustenta VVon der Fehr (1991)agtém-se uma maior aproximacao
possivel do conceito econdmico de mercado. Comdtael® deste processo, dos 422
sectores inicialmente identificados ficaram redogid 261, ao nivel da Classificacdo das
Atividades Econdmicas (CAE) a 5 digitos. Posteremte, para a constru¢do da base de
dados em painel que serviu de base para o estysici@nprocedeu-se a agregagao dos
sectores identificados a 2 digitos (CAE) o que ltesuem 20 sectores de atividade

econdmica.

Em relacdo aos dados de 2007 devido a introduc@A@a— REV. 3 a partir de 2007
houve necessidade de proceder a reclassificacasetsres, utilizando a tabela de
conversao da CAE —REV. 2.1 — CAE-REV.3 do INE

Foram excluidas da amostra trés sectores: CAE abdqo) CAE 23 (Fabricagdo de
coque, produtos petroliferos refinados e tratamdatoombustiveis nuclear) e CAE 30
(Fabricacdo de maquinas de escritorio e de equip@npara tratamento automatico da

informacé&o) por duas ordens de razdes:

» Existéncia de numero reduzido de empresas em atigjccaso dos sectores CAE
16 e CAE 23;
» Fraca cobertura de informacao econdmica na badadtes originais do INE para

0 caso do sector CAE 30.

No primeiro caso, no ano 1996 por exemplo, existiea empresa no sector do tabaco
(CAE 16000) com 747 pessoas e apenas duas empoesastor de Fabricacdo de coque
produtos petroliferos refinados e tratamento dehbemtiveis nucleares (CAE 23100,
CAE 23200) com 3411 pessoas ao servi¢o (Quadreessnal1996§.

Esta opcédo, seguida também noutros, nomeadamermEr&42004), justifica-se pelo
facto de se pretender analisar os fatores quendie@mn a dinAmica empresarial —

naturalmente, os sectores com poucas empresaslestsssao igualmente reduzidos.
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Por outro lado, € usual excluir-se os sectoresloamumero restrito de grandes empresas
com elevado numero de pessoas ao servico. Esta gumt#fica-se uma vez, que, de
acordo com a teoria da economia industrial, sustlentpor diversos autores
nomeadamente Von der Fehr (1991), refletem um étevadice de concentracéo

podendo traduzir-se, a partida, em elevadas basraientrada e saida.

No segundo caso, 0 sector Fabricacdo de maquinascd&rio e de equipamento para
tratamento automatico da informacdo (CAE 30010 & @QA020) existiam, de acordo
com os Quadros de Pessti@ls empresas com mais de 10 trabalhadores: Natenta
quando foram inquiridas pelo IEH existiam oito eegars com dimensao superior a 10
trabalhadores. Nao obstante esta diferenca enteas bases de dados, a informacgéao
econdmica disponibilizada pelo INE, ndo cobre algsinaariaveis, nomeadamente a
variagao do imobilizado e Valor Bruto da produg@dnexisténcia destes dados nao nos
permite determinar algumas variaveis do estudo mropinomeadamente @roxy de

custos irreversiveis do sector.

2.5.2 - Periodo do estudo

O periodo de estudo deste trabalho cobre o pefi®86-2007. A escolha deste periodo
prende-se unicamente com razdes de disponibilidadeformacéo estatistica no inicio

deste trabalho.

A escolha do ano terminal do estudo foi igualmeletierminada pela disponibilidade de
informacdo, tendo sido usada o ultimo ano paraad, doi disponibilizado informacao
dos QP a data de elaboracdo deste estudo. No @nsamdo que consideramos as
entradas, como as empresas que ndo estando nunsel@do no periodo t-1 mas se
encontravam no periodo t, considerou-se o periedi®85 para determinar as saidas de

1996 e 1997 respetivamente.

A informacéo utilizada da base de dados do InquéstEmpresas Harmonizadas (IEH)

do INE cobre o periodo 1996-2004.Apesar da displaole de dados para o periodo
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posterior a 2004, os mesmos nao sdo comparaveiadofarmacao por noés utilizada,

uma vez que foi abandonado pelo INE o anterioesiatde inquérito, tendo desaparecido
o Inquérito as Empresas Harmonizado, para dar lagana nova forma de recolha da
informac&o, neste caso exaustiva, em detrimentdadass extrapolados, porém com um

universo de empresas diferente, pela inclusdo adsgonais liberais.

Optou-se por considerar os dados relativos a 200@6 como a média dos trés anos
anteriores. Os dados fornecidos pelo INE sao es#istpelo que a variagao que se pode
verificar € mais entre industrias do que intra-stdas ao longo do tempo. Com efeito,
uma das regularidades empiricas resumidas por K€1@95) refere que a variacdo do
lucro, variavel estrutural da industria, é entrdUstria sendo intra-industria estavel e

relativamente persistente ao longo do tempo.

2.5.3 - Unidade de medida: estabelecimentos versspresa

Existem duas alternativas relativas a entidadesadélise empirica: empresa e
estabelecimentos Um estabelecimento sédo definmim® ema unidade econémica que
produz bens ou servicos. Um estabelecimento é maenge um local fisico e desenvolve
uma ou predominantemente um tipo de atividade enma0 A empresa € definida como
estabelecimentos agregados sob propriedade comumalenesma corporacao (Okolie,
2004) . Os dados ao nivel da empresa e estabeldoiserao idénticos para as empresas
que operam com entidade legal, isto € um Unicobelgamento. Enquanto muitos
estabelecimentos, especialmente 0os mais jovenkgdmente independentes e portanto
representam empresasstatuslegal de outras é identificado como pertenceniena

empresa mae.

A unidade estatistica relevante depende dos obgetlo estudo. Quando por exemplo, a
entrada é medida em termos de valores absolutestatelecimento € a unidade de
observacao adequada visto que, os dados ao nigeigl@sa incluem a entrada de multi-

estabelecimento, e por isso subestima o aumentapieidade e produgcdo do mercado
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(Khemani e Shapiro, 1986). Todavia Von der Feh®8{)@presenta outra perspetiva para
a escolha da unidade de observacado: se o objatiestddo é analisar a tecnologia da
producao tais como a medi¢ao da variacdo da cauecie producdo o estabelecimento
€ a unidade relevante; se o objetivo do estudelaeiona com questdes relacionadas com
a estrutura do mercado, tais como niveis de corasgiu da industria, a unidade relevante
devera ser a empresa. E a empresa, e ndo o estaleei® que toma as decisbes de
investimento cruciais que determinam o comportamedas suas filiais e
estabelecimentos (por exemplo, investimentos em) J&Dambém a empresa que decide
entrar ou sair de uma dada industria (Baldwin, 198besar destas vantagens, na pratica,
sdo as razdes de ordem pragmatica a disponibiliiadados que dominam a escolha da
unidade de analise.

A andlise dos determinantes de entrada ou saida ml@terminada inddstria € um
fendmeno especificamente da empresa e nao do lesiaiento, pelo que este estudo

adotou a empresa como unidade de estatistica nédeva

2.5.4 - Definicdo operacional das variaveis

Nesta seccao sdo descritas as definicbes operacaasvariaveis utlizadas nesta tese.
A definicdo das variaveis e sinais esperados segimrdagem de Fotopoulos e Spence
(1998), Shapiro e Khemani (1987), Khemani e Shgii#86) e encontram-se resumidas
na tabela 23.

Para simplificacdo da exposicdo agrupamos as esi@m trés sectores: Incentivos,
Barreiras e Ciclicas.
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2.5.4.1 - Incentivos a entrada

2.5.4.1.1 - Lucro

A rendibilidade esperada é talvez o determinanis Gievio da deciséo de entrada porém,
nao € tao Obvia a forma de efetuar a sua medicata(M991). Na maioria dos estudos
empiricos substitui-se a rendibilidade esperada éurtualmente impossivel de medir,
segundo Audretsch (1995a)) pela rendibilidade hasto definida como a margem de
custo ou rentabilidade das vendas cuja medida léecada na literatura anglo-saxénica
pelo nome de grice cost margih Os lucros historicos tém sido tradicionalmente
interpretados como um fator indutor de entradasmealida em que o futuro é
normalmente entendido como uma extensdo do pagddmmani e Shapiro 1986;
Siegfried e Evans, 1994).

Desde os estudos de Collins e Preston (1968) ahiidade das vendas de um periodo é
utilizado para refletir os lucros da industria @epsriodo de tempo. Todavia, segundo
Mata (1991;1995) diferentes margens preco-custoentabilidade das vendas podem
refletir o mesmo incentivo a entrada se o riscandastria ou a intensidade de capital
forem também diferentes. Mata (1991) consideraaquegiavel rentabilidade das vendas
nao € a melhor escolha para medir a atracdo qdiensntes sectores representam para
a entrada porque pode variar com a intensidadapieatdos sectores. Para ultrapassar
este problema este autor propde entre outros metoshelusdo no conjunto de variaveis
explicativas o quociente capital/vendas, para t#vea margem de custo do efeito de
variacdo deste quociente ao longo dos sectores. radtodo foi utlizado por alguns
autores, nomeadamente Chappetlal.,(1983) e Martin (1979). Outro método proposto
por Deutsch (1984), é a utilizacdo dos residuosedessao da intensidade de capital
sobre a margem de custo, ou seja parte da margemagué explicada pelas diferentes
intensidades de capital.

Para representar o lucro da industria neste edrdmn definidas duas variaveis: a

rentabilidade das vendas/producédo (MARG) definmia@ o valor acrescentado médio
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anual da industria menos custos com pessoal aidipgElas vendas/producédo e
rendibilidade da industria medida em termos deltasdos liquidos mais impostos (Lu).

A variavel medida em termos dos resultados liqubreceu refletir melhor o atrativo

do mercado para novos capitais. Com efeito a warBARG, embora largamente

utlizada em diversos estudos desta natureza, tecooveniente de variar de acordo com
a intensidade de capital dos sectores que segurada (M991) ndo € um indicador
adequado para medir a atracao dos sectores paaa eotradas.

A variavel usada neste estudo para representaro ésperado do sector apds entrada
(Lu) é resultado liquido mais impostos do periogoriderado pelo nimero de empresas

estabelecidas na indUstria i.

A expectativa é de que esta variavel esteja pasinte relacionada com a entrada, na
medida em que lucro elevado € interpretado comoino@ntivo a potenciais novas

entradas.

2.5.4.1.2 - Crescimento do mercado
Uma das medidas de crescimento de mercado utllizaditeratura empirica € a taxa de

crescimento da producédo entre dois periodos cotsesfAustin e Rosenbaum, 1990;
Doi, 1999). No entanto, o crescimento de mercadde plambém ser medido pelo
emprego criado (Mata, 1991). A utilizacdo da vaid®mprego em vez da taxa de
crescimento da producdo ou vendas justifica-se mdida em que o crescimento
representado pela taxa de crescimento do emprggonseos sensivel a influéncia da
inflacdo que afeta os dados relativos a vendasaupéo (Holzl, 2003). Ainda de acordo
com Holzl, et al., (2001) a taxa de crescimento do emprego traduzsrimento da
industria acima do nivel de crescimento da prodidile e consequentemente exclui o

crescimento da industria que é induzido pela meegib progressiva.

A medida utilizada neste trabalho para o cresciméatmercado (CrescMpemp), similar
a proposta por Hozl (2001;2003) e Mata (1991) emirteos autores, € definida como a
taxa de crescimento anual do emprego entre 1995-Zaf) também testada taxa de
crescimento anual de producgéo (Crec_M) entre @gersupra referido.
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Espera-se que o efeito desta variavel sobre aadastrseja positivo. Reconhece-se no
entanto, que esta medida é ymaxylimitada na medida em que podem ocorrer entradas
a escala sub-Otima ou as empresas estabelecidasnpexipandir a sua producdo
(Khemani e Shapiro, 1986) mesmo quando nao sequexib crescimento da procura em

temos globais.

2.5.4.1.3 - Dimensao do mercado

A dimensao do Mercado pode influenciar a entradardpresas. Com efeito, estudos
empiricos sugerem gue sectores de maior dimengitar® normalmente maior nimero
de entradas (Orr, 1974; Pashigian, 1969; Deuts@84)L No entanto, o aumento da
competicéo resultante de elevada taxa de entradadmo consequéncia o aumento das

saidas.

Diversos estudos empiricos utilizam uma medidalatesda dimenséao do mercado como
por exemplo, o total das vendas da industria (B&shi1969) ou 0 nimero de empresas
na indastria (Baldwin e Gorecki, 1983). Todavia,ad®rdo com Khemani e Shapiro,
(1986) o numero de empresas no sector resultatdedas anteriores e € determinada,
pelo menos em parte, pelas barreiras estruturarmgeadamente a dimensdo minima
eficiente em percentagem do mercado. A inclusdmioero de empresas (N) para
refletir a dimensao da industria iria enviesaraeficientes das barreiras a entrada (saida).

Foram utlizadas outras medidas, nomeadamente antagem do emprego do sector
sobre o emprego total da economia (Baptista e ka2fi)7), e o logaritmo do emprego
dos estabelecimentos do sector (Mata, 1991) comévess proxy da dimensédo do

mercado.

Para tomar em conta as dimensdes diferentes entligarsos sectores de atividade, este
estudo segue a abordagem Baptista e Karaoz (20lizgndo como medida de dimensao
de mercado (Dm) a percentagem do emprego do sedie o0 emprego total da economia

do periodo anterior (Baptista e Karaoz, 2007).
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Espera-se que a dimensao do sector esteja posginamelacionada com a entrada de
empresas na medida em que quanto maior a dimersaoedcado, maior sera a
probabilidade de substituicdo e entrada mesmo guasdnargens da industria sugerem

que a entrada néo é rentavel (Baldwin e Gorecld3)1L9

Espera-se uma relacdo positiva entre esta vagéa@ntrada de novas.

2.5.4.1.4 - A saida de empresas

A saida de empresas foi medida através do nUmeemgessas que sairam da industria
no periodo anterior (t-1). Espera-se uma relac&itipa entre esta variavel e a entrada
de novas empresas no periodo.

2.5.4.2 - Barreiras estruturais

2.5.4.2.1 - Economias de escala

A dimensdo minima eficiente da empresa (DIME) idicador aproximado da dimenséao
de economias de escala no sector. Para estimamestisla tém sido usadas varias
técnicas: calculos (estimativas) de engenheirdsdes econométricos de funcdes de
custos, técnica do sobrevivente entre outras (Lyb®80). No entanto, estas técnicas
apresentam algumas dificuldades e limitagbes (M&@1) pelo que, tém sido utilizadas
outras abordagens. Gorecki (1975) e Chappeelal, (1983) utilizaram uma medida

baseada na dimensédo média dos estabelecimentosnem@omanor e Wilson (1967)

utilizaram a dimensdo média dos maiores estabebetos, obtida a partir daqueles que
representam 50% das vendas do sector. Esta Ulboraagem tem sido utilizada por

diversos autores. A DME tem sido ainda medida pef@ensao que hipoteticamente

separa os dois grupos que se formam para constmedida anterior, com base nos 50%

129



das maiores (Weiss referido por Lyons (1980:218le palor da mediana (Martin, 1988;
Highfield e Smiley, 1987).

Seguindo a abordagem de Comanor e Wisnok (1964) 8@roxyde economia de escala
utilizado neste estudo € o racio entre empregoedgwesas com dimensdo minima

eficiente (DIME) e o emprego da industria i do pda t.

A DIME aqui utilizada segue uma abordagem semethastigerida por Pashigian (1969)
mas em termos de emprego, como medida média paladdeadimensao de eficiéncia

minima:

DIME =Y (A i/ni). (Ai/A) )

Na abordagem original de Pashigian, A represeiié/o total das empresas; o ativo
total da classé e ni representa 0 nimero de empresas da clagsssim, a dimensao
média dos ativos é ponderada pela quota de cadseclie ativos pelas classes de

dimenség das empresas.

O Instituto Nacional de Estatistica (INE) utilizznco medida de dimenséo das empresas,
0s niveis de emprego. Deste modo, as classes @ashim definidas por Pashigian foram
operacionalizadas definindo o emprego total da classe de dimensaa i;0 emprego
total da inddstriani 0 numero de empresas da classe de dimens&é io nimero de
classes de dimenséo da industria.

A variavelproxyde escala definida neste estudo indica que a degem para potenciais
novas entradas € maior, quanto maior for a dimeme&mma eficiente (6tima)

relativamente ao mercado.

Espera-se que a entrada seja dificultada quantornf@i o racio entre emprego das
empresas com dimensao minima eficiente (DME) emrego da industria relativamente
a dimensdo do mercado. Todavia, se partirmos datdsp que entrada se faz

principalmente em pequena dimensdo na industriasfoemadora portuguesa que
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concorrem e sobrevivem em segmentos de mercaddagsentdo o efeito esperado
desta variavel sobre as potenciais entradas coadeast entre empresas de pequena
dimensé&o pode ser indeterminadpriori.

2.5.4.2.2 - Custos irreversiveis

Como ja referimos, os custos irreversiveis reptasenmportantes barreiras a entrada
(saida) e sédo determinados pela sua especific{dadempresa, produto ou industria) e
durabilidade. Na medida em que grande parte daatgpode ser considerado nao
recuperavel Ramey e Shapiro (2001) as necessidiedeapital sdo consideradas uma
medida de custos irreversiveis tangiveis. Tendocenia que 0s custos de capital
constituem uma componente consideravel dos custenttada, foram desenvolvidas
diversas medidaproxy de custos irreversiveis tangiveis, sendo muitoucoro racio

capital/output e o produto deste racio (ou outrdideede capital) pela dimensdo minima

de eficiéncia (Shaanan, 1994).

Parte-se do pressuposto que a presenca de cust@ssiveis aumenta o risco das novas
entradas face a um eventual fracasso e as emptahslecidas que incorrem em perdas
correntes resistem em abandonar o mercado, porsperaen recuperar parte do
investimento inicial (Eaton e Lipsey, 1980).

Neste sentido, 0s custos irreversiveis tangivgisesentam barreiras a dindmica das

empresas que influenciam negativamente a entradala.

A variavel utilizada na maioria dos trabalhos eimpf € o racio capital/ trabalho (Acs e
Audretsch, 1989b; Dunne e Roberts, 1991; Lay, 20EgOm-Antolin, 2004).

Este estudo segue a metodologia adotada por adgiioies, nomeadamente Orr (1974),
Macdonald (1986), Doi (1999) e Audretsch (1995agndlo como medida de capital o
valor o imobilizado corporeo das empresas da imddgt intensidade de capital do sector
(ICtb) é definida como a percentagem do imobilizedipdreo por trabalhador do sector

i no periodo t.
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Espera-se que o sinal do coeficiente das varid@#is(na otica de custos irreversiveis

tangiveis) seja negativo.

2.5.4.2.3 - Produtividade

A variavel produtividade do trabalhBd) da industria i no periodo t foi medida através
da percentagem do valor acrescentado bruto a pdecosercado/ por trabalhador. Esta
medidaé interpretada como um resultado processo prodwfetando a competitividade

na sua acecao global. Industrias com nivel de pirodade elevado estdo normalmente

associadas a elevados investimentos tangiveiseedesempenho competitivo.

Espera-se que o sinal do coeficiente das varidegeja negativo.

2.5.4.2.4 — Concentracdo

A forma mais habitual de avaliar o poder de meraadaliversas indUstrias ou mercados
tem sido por meio do uso de indices de concenttagimesar das diferentes abordagens
da sua medida raramente existe consenso sobremadidas de concentracéo e sobre
guais indicadores (volume de vendas, emprego, aatescentado, etc) devem ser usados
para descrever a concentracao das empresas gamaaciumercado. A escolha da medida
de concentracdo ou indicadores a utilizar tem datgamente determinada pela
disponibilidade de dados. As seguintes medidasasdnais comuns em estudos desta
natureza: raz&o ou racio de concentracido (CRkyied de Hirschmann-Herfindahl
(HHI).

%Masson e Shaanan (1987) demonstram algum cetiaisntie se refere a inclusédo da concentragdo na
equacao de entrada. Segundo os autores a conéenp@de ser uma medigeoxyde economias de escala.
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Este estudo utiliza como medida de concentracaerfp@l colusivo do sector) o indice
de Herfindahl (HHI)

A semelhanca de Mata (1991) ndo havendo uma bmse tedrica nem evidencia
empirica em contrario entendeu-se utlizar o inde#&erfindahl (HHIY®. Com efeito, o
indice HHI é a medida de concentracdo mais utidizaal literatura empirica na medida
em que inclui informacgéo sobre todas as unidadesedir. Os racios de concentracao
(CRk) s@o menos sensiveis do que o indice de Herfingt#itl) as diferencas entre
industria no que respeita a distribuicdo da dimems®s empresas (McFetridge, 1973).
Para o calculo das quotas de mercado foi utilizadoimero de trabalhadores por
empresa. A escolha desse indicador (definido erodelo nimero de trabalhadores) esta

normalmente associada a disponibilidade de infoiimagtatistica.

Mata (1991) sugere que é preferivel usar comoaaidico estabelecimento porque a esse
nivel ndo se encontram tantas atividades exteramwesector como ao nivel da empresa
estabelecimentos exteriores ao sector propriedadeng@resas do sector (nem se ignoram
tantas atividades do sector propriedade de empdessextor). Todaviaado que a variavel
especificada na teoria € a dimensdo minima efieietd empresa e néo do
estabelecimento, seguimos a metodologia de (Pashiglf69) utilizando a distribuicéo
da dimensdo das empresas para medir a dimenséda aiitda que, a distribuicdo da
dimensao dos estabelecimentos pudesse ser mersdgeta@s variacdes da estrutura do

mercado do sector.

O indice de Hirschmann-Herfindahl (HHI) foi obtidtravés da seguinte expressao:

HHI =30 Y )

7

Em que: “n” € igual ao numero total de empresagétrths e “Yi” igual a participagéo
das empresas/industrias no total, ao quadfadd grau de concentracdo aumenta a

% Numa primeira fase introduzimos no modelo o réei@oncentracdo (GiRdas quatro maiores empresas
do sector. Os resultados mostram uma respostasat&éatoria com a utilizacdo do indice HHI.
9 A elevacdo ao quadrado d€')‘visa atribuir peso maior as industrias maiores.
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medida que o indice HHI aumenta. A hipétese é guéeas movimentacdes estratégicas
das empresas estabelecidas (designadamente noo &febameaca de retaliagdo ou
coordenacao de colusdo) aumentam com a concenttagadustria. E, nesse sentido a
entrada de novas empresas € dificultada. Assiner@se uma relacdo inversa entre

entradas e concentracao da induastria.

2.5.4.3 - Barreiras estratégicas

2.5.4.3.1- Intensidade tecnolégica

Para medir a importancia da tecnologia na indgstsge estudo utiliza o indicador de
input de inovagcdo, normalmente designado de intensidizdé&D (investigacdo e
desenvolvimento), cuja medida € o quociente enggpesas em |I&D e vendas da
industria.

Seguindo a abordagem utlizada por Segarra (2008cHmf utlizadas variaveis
dicotomicas tais como industrias de elevada/baixan@dia intensidade tecnoldgica

definido de acordo com o quadro metodoldgico dsstisacdo da OCDE.

O sinal esperado do seu coeficiente nas equactestidela é indefinida priori (Doi,
1999). Em teoria, a intensidade de 1&D da industrieonsiderada barreira a entrada
(novas entradas necessitam de recursos adicioaass gpmpetir com inovacado do
produto e invencdo o que representa risco adicid@antrada) especialmente, para as
pequenas empresas que pretendam entrar em nichosemado tecnologicamente
protegidos (Schwalbach, 1987). Mas por outro ladotensidade de 1&D cria condi¢des
para mais entradas através da inovagdo podendofdesia, ser um fator de atracéo de
novas empresas que pretendam aplicar os seus @oehezs noutros mercados

intensivos em 1&D.
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2.5.4.3.2- Estratégia multi-estabelecimento

Diversos estudos incluiram medida fgspxiespara estimar o efeito de estratégialti
estabelecimento das empresas na industria sobirgiamida empresarial. As medidas
mais utlizadas sdo: nuamero de estabelecimentosenperites a empresas
multiestabelecimentos em relacdo aos estabelecsdatindustria (Shapiro e Khemani,
1987), logaritmo do niumero médio de estabelecinsgmbo empresa (Baptista e Karaoz,
2007). Deutsch (1984a) utiliza duas medidas (rafeseao inicio do periodo). A primeira,

0 numero de empresas uni-estabelecimentos subttaiddmero total de empresas e o
resultado expresso como percentagem do numeralto&hpresas. A segunda estimacao
foi obtida subtraindo o nimero total de empresasiduero total de estabelecimentos

cujo resultado foi expresso como fragdo do nunceed tle empresas.

A medida utilizada neste trabalho para estimartratégia multi-estabelecimento segue
uma abordagem de Baptista e Karaoz (2007) defitidaeo o logaritmo nimero médio

de estabelecimentos por empresa.

Espera-se que a dimensao das opera¢cdes multidesiaiento esteja negativamente

correlacionada com a entrada de empresas

2.5.4.3.3 - Qualificacdo dos empregados

Para tomar em conta o potencial desenvolvimento cdgscidades especificas das
empresas (Habi) usou-se a variavel Habi medidasédrda percentagem média dos

trabalhadores com habilitag6es superiores porltratlar da industria.
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2.5.4.4 - Variaveis ciclicas
2.5.4.4.1 - Ciclo de vida da industria

No sentido de testar a influéncia do ciclo de wdaindustria (CV) classificamos 19
sectores de atividade a 2 digitos (Divisdo da Céd)ndustria transformadora em trés
fases do ciclo de vida em funcdo das taxas liguidantrada (nUmero de entradas menos
o numero de saidas do periodo) no sector Cicloglokzie Ciclol respectivamente, ciclo
crescimento, maduro e estabilizag&o). Introduzimsts informacdo diretamente nas
equacOes utilizando variaveis dicotdmicas. Estaodwmbgia segue a proposta
inicialmente apresentada por Gort e klepper (1@88plicada em estudos deste Hipo
nomeadamente por Klepper e Graddy (1990), Agarw&oet (1996), Agarwal e
Audretsch (2001), Mafié (2002), entre outfos

A fase inicial do ciclo de vida é definida como aelguem se observa uma taxa liquida
positiva de entradas. Na fase madura a taxa ligiéd@mtrada é negativa (reflete o periodo
de reestruturacdo ahakeoUyt® e a fase de estabilizacdo € caracterizada portaxaa

de entrada préxima de zero. Assim, na fase in@mICV as taxas de entrada séo
superiores a da saida e na fase de maturidadeides ssxcedem as entradas de

empresas™.

A metodologia utlizada para definir os ciclo dgavsegue abordagem similar a de Mané
(2002) em que as taxas de entrada liquidas paseseatbr (definido numa primeira fase
com 5 digitos da Divisado da CAE e posteriormentegafo para 2 digitos) entre 1996
a 2007 (X96, X97...... X07 ). Entre 1996-2007 distinguse subperiodos: 0 primeiro
de 1996-2001 e o segundo 2002-2007. Estes domdpsrcorrespondem, como referido

% No estudo de Baptista e Karoaz (2007) as fasegctinde vida da indUstria sdo classificadas aedic

com a taxa de crescimento do emprego entre 1995-200

% Alguns destes estudos, designadamente Agarwatieefseh (2001) analisam o produto e ndo o mercado
como no nosso estudo. Todavia, atendendo ao néveledagregacao da industria podemos ter uma
aproximacao razoavel do ciclo de vida da indUstria

100 Qutros autores, designadamente Macgahan e Savef2900) identificam o ciclo maduro da indUstria
através da taxa de crescimento do nimero de ersptasaduistria.

101 Estudos empiricos sobre a evolucéo da indUswimeadamente Agarwal e Gort (1996) para os EUA,
mostram que a medida que a industria evolui acdatgseu ciclo de vida, observam-se uma reducédo das
taxas de entrada mais elevada do que a de saicansequente a taxa liquida de entrada negativa).
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anteriormente, a fases distintas da evolucdo damdas. O primeiro e segundo
correspondem respetivamente, a um ciclo de aumdatempresas e diminuicao
progressiva de empresas criadas anualmente. Amégéa de entrada para o sector i-

€simo nos subperiodos mencionados vira determpelda seguintes expressoes:

X
X = Z%g?ﬁf (4.1)
e

X
Xow) = 2%88% (4.2)

Onde X (i), X2 (i), sdo a média aritmética das taxas liquidasrdeda no sectd@simo
em (1996-2001), (2002-2007). O sect@simoencontra-se na fase inicial do ciclo de

vida da indUstria se:
Xi1()>m e %() > pz (4.3)e (4.4)

Ondep1 e p2 séo respetivamente as taxas médias de erdmdanjunto da industria

transformadora nos subperiodos referidos.

O sector iésimoesta na fase intermédia do ciclo de vida da imdse:

Xi()>wm e %(@) < (4.5)e (4.6)

Por ultimo, o sector encontra-se na fase maduraidio de vida quando a taxa média
liquida de entrada regista valores inferiores andastria transformadora nos referidos

subperiodos.

Esta metodologia foi inicialmente utilizada emuesis empiricos tendo como unidade
de analise o produto num determinado mercado eimasector que produz produtos ou
servicos heterogéneos. A utilizagédo desta metodosgalicada aos sectores de atividades
tem algumas limitagdes que decorrem da utilizagdana nivel de agregacéao dos sectores
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a 2 digitos (divisdo da CAE) “escondendo” algumaamiicas no interior de cada sector.
Na verdade, a definicdo do ciclo de vida no nostude foi primeiramente realizada aos
sectores com nivel de desagregacaalggitose s6 posteriormente agregado ao nivel de
dois digitos da CAE.

Apesar desta limitacdo, alguns referem que estadwolegia fornece-nos uma boa

aproximacédo da complexidade da evolucéo da industri

Nos capitulos anteriores apresentamos uma rewesgicd e empirica do fenémeno da
dindmica empresarial, importancia e caracterizag@oentradas e descricdo da base de
dados. Importa agora investigar as relacbes qusapo®xplicar o que motiva ou
condiciona a entrada de empresas num determinathy sie atividade (Diviséao CAE 2
digitos), tendo em conta diversos fatores estrisguestratégicos ou macroecondémicos.
Neste contexto, os modelos de dados em paineleajiees-se como o0 método adequado
para analisar os fatores determinantes da dindemgaesarial, utilizado também por
outros autores, nomeadamente Baptista e KaraoZ \20Qystrom (2007), entre outros.

2.5.5 - Métodos estatisticos

E objetivo principal do presente trabalho idendifios principais fatores determinantes
da dindmica empresarial da industria transformagoréuguesa, tendo como base um

exercicio economeétrico estruturado sobre dadosaanelp

Neste capitulo procuramos descrever e fundamestapedes metodoldgicas em que
baseamos a nossa investigacdo, pois desde o sotgidas questdes e hipdteses a testar,
passando pela escolha das bases de dados, peflaigdmsio painel de dados e pela
identificacdo dos métodos e técnicas estatisticéitizar, estimacdo do modelo e andlise
dos resultados, percorremos um processo complexmequereu uma abordagem propria
e pormenorizada. Comegcamos por uma breve introdagdomodelos estatisticos de
dados em painel, introduzindo vantagens e desvamsadessa técnica econométrica.

138



2.5.5.1 - Modelos de regressédo com dados em painel

De uma forma geral, a econometria basica caraategzem trés estruturas de
organizacdo das observacdes dos fendmenos. A eetnebiie séries temporaisnie
serieg caracteriza-se pela observacdo de uma ou um rdonjdas variaveis
particularizadas ao longo de um determinado periddanodelos definidos como séries
secionais (crossection compreendem a analise de uma ou mais variavess yra
conjunto de individuos, empresas, sectores, paisgsra uma diversidade de outras
unidades, fixadas num ponto do tempo. Por fim, odeios de regressdo com dados em
painel ou longitudinais em que a informacao se@tjqror exemplo taxas de entrada ou
saidas de um determinado sector é observada am dortgmpo. As unidades podem ser
um conjunto de paises, indastrias, empresas oasoutridades econdmicas e sociais.
Trata-se da juncéo de dados seccionais e temgobsisrvacdes repetidas no tempo para
0 mesmo conjunto de dados seccionais) num paingbé&m designado pgsooling
Segundo Greene (2005) a andlise dos dados em gaumala das metodologias mais
inovadoras que tem sido estudada no ramo da Ecananeen parte porque os dados em
painel fornecem informacdes ricas para o desenweivio de técnicas e resultados

tedricos.

Com efeito, este tipo de estrutura estatisticaeoterdiversas vantagens quando
comparado com modelos de série temporais ou séiddsiao (2003) destaca trés
aspetos basicos. O primeiro corresponde a posisiidi de oferecer ao investigador um
grande numero de dados em diversos periodos detammentando consequentemente
os graus de liberdade e reduzindo a colinearidadee eas variaveis explicativas

aprimorando-se, assim, a eficiéncia da estimacéao.

A segunda vantagem dos modelos econométricos @s tathitudinais € a possibilidade
de analisar algumas questdes que ndo podem sksdasaom as técnicas tradicionais
das séries temporais ou seccionais, permitinddversou reduzir, os efeitos provocados
pela omissdo de efeitos individuais ndo observageis possivelmente estariam

correlacionados com as variaveis explicativas
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Frequentemente argumenta-se que a principal rae&e ddentificar o efeito de uma
variavel explicativa é motivada, essencialmentespagnorar os efeitos de outra variavel
nao incluida no modelo estimado que, por sua &tz ,mrrelacionada com a variavel de
controlo considerada. No entanto, as variaveigagdhs em modelos de dados em painel
alteram-se no tempo e entre unidades estatispeasyitindo um maior controle dos
componentes nao observados nessa estrutura ecoicanggisiao, 2003). Por ultimo,
destaca-se a simplicidade tanto no célculo dosmtras estimados quanto da inferéncia

estatistica em modelos econométricos de dadoslpaine

No entanto, sdo também associadas algumas difaegd@os dados de painel. Segundo
Baltagi (2005), ndo raramente pode-se observaesaniento de heterogeneidade (que é
a ndo consideracéo de eventual diferenca entreidades seccionais e/ou temporais na
estimacgéo dos parametros); ou ainda enviesamergelegio (ndo haver aleatoriedade

na obtenc&do da amostra).

Apesar das destacadas vantagens de modelostestatie dados em painel, ndo se deve
considerar como uma solucdo para todas as questdesmeétricas. A capacidade do
meétodo econométrico de dados em painel de prop@crespostas estatisticas robustas
e consistentes obedece, essencialmente, a cortigatibidas hipoteses estatisticas tendo
em conta a dindmica de geracao dos dados. Desta,fos estimadores utilizados para
dados em painel sédo, frequentemente mais precsagiel os calculados a partir da
econometria de série temporal@oss-sectionmesmo quando a dimenséo das amostras
sao idénticas (Verbeek, 2008).

Apos identificar algumas vantagens e desvantagetécdica econométrica de dados em
painel, apresenta a formulacéo geral para modelesitijizam dessa metodologia.

A apresentacdo formal dos modelos econométricopa@mel, como ja foi referido
anteriormente, diferencia-se dos dados temporasgconais em consequéncia das duas
dimensdes consideradas, resultando da necessidatieodir indices duplos as variaveis
empregadas no modelo formulado. O modelo geragl@ssao a estimar, analiticamente

apresenta a seguinte expressao
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Yie = a; + Xieh'; + uy (5.1)
Onde:

- irepresenta a dimensao de unidades estati6®et®res, empresas, paises), variando
de1l,....,N.

- tindica a dimenséo de tempo, definindo-se deTl,...

- 0i. representa os efeitos individuais de cada semg@®&o constantes ao longo do

tempo,

- b’i matriz transposta de lbepresenta os efeitos marginais individuais de cada
seccao .
Na especificacdo do modelo econométrico, geraknentermo wu;, Sintetiza um
conjunto de efeitos que ndo estdo explicitamentasiderados como variaveis
explicativas. Quando temos dados em painel corssskeique € mais adequado dividir

este termo em duas componentes.
U = U; + vy

Onde: pi € ndo observavel e invariante para catiaidiuo (sectores) ao longo do tempo
mas difere de individuo para individuo. Consoamteansiderem que estes efeitos séo
traduzidos por um conjunto de constantes descadecdu por um conjunto de
constantes aleatérias (de média p e variamdiassim temos o modelo de efeitos fixos

ou 0 modelo de efeitos aleatdritss

102Alguns autores utilizam uma especificacdo diferegntevez de gl + Vic apresentam trés componentes
em que W=l ++8t + vi . Amemiya (1971) considera as seguintes componeidfesomponente
caracteristica do modetyoss sectior) a componente referente a um determinando pededempo e
3) a componente que engloba as duateriores e que é especifica a um determinandelp&m termos
de simbologia, yé comum para todos os individuos (paises, seatoresnpresas) ao longo do tempb;
€ comum par#odos os individuos num determinado momento do ¢erywvaria com os individuos e com
o tempo.
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As formas de estimacao de dados em painel mazagiis na literatura sdo pelo modelo
de dadogooledou de coeficiente constante, de efeitos fixos & @fditos aleatérios
(Greene, 2003).

O modelopooledtrata os dados de forma agrupada, desconsideemndonensdes de
tempo e espaco dos dados combinados, ou sejandasE@ando a heterogeneidade das
seccde¥?. Neste caso, a estimacéo é feita assumindo quarésnetrosyi e b’ da
equacao (5.1) sdo comuns para todos as secoesedad variaveis desaparece, sendo
a estimacao feita pelo método dos minimos quadradbearios (MMQ) ou OLS. A
especificacdo do modeloooled reescrita a partir da equacéo (5.1), € apresantad

seguinte equacao:

Yie = @+ X b" + u; t=1,..... , T. (5.1.2)

O modelo de efeitos fixos considera que os efends/iduais ndo observaveis sao

diferentes por algum fator deterministico e cortstao longo do tempo, ou seja, neste
modelo assume-se que todas as diferencas entvédunols, e ao longo do tempo, podem
se captadas por um termo constante e esses coftcia estimar podem variar de

individuo para individuo, ou no tempo, embora paret@am como constantes (Johnston
e Dinardo, 2001). Assim, na especificacdo do modela@ados em painel com efeitos
fixos, tendo em conta a equagéd), assume-se que;. € comum as diferentes sec¢des do
painel e por conseguinte, o indice da variavelaldixter lugar. O modelo considera para
cada unidade secional um termo constante espeaificque ndo varia com o tempo.

Tendo em conta, a equacao (5.1) a especificac@ioodelo fixo reescrita é apresentada

na seguinte equacao seguinte.

103No entanto, ao ndo dar conta de uma heterogeneiglasigualmente existente, o modelo pooled
padecera de um grave erro de especificacdo e @ssamentos serdo grandes. Além disso, por ignorar a
existéncia de heterogeneidade nos dados, a aplicksie método empool ndo é verdadeiramente um
método de estimacédo em painel (Marques,2000).
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Yie — Q; + Xitb, + U (512)

Na abordagem de estimacdo de modelos de regressédados de painel de efeitos
aleatdrios ou modelo de componente de eagsume-se que o fator especifico secional,
KM” ndo é correlacionado com as variaveis expliaatobservaveis presentes no termo
b Xit..

Tendo em conta a equacéao (5.1lcdnsidera-se que o fator especific@ independente
dos erros |4 Assume-se também que os err@ssfo independentes e considerando-se
quea; e [kt sdo independentemente distribuidos, os erros tomfomma desii = oi + it
Neste modelo, a especificidade das unidades seisi@mote-se que estas especificidades
sdo nao observaveis) é incluida no termo de pegéde ndo no termo independente
como no modelo dos efeitos fixos. A especificac@aombdelo de efeitos aleatérios

reescrita é apresentada na seguinte equacao:

Yie =@+ Xyb' + &; (5.1.3)
sendo

€ = 0 * Hit.

Apés a caracterizagdo dos modelos de dados eml papréxima seccdo apresenta 0s
métodos de escolha entre os mod@loslede de efeito fixo e entre este e o de efeito

aleatorios.

2.5.5.2 - Sele¢céo do modelo

2.5.5.2.1 - Modelo pooled versus modelo de efeio f

No modelo restrito da regressdo dos modelosled assume que o coeficiente e o
intercepto do modelo sdo constantes, isto €, umpodamento da equacdo com oS

mesmos parametros ao longo do tempo e entre osreciNo modelo nao restrito,
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modelo fixo, a estimacéo é feita assumindo quaeadgeneidade dos individuos se capta

na parte constante, que é diferente de individua ipdividuo (Baltagi, 2000 parte

constante d; (equacdo 5.1.2) é diferente para cada individaptando diferencas

invariantes no tempo (por exemplo, dimensdo do®es; lucros da industria e outras

caracteristicas que ndo variam no curto prazo

Se os coeficientes séo diferentes entre gruposliza¢io da regressgmoledproduz
um resultado enviesado. Assim, a utilizacdo oudwodadopooledé especificada em

funcao de haver ou néo diferencas entre seccoes.

A primeira fase de analise de dados em painel stensin verificar qual dos dois modelos
(de dadogooledou o modelo de efeitos fixos) € adequado paraaksandos dados. A
escolha do modelo mais adequagmadled ou efeitos fixoy acontece através da
comparacao realizada pelo teste@aplabilidade dos dados cuja denominacdo anglo
saxonica @oolability test.

2.5.5.2.2 - Teste a poolabilidade de dados emgdain

O teste dgoolabilidadeé o designado teste F ou teste de Chow (1960)pétdse nula
assume a homogeneidade na constante (hipgtesk e a hipotese alternativa, a

heterogeneidade na constante (efeitos fixos). Assim

Ho: Assume a homogeneidade no coeficiente de agacs

Hy ‘& =8, =...=ay (constante comumpool, OLS*)

Ha: Assume a heterogeneidade no coeficiente de agi&os

104 Método dos Minimos Quadrados (OLS).
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H, e #a, #...# 8y (efeitos fixos LSDVL%), sendo N o nimero de secdes.

A estatistica utilizada para testar esta hipotesestatistica F (Greene, 2002).

F _ (RSSp2 —RSSR1)/(N-1)
(N=LNT-N=K) ™ [(1_RSSg; )/(NT-N—K)]

(5.2)

ondeRSSy, € a soma do quadrado dos residuos do madehefeitos fixose RSS g1
€ a soma do quadrado dos residuos do mquielled,(N — 1) e (NT — N — K) s&o os
graus de liberdade, sendo N o numero de secc¢desniimero de unidades temporais e

K o nimero de variaveis.

A hipétese nula que assume que as constantes s@mgépneas entre os N sectores é
rejeitada se o valor decalculado for maior do que o valor criti¢ogaiculade™> F valor critico -

Se o valor de valor de F calculado for menor doaualor critico, Faiculado<F valor critico
entdo a hipotese nula ndo serd rejeitada o quidiciggue o modelo de dados em painel
com coeficientes homogéneos entre sectores € guopNeste caso conclui-se que 0

modelo de dadgsooledé adequado para analise dos dados a estimar.

A rejeicao da hipotese nula significa que o model@lados em painel com coeficientes
homogéneos nao é adequado para os dados em aNabse caso, 0 passo seguinte sera
proceder a analise que permita verificar se o noodé¢équado € o de efeitos fixos ou de

efeitos aleatorios.

2.5.5.2.3 - Modelo de efeitos aleatoérios versusatapooled

O teste Multiplicador dé.agrange(LM) desenvolvido por Breusch e Pagan (1980) &
utilizado para decidir qual dos modelos é o mars@rdo: 0 modelo pooled ¢Hou o
modelo de efeitos aleatoriosAH

1050 método de estimagdo com variavésitnmy” (Least Squares Dummy Variables, LSDV)
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Hy:0%2=0 (constante comumpool, OLS) (5.3)

Hi:c?#0 (efeitos aleatoriossLS)

O teste de Breush-Pagan € um teste (Usigrange Multipliej dado pela seguinte

relagéo:
NI 2
NT | 2 QW)
— i=1 t=1 1| ~ ¥
2(T_1) N T > Xl
> D W
i=1 t=1

Ondew, € o residuo da estimacggooled

2
Sob a hipétese nula, LM tem distribui¢&o qui-quedréX; ) com um grau de liberdade.

Se a hipétese nula for aceite, o0 modelo de eféitos é preferivel ao modelpooled
Caso contrario, deve-se assumir que o modelo ale&dénelhor para os dados a estimar.

2.5.5.2.4 - Modelo de efeitos fixos versus mod&e@fkitos aleatoérios

A escolha do melhor modelo entre o de efeitos fowse de efeitos aleatérios tem gerado
alguma discusséo na literatura de estatisticaea®metria de dados em painel (Baltagi,
2005). Do ponto de vista, puramente pratico o mwdel efeito fixo tem vantagens em

termos de perdas de graus de liberdade. Mas nagsitecde tratar os efeitos individuais
como néo correlacionados com outros repressores é@aasumido no modelo de efeitos
aleatérios. Neste caso, o tratamento de dadosOateatpode sofrer de alguma

inconsisténcia devido a esta correlagédo entre @&vess incluidas no modelo de efeitos

variaveis. O teste de especificacdo Hausman (188a a hipotese nula que os

106 Estimacdo do modelo de efeito aleatério MétodoMmimos Quadrados Generalizados.
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coeficientes estimados pelo estimador eficienteefigtos variaveis sdo iguais aos

estimados pelo estimador consistente de efeito fixo

De acordo com Wooldridge (2002), o principal deteante para decidir entre 0 modelo
de efeitos fixos e 0 modelo de efeitos aleatérioeteito ndo observade. Em situacdes
em queoa; (efeitos ndo observados) ndo é correlacionado wa@aveis explicativas
(Xit) 0 modelo de efeito aleatdrio é o mais apropri&eéto contrario, se houver correlagéo
entre o; e X;; 0 modelo de efeitos fixos sera o mais apropri&@igdrati, 2003) e nestas

condi¢cdes o modelo de efeitos aleatdrios gera adbines inconsistentes.

Com base neste pressuposto nao devera existiremiifes sistematicas entre as

estimativas realizadas e o teste pode ser baseadtifarencas.
O teste apresenta-se da seguinte forma:
H,: Cov(ai , X ) = 0 (efeitos aleatérioszLY
(a; ndo esta correlacionado cofy)
H, :Cova,X,)#0 (efeitos fixosLSDV)
(a; € correlacionado coiXy,)

Sob a hipotese nula, os estimadores do modelo &eitnsealeatorios (estimacdo GLS)

sdo consistentes e eficientes.

Sob a hipdtese alternativa, os estimadores GLSefeitos aleatérios (e OLS) néo séao

consistentes, mas o0s estimadores com efeitos S&ms

A estatistica de Hausman utilizada para testas égpéteses € a seguinte:

= (A fe Bre), [Va'(E)fe) - Va'(Bre)]_l(Bfe - 6re) - Xi (5.4)
Onde

b, é o vetor dos estimadores do modelo com efeitos fi
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b, € 0 vetor dos estimadores do modelo com efeit@ddales.

Var(bfe) € a matriz de variancias-covariancias dos estnesd,,

Var (Bre) é a matriz de variancias-covariancias dos estinesdi,

A estatistica H tem uma distribuicdo assintotiGpeoxima-se da distribuicdo de Qui-

2
Quadrado X; ) com k graus de liberdade, em que k refere-seiatero de parametros

estimados, excluindo o termo constante.

Um valor elevado do teste de Hausman getalue <0.05) indica que os erros estao
correlacionados com os regressores e 0 modeleeidesfixos é mais adequado do que
o de efeitos aleatdrios. Consequentemente, o modelcefeitos aleatérios seria
inconsistentemente estimado na presenca de tarelaggies. A auséncia de tais
correlagbes implica que o modelo de efeitos alemddevera produzir estimacao

eficiente dos coeficientes.
2.5.5.3 - Resumo

Para concluir, apresentamos de forma resumidastssteapresentados anteriormente,
para identificar o modelo mais adequado na estimegé dados em painel:

a. Modelo de dadopooledou de coeficiente constante versus modelo deosfeit
fixos: teste F ou de Chow (1960) - se a hipotesa mdio for rejeitada, o modelo
de dadopooledtem a melhor especificacao.

b. Modelo de dadogooledou de coeficiente constante versus modelo deosfeit
aleatérios: teste dos Multiplicadores de Lagrandé)(- se a hipétese nula ndo
for rejeitada, o modelo de dadosoledtem a melhor especificacao.

c. Modelo de efeitos fixos versus modelo de efeiteatarios: teste de Hausman -
se a hipotese nula ndo for rejeitada, o modelofeiéos fixos tem a melhor
especificagao.
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Por fim, uma ultima observacdo que deve ser coraldecom relacdo aos dados
longitudinais, diz respeito as observacdes exisgepfira cada uma das unidades de
analise. No caso de um painel equilibrado, caddade especifica possui um namero de
observacdes igual ao niumero de periodos de an#iseim painel ndo equilibrado nem
todas essas observacOes estdo disponiveis. Noespeoifico deste estudo, todas as
observacbes para cada industria em cada ano est#isponiveis, configurando um
painel equilibrado.

2.6 — Estudo empirico

A utilizacdo de modelos econométricos, nomeadamestalados em painel, que
permitam estimar os fatores que determinam a emtdednovas empresas requer a
definicio de uma metodologia que por sua vez, ratagn conjunto de passos
interdependentes. A metodologia deste estudo esopgsta desenvolvida ao longo de
véarias secc¢les deste capitulo que a seguir sdicitagds. Na primeira sec¢do apresenta-
se 0s objetivos do estudo e na seguinte a formuldgéa hipéteses, fundamentalmente
com base na abordagem da organizacdo industriateblgio seguinte (2.6.3) faz-se a
identificacdo do modelo de dados em painel aprdpriastimacado do modelo escolhido,
apos a realizacao de testes a especificacdo. Nas2®.4. apresenta-se as variaveis e
seguidamente (2.6.4) a estimacdo do modelo. Osipais resultados e conclusdo sao

apresentados nas seccoes 2.7 e 2.8.

2.6.1 - Objetivos

Este capitulo analisa a dindmica de entradas deesagpna industria transformadora

portuguesa para o periodo de 1996-2007. Esta arddigera dar resposta as seguintes
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questdes: quais sdo os fatores que determinamtizglan em diferentes sectores da
industria transformadora (CAE 2 digitos). As cagdsticas estruturais, estratégicas da
inddstria e variagbes macroecondmicas e a evokiclica da industria sédo importantes

para explicar os padrées de entrada na industria?

O desenvolvimento econométrico sobre os fatoresmé@tantes da entrada de empresas
da industria transformadora portuguesa tem conuadei de analise o sector da industria
transformadora (divisdes da CAE 2 digitos), conrapgsito de avaliar de que forma
determinadas caracteristicas do sector afetanradende empresas. Para cada uma das

divisdes da CAE, a variavel explicativa é o nunedrsoluto de entradas.

A especificacao das equacdes de entrada é conlrepiia similar a utilizada por outros
autores, designadamente Gunap e Cilasun (2006em&ii e Shapiro (1986).

A principal diferenca € que no nosso caso, introdag explicitamente a relacéo entre
entradas e saidas segundo a abordagem de Love) (l@9&&da também por outros

autores, designadamente Segarra (2002d) e Ma@D)2U.

2.6.2 - Formulacéo de hipdteses

A formulagdo das hipbteses assenta fundamentalti&ngeabordagem da organizagdo
industrial sobre a dinAmica empresarial suster¢ati&rabalhos empiricos e tedricos de
Geroski (1991), Bain (1956) e Orr (1974). Estes emgsugerem que a entrada de novas

empresas relaciona-se positivamente com as expestate lucros ou beneficios dos

107 Cable e Schwalbach (1991) também incluem na egfimdos determinantes das entradas a taxa de
saidas obtendo um valor positivo altamente sigatiffo. Neste estudo, equagdo de entrada e sama for
estimadas segundpdoled cross-sectioatimes sérig

108 A fundamentacédo de algumas variaveis utlizadasmadelo sdo sustentadas com base na visdo da
ecologia organizacional e a variavel capital humastuido no modelo tem por base a abordagem com
base nos recursos da empremsquce-based- vigwsustentada por diversos autores, nomeadamente
Barney (1991; 1995).
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agentes e negativamente com as barreiras que difaomldades a entrada de novas

empresas.

Conforme j& foi referido anteriormente, os modédagicos e empiricos mais recentes,
de Jovanovic (1982) e Ericson e Pakes (1995), entres, introduziram uma perspetiva
dindmica ao modelo incluindo variaveis associadasignadamente ao ciclo de vida e
inovacao, etc. Analisar os fatores que influencaentrada de novas empresas numa
determinada industria € um processo extraordinardéencomplexo em que convergem
variaveis de natureza muito distinta. Todavia, Glar¢1995) e Caves (1998) mostram
gue ha um conjunto de regularidades nos mercagesnaite induzir que é possivel um

conhecimento mais sistematico dos fatores querdetem a dinamica empresarial.
As hipoteses gerais a testar neste estudo sagustes:

Hipotese |- O comportamento de entrada no mercado estaivegante relacionado

com vectodebarreiras a entrada.

Hipotese Il - O comportamento de entrada no mercado estavamsdnte relacionado

com vector de variaveis relativas a incentivos portunidades de mercado.

Para além das hipoteses anteriores o estudo peetamdém analisar a sensibilidade da

entrada considerando as condi¢des econOmicasa@ug@w ciclica da industria.

2.6.3 - Especificagdo do modelo econométrico

Com base na discussao teodrica apresentada nagseaigériores deste estudo importa
agora apresentar um modelo que permita compreesdatores que podem determinar

a entrada de novas empresas nha industria transforemBortuguesa.

A analise das relacdes entre as variaveis depaglenndependentes no fenébmeno da

dindmica empresarial e tem subjacente o modeldicesiaicialmente apresentado por
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Orr (1974) ao qual Geroski (1991a; 199idjoduziram as evolucdes decorrentes de

estudos posterior&s,

O modelo empirico estatico parte de uma base mmanintuitiva (Geroski, 1991a) e
tem como hipdtese que o processo de entrada (Eenado t, na industria i tem lugar
sempre que os lucros esperado apds a entrgdaExcedam o nivel de lucros protegidos
pelas barreiras a entrabaA equacao é expressa como se segue, sendo queo tem
como o segundo indice da equacdo foi removido dexg@p para facilitar a sua

compreensao:
Ei = y(7, —bi)+ g 6.1)

Em que as entradas {efinida em termos absolutos ou relativos) na stk it

dependem dos beneficios esperados apds a enrada las barreiras a entradg. o
representa o vetor de variaveis sectoriais quemctiarreiras a entrada de novas
empresas;y € um parametro que representa a velocidade destasgpo excesso lucros
do mercado pelas novas entradaseeum termo aleatorio. O nivel de lucros que pede s
mantido perpetuamente sem atrair entradaseéeste limite de lucrodirfit profit) é a

medida natural de do peso das barreiras a entrada.

Atendendo a que o problema consiste em encontrar proxy observavel der®
(Geroski, 1991d)O caminho seguido por diversos autores tem sidonassjue 0s
potenciais empreendedores formam as suas expestaidvbase dos lucros do periodo

anterior & entrada . Desse modo,n§, =7

De acordo com Geroski (1991a) a seguinte exprggsaute medir as barreiras a entrada:

b =48+BX% (6.2)

109 para este estudo a metodologia de Geroski (1989%&]) € a mais apropriada na medida em que se
adequa a analise de dados de painel e minimizecasréncias das medidas (Babu, 2002)
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O modelo assume que a entr&jdal como qualquer decisédo de investimento depende
do critério de risco e retorno. O retorno é deteatio pelas expectativas de lucro e
crescimento do mercado, enquanto o risco € infladogelas barreiras estratégicas que
as empresas estabelecidas erguem para impediraal@i(Caves e Porter, 1977; Hilke,
1984; Smiley, 1988; Geroslat al, 1990; Geroski, 1991b) e barreiras estruturaisteas
resultantes das caracteristicas do mercado ondeeacentrada.

A equacdo 6.8 uma representacdo do processo de entrada est@tiqueBARENT é
exdgeno e assume-se implicitamente que as novassasEntram com desvantagens de
custos e consequentemente nado substituem as empstbelecidas (Khemani e
Shapiro, 1986). O pressuposto da exogeneidade atasirbs a entradaBARENT)
mantém-se, mas a equacdo 6.5 desenvolvida nestdpestalargada para considerar
outros fatores.

Com efeito, os modelos tedricos relativos a estuslopiricos recentes de entrada
introduzem outras variaveis agrupadas de acordo @mrspetivas diferentes,

designadamente:
a) modeldearning by doingJovanovic,1982; Ericson e Pakes, 1995),

b) modelos evolucionarios que se baseiam na cankeatd imperfeitO do ambiente
(Nelson e Winter, 1982: Andretsch, 1995b) e tesodi@ciclo de vida (Agarwall
e Gort, 1996; Klepper, 1996).

Diversos fatores séo utilizados para explicar ommtamento de entrada, nomeadamente
estruturais, estratégicos e ainda os que se relni@om o caracter ciclico da industria

e economia.

A forma geral da equacgédo a estimar é a seguinte:
E=A + A+ A,BARENT Ay, +A,X, + As)s + 44 (6.3)

Onde:

A =18, A =Y, z :-Vﬁl;jszal; A =0'2;/]5 =a; A =a,
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Espera-se qued, <0 ; 4 >0; 4, <0.1.504<0 1. >0 A >0

Onde:

-BARRENT - representa fatores que constituem base#r entrada de novas
empresas.
—II it -representa os beneficios esperados no periodopasa
- x1 - Representa o crescimento do mercado. O rapideiotento pode indicar a
presenca do de desequiliBtibda indastria (Leibowitz, 1982) e expectativas de
oportunidades de entrada.
— X2 - Representa possiveis comportamentos agressigosnrada das empresas
instaladas, designadamente o potencial de colugé®&mpresas.
— X3 - Representa a possibilidade de novas entradastitsib empresas

estabelecidas menos eficiedtés

2.6.4 - Variaveis do modelo

Uma preocupacdo de qualquer estudo empirico denagrrsobre a estabilidade dos
resultados perante a formulacdo do modelo propDsterminado modelo estimado pode
chegar a resultados satisfatorios e coerentes deoria subjacente ao estudo, porém, se
nao forem submetidos a testes de sensibilidadeada adiantara as conclusdes que
possam ser retiradas do estudo. No sentido deidiesta preocupacdo, este estudo
explorou diferentes definicbes operacionais dagveis, pelo que muitas das variaveis
foram medidas por diversasoxies(vide tabelas 2.6.1 a 2.6.3)

110 O termo desequilibrio tem sido usado em divecsmgextos. O termo aqui referido distingue-se do
desequilibrio estrutural e expressa “um estadoodei¢cdes provocado por uma mudanga antecipada na
procura de uma inddstria onde as empresas aindserdgiastaram a mudancga “ (Leibowitz, 1982:120).

1IA Khemani e Shapiro (1986;1987) utilizam a produgésector expresso em logaritmo copnoxy de
efeito de substituicdo das estabelecidas menademfis por novas entradas. Neste estudo introdszimo
explicitamente a relacdo entre entradas e saiggsimslo a proposta de Love (1996).
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2.6.4.1 - Variaveis explicadas ou dependentes

Nesta seccdo apresentam-se as questdes relacienatdas medidas de entrada utlizada

no estudo

Para a identificacdo da relagéo funcional, estuefapiricos sobre determinantes de
entrada de empresas tém utilizado fundamentalnhrde abordagens. A abordagem
indireta e direta. A primeira tem como variavel elegiente o lucro da industria explicada
por fatores tais como, a concentragcdo, economiassdala, etc. Esta abordagem foi
utilizada por diversos autores nomeadamente, Congeibison (1974) e Miller (1969).

A principal raz&o para utilizacao deste tipo derdhgem prende-se com a fala de dados
sobre entrada de empresas e a variavel lucroiliaagio como substituto, no pressuposto
de que o lucro elevado seria um fator determindatentrada. Trabalhos mais recentes
tém vindo a utilizar, a entrada como variavel deleeite, em vez do lucro. Esta
abordagem denominada abordagem direta resultasganibilidade de dados sobre a
entrada e serve o objetivo de analisar os fat@esminantes de entrada, ndo assumindo
uma relacdo direta entre esta e o lucro. A abordalyesta foi utlizada pela primeira vez,
por Orr (1974). Esta tem sido a metodologia mdigadta trabalhos mais recentes da

literatura empirica.

Neste estudo utilizamos a abordagem direta ou @ejatrada como variavel explicada.
A variavel dependente, ou explicada, € utilizada paedir o fenOmeno que se pretende

investigar, e depende de outras variaveis.

No ambito da abordagem direta, 0 nUmero absolta®aede entrada tem sido uma das

variaveis mais utlizadas em estudos desta natulga.havendo habitualmente uma
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justificacdo explicitd? a escolha da medida tem sido muitas vezes detadmipela

disponibilidade de dados estatisticos.

A medida das variaveis utlizadas neste estudo sagmetodologia de Dunnet al
(1988), Geroski (1991) e Baldwin (1995) e KhemarShapiro (1986; 1987) e séao as

seguintes:

a) Entrada bruta (ENTi) - medida em termos do nimero absoluto de novasasas
da induastria i do periodo t.

b) Taxa de entrada(TBE:) - definida como a proporcado de empresas querantea
industria i no periodo t (ENJ relativamente ao total de empresas que continuam
(estabelecidas) no periodo anterior NT4fiou seja:

Ent,

NT o

TBEi =

(6.4)

O caso da transformacéo logaritmica das variawepsmtientes (LENTO1) e (LTBEO1)

obriga a definir processos para lidar com situagiesdustrias em que o namero de
entrada € zero. Sendo que uma das especifica¢géstané o logaritmo das entradas em
namero absoluto e o outro, a taxa de entrada, di@mde zero entradas resultaria num

valor indefinido.

Este estudo seguiu a metodologia sugerida por laamiéni e Shapiro (1987; 1986)
utlizada também por outros autores nomeadament, (#891) mantendo o valor zero
nas observacgdes correspondes e acrescentandtaeaisaesm valor diminuto, de forma
a manter as diferencas da base original. A tramsfgfio logaritmica permite manter a
diferenca entre observacdes onde o valor origia@drada assumia valor zero e aquelas

para as quais esse valor era um. Outra alternapikgsentada por aqueles autores seria

112Com excegéo de Khemani e Shapiro (1986). Estesesestimaram diversas equagdes em que variaveis
eram transformacdes de uma medida de entrada (ewst@bsolutos) tendo concluido que a transformacéo
logaritmica seria a que melhor se ajustava aossdado
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omitir as indastrias com zero entradas. Como se pedficar na tabela 22, este método

teria como consequéncia a perda de informacaoqueldoi rejeitado.

Tabela n.° 22 - Distribuicdo de sectores com zetmedas

CAE_2@ Ano TBE LTBE1 Ent LENTO1
33 2006 0 0 0 0
37 1996 0 0 0 0
32 2004 0 0 0 0
33 1998 0 0 0 0
37 2003 0 0 0 0
32 2007 0 0 0 0
35 2002 0 0 0 0
37 2007 0 0 0 0

Fonte: MTSS; Quadros de Pessoal 1996-2007 (dadoguldicados) e calculos da autora.

CAE — Cadigo de Atividade Econdmica (Diviséo a @itdis); TBE — Taxa bruta de entrada;
LTBEO1 — Logaritmo da Taxa bruta de entrada; Emfimero de entradas (valor absoluto); LENTO1 — iogardo
ndmero de entradas.

A transformacao logaritmica de entrada e taxa ttadaforam definidas como se segue:

(1) LENTO1 = Ln(ENT + 0.1)se ENT # 0
(2) LTBE1 = Ln(TBE + 1)

Foram testadas equacdes com varidvel dependentdared termos de valor absoluto
de entrada (Ent), taxa de entrada (TBE) e os sgasilmos (LENTO1) - logaritmo do
namero absoluto de entradas e taxa de entradaaveéatrdo método dos minimos
quadrados (MMQ), opcéo de estimagé® (cluster CAE 2)''3para dadogoof'* ou
agrupados (vide tabela 2.6.2 do anexo). Os resdtald referida tabela permitem
comparar as varias formas de medir a entradezad#is em estudos empiricos anteriores
e escolher o modelo que apresenta a forma funcima@é ajustada para utilizar no

trabalho. Desde logo, a estimagdo dos modelos eapiegs uma maior sensibilidade

113 A opcaoclusterindica que as observacbes estdo agrupadisstejed)em indlstrias (cae) e que as
observacfes podem estar correlacionadas dentmdaerddstria mas sao independentes entre indsistria
114 Os Modelos de Painel fazem uma analise quanttafizs relaces econdmicas, juntando dados
temporais tfme-seriey e seccionaiscfoss-sectionno mesmo modelo o chamado processo agrupado
(pooling).
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utilizando a transformacéo logaritmica (1) logadteio nimero absoluto de entradas
(LENTO1) e dois (2) logaritmo da taxa bruta de axaidr.

No intuito de testar a validade da forma funcioepresentada pela equacdes (1), (2), (3)
e (4) (vide tabela 2.6.1 a 2.6.3 do anexo) foiizadb o testdReset Ramséy. O teste
mostra que a forma funcional escolhida para edpac@io do modelo esta correta em
todas equacgdes, exceto para a equacédo 2 (varidpehdente € o numero absoluto de
entrada) apresentando umstatistica Fgual a 106.95 e umpvalor= 0,000, indicando
gue se rejeita a hipotese de qodos o sao estatisticamenigual a zero, ao nivel de
probabilidade de 5%. O teste, mostra que a formeidual escolhida para especificacao

do modelo nas restantes equacodes esta correta.

Deste modo, excluimos da analise seguinte a equagaovariavel dependente € o

namero de entradas na industria (ENT).

Continuando a analise da referida tabela verge&ue as equacdes em que a variavel
dependente é o logaritmo (neperiano) do niumerdutbsibe entrada (LENT) apresentam
um poder explicativo claramente superior aquelagjeena variavel dependente é uma
medida relativa (LTBE1) e (TBE). O’Rue é de 0,894% e 0,7304 nas equacdes que
usam o logaritmo do niumero absoluto passa parxiapmdamente 0,45 nos casos em
gue as sdo medidas relativas de entrada e seitegaEmbora se possa admitir que as
medidas relativas possam apresentar um valordef@ior todavia, a diferenca parece
justificar uma reducédo do poder significativo quarse passa do logaritmo do numero

absoluto para o relativo.

Em face dos valores obtidos podemos constatar wpogde variaveisproxy de
economias de escala (DIME), dimenséo de mercad9 €Dmulti-estabelciment@Est),

importantes para explicar o comportamento de eatisebundo a literatura apresentada,

115 Teste Ramsey (software Stata) verifica a lineagddal relacéo entre regressores e regressande: y =
+ Bx + ¢. A violacdo da linearidade por este teste re®rtteestimadores tendenciosos e sem significado,
ou pode ser um indicio de que variaveis relevafioiesn omitidas
116 Quando as regressdes sao estimadas com erros paloludto $oftwareStatgd ndo reporta o Rajustado
porque os erros padrao robusto séo utlizados quemdatende que a variancia difere entre obsersagode
isto alteraria a interpretacdo padrao da estatidticR2 ajustado.

158



cujos coeficientes sdo significativos na equacam cologaritmo de entrada como

variavel explicada e ndo séo significativas nataness equagoes.

Face ao exposto, uma vez que a opcdo entre a elasam transformacdo e com
transformacdo parecer ser inequivoca, optou-seupar a transformacéo logaritmica
como variavel explicada dos modelos de entradaaguesentamos neste esttidauer

pelas razdes suprarreferidas, quer porque, segitata (1991) esta forma tem a

vantagem de atenuar a possivel existéncia de betasticidadeé?®,

2.6.4.2 - Variaveis independentes ou explicativas

Nesta seccdo sao apresentados os fatores detetesinden entrada e as respetivas
variaveis usadas para testar as hipoteses corgdderseste estudo. A definicdo das
variaveis e sinais esperados segue a abordagewt@@klos e Spence (1998) Shapiro
e Khemani (1987), Khemani e Shapiro (1986). Todakiaemani e Shapiro (1987)

assumiu que a entrada observada no periodo tléadesdas decisdes tomadas no periodo
anterior (t-1). Neste estudo, assumimos que a d@eae entrada é resultado das
observacdes da estrutura do periodo atual para t@slavariaveis com excecdo das
regressoes saida de empresas e a taxa de crescitodtB referidas ao periodo anterior.
A escolha desta metodologia foi ponderada em fumigi@nélise dos resultados da

regressa@ooledde trés modelos com a seguinte estrutura de dados:

» Variaveis explicativas sem diferimento. Assume-ge g entrada observada no
periodo t é resultado das decisdes tomadas no nmeestioalo (t).

» Variaveis explicativas com um periodo de diferinoeeste caso, a entrada no
periodo t é resultado da observagédo do comportanda@nnduastria no periodo (t-
1)

117 E a variavel usada por outros autores, nomeadanvata (1991). Também Khemani e Shapiro (1986)
reconhecem ser a melhor opcéo.
118 Nestas regressdes possivel heterocedasticidadeirmlisada.
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» Trés variaveis explicativas diferidas um periodmgero de estabelecimentos por
empresa (LEst), dimensdo do mercado (Dm) e luadadlstria (Lu). Assume-
se que potencias empreendedores sdo particularmeetesiveis ao
comportamento destas variaveis estruturais da tndie periodo anterior (t-1)

como indicador de oportunidades ou ameacas dedantra

Como ja foi referido, as variaveis PIB e saidardpresas reportam-se ao periodo anterior

nos trés modelos analisadtis

A analise de resultados permite verificar que ardriica das significancias das variaveis
entre os trés modelos sdo pouco significativase(tatbelas 2.6.1 a 2.6.3) pelo que se
optou pelo primeiro modelo, isto é, as decisdesrdeda sdo resultado da observacéo
das estrutura do periodo, com excecao da taxadeirento do PIB e saida de empresas
referidas ao periodo anterior. Este modelo temrdagem de n&do perder um ano de
observacbes. A caracterizacdo, sua construcdo ais sesperados das variaveis

explicativas, pode ser consultada na tabela 23a§a@b varidveis foram medidas

anualmente.

De acordo com analise realizada, no presente es@éidoconsideradas as seguintes
variaveis agrupadas em quatro vetores: (i) estigtugue rednem as variaveis que
definem as condi¢des de custos e niveis de commjmide dos mercados; (ii) estratégicas
gue agrupa as variaveis relacionadas com o conmpenta das empresas estabelecidas
no sentido de impedir ou dificultar a entrada deascempresas (Geroskt al, 1990;
Evans e Siegfried, 1992iii) ciclico que inclui varidveis de conjuntugaie controlam a

sensibilidade das entradas relativamente as expestde beneficios da evolucgéo ciclica

119 Foram testadas nos modelos o PIB do periodo tiedeet+1 assumindo que a entrada depende da
evolucdo corrente da economia (t) e expectativasrdgcimento (t+1), respetivamente. Os resultados
mostram que os empreendedores sdo mais senstags @e variacdo ex-ante do PIB.
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da economia e da industria. (iv) interacdo que fierma aferir a sensibilidade da entrada

relativamente ao efeito conjunto de determinadadweis independentes do modelo.

Tal como se pode verificar na tabela 23 incluerardee as variaveis explicativas as que
traduzem as caracteristicas do sector de atividadgue se incorpora a nova empresa
(estruturais), as que caracterizam o comportangag@mpresas estabelecidas (variaveis
estratégicas) as que caracterizam a conjunturadetoa e da industria (ciclicas). Para
além destas, incluem-se as variaveis de interag@opgetendem captar o efeito da
interacdo entre determinadas variaveis indepenslesdbre a variavel explicada. A
introducéo de efeitos de interacdo destas varifpeinite captar relacdes muatuas sobre
a variavel dependente, evidenciando que o efedtdyaido por uma determinada variavel
explicativa esta associado ao nivel (valor) emsguencontra a outra variavel explicativa.
Deste modo, por exemplo, a possibilidade da indewls capitalisticgpfoxy de custos
irreversiveis) de uma industria dificultar ou ndné&rada de novas empresas pode diferir
por se tratar de uma industria que se encontrasgade crescimento ou em maturidade.
Espera-se que, por exemplo, que a intensidadeatiafita de uma indulstria constitua
uma barreira a entrada de novas empresas, dificdtau limitando a sua entrada. Porém,
quando se trate de uma industria em fase de crestoras empresas instaladas poderéo
nNao possuir ainda recursos tangiveis e intangaeimulados suficientemente elevados
gue lhes permita assegurar vantagens no mercadtadNarcunstancias, esperar-se-ia
gue constituisse uma fraca barreira a entrada.obdbo lado, elevadas taxas de
crescimento da industria, principalmente as deaelauntensidade, proporciona novas
oportunidades de negocio atraindo a entrada desnewvgpresas. Neste sentido, ndo €

claro a sinal esperado desta variavel.

J& na fase intermédia as empresas instaladas lweidas, com posicdes cristalizadas,
gozam de niveis elevados investimentos acumul@dasbricket. al, 1982)cerrando,

deste modo, a entrada a novas empresas.

O modelo introduz também uma funcao quadraticanais genericamente, o polinomial
de segundo grau em X. Esta caracteristica do mqusimite testar formalmente a

hipétese da nao linearidade entre o termo indepé@de lucros e a intensidade

161



capitalistica ffroxy de custos irreversiveis) da industria assumindcs dadroes

diferentes:

Se o sinal do coeficient@ da variavel explicativa quadratica for negatiya<Q) a
curva tera um pico sugerindo que pode ser encantradponto maximo na equacao.
Nestas circunstancias, a entrada aumenta na fes&l itho crescimento do lucro,
alcanca um ponto maximo e posteriormente decrasuendiveis elevados de lucros
por empresa. Esta representa uma relacao U inversa.

Se o sinal do coeficientg da variavel explicativa quadratica for positiva ¢ 0), a
curva apresenta um “vale” sugerindo que pode ssrgrado um ponto minimo na
equacdo. Neste caso, numa primeira fase, primercerdradas diminuem e

posteriormente aumentam com o crescimento do becinddstria.
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Tabela n.23 -Fatores Determinantes de Entradas

Variaveis exégenas

Variaveis | Nome | Sinal | Defini¢ao Fonte
Sectoriais/estruturais
Incentivos
RL_mais_IMP_NEMP Lu + Resultado liquido mais impostos/ /N_empresas INE
Lucros2 Lu2 (Resultado liquido mais impostos/ /N_empresas)? INE
Dimensdo de mercado Bm . Quota ’de mercad.o da industria/emprego total da economia QP/INE
no periodo anterior.
Saidas . Logaritmo do nimero absoluto de saidas
Lsaiir1 ) . ; QP
LnSai =0 se Sai=0 =Ln (Sai+0.1) se Entz0
Barreiras estruturais
- Emprego médio das empresas com DME
Economias de Escala DIME ou | (Racio entre emprego das empresas com DME e o QP
indet | emprego da inddstria)
Produtividade do trabalho Pd i) Logaritmo (valor acrescentado bruto a pregos de mercado/ INE
trabalhadores)
120|ntensidade de capital ICtb2 - (Imobili_corpéreo /trabalhador) 2 INE
Intensidade de ca?pltal . ICtb - Imobili_corpdreo /trabalhador INE
(proxy de custos irreversiveis)
Ln_Concentragao do sector (indice de Hirschmann) -
Concentracdo Lhhi ) Somator|~o do quadrado da part|C|pa?ao’de f:ada empresa MTSS
em relagdo ao total do emprego da industria
no momento t (varia entre 0 e 1.000).
Variaveis de conduta
Multi- estabelecimentos LEst ) Logaritmo do nimero médio de estabelecimentos por P
empresa
Intens_tecn_alta
. - (ItecA);
Intensidade tecnoldgica +/- Despesas em 1&D /vendas GPEARI
Intens_tecn_med
(ItecM)
Habilitagbes superiores Habi - Trabalhadores formagédo superior/Total trabalhadores MTSS
Variaveis de Interagdo
Produtividade do trabalho vs||TmPd - Intens_tec_med* logaritmo da produtividade GPEARI/INE
Intensidade tecnoldgica ITbxPd - Intens_tec_bx* logaritmo produtividade GPEARI/INE
. Imobili_corpdreo /trabalhador * Ciclo vida da industria
. o | I1cCi_ma - _corpdreo / INE/ QP
Intensidade capitalistica vs ciclo maduro
de vida da indUstria ICCi cr 4/ Imob.ilizado corporeo /trabalhador * Ciclo vida da indUstria INE/QP
- crescimento
T — — "
Lucros vs IT_média LitecM . (ResulFado liquido r’11§|s |mr’)o.stos/ /N_empresas) INE/GPEARI
Intensidade tecnoldgica Média
Lucros vs IT_bx LitecB . (ResuI'Fado liquido I:n.?is imp'ostos/ /N_empresas)* INE/GPEARI
Intensidade tecnoldgica_baixa
Variaveis ciclicas
. . Variavel dicotémica (valor 1 quando o sector se encontra na | GPEARI
Ciclo_Cresc (cicloC) + L
fase inicial e valor 0 para as outras fases)
. . T Ciclo_Inter Variavel dicotémica (valor 1 quando o sector se encontra na
Ciclo de vida da indUstria . +/- . .
(ciclol) fase intermédia e valor 0 para as outras fases). GPEARI
Ciclo_mad. 4/ Variavel dicotémica (valor 1 quando o sector se encontra na
(cicloM) fase intermédia e valor 0 para as outras fases)
Crescimento do PIB da economia APIB (t-1) . Taxa interanual ex-ante do PIB (produto interno bruto), Bp
calculado a pregos constantes.

120 A intensidade capitalistica, definida comstockde capital sobre o emprego da indistria, € um
importante componente na caracteriza¢éo do progeedativo, uma vez que reflete a combinacdo de
inputsna fungéo de producéo.
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Apos a definicdo das variaveis adotadas no modmnaétrico € importante fazer-se
uma andlise descritiva dessas variaveis. Assimgbald 24 apresenta o numero de
observacao (N), a média (1), o desvio padodod valor maximo (Max), o valor minimo
(Min) e o coeficiente de variacdo (CV) de cadadxgei apresentada anteriormente. Note-

se que esta analise ndo tem conta a estruturadde dm painel.

Tabela n.° 24 - Fatores Determinantes de Entréddaedise Descritiva das Variaveis do Modelo

Variavel dependente Média (p) p;ﬁs:?\‘:?o) Min Max cv
LENTO1 2.361424 1.405861 0 6.12 .595
Variaveis independentes
Estruturais
LSAIO1 2.685404 1.526677 0 6.11 .568
Dm .0170018 .0140698 .000235 .065 .827
Pd 10.00861 4522546 8.95969 11.11 .045
Lu .96908.68 .163476.8 -233369 1.07 1.68
Lu2 24.11457 46.28213 .0000316 278.56 1.91
ICtb .0011058 .0013738 .0000508 .008 1.24
ICtb2 3101.493 7848.487 2.582487 66667.92 2.53
DIME 61.92992 68.75444 9.85366 349.43 1.11
Lhhi -2.11576 7294002 -3.95389 -.806 -.345
Estratégicas
ItecM .45 14986283 0 1 1.11
ItecA 1 .300627 0 1 3.01
Habi .0249862 .0291557 .001032 .175 1.177
LEstab .098334 .0937908 0 1430 .954
Ciclicas
PIBt 1 .0245 .01827 -.011 .048 746
CicloC 4 149092 0 1 1.22
Ciclol .2 140083 0 1 2.00
Interagao
LitecM 12.2385 34.91321 0 278.56 2.85
ITmPd .0121769 .0147077 0 .0500 1.21
ITbxPd .0094199 .0135249 0 .067 1.44
LitecB 10.73804 34.63698 0 234.78 3.22

ICCi_ma .0006727 .0013738 0 .008 2.06

ICCi_cr .0002897 .0007096 0 .004 2.455
Observagdes 220

N. grupos 20

Egnte: MTSS; Quadros de Pessoal 1996-2007 e INioEddo pela autora a partir do Programa Stata
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Na tabela 24 ressalta que o coeficiente de varig€ed das variaveis relativas a entrada
(LENTO1), saida (LSAIO1), Produtividade (Pd) e Dims&o de mercado (Dm) séo
inferiores a unidade. Este resultado é consistantea evolugdo dessas variaveis como

a seguir se apresenta.

Figura n.° 15 — Dimensao média do mercado (Dm)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE

A dimensdo de cada indiustria e no conjunto exptici apresenta uma estrutura
diversificada. Constasta-se que 0s sectores coior mianensdo sado a Industria de
Vestuario, Téxtil e Industria Alimentar e bebidssdtores de méo de obra intensiva). Por
sua vez, a industria de Reciclagem é aquela quégrenos médios apresenta dimensao
menor, tendo em vista ndo s6 a sua dimensdo méadimp o numero médio de
trabalhadores que emprega. O grafico mostra exista variabilibilidade ao longo do
tempo. Ao longo da serie de anos em estudo deseoterna reducao progressiva deste
indicador, na ordem dos 34,6%, reflectindo o abandia actividade de empresas com

grande numero de trabalhadores.

Figura n.° 16 - Produtividade (Pd)
Pd
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE
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E nas indUstrias de processo continuo (Pasta Rapsaigos e de Produtos Quimicos)
assim como as de cadeia de producao (Fab. de Bogmpa, Radio, TV e Comunicacao
e de Automodveis e Outros) que apresentam maiorupvidade por trabalhador. As
industrias tradicionais de Mobilario, Vesturari@ertimento estdo, por sua vez na cauda
da produtividade, justificada pelo utilizagdo dabtlho intensivo. Verificou-se ao longo
dos 11 anos da andlise uma melhoria significadevgrodutividade que, em termos

absolutos cresceu cerca de 44%.

Uma questdo que parece relavante é a diferen@@ntalores maximo e minimo das

variaveis Lu e DIME ou seja, a amplitude dessagveis.

Figura n.° 17- Lucros (Lu)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE

O valor minimo da variavel Lu é observado em 199® endximo em 1999 e 2000
acompanhando a evolucdo da favoravel da economiagpesa. Com efeito, ao longo
dos anos verificou-se um comportamento misto desatodos lucros até aos anos 1999

e 2000 com reducéo e estabilizacdo nos anos seguint

O lucro dos sectores também apresenta diferengesaate significativas. Destacam- se
0s sectores da Producao de Minerais ndo Metéli@idustria Alimentar e Bebidas,

bastante distanciadas da média da industria.
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Figura n.° 18 - Dimenséo Minima Eficiente (DIME)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE

O valor minimo da variavel DIME é observado em 2@1 o0 maximo em 1997
contrariando o ciclo de crescimento da economiatugoesa. Com efeito, a evolugéo
verificada neste indicadoproxy de economias de escala, reflete a diminuicdo da
dimensdo minima eficiente das empresas ao longardissde observagéo, na ordem dos
9%, com um periodo claramente decrescente entieel2001 e posterior estabilizacao.
Sobressaem, pela dimensdo minima eficiente supesa@ectores do Automaovel e Outro

Material de Transporte, Maquinas e Equipamentodatidk TV e Comunicacgao.

Conforme analise do capitulo anterior estes sextbestacam-se como sendo os que tém
maior nimero de empresas com mais de 50 traballgdurior investimento médio em
I&D por empresa e simultaneamente com numero dadag (e saida) relativamente
reduzido. Este € claramente um indicador de dintengéima eficiente elevada devido

a existéncia de economias de escala que se tradbareeiras a entrada. Contrariamente,
os sectores da Reciclagem, Impresséo e Edicaogs@bea que apresentam dimensao

minima inferior.

Figura n.° 19 - indice Herfindahl-Hirschman (Lhhi)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE
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Esta variaveLhhi pretende capturar a influéncia da concentragdosdotores. A sua
evolugdo, em consonancia com os indicadores ardgerinostra uma tendéncia
decrescente, atenuando o peso desta barreira. Uestidq que parece relevante é a
diferenca entre os valores maximos e minimo, auaemplitude dessa variavel. O valor
maximo € observado em 1996 e o minimo em 2006 ywdtar a decrescer em 2007.
Tendo em conta a dimensdo média das empresaslasfer® grafico anterior, também
esta com tendéncia decrescente, poder-se-a igterio peso de economias de escala tem

vindo a reduzir-se ao longo do tempo, com umarkgsilbida em 2006.

Figura n.° 20- Imobilizado Corpéreo por Trabalha@dotb)
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Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e INE

O investimento medido pela relacao de ativos fiaogiveis e 0 nimero de trabalhadores
€ uma medida da intensidade capitalistica queradusua maioria, custos irreversiveis.
O grafico mostra uma evolucdo crescente nos anogstutdo, demonstrando uma
progressiva substituicdo da méo-de-obra pela tegi@l Esse indicador teve também

uma evolucéao positiva até 2006.

Para além da andlise descritiva realizada € tanibtaressante observar a correlagcédo
entre a variavel dependente, o niumero absolutonttadas expressa em logaritmo
(neperiano), e as variaveis que caracterizam ogefatleterminantes da entrada de novas

empresas.
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Tabela n.° 25 - Correlac6es entre logaritmo dedgat{LENTO1) e as variaveis independentes

Variaveis | Ind. Cor Variaveis | Ind. Cor
Estruturais Ciclicas
Lsai 0.6083 CicloCrec 0.1992
Lu -0.3648 CicloInter 0.1008
Lu2 0.2210 pib_t_1 0.1840
Dm 0.8643 Interagao
Pd -0.6709 ICCi_ma 0.0260
ICtb 0.1599 ICCi_cr 0.1574
ICtb2 0.1852 ITbxPd 0.0912
DIME -0.3767 ITmPd -0.3140
Lhhi -0.4302 LitecB 0.1971
Variaveis Estratégicas LitecM 0.0260
Habil -0.4459
LEst -0.1963
ItecM -0.2508
ItecA -0.3779

A relacdo entre o numero de entradas e saidasddatiia como um todo é positiva e
elevada (0,608%' O que significa que sectores que registam flui@geos de entrada,
de uma forma geral, registam também elevados fladeosaida. No entanto, a analise
desagregada dos dados por sectores de atividadg @0/ digitos) mostra sectores com
correlacdo positiva moderada, forte ou mesmo negatbmo € o caso Fabricacdo de
Pasta de Papel (CAE 21) (vide tabela 2.6.4 do gnexo

A relacdo positiva encontrada neste estudo é dentgscom o de outros trabalhos
empiricos e constitui uma das regularidades enagirfesumida por (Geroski, 1995;
Caves, 199Bmais consensuais entre investigadoEestudo desenvolvido por Cable e
Schwalbach (1991) aplicado a diversos paises edmriconcluem que as taxas de
entrada e saida tém um comportamento tendenciansarhelhante. Estes autores
encontraram uma correlagéo positiva de 0.030.paatria transformadora Portuguesa
no periodo de 1983-1986. Por exemplo, para a Inddsansformadora Espanhola, no
periodo de 1994 a 2001, o coeficiente de correlsigples entre entradas e saidas € 0,63

(Majon-Antolin, 2004). Os resultados sugerem queersadas Nndo SA0 um pProcesso

121 Estudo de Cabral (2007) para a industria transddora Portuguesa para o periodo de 1983-1986 mostra
uma correlacdo positiva de 0.030.
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independente das saidas pelo que, se introduz delmas saidas do periodo anterior

como fator explicativo das entradas do periodolatua

A dimensao do mercado e produtividade apresentaenfarte relacéo respetivamente

positiva e negativa com a entrada de novas entradas

Quanto as restantes variaveis encontramos nesteipiobservacao, evidéncia de uma

fraca ou moderada relacédo com a entrada de noyae&as.

2.6.5 — Estimacdo do modelo econométrico

As secdes que seguem tém como objetivo identifecagsclarecer os resultados
economeétricos atingidos no trabalho aqui apresentaeimbra-se que a aproximacao
estatistica desenvolvida nesta seccdo estara agaocom o0 conteldo exposto nas
seccOes anteriores. Assim, em primeiro lugar ifleatse 0 modelo, caracterizam-se 0s
testes estatisticos e posteriormente, os resultilestimacao das relacdes entre fatores

determinantes e entrada de novas empresas nariadiastisformadora portuguesa.

2.6.5.1 - Modelos estaticos e Estimacédo dos modelos  de dados em painel

A funcéo adotado para estimar os efeitos dos fawbre a entrada de novas empresas
tem por base a equacdo 5.3 considerando como ehriependente o logaritmo
(neperiano) do numero de entradas novas empreaasvariaveis explicativas sdo os

fatores determinantes de novas empresas na iradéstpresentada pela letradurante
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o periodo — prescrita pel&t Neste sentido, a forma funcional da fungdo aptasse

como se segue.

LENTOL, =a, +B,Lu, ,+B,Lu2, +B,Dm, +B,LSAl,  +pB.DIME +45,ICth +5,ICth2, +

it? Lit-1
B,Pd_+B,LESt, Boltes +B,Habi, +4,PIB_, + A.CicloG +,Ciclol, + fLiteg, +
ﬂlGlTPdit + ﬂ17|CCiit ’+ﬂ18th;t + /'Iit

(6.5)

Onde:

« LENTOL representa a entrada de novas empresas na iadgstr

« Lu, representa rendibilidade/lucros da indUstria i;

. Lu2i representa a especificacdo quadratica da variémndlbilidade/lucros (Lu);

. Dmi' representa dimensdo do mercado da industria i;

» LSAlirepresenta a saida de empresas estabelecidasistriand;

« DIME; representa dimensdo minima eficiente da industria, proxy elmnomias de escala da
industria i;

« ICthirepresenta os custos irreversiveis medido atravésehsidade capitalistica da industria i;

« ICtb2 representa especificagcao quadratica da variawadlvela intensidade capitalistid€{p) da
inddstria i;

« Pdi representa a produtividade do trabalho da industria

e LEstrepresenta de estratégia multi-estabelecimentodissiria i;

e Iteg variaveldummyde intensidade tecnoldgica. Tomalor 1,quando o sector é caracterizado
por elevada intensidade tecnoldgfttacA) e 0 para média (Itechbu baixa(ltecB).

« Habirepresenta a capacidade de gerar conhecimenio d&sitempresas instaladas na indastria i;

* PIB.irepresenta a taxa de variagdo antedo PIB Portugués que apresenta unicamente uma
dimenséo temporal;

«  Dummydo ciclo de vida da indUstria. A variavel ciclodda toma valor 1, quando a indUstria se
encontra na fase inicial do ciclo (CicloC); 0 pasaiclos maduros (CicloM) e Intermédio (Ciclol).

e LitecM e LitecB, variavel de interacdo entre inidasgle tecnol6gica média (IltecM), intensidade

tecnolégica baixa (ItecB) e lucrby) da industria i ;

122 Exceto a variavel PIB e saida de empresas rafefdra o periodo t-1.
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« PditecM e PditecB variavel de interacao entre aytividade do trabalh¢Pd) e a intensidade
tecnolégica média (ItecM) e baixa ( ItecB) dddstria i:.

« ICCi_ma e ICCi_cr variavel de interacdo entre arisidade capitalisticéQtb) e o ciclo de vida
da industria CicloC, e CicloM respetivamente, citladuro e crescimento.

« Lhhi representa a concentracgao industria i;

e Wi € umtermo que reconhece os efeitos ndo observapgspodem influenciar a entrada de novas

empresas na inddstria i.

O tempo t como o segundo indice da equacéo foivielmala equacéo para facilitar a

sua compreenséo.

Como referimos anteriormente (secc¢éo 2.5.1) osgdd®uadro Pessoal (QP) do MTSS
e Inquérito as Empresas Harmonizado (IEH) do INEzatlos neste trabalho ndo séo
publicados. A recolha de dados das fontes foi zadéi através de Bases de Dados
confidencial em SPSS no caso dos QP e Excel nodoakitH. A construcao de variaveis
e composicao da tabela de dados em painel foi kldama aplicacdo Microsoft Excel.
Para proceder a estimacdo dos modelo de dadosisagrep0s construcdo da tabela de
dados em painel, foi utilizadosoftwareSTATA 12.

2.6.5.2 - Selecédo do modelo de dados em painel

Confirmadas as variaveis que comp8em o modelo ecéimizo estabelecido (equagéao 6)
procedemos a estimagdo econométrica em duas {gsestimamos a regress@ooled
(MMQ), isto €, ignora-se a questao temporal e agrupe todos os dadososs section
para fazer uma regresséao linear multipla; (ii) faae uma breve analise das vantagens
da especificacdo modelo de efeitos fixos versugosfaleatdrios e realizamos os testes

necessarios que fornecem uma indicagdo do métocank@gquado a ser utilizado.

2.6.5.2.1 - Testes a especificacdo do modelo deslath painel
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Para a definicdo do modelo mais adequado paradus @en estudo foram realizados os
seguintes testes de especificagdo:1) TEstque compara a regressRooled como
modelo de efeito fixo; (2) Breusch-Pagan, que compaegressa@ooledcom o modelo

de efeito aleatdrio; e (3) Testeldausmarpara estabelecer a relacao entre o modelo fixo

e o aleatorio.

Inicialmente, considera-se o teste F, especifiqeada equacéo.2, tendo como objetivo
a comprovacao de que a estimacgéo deve consideraragtelo de dadogooledou de
efeito fixo.

Tabela n.° 26 - Teste F

Estimador F (23, 196) p-valor

MMQ 71.93 0.0000

Fonte. Elaborado pela autora no programa Stata 12

A estatistica F, apresentada na tabela 26 failakthnsiderando uma estrutura de dados

pooled.O estimador empregue foi o de Minimos Quadradog@nids (MMQ).

O resultado dessa estatistica indica a rejeicémpddese nula dado queakulado > Fvalor

critico, 1StO €, rejeita-se a hipétese nula de homogeneidasleoeficientes de interseccdo

e de declive. Entédo, pode-se afirmar que, estaisente, existem diferencas entre os
individuos (efeito especifico associado a cadaoseconfirmando uma estrutura de
analise de dados em painel. Deste modo, conclgitsedo modelgpoolednédo é o mais

adequado para os dados em analise.

Perante a rejeicdo da hipdtese nula, consideratisteoanterior, € necessario determinar
o valor do teste de Multiplicador deagrange(LM) para comparar 0 modelo de efeito

aleatério com o modelpooled conforme equacéo 4.3.

A hipotese nula do teste {Hé que a variancia dos residuos que refletemedifars
individuais (efeitos ndo observaveis) é igual @ {pooled. A rejeicdo da hipotese nula
(Ho) indica que a abordagepooledndo é a forma mais adequada para analisar a relacéo

entre as entradas de novas empresas e seus datgagin
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Na realidade, o valor devalueindica que podemos rejeitar a hipotese nul @d seja,
a forma mais adequada de proceder a estimacdo ératina existéncia de efeitos
individuais ndo observaveis relevantes na detegémalo modelo. Essa conclusdo é

encontrada na tabela 27.

Tabela n.° 27 - Testreusche Pagan Lagrangian Multiplie(LM)

Estimador chi2(1) p-valor

Teste LM 9.21 0.0024

Fonte. Elaborado pela autora no progr&teal?

Obtém-se uma estadistica de 9.21, conduzindo &&ejale H, com um nivel de
significancia de 1%, definindo que o estimador dudeito poolednédo é a forma mais
indicada de proceder a estimacgéo dos determindatestrada de novas empresas.

Perante a rejeicdo da hipdtese nula, consideraddeste anterior, procede-se a
determinacao do estimador de efeitos fixos e ef@ik@atorios. Coloca-se agora a questao
da escolha do estimador mais eficiente para anais@lacdo entre entradas e seus

determinantes, objeto deste estudo.

Como ja foi estabelecido no capitulo anterior waa vantagens da utilizacdo dos
métodos de dados em painel é permitir ao investigadntrolar a heterogeneidade
individual Neste caso, podemos suspeitar que industdividual tem caracteristicas
especificas que ndo medimos com o conjunto devesiincluidas no modelo empirico.
Admite-se assim, que a entrada em industrias difesecareca de conhecimentos
especificos ou que politicas do mercado influencsnindastrias de forma diferente.
Estas caracteristicas especificas individuais poslEmassumidas de efeito aleatério ou
fixo. Se forem assumidas como aleatorias, implieamgo estdo correlacionados com as
outras variaveis explicativas. No modelo de efditass, pelo contrario, assume-se que
os efeitos especificos da industria estdo cormtacios com as variaveis explicativas
(Greene, 2003). De acordo com Baltagi (2005), alkaentre os modelos de efeitos fixo

e aleatorio dependera da natureza dos dados. Quntiate de amostras retiradas
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aleatoriamente de uma populacao, o estimador s fdeatdrios apresenta-se como uma
escolha natural. Se as observacdes se referem @njomto especifico de paises ou
regides ou, como neste caso, a um conjunto esped#iindlstrias provavelmente, optar-

se-a pela estimacéao através dos efeitos fixos.

Partindo dessa analise, espera-se que o estimadtab fixo seja 0 mais provavel, pois
a amostra escolhida para o exercicio de deternondg8 fatores que influenciam a

entrada (LENTOQ) ndo recorreu a uma especificacdo aleatoria.

O teste deespecificacdo de Hausméapresentado na equacédo 4.4) permite testar qual a
forma mais correta de estimacéo dos efeitos indaigindo observaveis, isto €, serem de
efeitos aleatdrios ou fixos. Lembra-se que o olajetiesse teste é identificar se ha

diferencas significativas entrlsAxfe e 6,6. A hipétese nula (k) estipula que as duas

estimativas nao divergem sistematicamente, poréncaso de efeito fixo contra efeito
aleatédrio, o estimadawithin é eficiente. Em contrapartida, a hipétese alteragts)

define que esses estimadores sdo mais eficieatgeeicov (a,, X , )# 0

A estatistica do teste é obtida pela equacéoeSafpresentada na tabela 28 apos a

estimacdo dos modelos de efeitos fixos e a aleatori

Tabela n.° 28 - Estatistica do TesteHd®isman- E. fixo vs aleatério-EstimadyYithin e
MQG123
Estimador chi2(8) p-valor

MMG e Within 38.34 0.0000

Fonte. Elaborada pela autora no progr&taal?2

123 Minimos Quadrados Generalizados (MQG)@eneralised Least Squar€SLS) método apropriado
para estimar o modelo de efeito aleatorid/ithin-Groupsmétodo para estimar modelos de efeito fixo
(Marques, 2000).
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O resultado obtido para a estatistica de Hausma&8.@4 e o valgr-value<0,05 indica-

nos que podemos rejeitar a hipotese nula, a 1%igihéficancia, de que os efeitos
individuais ndo observaveis nao estao correlaciomadm as variaveis explicativas, pelo
que podemos concluir que o método mais adequandestimacdo € admitindo a

existéncia de efeitos individuais ndo observaircsf

Com efeito, este resultado converge com a andlisgiar quanto a natureza dos dados.
Por outro lado, a abordagem dos efeitos fixos terardagem de fornecer informacoes
que reflitam a heterogeneidade dos sectores ddader (CAE). Porém, o emprego deste
estimador (efeitos fixos) tem como desvantagengotofde barrar das especificacdes
variaveis que ndo variam ao longo do periodo dadestEsta limitacdo explica-se pelo
facto das varidveis constantes no tempo seremitaenfente correlacionadas com as
variaveisdummieautlizadas pelo estimador de efeitos fixidsiao, 2003). Neste estudo,
nao foram estimadas variaveis que traduzem carstotas estruturais e estratégicas da
induUstria respetivamente, ciclo de vida e interggdicnologica. A exclusédo deste tipo
de variaveisqummy terd sido uma das raz8es evocadas por SegaffadPque apesar
do resultado do teste de Hausnamnindicado o estimador de efeitos fixos como eésma
adequado para o seu estudo, este autor optou peionador de efeito aleatorios
justificando que o ganho da especificacdo econdraéseria superior se incluisse

variaveis (invariantes no tempo) que estariam elwés na estimacédo de modelo fixo.

Neste estudo, seguimos a indicacdo do resultadteste de Hausman pelo que os
coeficientes apresentados na equacdo 6 serdao @stirpalo estimadadithin (modelo

de efeito fixQ. Cabe ressaltar aqui, que apesar do teste tetamopopara a significancia
estatistica da diferenca nos coeficientes estimasgggindo as duas metodologias
alternativas, em valor absoluto, os resultados dikasvariaveis foram semelhantes no
que se refere ao sinal e a magnitude dos coefts@stimados. Isto da- na mais confianca
no resultado, indicando que o problema da correlaghefeito fixo com os erros do

modelo ndo vai influenciar muito os nossos estimaglo

Com efeito, os resultados do modelo fixo apreskntaa tabela 29 que abaixo se

apresenta, mostra o desvio padraeidsigma_Q de 1.1818066, maior do que do que o
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desvio padrao deit (sigma_¢& que é 0,4554, sugerindo que o componente especifi

individual do erro é mais importante do que o @&tossincratico.

2.6.5.2.1.1 - Estimagé&o: modelo pooled, fixo e aléao

Apesar de dos testes anteriores terem indicadadelméixo como o mais adequado para
estimacdo dos dados deste estudo, entendemosrdprase tabela 29 os resultados de
estimacdo do modelo, nas opcPesled(OLS), efeito aleatodrio e efeitos fixo, antes de

fazer qualquer tipo de inferéncia estatistica despacificacéo,

A estimacdo dos modelos apresentados mostra quegiaseis independentes tém um
poder explicativo forte quando se utiliza o modatmled(com R de 87%) e fraco no
caso do modelo fixo (Rle 33,6 %).

Os resultados da estimacdo mostram que indepemdente do estimador utilizado a
variaveis: saida de empresasA|) e a dimensdo do mercado (Dm) sao relevantes na
explicacéo do processo de entradas, com um nivafjdgicancia de 1%. Estas variaveis
apresentam mudancas pouco significativas nos seefscientes ao longo dos trés
modelos apresentados.

O ambiente econdmico traduzido através da variRaN&h aparece apenas significativo

quando a estimacao é realizada pelo mopetted(OLS) ou de efeito fixo

Uma das diferencas significativas entmaadelo poole@ de feitos fixos e aleatdrios esta
no termo constante, que é significativo ao nivel@® e 5% para respetivamente efeitos
aleatorios e fixos. J& no modegimoled o termo constante perde a sua condi¢cdo de

significancia.
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Tabela n.° 29 - Resultados da Estimacdo com Dadd®ainel:Modelo Pooled, Fixo e Aleatorio

Modelos
Variavel Entradas- Entradas — modelo Entradas - modelo fixo
Dependente: (MMQ Cluster Robust) aleatério 3)
LENTO1 (2
Variaveis Coef Desvio Coef Desvio Coef Desvio
independentes padrao (t) padrao (t) padrdo

Estruturais
LSAI .6190147*** .060102 2799351 *** .0414273 .3528518%** .096823
Dm 22.56176** 7.29200 46.35277*** 5.362131 21.56149* 11.96436
Lu -.092744 .6687444 2120556 .6191548 .3501907 .5882113
Lu2 -.015409 .0092884 -.0200758 0136452 -.0176102 .012006
Barreiras
Estruturais
Pd -.0886952 .3980104 -.9456873* .5210749 -2.32135%* .8527333
ICtb -301.1271* 147.9478 -198.5962 225.439 -73.35954 404.273
ICtb2 12171.76 14717.64 11332.3 23091.66 42269.29 27904.38
DIME -.0015059** .0005717 -.0014045 .000887 -.0002274 .001977
Lhhi -.0370509 .0841006 -.3593273** .1103979 1429124 222244
Barreiras
Estratégicas
IltecM(a) -.4844744 .3007695 .6570792* .3602659
ItecA (a) -1.583649** .7446719 -1.237751* .6523802
Habi .3022519 1.332975 -.8957367 2.041064 2.674049 1.938129
LEst -1.648766** .6895972 -.9696311 .6968113 -1.145354 7714628
Ciclicas
Pib 1 8.910242%** 2.631208 2.901152 2.623808 13.21911*** 3.265759
CicloC (a) -.1921529 2314127 -.402321* .2149441
Ciclol (a) .0672585 .2290481 .1666666 .2323152
Interagdo
LitecM .0184429* .0093085 .0234282* .0136578 .0179965 .0120808
LitecB .0171023* .008283 .0227379* .0134602 .0187576 .0117364
PditecM 3.301567 21.43493 -10.30608 22.83163 | -82.15959** | 33.74779
PditecB -10.43342 17.45723 5.74215 20.75847 | -61.41794** | 26.25848
ICCima 248.2743 211.9015 170.2856 251.9011 -369.0129 442.8029
ICCicr 244.2668 186.1809 445.1002* 247.1759 -181.6959 422.5053
_cons 1.411237 3.608052 9.227348* 4.715862 -20.40921** 7.890228
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Modelos
Variavel Entradas- Entradas — modelo Entradas - modelo fixo
Dependente: (MMQ Cluster Robust) aleatdrio 3)
LENTO1 (2)
R2 .894464 0.8736 (b) .3357568
R2- ajustado .8820 .1963024
sigma_u 0 1.1008585
sigma_e .45946328 45946328
Observagoes 220
N. grupos 20

| Significativo para * p<.1; ** p<.05; *** p<.001

a) As variaveis dummy ciclo-maduro (Ciclo_mad) temsidade tecnoldgica baixa (Intens_tecn_bx) néi@mnna regresséo para
evitar uma colinearidade perfeita. (b) R-sq ove(a)l Estimacadool (OrdinaryLesat Squarecom opcao desvio padréo corrigido
(cluste robus); (2) Efeitosaleatérios com opcéo desvio padi@maorrigido (defaul); (3) Efeitos fixos com opcéo desvio padrdo
ndocorrigido (default)

Uma vez estimados os modelos de efeito fixo e@lieafpode-se ter disponiveis vetores

de erros idiossincraticos, variancias e demaisnpetr@s a serem utilizados na execucao
dos testes Hausman (1978) e Breusch e Pagan (1818@). disso, essas estimativas

possibilitam a realizacédo de testes de heterodeuiaste e autocorrelacdo, parametros
suficientes para definir a melhor especificacéerdigar a natureza dos erros. Na secgao
seguinte serdo realizados testes para comprovatusena da heterocedasticidade e
autocorrelacao, os quais podem auxiliar na definiigémelhor estrutura de correcéo e/ou

ajuste dos erros.

2.6.5.2.1.2 - Robustez econométrica

A partir do modelo de efeito fixo, cujo resultaddéedescrito acima (tabela 29), fizemos
testes econométricos no intuito de examinar a stérgiia dos resultados obtidos.
Abordaremos a possibilidade de correlacdo seddieterocedasticidade nos residuos da
regressao estimada. Caso algum destes dois prablestgja presente nos residuos do
nosso modelo base, as estatisticas de teste exibmma podem nado ser de todo

confiaveis e nossas conclusdes podem estar eqdasca
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este de Heterocedasticidade

O componente dos erros padrdo apresentados nadeqiagnodelo efeitos fixo (1) da
tabela 29 assume que as variagdes dos regresgardsosocedasticos isto €, tem
variancia constante entre periodos e individuosiNanto, esta pode ser um pressuposto
muito restritivo para dados em painel. Visando rordr a veracidade do pressuposto de
gue a priori, exista heterocedasticidade, nos dados deste egteti sua natureza,
realizou-se o teste de Wald modificado no modelefdéos fixos. Este teste baseia-se
na distribuicdo dg2 (qui-quadrado) para dados em painel apresentadarpene (2003).

A hipétese nula do teste é de que a variancia moéehomocedastica, ou sefg=¢ ,

Ng = numero de secdes cruzadas ou grupos. A déstatile teste resultante apresenta
uma distribuica@ui-quadradocom N graus de liberdade. O resultado do testentrec

se disposto na tabela 30.

Tabela n.° 30 — Test&/ald modificado para heterocedascidade no modelo dessip de

efeitofixo

Estimador chi2(20) p-valor

x2 209.50 0.000

Fonte. Elaborada pela autora no programa Stata 12

O resultado do coeficien§@ (20) = 209.50 comp-value=0,000 rejeita a hipétese nula
Ho, ao nivel de significAncia de 1%, indicando atéxisia de heterocedasticidade para o

grupo de painéis.

Na presenca de heterocedasticidade os desviosopddsaestimacdes sdo enviesados.
Segundo a literatura empirica e econométrica, ndameante, Antonie e Nicolae (2010)
uma das formas de controlar este problema é proded& estima¢do dos modelos de

efeito fixo e aleatorios utilizando o desvio padréloustd?

124 por defeito softwareStataassume erros padrdo homocedasticos, pelo que elordele ser ajustado
para considerar a presenca de heterocedasticidadetal, utiliza-se a opcdo “robust” (também deesilp
estimador Huber/White ou variancia do estimadodgéch) na estimacao dos modelos.
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Teste de autocorrelagao

A autocorrelacao resulta do facto do termo do @eram periodo poder afetar o termo de
erro de periodos sequentes. Como resultado, &esiatde autocorrelagdo pode diminuir
a eficiéncia dos coeficientes dos testes (DrukR603). Neste sentido, atendendo a
natureza dos dados, torna-se necessario identificdquer evidéncia de autocorrelacéo
dos dados em andlise. A hipotese nula assume gquéan@utocorrelacdo de ordem
alguma (Wooldrige, 2002). Para verificar o probledaaautocorrelacao realizou-se o
teste deNooldridge

Tabela n.° 31 - Teste Wooldridge para autocorrelded dados em painel
Estimador F(1,19) Prob > F

6.659 0.0183

Fonte. Elaborada pela autora no programa Stata 12

O resultado testé/ooldridgepara autocorrelacao entre painéis com resultgdglB) =
6.659 e Prob > F = 0 permite rejeitar a hipoteda r(Hb) de que néo existe correlacao
serial, ao nivel de significancia de 5%, admitiadsim, a existéncia de autocorrelacao

de primeira ordem (AR1) entre os residdds

O conjunto de testes realizados, nesta seccao,itiparm identificar problemas de

heterocedasticidade e autocorrelacao de primaitlenofAR1). Para garantir a validade
dos resultados estatisticos, estudos mais recemiesgadamente Antonie e Nicolae
(2010) ajustaram desvio padrdo da estimacdo ddikiengées da possivel dependéncia
dos residuos segundo a metodologia indicada pdkeri{2003) e Hoechle (2007). Estes
autores sugerem que quando existe problemas deawiacao e heterocedasticidade se
deve proceder a estimacdo do modelo considerandolusters ao nivel do painel.

Refere ainda que esta forma de estimacao prodos padréo consistentes e outras

1250 resultado da regresséo das primeiras difereapassentado em, inclui os erros padrdo que caaside
os “clusters” do painel de dados.
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estimacdes mais eficientes. Deste modo, para caysgfeitos supra-referidos procedeu-

se a estimacdo dos modelos utilizando a opcaoata @&te ¢lusterCae}?.

Assim, se ha alguma suspeita em relacdo a congetdns nossos estimadores nas
estimacfes por efeito fixo, podemos ser bem maidiasdes nas estimacdes apos a

estimacéao pela metodologia acima referida.

2.6.5.2.1.3 - Estimacédo: modelo de efeitos fixos

No ultimo passo seré desenvolvida a estimacaoessamela equacédo 5.5, do modelo de
dados em painel com efeitos fixos, tendo em corspd® o desvio padrao corrigido

conforme as indicacdes dos resultados dos testscgao anterior.

Os resultados da estimacgéao utilizando a opc@&gcluster CAE) da aplicagédo STATA,
representando a correcdo do desvio padrdo, appes@aeficientes iguais aos obtidos
inicialmente (fe) (vide tabela 2.6.%l0 anexo) Este facto indica que provavelmente se
havia viés nos nossos coeficientes, estes ndoratato relevantes. Todavia, a tabela 32
que se segue mostra que houve alteracbes sub&amciaivel da significancia das
variaveis explicativas com excecdo da produtividddetrabalho (Pd), saida (Lsai),
interacdo entre produtividade, média e baixa indene tecnoldgica respetivamente
(PdITm) e (PdITbx) e da constante.

O resultado da estimacdo do modelo de efeitoss fifdesvio padraaefault e

corrigido/ajustado) da equagéo 6 encontra-se dispastabela 32.

126 O estimadowithin para dados em painel utiliza-se a opgao xtreq) farro padréo, assume, por defeito,
depois de controlar os efeitos individuais captgumsii, o errocit € iid. A opcaovce (robustdeixa cair
este pressuposto e fornece os erros padrdo rolpustaluster (cluster-robust standard erroys
considerando que as observacdes séo independeritagia de i e N (ou t2) .
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Tabela n.° 32 - Resultados da estimagédo com dadpai@el com Efeitos Fixos

Varidvel Dependente: Entradas — Efeito fixo Entradas — Efeito fixo
LEnt01 (1) (2)
Coef Desv~io Coef Desv~io
o () padrdo ) padrdo
Varidveis independentes (default) robusto
Incentivos
Lsaii .3528518*** .096823 .3528518** .0965995
Dm 21.56149* 11.96436 21.56149** 9.73969
Lu .3501907 .5882113 .3501907 5922146
Lu2 -.0176102 .012006 -.0176102* .0093124
Barreiras estruturais
Pd -2.32135%* .8527333 -2.32135%* .6290302
ICtb -73.35954 404.273 -73.35954 279.2829
ICtb2 42269.29 27904.38 42269.29 28635.65
DIME -.0002274 .001977 -.0002274 .0019202
Lhhi .1429124 .222244 1429124 .1706586
Barreiras estratégicas
ItecM omitted
ItecA omitted
Habi 2.674049 1.938129 2.674049 1.95616
LEst -1.145354 7714628 -1.145354 .8209177
CICLICAS
Pib_t 1 13.21911*** | 3.265759 13.21911%** 3.412913
CicloC (a) omitted
Ciclol (a) omitted
INTERACAO
LitecM .0179965 .0120808 .0179965* .0094946
LitecB .0187576 .0117364 '018*1576 .0083294
PdITm -82.15959** 33.74779 82 15959%* 28.31936
- -61.41794** | 2625848 | . 1'79 gex | 1995178
ICCi_ma -369.0129 442.8029 -369.0129 356.522
ICCi_cr -181.6959 422.5053 -181.6959 260.0813
cons -20.40921%** 7.890228 20.40921** 5.790435
Prob > chi2 0.0000 0.0000
Teste F 4,79%** 7.072%**
R?2 0.347 0.9159
R2ajustado .210395 .8981861

Fonte: Elaboragdo propria.

Significativo para * p<.1; ** p<.05; *** p<.001

(a) A varidveis dummy ciclo-maduro (CicloM) e intensidade tecnol6gica baixa (ItecB) n&o entram na ssge para
evitar uma colinearidade perfei{a) Efeitos Fixos com opg¢&o desvio padrdo ndo corrigido default; (2) Efeitos Fixos
com opgdo desvio padrdo corrigido ( opgdo cluster robust).
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A primeira coluna da tabela 32 apresenta os reksdtda estimacdo sem desvio padrao
ajustado (fe). A segunda coluna mostra os residtddoestimacdo de efeitos fixos da
mesma equacdo com desvio padrédo ajustado por iidtuéiesvio padrao robusto) e

representa o modelo final.

2.7 — Resultados

Os resultados do modelo final (coluna 2) sé&o glokate significativos (F= 7.072; sig. =
0.000). O poder explicativo das variaveis indepatete (R ajustado) é excelente pois
explica em 89,8% a entrada de novas empresasvalstee significativamente superior

ao obtido o modelo anterior (colunal) que é ap2hés.

Tal como referimos anteriormente o coeficientevdagveis mantem-se, no entanto, de
uma forma geral o desvio padréo das variaveis enggntes apresenta-se mais reduzido

no modelo robusto.

Antes de entrarmos na analise dos resultados proente dita, importa fazer uma

referéncia a importancia das variaveis de interagdmduzidas no modelo. A

comparacao entre os resultados da estimacdo dgdeqsam e com o0s termos de
interacdo incluidos (vide tabela 2.6.6 do anexo¥traoque os termos de interacdo sao
importantes para a estimacdo. Com efeito, no modelestimacdo com variaveis de
interacdo o numero de variaveis que explicam o fooee impacto destas sobre as
entradas € superior. Por outro lado, verifica-sa afteracdo relativamente a relacao
quadratica entre o lucro e entradas. No modelo aetermos de interacdo o sinal do
coeficiente associado a variavel quadratica € igas{p > 0). A interpretacdo deste

resultado seria a diminuicdo de entradas numa panfese, encontrar-se-ia um ponto

minimo a partir do qual as entradas aumentariamacorascimento do lucro da indudstria.
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Na verdade, ndo seria facil encontrar uma explecaeal para esta interpretacdo dos

resultados.

Em primeiro lugar, os resultados da estimacao mwsta semelhanca de outros estudos
empiricos (Caves e Porter, 1976; Shapiro e KhemB®87; Dunne,et al.1988;
Fotopoulos e Spence, 1998; Austin e Rosenbaum,) 1686 a saida de empresas do
periodo anterior determina a entrada de novas @0 periodo, quanto maior for a
saida, maior sera a entrada de novas empfésBste resultado estad em linha com a
analise da correlacdo entre variavel explicada @icativas que mostra uma forte
correlacdo entre entradas e saidas ao nivel dstitadtiansformadora. A relacdo positiva
entre estas duas variaveis mostra que quando assampnenos eficientes abandonam o
mercado deixam nichos de procura por cobrir, assdmo recursos O0cCi0SoS,
nomeadamente os bens de equipamentos atraindacaade novas empresas (Storey e
Jones,1987; Evans e Siegfried, 1992). De acordo Gemoski (1991) as empresas
abandonam o mercado devido a erros sistematicptaneamento dos retornos nos pos
entrada, a pressao competitiva do mercado mas taralfkaca capacidade das novas de
adaptacdo ao mercado. Note-se que a percentageia decdaida de empresas jovens
(com menos de 3 anos de vida) da industria no eejurtto é de 20948 revelando um
periodo de sobrevivéncia reduzido das novas emstr&ianfirma-se assim, que o efeito
de substituicdo é um fator determinante de novaadas na industria transformadora

portugues&®

Quanto a rendibilidade da industria como fatorutstal de incentivo a novas entradas,
os resultados da estimacdo sugerem uma relacadine@o entre estas variaveis. O

coeficiente da variavel (Lu2) é estaticamente $icativo e negativofi<0). A estatistica

127 Mata e Portugal (1994) mostram que a relacAoipasihtre entradas e saidas se deve, em largaaedid
a rapida saida (precoce) de novas empresas datriadtaracterizadas por um elevado fluxo de éasia
128 Calculos da autora com base nos dados de QuaelessoaMTSS, (1995-2007).

129 Baptista e Karaoz (2007) concluiram que o efaitostituicidem um papel importante no processo de
selecao ao longo de quase todo o ciclo de vidadigsiria transformadora Portuguesa.
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t do quadrado da variavel lucro é de -1.89, pel spirejeita a hipotese de linearidade

contra a alternativa quadratica, com um nivel geiicancia de 10%.

Até a data ndo se conhece na literatura empirira estudo gue tenha testado a hipotese
da ndo linearidade desta relacdo. Este resultadcérgurpreendente uma vez que a
evidéncia empirica sobre lucros/rendibilidade ahigtria como incentivo a entrada néo

é conclusiva.

A relacdo quadratica sugere que as entradas teademescer numa primeira fase de
crescimento de lucros até um determinado pontetet ga qual o aumento marginal das
entradas eventualmente decresce a medida queros humentafi® Estes resultados
traduzem a dinamica da evolucdo dos mercados. ldumaira fase os empreendedores
potenciais sdo atraidos para o mercado em funci@xjzectativas de lucros apos a
entrada. A medida que o nimero de concorrentes raamas empresas estabelecidas
procuram cristalizar suas posi¢des criando de ibasra entrada de novas empresas. Por
outro lado, a pressao competitiva elimina as enagragenos eficientes do mercado. As
barreiras criadas dificultam ou limitam a entradandvos concorrentes, pelo que ha uma
diminuicdo marginal de novas entradas e simultaeatan as margens de lucros por

empresa aumentam.

A integracédo da teoria do ciclo de vida do prod@ort e Klepper, 1982; Klepper, 1996)
com a teoria do desenho dominante de Utterbackeenathy (1975) permite encontrar
outra possivel explicacdo centrada na evolucdoogumercados apresentam nas suas
margens depende do seu ciclo de vida. Durantesas faiciais, as margens sao estreitas
devido aos custos de producéo elevados e vendasidad, no entanto, o niumero de
empresas novas é elevado. Pelo contrario, na fadaray as margens sao mais amplas,

mas as entradas reduzem-se consideravelmente.

130 Este resultado parece contrariar a visdo traditido equilibrio équlibruimbase que as empresas
entram no mercado quando as empresas instaladams hlmros em excesssupranormal. No entanto, de
acordo com Mata (1991), a entrada massiva de movasorrentes tera um efeito depressivo sobre o lucr
na medida em que aumenta capacidade da ofertancadoereestabelecendo assim o equilibrio de longo
prazo dos lucros. Todavia, refira-se que a tecaidicional assume que as empresas sdo homogéneas.
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Os resultados revelam que a produtividade do fnal&um fator dissuasor da entrada de
novas empresas. Os resultados mostram que um audeeb¥% na produtividade tem um
impacto negativo sobre as entradas potenciais0@82%43! O sinal negativo associado
ao coeficiente desta variavel, com um nivel deiggmcia de 5%, sugere que sectores
com niveis de produtividade elevados estdo assuxathvestimentos de capital tangivel
e intangivel que por sua vez, representam barr@ieasrada. Simultaneamente, niveis de
produtividade elevada podem refletir o desempenbmpetitivo das empresas
estabelecidas. Nestas condi¢cfes, os potenciaiseengwdores podem evitar a entrada
nesses sectores devido fundamentalmente, as barnafativas aos investimentos
necessarios para produzir ao nivel de eficiénciaimai e ao risco resultante da

intensidade da competicdo da pos-entrada (Tayr887)1

A dimensao do mercado (Dm) atraiu um sinal positbemn um nivel de significancia de
5%, 0 que confirma a hipotese formulada de quenemsao do mercado € importante na
deciséo de entrada. O sinal positivo do coeficiaamciado a esta variavel € consistente
com a visédo convencional de que os potenciais emgeglores ponderam a dimenséo do
mercado como um sinal de oportunidades de mercaddiymado em diversos estudos
(Mata, 1993a; Fotopoulos e Spence, 1998; Barb@€4,)2

A taxa de crescimento da economia do periodo ant@lBt-1) atraiu um sinal positivo

e significativo, com nivel de confian¢a de 5%. Estacdo sugere que o fluxo de entradas
de novas empresas € sensivel a evolugdo ex- antieldeecondémico. Este resultado
parece corroborar com o cenario inocente de Grgfh§60) segundo o qual os individuos
observam a situacdo econdémica e supdem que cordinoduturo. Em consonancia com
estas expectativas os potenciais empreendedofesgmnecomecar seus negocios quando
a situacao economica é favoravel. Estes resulsfipsonsistentes com a analise anterior
(seccdo 2.4.1.3) onde se conclui que as entradaspanham a evolucdo do ciclo

econdémico reagindo com um periodo de diferimentoatea de um ano. Confirmando

131(2,32/100)
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assim, uma tendéncia proé-ciclica também observadayiros autores, nomeadamente
(Mata, 1996; Mata 1996a;Yamawaki, 1991;Mata e R@afta995a)*2

As varidveisde interagdeentre lucro (Lu) do sector e respetivgensidade tecnoldgica
LitecM e LitecB apresentam coeficientes positivogstatisticamente significativos
sugerindo que quando se considera o nivel de idefestecnoldgica o lucro da industria
influencia positivamente, embora de forma reduzi@agntrada da industria. Estes
resultados sugerem ainda que o efeito dos lucrobpe estatisticamente reduzido, &
importante apenas quando se considera o nivetelesidade tecnologica baixa ou média
uma vez que quando esta interacdo nao é consideratavel lucros (Lu) ndo tem um

efeito significativo sobre as entradas.

Todavia, a resposta das entradas as oportunidadegms mesmo tendo em conta a
intensidade tecnolOgica parece ser muito lenta tasto esta na linha de regularidades
empirica de Geroski (1995) que conclui que as éagraeagem muito lentamente aos
lucros da industria. A estimativa associada a agi@o lucros e intensidade tecnolégica €
de aproximadamente 0.018, sugerindo que um aundEntom ponto nos lucros do

periodo induz um fluxo de entrada de cerca de 1/8%acéo lenta as oportunidades de
lucros é consistente com o resultado de outrosdestempiricos particularmente,

Barbosa (2007) para a industria transformadoraigogsa.

Apesar da relacdo estatisticamente reduzida desiavel merece uma referéncia
sobretudo pelo facto de ndo termos encontradderatlira empirica outro estudo onde

esta relacdo tenha sido analisada.

A interagcdo da produtividade do trabalho com angittade tecnoldgica média e baixa
(PdITm e PdITbx) permite encontrar outra explicggdssivel centrada na produtividade

desta feita, dependendo da intensidade tecnol@acandustria. Os coeficientes da

132 Mata (1996) usou como variavel dependente do stul@ a quota de emprego da entrada de novas
empresas.
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estimacdo associados a estas variaveis sao, coaespeva, negativos e significativos
sugerindo que a produtividade, conforme resultadestimacéo supra analisada, também
constitui barreira a tendo em conta a intensidadediégica do sector. Com efeito, a
literatura da economia da inovacdo realca o impausitivo e significativo do
investimento em 1&D na produtividatlé das empresas, indlstrias ou paféed\
literatura empirica sobre o tema mostra que assindd com maiores investimentos em
I&D (considerados alta ou média intensidade teajio&) obtém maiores ganhos de

eficiéncia quando comparados com as industriaaoka Intensidade tecnoldgica.

No entanto, os ganhos de produtividade das indS8stte baixa intensidade resultam
grandemente de investimentos em capital fixo (@risigilés,et al, 2008).

Os resultados obtidos na estimacdo podem ser ietados a luz desta explicacdo, ou
seja, quer as industrias de média ou baixa intadsidpodem obter niveis de
produtividade significativos resultantes respetigate, do investimento em I1&D e

capital fixo. Estes investimentos criam barreiraidvas entradas. O pressuposto
subjacente € de que as novas entradas necessitastirmrentos iniciais (adicionais)

elevados em I&D ou em capital fisico traduzindasemaior risco de entrada e menor
atratividade da industria (Orr,1974).

No entanto, o facto de estas variaveis representfortes de barreiras a entrada, nao
significa que sejam importantes no sentido deidistrdesigualmente o fluxo de entrada

pelos varios sectores.

Em relacéo fatores explicativos que ndo sao estatisente significativas destacamos a

variavel (Habi) que pretende a capacidade das aapreestabelecidas gerar

133 Enquanto o desempenho econdémico em termos demezdo das vendas, lucros depende de muitos
outros fatores para além de investimentos de I&®Odamo: publicidade, economias de escala, evolucéo
da procura etc.

13%para uma revisdo da literatura sobre o tema suggars-artigos de Mairesse e Sassenou (1991),Heslic
(1995), Mairesse e Mohnen (2001) e L66f e Hesh(Ra02).

189



conhecimento especifico que garanta vantagem cdiwpeto mercado. Este resultado
poderia sugerir que ndo encontramos evidéncia éa quialificacdo dos trabalhadores é
fonte de recursos especificos das empresas gesadereszantagens concorrenciais.
Todavia, devemos analisar estes resultados a lumedloado laboral da economia nos
anos 90. A analise dos dados do estudo permiteeoostatar um crescimento
significativo do namero de trabalhadores com qualkfio superior. Em 1996 estes
representavam cerca de 4% dos trabalhadores e @me26a percentagem era de 56%.
Este facto estd também relacionado com a ofertaatb@lhadores qualificados. Com
efeito, s6 a partir do inicio dos anos 90 as usidades registaram um crescimento
significativo de vagas para 0S Sseus cursos com bsesuente aumento dstock
trabalhadores licenciados. Os dados do observat&icCiéncia e Ensino Superior
mostram que os alunos inscritos no Ensino Supanimentaram de 187.773 para 388.724
nos periodos 1990-91 e 2003-04. Deste modo, meféi significativo sobre a entrada
pode ser entendido na perspetiva da escassezuisa®genais do que a desvalorizagao
da importancia das capacidades/habilitagbes dosalt@dores na melhoria do

desempenho das empresas.

2.8 — Fatores determinantes da entrada: Conclusdo

A entrada de novas empresas € uma dimensdo imgodanprocesso de dinamica
empresarial. Este processo, na sua perspetivatcelare saida de empresas, embora
tenha sido objeto de grande atencdo no ambitoctednéio teve um desenvolvimento
empirico equivalente até recentemente, devido,ramdg medida; as dificuldades da sua

medicao estatistica.

Este estudo para além de fornecer uma visdo dastedsticas das novas entradas na
industria transformadora portuguesa tem como efgjethalisar os fatores que motivam

a entrada de novas empresas na industria transforeng@ortuguesa. A resposta a esta
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questdo pode ser de alguma relevancia para osstasatia industria, empresarios e

gestores bem como para a definicdo de politicasmeis.

As hipbteses de pesquisa foram testadas num pdmetlados de 1996 a 2007
considerando os 262 sectores (5 digitos Divisdo JJ#dsteriormente agregados a 20

setores de atividade econdmica (2 digitos da DOW3AE).

A analise da entrada tem sido o aspeto mais esiuttadinamica empresarial (Geroski
e Schwalbach, 1991) mas tem permanecido fundamesné ao nivel de estudos de
cross-sectionsNo presente estudo utilizamos modelos de dadopanel de efeitos

fixos. A escolha do modelo indicado para os dadesanalisamos foi realizada tendo
por base o resultado de testes indicados na litaraconométrica existente. Apos a
escolha do modelo apropriado procedeu-se a estimdod testes da robustez

economeétrica para o modelo fixo de dados em painel.

Na abordagem tradicional da economia indus@iantrada de novas empresas € uma
forca competitiva que promove a eficiéncia na gitados recursos. A entrada tende a
produzir-se em sectores que apresentam rendibdigéellada e portanto, permitem a
obtencédo de beneficios extraordinarios. O aumeatoferta consequente intensifica a

competicdo e a reducao de precos.

Por outro lado, as entradas exercem uma press@petiiva sobre as empresas
estabelecidas mais ineficientes, forcando-as aoraltou, caso contrario, sdo expulsas

do mercado, com a consequente melhoria da eficiénédia do sector.

A entrada constitui-se assim, uma via automati@atgnde manter a rentabilidade dos
diferentes sectores em torno do nivel competifagrecendo a melhoria da eficiéncia.
Nesta perspetiva, os beneficios extraordinarios spu®bservam em alguns sectores
estariam motivados fundamentalmente pela existéedmarreiras que reduziriam o fluxo

de entradas e saidas.

Todavia, estudos empiricos tém mostrado que podemer entradas mesmo quando a
rendibilidade da industria é nula (Baldwin, 199®B&m pelo menos duas situacdes:

novas entradas com vantagens de custos relativangantempresas estabelecidas,
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podendo aquelas substituir empresas estabele@dasustos elevados e/ou se as novas

empresas oferecem produtos de qualidade superior.

Segundo as abordagens mais recentes, a entrad@akeaempresas depende nao sé das
expectativas dos lucros, mas também das condigie®micas favoraveis tais como,
crescimento economico e elevado potencial de irmjago ciclo de vida da industria,

entre outros, tendo como obstaculos as barreieasrada.

O presente estudo empirico foi precedido da caraa{gio das empresas que entram na
industria transformadora portuguesa. Esta anaiismifiu-nos obter uma visédo geral das
caracteristicas das empresagrantesem termos de diferencas de entrada entre sectores,
dimensao de entrada, criagao e contribuicdo ligpata o emprego, entre outros. Por
outro lado, apresentam-se evidéncias acerca doartanmento de entrada em termos do

ciclo econémico e também em funcéo da intensidect®togica dos sectores.

A criacdo de novas empresas na industria transttoraamostra uma tendéncia
marcadamente pro-ciclica devido ao efeito significadas expectativas de potenciais
novas entradas sobre a evolugcdo dos mercados fesgeonde pretendem entrar e da
economia no seu conjunto. Com efeito, a decisédentitada enquadra-se no designado
cenario inocente de Highfield e Smiley (1987) naditi® em que o0s potenciais
empreendedores observam a situacdo econOmicaeatespperam que as mesmas se

mantenham no futuro proximo.

Com efeito, a evolugdo da entrada de novas engpmsandustria transformadora
apresenta dois periodos distintos: 1996 a 2001 @2 20 2007. Estes periodos
correspondem, com um desfasamento temporal de wnaariases distintas do

crescimento econémico em Portugal.

e« O primeiro periodo (1996-2001) abarca uma fase idm @condémico em
expansao. Este periodo caracteriza-se por um aarsignificativo do nimero de

empresas criadas anualmente (com excecao de 1a%®),de uma melhoria
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significativa das expectativas mas também do psocee reestruturacdo da

indUstria portuguesa realizada nos and$®90

e O segundo periodo (2001-2007) corresponde a unead@scendente do ciclo
econdémico que culminou no episédio recessivo d&288mplementada por um
crescimento moderado da atividade econdmica em @4 uma estagnacéo no
ano seguinte (Banco de Portugal, 2007). Este peréadacteriza-se por uma
diminuicdo progressiva do numero de entradas amtéi2005, verificando-se
uma inversao da tendéncia em 2006 e 2007 aindadme@lcance os niveis do

periodo anterior.

A andlise permite concluir que os fluxos de entrdelanovas empresas acompanham a
evolucao do ciclo econdmico reagindo comdesfasamentde cerca de um ano. Assim,
existem mais entradas em periodos de expansaoasraenperiodos de abrandamento
econdmico, exatamente quando teriam maior impagalalo que constituem uma fonte

de manutencao de emprego e crescimento de emprego.

No entanto, as fluctuacbes econdmicas ndo envohegassariamente um movimento
sincronizado entre os diversos sectores. No segymeldodo (classificado de
abrandametno econdmico) alguns sectores tiveranméaia, mais entradas do que no
primeiro periodo (crescimento) evidencianado um pmmamento contra-ciclo. Este
comportamento parece indicar que o poteneiairantepode decidir entrar no mercado
apresar das condicfes econdmicas ndo serem Optenhsuver expectativas positivas
sobre a sua evolucdo ou a existéncia de opdedes de negocio auchosmercado
em crescimento, apesar do abrandamento econénaieRmente, as incertezas sobre
as condicdes e lucros de mercado podem motivaowassrempreendeddores a fazerem

escolhas diferentes relativamente a tecnologiaslubos ou outras condicoes.

135 0s anos 90 ficam marcados pela modernizacdo esiivacdo da estrutura industrial portuguesa,
através de apoios do Estado e pogramas da Unidpé&arcomo o PEDIP | e Il e fundos estruturais.
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Os dados analisados mostram que 87% das emprisiesentre 1996 e 2007 do sector
industrial sdo de pequena dimensao (menos de Héllealores). No entanto, apesar de
estarem em larga maioria, esta classe de dimems@mpresas representa somente 43%
do volume total de emprego, enquanto as classemde dimensdo acumulam mais de
metade do emprego total da industria transformad@wasiderando apenas as entradas
de empresas com 10 ou mais trabalhadores, certa%ealas entradas totais, os dados
mostram perfis diferenciados de entradas entre@msscte actividade, sendo que um
grupo de apenas seis sectores representa maideas empresas criadas e 68% do
emprego, com destaque para a industria do vesteidaioricacado de artigos de pele ( 19,

6% das empresas criadas e 22,8% do emprego).

O peso das entradas no emprego da industria é praifases expansivas na, medida em
que representam cerca 4% do emprego da industtia €896-2001 (periodo de
crescimento econdémico) e apenas 2% entre 2002 & @@fiodo de abrandamento

econdmico).

A reducédo entre os dois periodos das quotas dadentdio ponto de vista do emprego,
pode ser entendida a luz da evolucéo desfavoravetanhomia (2002-2007), reducéo da
dimensdo média das empresas e respetivo processgustamento do numero de
trabalhadores ou ainda do desaparecimento de emspfgra além da reducdo da quota
de entrada entre os dois periodos verificou-se éambma diminuicdo liquida do
emprego ao longo periodo de estudo. Este fenbmamobora os argumentos de Van
Stel e Storey (2002) de que a entrada de novasesagppode converter-se num fator de
destruicéo liquida de emprego se novas empresasr@nor numero de empregados,
expulsarem do mercado empresas ja estabelecidaseroado. Em teoria, este efeito
negativo pode ser reduzido, quando as empresaalakdigs apresentam vantagens
derivadas de maior aproveitamento de economiasa#ag como consequéncia da sua
dimensdao média. No entanto, este principio ndo a#irma para a indudstria
transformadora portuguesa ja que, apesar de dimemsdia das empresas estabelecidas
que integram os sectores de elevada intensidadelesexda (125,3 trabalhadores por
empresa estabelecida contra 43,8 da média da ii@j(esttre o periodo de 1996 a 2007
registou-se uma diminui¢cdo do emprego de cerc&@eontra cerca de 13% para a média
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de industria na sua globalidade. Este facto, smnifjlue s6 uma pequena parte dos
empregos perduram. Todavia, esta conclusao devetsgsretada com alguma reserva
ja que, o estudo do efeito das entradas sobre gegmpmleve ser analisado numa

perspetiva de longo prazo.

A maior parte da criacdo de novas empresas doduepi@mduz-se em sectores de baixa
intensidade tecnoldgica e em menor medida, em resctte intensidade média e alta,
resultados em linha com o sistema de especializdgdodustria portuguesa, baseado
fundamentalmente neste tipo de sectores.

Apdbs a andlise da importancia da entrada de nowpsesas na industria transformadora
portuguesa e a caracteristica das empresas crilaste o periodo de 1966-2007

abordam-se os fatores explicativos da entradafddde periodo.

Para analisar a influéncia sobre a entrada demalguvariaveis explicativas mais
utlizadas na literatura utilizou-se uma especificagconomeétrica conceptualmente
similar ao modelo estatico inicialmente apresentpdo Orr (1974) ao qual Geroski
(1991a;1991t% introduziram outras evolugbes decorrentes de dagens,
nomeadamente as evolucionarias que se baseiam mieeabmento imperfeito do
ambiente (Nelson e Winter, 1982: Andretsch, 1995b)do ciclo de vida (Agarwall e
Gort, 1996; Klepper, 1996).

A variavel utilizada para medir entrada de novapresas ¢ o do numero absoluto de
entradas ocorridas em cada ano e sector analiggtdo¢, sem descontar as saidas
ocorridas no mesmo sector. Nado h4 habitualmentejustificacado explicita escolha da

medida tem sido muitas vezes determinada pelamispdade de dados estatisticos. No
entanto, uma media liquida poderia fazer pareaeisgum sector com numero elevado
mas idéntico de entradas e saidas e outro com nureeéuzido de entradas e saidas

devido a barreiras a entrada e saida.

136 para este estudo a metodologia de Geroski (199P4,d) é a mais apropriada na medida em que se
adequa a andlise de dados de painel e minimizecasréncias das medidas (Babu, 2002).
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Para estimacdo do modelo foram considerados reks/grara explicar a entrada de
variaveis estruturais (invariantes no tempo), &sgieas e ciclicas. Introduzimos também
variaveis de interacdo que provaram ser relevartesedida em que a sua introdugcao no
modelo aumentou a explicacdo das variaveis nalsbhalglade. Com efeito, tanto quanto
tenhamos conhecimento, nenhum outro estudo sdabmeabanalisou as relacdes interacao

das variaveis aqui estudadas.

Os resultados obtidos s@o plenamente coincideotasacliteratura sobre o tema e tal
como se esperava 0 aparecimento de novas empresadmhito da indudstria
transformadora portuguesa mantém uma relacdo @ prato com a saida de empresas
do periodo anterior. Quando as empresas menosrgfisiabandonam o mercado deixam
nichosde procura por cobrir, assim como recursos ocjasmsieadamente os bens de
equipamentos atraindo a criacdo de novas empr&asey e Jones,1987; Evans e
Siegfried, 1992).

Esta relacdo confirma que o efeito de substituigéplacement effecté um factor
determinante de novas entradas na industria tnanaftora portuguesa. Mas a correlacéo
temporal entre a decisao de entrada e de saida@&nambde ser interpretada a luz das
relagbes que existem entre as barreiras a entraddéda. Em geral, 0os sectores com
barreiras a entrada moderadas também apresentamirdsmra saida. Igualmente
moderadas de modo que os determinantes de en&nadi&rh devem ser interpretados

como barreiras a saida, consubstanciando um pomodeasminado simetria.

As hipoteses formuladas para o efeito da variaebl (u) da industria ndo parecem ser

suportadas pelo resultado da estimacéo. Esteadsutiéio € surpreendente, na medida
em que os resultados empiricos sobre o efeito wwed sobre as entradas ndo séo
conclusivos. Porém, este estudo encontrou evidérmBauma relagdo quadratica (na
forma de "U" invertido) entre os lucros e a entrddanovas empresas. Este resultado
sugere que o crescimento de entradas esta assaaigaanaior nivel de lucros nas fases
iniciais, invertendo-se 0 processo a partir de wterghinado ponto em que aumento

marginal das entradas decresce a medida que os kiomentam. Tanto quanto tenhamos
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conhecimento, ndo ha na literatura empirica owgtad® que tenha apresentado este tipo

de relacdo entre estas variaveis, pelo que comasiaer ser um resultado pioneiro.

Por outro lado, as entradas sao sensiveis a diimelesmercado. Os mercados de maior
dimensdo oferecem maiores possibilidades para gugotenciais produtores possam
incorporar-se. Mercados maiores podem indicar aipitidade de servir nichos de

mercado que estao, até certo ponto, protegidoatasifas existentes noutros segmentos

de mercado.

Tal como referimos anteriormente, as entradas séibonsensiveis a evolucdo da
economiaex-antemostrando que os periodos expansivos oferecembilmksies para

0s potenciais empreendedores, com expectativavagsincorporar-se no mercado.

No que respeita as barreiras estruturais sé aipvathde do trabalho parece condicionar
novas entradas. Os custos irreversiveis, a corg@atre economias de escala ndo sao
estatisticamente significativos no processo deadatrEstes resultados parecem indicar
que a entrada € bastante facil e a saida tamb@&ma®pseguinte, as barreiras a entrada
e saida séo relativamente reduzidas. Nesta pemspetireflexdo de Geroski (1991c)
enquadra-se na analise deste estudo e ndo podiaiseapropriado para sintetizar uma
das principais conclusfes deste estudo: a entrédéel énas a penetracdo no mercado
apos a entrada, e até mesmo sobrevivéncia, paeoess dificil. Todavia, o facto de as
barreiras ndo serem significativas, como se depeeda facto de a entrada ser facil, ndo
quer dizer que as barreiras a entrada ndo sejamrtampes, no sentido de distribuir
desigualmente o fluxo de entrada pelos varios sext&sta questdo carece de um estudo

mais aprofundado em trabalhos posteriores.

No que respeita as variaveis de interacdo destacaefeito dos lucros, que embora
estatisticamente reduzido, é importante apenagigusaconsidera o nivel de intensidade
tecnoldgica baixa ou média, uma vez que quandoiesecido ndo é considerada a

variavel lucros (lu) ndo tem um efeito significatisobre as entradas.
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A interacdo da produtividade do trabalho com ansittade tecnologica do sector baixa
ou média mostra que aquela constitui barreirara@aijuer se trate de sectores de baixa

ou média intensidade tecnoldgica.

3 - Determinantes da Saida de Empresas

Na segunda parte deste trabalho analisamos os$ajoe determinam a entrada de novas
empresas que influenciam ou condicionam o fluxo efdradas na industria
transformadora portuguesa. Neste terceira partermute-se, também analisar os fatores

gue determinam a saida de empresas estabelecidas.

Para analisar a influéncia sobre a saida de alguarass/eis explicativas mais utlizadas
na literatura, seguiu-se a metodologia utilizadea pa fendmeno das entradas e uma
especificacdo econométrica conceptualmente sirmdamodelo Orr (1974) e Geroski
(1991a; 19918 apresentado no capitulo anterior (sec¢éo 2.6u3) analisar os fatores
determinantes de novas entradas. A utilizacdo ddefnode entrada para estimar o
fendmeno das saidas assenta no pressuposto dgorsiagtrica entre entradas e saida
confirmado em diversos estudos empiricos, homeauan@aves e Porter (1976) e
(Eaton e Lipsey, 1980; 1981) isto é, os fatoresigfligenciam a entrada também afetam

as saidas.

Pese embora o crescente interesse por partedestigadores na ultimas décadas, néo
tem havido, até agora, nenhum estudo que se temusio como referéncia e que forneca
uma metodologia, mais ou menos aceite, para o@seste fendmeno, ao contrario do
que acontece com o trabalho de Orr (1974) em mlacéntrada. Este facto reflete

137 para este estudo a metodologia de Geroski (199B4;d) é a mais apropriada na medida em que se
adequa a andlise de dados de painel e minimizecasréncias das medidas.
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provavelmente, o menor desenvolvimento tedrico gieoo sobre o fenomeno das saidas

e seus determinantes.

Esta parte do estudo inclui, para além desta mbtadutoria, uma revisédo da literatura
tedrica e empirica relevante para o tema, ondedeeim as contribui¢cdes tedricas e
empiricas sobre os principais fatores que determmiaa saidas. Segue-se 0 estudo

empirico, respetivos resultados e conclusdes.

3.1 - Revisao da literatura

3.1.1 - Abordagens teodricas e empiricas

As principais contribuicdes tedricas sobre a saldaempresas tém origem em trés
correntes da literatut¥. Organizacdo ecologista (Hannan e Freeman, 1988néh e
Carroll, 1992; Baum e Singh, 1994), organizacaoastaal® (Geroski, 1991a; Orr, 1974;
Bain,1956) e abordagens evolucionistagMalerba e Orsénigo, 1996; Agarwal e Gort,
1996; Audretsch, 1991; Nelson e Winter, 1982; @dflepper 1982). As contribuicdes
da organizacao industrial integram a abordagemictoahl da economia, abordagem
dindmica especialmente, as teorias de aprendizggessiva de Jovanovic (1982) e

aprendizagem ativa de Ericson e Pakes (1995).

O pressuposto da abordagem tradicional da ecorodeague as empresas abandonam o

mercado quando os lucros esperados sdo negatwals €m conta a percentagem dos

138 Estas contribuices tedricas foram desenvolvidasapitulo 1.

140 A |uz das abordagens evolucionistas da dinamidasimial algumas empresas sobrevivem enquanto
outras morrem porque ndo possuem competénciahgsi@érmite introduzir novos produtos e processos
para adequar as suas inovacées com as expectitivasrcado e da industria.
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custos irreversivet$! que ndo estdo amortizados até ao momento da saédé, quando

a taxa de retorno é inferior ao custo de oportwl@d&€onsidere-se uma empresa com
custo de capital C, perante a decisdo de entragaesanca de custos irreversiveis e
incerteza. A regra da deciséo é simples: a entesdaa-se se o lucro esperado exceder

0 custo de capital e a saida se os lucros apdsaalarestiverem abaixo de C.

Todavia, alguns autores, nomeadamente Marcus (186f)mentam que existem
empresas com niveis de retorno negativos a opesanarcados. Por exemplo, empresas
com elevados custos irreversiveis podem operaretagjicondicbes (Rosenbaum e
Lamort, 1992) por diversas razdes designadamenidala custos de saida elevados e
nestas circunstancias alguns autores, nomeadaiitt€1992) concluem que as novas
empresas sdo mais persistentes no mercado.

Por outro lado, em situacbes de incerteza quantet@nos futuros, os agentes
economicos aceitariam niveis de desempenho ecooodreituzido ou negativo na
expectativa de melhoria de condi¢bes futugi{ e Pindyck, 1994)Adicionalmente,

as empresas, incluindo as unidades economicam&weis/ desinvestem por diversas
razdes, nomeadamente as de natureza estratégibairfba Grant, 1984; Hamilton e
Chow, 1993; Kaplan e Weisbach, 1992).

A combinacédo de custos irreversiveis, incertezendaado e estratégicas dos decisores
sdo razdes que contribuem para que as empresasles@ivistam ou abandonem
imediatamente o mercado quando os lucros espedadaem para niveis inferiores ao
do custo de capital. Com efeito, a entrada e sida padrdo comum que caracteriza
muitas industrias pelo que, enquanto algumas saemu@ o sector ndo é suficientemente

atrativo para se manterem em atividade, outrammnétraidas pelo seu potencial de

141 Representam custos ndo recuperaveis associadodug@io de uma dada inddstria. Sdo especificos de
uma utilizagéo particular e consequentemente nd.draésferiveis nem recuperaveis no caso de saida d
mercado (Mata, 1991:52)
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rendibilidade (Dunnegt al, 2009). Este facto sugere que a visdo da satdamieada

pela fraca rendibilidade mostra-se muito simplista.

A visédo de lucros positivos como um critério deeg@b natural (Alchian, 1950; Winter,
1964; Williams, 1991) implicaria na verdade, um#agéo unidimensional entre o
desempenho econdmico e a saida ou sobrevivéncergassas. No entanto, a literatura
empirica tem mostrado que esta relagdo nao é vmxpué que para além do lucro, outros
fatores desempenham um papel sistematico na seéneia e logo, na possibilidade de
saida do mercado. A literatura empirica e teérgstatta um conjunto de fatores que
constituem barreiras, na medida em que retardalimdaam a probabilidade de saida de
empresas em atividade. As barreiras a saida repaese€ustos que a empresa tem que
suportar apos a sua saida ou o custo alternatipostéveis lucros futuros. Por defini¢ao,
0S custos irreversiveis estdo entre as barreiseda mais important@gRosenbaum e
Lamort, 1992). Este tipo deustos tém um papel importante nos modelos da dtaam
empresarial porque exatamente, constituem barraistrada de novas entradas mas
também constituem barreiras a saida das empraabslesidas (Cabral, 1995; Lambson,
1991; Sutton, 1991; Dixit, 1989; Eaton e Lipseyd98aves e Porter, 1976). Esta
condi¢cdo tem sido confirmada em diversos estudgsirems, nomeadamente Holzl
(2005a) e Fotopoulos e Spence (1998), entre outros.

O primeiro estudo sobre os fatores determinantesaétia, aplicado a inddstria norte
americana, desenvolvida por Marcus (19&7)concluiu que a decisdo e o periodo de
saida dependem da capacidade de recuperacdo dstinmergo em capital fixo,
particularmente os relacionados com 0s custos @égperaveis ou irreversivelisstes
custos constituem barreiras que dificultam a sdEl@mpresas, mesmo quando estas
incorrem em prejuizos. Caves e Porter (1976) favarmrimeiros autores a evidenciar o
efeito dos custos irreversiveis sobre as saidaemmesas tendem a permanecer no
mercado em condicdes de fraco desempenho dadecaldiifle de desinvestimento ou

reorientacdo de investimentos de natureza espedid empresa ou industria). Desta

142 O estudo de Marcus (1967) seguiu a propostadoléigica de Mansfield (1962).
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forma, quando as barreiras a entrada séo elevasgpsra-se que as barreiras a saida
também sejam e por conseguinte, espera-se umarbtagdo (fluxo de entradas e saidas)
de empresas nessas industrias (Shapiro e Khen®&Ti).1

De um modo geral, as barreiras a saida sao fatpresinfluenciam as empresas a
permanecerem no mercado mesmo quando estas openmarbaixa rendibilidade ou
prejuizos (Dunneet al, 1988). Se as barreiras a saida erguida pelas®ias de escala,
investimentos em 1&D, presenga de custos irreveisjiventre outros variam
significativamente em funcdo das caracteristicasinldistrias, entdo espera-se que o
fluxo de saidas apresente niveis distintos enti@stnias. Com efeito, uma das dimensdes
relevantes da dinamica empresarial € a heterogaieedbs niveis de taxas brutas de saida
(Segarra, 2002b).

Estas barreiras também referidas como barreirasolaedvéncia e portanto,
probabilidade de saida, foram primeiramente refetias com fatores estruturais como
dimensdao e idade (Evans, 1987; Hall, 1987; Dashsl., 1995, Geroski, 1995; Caves,
1998) e tradicionais variaveis da estrutura de atkrccomo presenca de economias de
escala, outras desvantagens de custos e crescimentoercado (Audretsch, 1991;
Audretsch e Mahmood, 1995e; Mata e Portugal, 19&gner, 1994).

A probabilidade de saida do mercado e consequentem& probabilidade de
sobrevivéncia varia menos entre sectores de atigida que as taxas de entrada (Geroski,
1995; Audretschet al.,2000). Este facto tem sido interpretado como exd@éde que as
barreiras a sobrevivéncia sdo mais elevadas desirbara entrada, isto €, &€ mais facil

iniciar uma atividade do que sobreviver (GerosgB3).

Com efeito, a evidéncia empirica mostra que o madedsaidas varia substancialmente
entre indastrias. Uma das razdes prende-se corarasteristicas especificas de cada

indUstria e consequentes barreiras a saida/entrada.

Os modelos de abordagem dinamica de aprendizageBricgon e Pakes (1998)

Jovanovic (1982) fornecem um quadro de referérania gnalisar o processo de saida.
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No pressuposto do modelo de aprendizagem passivan@vic, 1982) as novas empresas
entram no mercado em pequena escala porque naon ssbetém algumas das

caracteristicas necessarias para se adaptarem pettoridade do mercado e

sobreviverem. Consequente, durante a “infancia’eoi@n o seu desempenho e
adquirem a capacidade para competir. As mais efesesobrevivem permanecendo no
mercado, enquanto outras sdo forcadas a sair. Cdecarrer do tempo (idade) as
empresas menos eficientes saem do mercado engaanampresas sobreviventes

acumulam experiéncia e informacao que reduz o decgaida

O modelo alternativo de aprendizagem ativa propostdericson e Pakes (1995) sugere
que as empresas na melhoria das suas capacidadgstitivas desenvolvem atividades
de investigacao e desenvolvimento (I&D). Este pgeocede melhoria significa que as
empresas podem mudar as suas caracteristicaselaran permanéncia no mercado,

variando desse modo as suas possibilidades devadrea.

O espirito deste tipo de aprendizagem enquadraasés@o da corrente da Ecologia
organizacional designada “legitimation” (Hannah,989 Hannan e Carrol, 1992,
Freemanet al, 1983). Estes autores argumentam que as novasizagdes sofrem da
designada “liability of newness” que Ihes colocanalposicdo de desvantagem, isto €, as
novas empresas correm maior risco de saida, quaordparadas com as mais velhas
estabelecidas no mercado. De um modo geral, esé \dustenta que as empresas
carecessem de tempo para investir e adquirir cdgades especifica organizacionais,
confianga no mercado, desenvolver sistemas no g®@reatre outros. A aquisi¢éo destas
capacidades € um processo longo pelo que, as ampmsis recentes estdo
potencialmente, menos capacitados para lidar comualencas do ambiente do que as
empresas estabelecidas no mercado ha mais tempte BDedo, as novas empresas
correm mais risco e apresentam taxas de saidasc@iteente mais elevadas do que as

restantes ja instaladas (Carroll e Hannan, 2000).

Contudo, diversos estudos encontraram uma rela@@ermte entre a probabilidade de
saida e a idade da empresa. A hipdtese desigriadhality of adolescenece” (Fichman e

Levinthal, 1991) argumenta a probabilidade de sdimiécialmente relativamente baixa,
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aumenta até a um determinado ponto a partir dovgltal a decrescer. Na fase inicial de
atividade as empresas estao protegidas do insugeksoonjunto de recursos dispdem,
pelo que, o risco de saida é relativamente baiste ressuposto, tal o anterior, assume
que o risco de mortalidade decresce com a idadenenddo para a grande parte da

amplitude de vida organizacional (Carrol e Han28990).

Para além disso, ambas as variaveis (idade e ditmeastédo correlacionadas, de modo
gue novas empresas sao tendencialmente mais pegleegae as empresas estabelecidas
mais maduras. Este facto, gera desvantagens rd@eglide economias de escala e custo
mais elevados. Por exemplo, Marcus (1967) refeeeaglempresas de pequena dimensao
apresentam precos mais elevados, em particularelaivos ao custo de capital.
Assumindo precos de venda iguais para todos ooo@mtes, implica uma rendibilidade
mais baixa e probabilidade mais elevada de obtuigons para o mesmo nivel de

producao.

No ambito das abordagens evolucionistas destacainase correntes. A primeira esta
associada a teoria do ciclo de vida da industrgat®al e Gort, 1996; Agarwal, 1998;
Klepper e Miller, 1995) e a segunda associada acegso de inovacdo e mudanca da
industria (Audretsch, 1991; Malerba e Orsénigo,5)99

De acordo com a teoria do ciclo de vida da indastrifluxo de entradas e saidas varia ao
longo do ciclo de vida da industria. Em larga madide acordo com Agarwal e Gort,
(1996) a saida é determinada pelas variacOes elasidade de competicao relativas ao
estadio do ciclo de vida da industria. A intenselaé competicdo, tipica da fase da
maturidade da industria, expulsa as empresas nefiudsntes do mercado e reduz o
retorno de investimento médio, a medida que o delwida da industria evolui para o
estadio de maturidade. Esta visdo é consistente @oabordagem da Ecologia
Organizacional segundo a qual a competicdo é usiaadesas da morte empresarial. Por
exemplo, as empresas que néo forem capazes demerghks 0s processos de producao
mais eficientes associados com as economias da esda gama acabam por “morrer”,

provocando a reducdo da populacéo da industriargmwIdo tempo.
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Enquanto as entradas estdo concentradas na fesé da ciclo de vida da industria, o
maior fluxo de saidas esta associado com a madigrida industria. De todo o modo, os
principios do ciclo de vida da industria tém aceesado valor a explicacéo das diferencas

no padrao de saidas e entradas de empresas.

A segunda corrente da abordagem evolucionista aealgnfluéncia do ambiente

tecnoldgico nas decisfes de saida.

Segundo os argumentos de Dosi (1988; 1982) e Aft®83) ambientes caracterizados
por elevados investimentos em I&D em que a inovdaedoum papel importante estao
associados a um maior grau de incerteza relativen@enatureza técnica e procura do
produto. A medida que a incerteza tecnoldgica atemearprobabilidade de produzir um
produto viavel e do negocio ser capaz de sobrediwvemuem. Este facto sugere que a
intensidade tecnolégica indica um potencial aumeddorisco para as empresas e
consequente risco de saida.

Consistente com esta interpretacdo Mahmood (199#)cou uma taxa de risco superior
para as empresa em atividade em sectores de elevedsidade tecnolégica do que de
baixa intensidade. Por outro lado, verificou quesentores de elevada intensidade, a taxa
de risco € mais sensivel do que outros fatoreguEdamente, economias de escala e

investimentos de natureza tangivel e intangivel.

Outra linha de argumentos sugere que as atividadeslogicas criam oportunidades que
potenciam o crescimento das empresas. A competigo base na oferta de novos
produtos e servicos tendencialmente, estimula o kda procura. Estas condicdes
aumentam a probabilidade de sobrevivéncia das sagpeeconsequentemente, reduzem
o0 risco de saida. Adicionalmente, os ambientes @pida mudanca, 0 processo
acumulado de aprendizagem das empresas pode ses mebevante. Este facto pode
traduzir — se na maior facilidade de sobrevivémzia empresas, em especial as mais
novas no mercado (Agarwal e Gort, 1996). Consisteaoi esta interpretacao, Mueller
e Tilton (1969) argumentam que indUstrias caragddas por I1&D intensivo e ambientes
caracterizados por inovacéao (Dosi,1988) requeremsimmentos, tangiveis e intangiveis,

para competir com sucesso. Este tipo de investosergpresenta, maioritariamente,
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custos irreversiveis limitativos da saida de engwestabelecidas. Assim, as empresas
estabelecidas que pretendam sair podem nao obgrecsacao suficiente dos recursos
imobilizados especificos mantendo-se no mercadonpis tempo (Eaton e Lipsey,
1980).

De uma forma geral, a evidéncia empirica é comgsteom os desenvolvimentos
tedricos.Estudos empiricos sobre as variaveis determinalategaida de empresas e das
regularidades empiricas que se verificam nos mescaérmitiram a Geroski (1995)
evidenciar um conjunto de comportamentos padraacimiados com a saida de

empresas:

i. Astaxas de saida sédo frequentemente muito eleeatiferem significativamente
entre sectores de atividade;

il. A saida de empresas € um fendmeno mais impreMiivcpie as entradas, devido
entre outros fatores, a menor capacidade pararancerunidade econdémica
guando os custos irreversiveis sao relevantes.

lii. A saida esta positivamente correlacionada comradamtembora a natureza da
relacdo entre ambas seja diferente entre sectores.

iv.  As industrias que geram barreiras a entrada desnewpresas também erguem
barreiras a saida (Caves e Porter, 1976; Eatopsey,i 1980).

v. As saidas sdo sensiveis a evolucdo ciclica da etanpelo que aumentam

durante os periodos recessivos.

Estas regularidades empiricas ou comportamentoapagerdo evidenciadas no
desenvolvimento econométrico que apresentamosptgastudo (seccao 3.2).

Apés a apresentacao teorica dos fatores que desmma saida, no capitulo seguinte
apresenta-se as contribui¢des tedricas e empdigcastudos anteriores sobre as variaveis

gue determinam a saidas incluidas no nosso monglrieo.

206



3.1.2 — Fatores determinantes da saida de empresas

Os determinantes da saida sdo teoricamente sismdageda entrada visto que em larga
medida, as barreiras a entrada, convencionalmedfiteicths por Bain (1956), também
criam barreiras a saida ou sobrevivéncia de enpratheas no mercado (Shapiro e
Khemani, 1987; Eaton e Lipsey, 1980;198; CavesreeRd. 976).

De uma maneira geral, os fatores determinanteaida sdo analisados como o espelho
da imagem da entrada (Nystrom, 2007a) o que n@&z@aer totalmente certo, dado que
existem algumas diferencas entre as forcas quameafntrada e saida, como mostra a
evidéncia empirica. Ndo obstante as diferencagn@elbanca dos determinantes da
entrada, a literatura empirica e tedrica sobretegtatica, embora menos abundante do
gue se refere as entradas, agrupa também os fatoeedeterminam a saida em duas

categorias distintas: incentivos e barreiras aasaid

3.1.2.1 - Incentivos a saida de empresas estabeleci das
Lucros negativosu reduzidos, fraco crescimento e a entrada desnomacorrentes que
se consideram mais eficientes e capazes de sobres@o os fatores considerados
incentivos a saida, utilizados na grande maioriasfledos empiricos sobre a dinamica

empresarialnpomeadamente Siegfried e Evans (199@uane e Roberts (1991).

3.1.2.1.1 - Lucros da indUstria

Os modelos convencionais de entrada e saida degaspassumem que a saida ocorre
quando o valor atual dos lucros futuros ndo excedesto de oportunidade de operar a
empresa. Deste modo, os lucros atuais ou expeagatig lucros futuros séo a razéo
principal da saida de empresas. Exemplos ilustsitidesta abordagem podem ser

encontrados na colecéo de artigos editados pors@erd@chwalbach (1991).

No entanto, os lucros da industria ndo tém sidaraavel chave em todos os estudos

empiricos sobre este tema. Parte do corpo de igaedb sobre a saida designadamente,
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Dunne,et al., (1988) e Disneyet al, (2003) centrou-se principalmente na estatistica
descritiva de quota de mercado, idade da empréseas de saida. Na mesma linha de
investigacdo, Olley e Pakes (1996) utilizando o emgrobit estimaram a saida de
empresas utilizando a produtividade, idade e daf@tado o lucro) como covariantes,
enquanto Boeri e Bellmann (1995) procuraram explicagaida também sem utilizar
informacé&o sobre o lucro. Outros estudos, nomeadi@Wegarwal e Audretsch (2001) e
Klepper (2002) enfatizaram a importancia da idadem@nséo e ndo incluem a variavel
relativa aos lucros da industria ou empresa conerméante da saida de empresas. Em
grande medida, esta observacéao reflete a limitge@eralizada de acesso a informacao

detalhada a nivel da empresa (Golombek e Rakn2@l@).

De uma maneira geral, as conclusdes da literatoprea da abordagem da economia
industrial sobre os fatores determinantes da sag&ilanida por Siegfried e Evans (1994)
sugerem que a saida é mais elevada quando o luoedugido. Diversos estudos
confirmam a relagéo negativa (Audretseh,al., 2000; Muth et al, 2000; Doi 1999;
Flynn, 1991; Dunne e Roberts, 19%hapiro e Khemani, 1987.0rém, existem estudos
cujas conclusbes associam niveis de lucros elevados saidas frequentes. Estas
conclusdes entendem que novas entradas atraigadyais da industria intensificam a
competicdo do mercado tendo como consequénciausé@xpdas empresas estabelecidas
menos eficientes (Rosenbaum e Lamort, 1992). Segestd abordagem, industrias com

niveis de lucro elevado registam tendencialmeritejside saidos também elevados.

Outros estudos ndo encontraram qualquer evid@&zieelacdo entre saidas e lucros
reduzidos (Duetsch, 1984b; Austin e Rosenbaum, )199® acordo com Siegfried e
Evans (1994) a razdo pela qual os lucros ndo paresear relacionados com a saida é
uma consequéncia das diferentes medidas de lutliagados em diversos estudos, tais
como, a margem das vendas, crescimento da margerndas ou ainda os resultados
liquidos da industria. Outra razéo prende-se comt@vacao da saida associada a causas

nao relacionadas com o seu insucesso (Bates,2002).
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De uma forma geral, a relacéo entre os lucros dasina e saida de empresas nao e
conclusiva, embora a maior parte da evidéncia épapBugira que a saida ocorre
sobretudo, devido a baixa lucratividade da indastri

Neste estudo introduzimoa a variavel lucro na pthgp de uma relagéo linear negativa
(taxa saida mais elevada em setores de menor Hatatle) e o seu termo quadratico

para detetar a possibilidade de uma relacdo néarlin

3.1.2.1.2 - Crescimento do mercado

A taxa de crescimento da procura é um determinantertante da saida de empresas. A
conclusao de Siegfried e Evans (1994) sobre digerstudos empiricos € de que a maior
parte da evidéncia empirica mostra que as taxaaida sdo mais elevadas em mercados
de reduzido crescimento ou em declinio. Nesta pavsp espera-se que as saidas
aumentem a medida que a procura do mercado deqfiesetsch, 1984b; Dunne e
Roberts 1991).

Todavia, existem argumentos que suportam o auméetsaidas em periodos de
crescimento (Nystrom, 2007a). O crescimento dayveoassociado a fase inicial do ciclo
de vida obriga a uma adaptacéo das empresas asgasd®m consequente risco elevado

de insucesso

Deste modo, néo é possivelpriori, determinar a relacdo entre crescimento do mercado

e saida de empresas estabelecidas.
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3.1.2.1.3 - Dimensao do mercado

Diversos estudos empiricos sugerem que mercadosad® dimensdo registam uma
intensa dindmica de rotacdo empresdiglOrr, 1974; Khemani e Shapiro, 1987). A
literatura permite identificar duas abordagens tuao efeito da dimensé&o do mercado
sobre a saida de empresas estabelecidas. A prirdesignado efeito de competicéo,
assume que intensidade da competicdo que caractenzaior parte dos mercados de
maior dimensdo aumenta o risco de sobrevivénciaedgwesas estabelecidas. Nesta

perspetiva espera-se que uma relagédo positivadiniensao e saidas.

A segunda, denominado efeito de vendas, argumesta dimenséao do mercado traduz
um aumento do nimero de clientes e lucros, aumaénfaor conseguinte, a probabilidade

de sobrevivéncia (Falvegt al,, 2007).

De uma forma geral, a evidéncia empirica ndo € emuml. Alguns aurores,
nomeadamente Mata e Portugal (1994) encontraramralagdo negativa entre esta
variavel e a taxa de mortalidade das empresas. 8/&t994) ndo encontrou uma relacao

estatisticamente significativa entre estas vargvei

Estes argumentos indicam que o sinal esperado @safila e dimensdo do mercado é

priori, indeterminado.

143 A rotacdo mede a atividade total de entradas esad definida (Caves e Porter, 1976; Beesley e
Hamilton, 1984; Acs e Audretsch, 1990; Dunne e Risb&991; Fotopoulos e Spence, 1998a; Baptista e
Karaoz, 2006) como a soma de entradas e saidadi#ria num dado periodo de tempo.
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3.1.2.1.4 - A entrada de novas empresas

A literatura empirica tem mostrado que a forte gé@taentre entradas e saidas é um
fendmeno regular/estilizado entre a maior parte idasistrias Geroski 1995). A
organizacgédo ecologista argumenta que o elevado flexentradas aumenta a densidade do
mercado, intensificando a competicéo, pelo quesgera como consequéncia elevado fluxo
de saidas. Por outro lado, a visdo da organizagdissirial enfatizacomo foi referido
anteriormente, que as barreiras a entrada sadrbhareesaida (Caves e Porter, 1977) e
gue a magnitude e a irreversibilidade associadan@estimentos impedem a entrada e

dificulta a saida (Eaton e Lipsey, 1980).

De acordo com Lay (2003), quando se caracteridatoses determinantes da dindmica
empresarial de um determinado sector de atividadeaportante que se tenha em conta

a interdependéncia entre estes dois processoadardrsaida.

Na mesma linha da evidéncia empirica, a hipotésstar € a de que a entrada do periodo
anterior influencia positivamente a saida de enggresn atividade, traduzindo-se no

efeito de expulsao.

3.1.2.2 — Barreiras a saida
Na literatura de organizacéo industrial a dinaneicgresarial é tratada como um ciclo
biolégico de nascimento, crescimento e morte quargamente influenciado pelas

barreiras quer a entrada de novas empresas, gaélade empresas estabelecidas.

Diversos autores (Caves e Porter, 1976; Eaton &ei/jpl980) argumentam que existe
uma relacdo simétrica entre as barreiras a ergradftla e neste sentido, todas as barreiras
a entrada podem simultaneamente constituir basraisaida. Os investimentos em ativos
especificos do produto desde a tecnologia tangitéebos custos com investigacao e
desenvolvimento (I&D) sédo considerados custosliecaveis que, por um lado, limitam

a entrada de novas empresas, por outro, limitaafda sle empresas estabelecidas. Outras
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barreiras tais como concentracdo, economias déagsodem afetar a saida no mesmo
sentido.
Para definir a importancia das barreiras a saitdd @mo se apresenta na maioria da

literatura empirica distinguimos dois tipos de baas: estruturais e estratégicas.

3.1.2.2.1 -- Barreiras estruturais

As barreiras estruturais resultam das caracteagstdo mercado e sdo largamente

discutidas na abordagem tradicional da organizagfistrial (Bain, 1956},

Nesta seccéo apresentamos as contribui¢cdes teéreapiricas dos fatores explicativos

da saida que integram o vetor de barreiras estigtuincluidos no nosso estudo.

3.1.2.2.1.1 - Economias de escala

A dimensdo minima eficiente (DIMEY é o indicador, utilizado na maioria dos estudos
empiricos sobre esta tematica, para representimansao de economias de escala da
induUstria. De acordo com Bain (1956) por um ladentiada é dificultada em indUstrias
com DIME mais elevado e por outro lado, a saidaltaaste do efeito de expulséo é
relativamente reduzido. Nestas condicfes, sO asesagp com dimensao 6tima operam
no mercado. Adicionalmente, industrias com DIMEvate estdo normalmente
associadas a rendibilidade elevada o que podeuasitor estimulante da sobrevivéncia
de empresas (Audretsch, 1991).

144 A revisdo da literatura sobre este tema foi aptagama seccéo 2.2.2.

145 Seguindo a abordagem de Comanor e Wilson (196iligada no estudo anterior sobre fatores
determinantes de entradapraxyde economia de escala utlizada neste estudo doceritce emprego das
empresas com dimens&o minima eficiente (DIME) mprego da industria i do periodo t-1.
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Com efeito, a existéncia de economias de escalbcarfpequentemente investimentos
elevados realizados aquando da entrada de novagsasmo mercado. Grande parte
destes investimentos pode néo ter utilizacdo altimanfora do contexto da empresa e
neste sentido, representam custos irreversiveexigéncia deste tipo de custos pode

desencorajar a saida de empresas estabelecidascadm

Uma outra perspetiva argumenta que a entrada otiprtamente em pequena escala
sendo necessario expandir a sua capacidade pargal@ dimensao minima eficiente
da industria (DIME). Estas empresas terdo tantos ndéficuldades em alcancar a
dimensao 6tima quanto maior for a DIME da indUstrigor conseguinte, maior o risco

de insucesso.

A evidéncia empirica sobre a relagdo destas vasid&» € inequivoca. Por um lado,
elevada DME pode ser indicador de maior risco dadasso, por outro, a DME como
indicador aproximado de custos irreversiveis influa@ negativamente a saida. Mata e
Portugal (1994) ndo encontraram significancia esie& entre DME e sobrevivéncia de
empresas na industria transformadora Portuguesanbimto, Dunne e Roberts (1991)
confirmaram no seu estudo que industrias com emprds dimensdo média mais

elevadas registam taxas de saidas mais baixas.

Tendo em conta a evidéncia empirica e tedricagendassivel definira priori, o sinal
esperado da relagdo entre estas variaveis.

3.1.2.2.1.2 -Custos irreversiveis

Como ja referido anteriormente, os custos irreversitém um papel importante nos
modelos tedricos da dindmica empresarial dado qastituem barreiras a entrada mas
também a saida de empresas estabelecidas (DigR; L&mbson, 1991; Sutton, 1991;

Cabral, 1995). Estes custos estdo associados éifesgade (da empresa, produto ou
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industria) e durabilidade dos investimentos emoatangivel (Kessides, 1990a). A
especificidade do ativo impede a sua mobilidade fmaa da industria impondo um custo
da saida (Holzl, 2003). Por um lado, custos irrgveis elevados protegem o mercado
de potenciais novas entradas por outro, as empjasastabelecidas, mesmo em
condicBes menos favoraveis, estdo mais dispogtesrenecer nos mercados, dado que
as opc¢oes de realocacdo dos seus ativos fora dlstiiadndo sdo atrativas. Deste modo,
este tipo de custos representam barreiras a saidampstituir custos irrecuperaveis para

as empresas estabelecidas.

A literatura empirica relativa aos custos irrewasisi sobre a saida € menos conclusiva do
que a correspondente analise tedffca@lguns estudos concluiram que os investimentos
em capital*’ sdo barreiras a saida (Farinas e Ruano, 2005;,H82b; Fotopoulos e
Spence,1998; MacDonald 1986, Dunne e Roberts 1&9jjanto outros (Rosenbaum,
1993; Roberts e Thompson, 2003) ndo encontraratiéesia do capital como barreira a

saida

Neste estudo pretende-se testar por uma lad@gielinear assumindo os requisitos de
capital, como medidaroxy de custos irreversivéf§ representam barreiras a saida de
empresas estabelecidas. Por outro, introduzimobé&amum termo quadratico desta

variavel para detetar a possibilidade de uma relaéa linear.

146 Sutton (1991) argumenta que a variabilidade daslasGes prende-se, em larga medida, com a auséncia
de medidas claras e inequivocas das variaveisseaivas de custos irreversiveis utlizadas nassts
estudos. Na verdade, a literatura empirica ndosapte uma medida de aproximacado universal para
determinar a parte relativa a custos irreversigeism investimento em capital.

147 Uma parte substancial do capital pode ser coraiddrreversivel (Ramey e Shapiro,2001) pelo gue o
investimentos em capital sdo considerados uma bemidaproxy de custos irreversiveis tangiveis, a
semelhanca da medida ja utlizada no estudo ansaine fatores determinantes de entrada.
148 Medido em termos de imobilizado corpéreo por taddor,
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3.1.2.2.1.3 - Produtividade

Niveis relativamente elevado de produtividade dabdtho estdo frequentemente
associado a pressao competitiva dos mercados giga @s empresas em atividade a
fazer elevados investimentos em capital tangiveltangivel para se tornarem mais
eficientes. Estes investimentos sdo fontes potesnd& barreiras a entrada e saida, na
medida em que uma parte significativa desses custosespecificos da empresa ou
produto e por conseguinte, irrecuperaveis. Comtaefaiversos estudos empiricos
indicam que a probabilidade de saida tende a si&rneduzida em sectores de maior
produtividade. Por exemplo, utilizando dados emnglaios estabelecimentos dos EUA,
as conclusdes de Bailgt al.,(1992) e Domsgt al, (1995) indicam uma forte influéncia
negativa da produtividade sobre a saida. No casmdastrias transformadoras do Reino
Unido e Espanha respetivamente, Disnety,al., (2003) e Esteve-Pérez e Mariez-
Castillejo (2008) concluiram que as empresas emsinds de elevada produtividade

apresentam taxas de risco mais baixas.

Na linha da evidéncia empirica e tedrica, a prdlukstnie de saida tende a decrescer com
a produtividade, pelo que se espera que o sinabdficiente da variavel produtividade

seja negativo.

3.1.2.2.1.4 — Concentracdo

N&o existe grande consenso na literatura quaneegto da concentragéo e intensidade
da concorréncia sobre a perspetiva de sobrevivé&tasaempresas. A abordagem da
ecologia organizacional sustenta que niveis de etgdm elevada aumentam a
mortalidade das empresas (Hannan e Carroll, 1992hodelo assume que quando o

nimero de empresas no mercado é reduzido, aumentiss na densidad® da

149 Densityé a expressaanglo-saxdnicautlizada na literatura da abordagem da ecologjarozacional
para referir a quantidade de organizacdes de udamiapulacéo.
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populacio (isto €, reducdo da concentragdo) condazeaior legitimidadé® e favorece
a sobrevivéncia das empresas estabelecidas nodueMas a partir de um determinado
ponto, aumentos marginais alteram o quadro conuocakepelo aumento da pressao

competitiva e consequente aumento da mortalidade.

De acordo com a abordagem da organizacao indys#igiompeticdo intensa dos
mercados menos concentradaos exerce um efeitgplchacior sobre as empresas
eliminando as menos eficientes do mercado. Estalagem assume também que elevado
nivel de concentracdo facilita o potencial colusigificulta novas entradas (Bunch e

Smiley, 1992) e protege as empresas em atividadisapnde insucesso.

Tendo em conta os efeitos contraditorios da conagdid sugeridos pela literatura, ndo é
pois de estranhar que os resultados de estudosi@sphdo sejam conclusivos.
Audretsch e Mahmood (1994) encontraram uma relagiativa e estatisticamente
significativa entre sobrevivéncia e concentracdstp i€, inddstrias com maior
concentracdo revelam menor fluxo de saidas, engeantMata e Portugal (1994) essa
relacdo ndo € estatisticamente significativa. Bégpe Karaoz (2006) concluiram que a
concentracdo do mercado influencia positiva e Bgiivamente a probabilidade de

sobrevivéncia, sugerindo uma relagdo negativa ceaida de empresas.

Dada a auséncia de suporte tedrico e evidénciariempbnclusiva quanto ao efeito da
concentracdo sobre a saida, ndo € possivel irdétaito esperado da concentragéo sobre

a saida de empresas.

150 Social legitimationé a expressdanglo-saxdnicautlizada na literatura da abordagem da ecologia
organizacional significa percecdo generalizadawdeas acbes das entidades sao desejaveis, cauetas
apropriadas no contexto socialmente construidoodmans, valores e expectativas.
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3.1.2.2.2 — Barreiras estratégicas

As barreiras estratégicas enquadram-se na abord#mygestao estratégica (Porter, 1980,
1985; Robinson e McDougall, 2001). Esta correnti#el@tura entende as barreiras como
recursos das empresas para criar vantagens cangsetiEm linha com esta abordagem

as empresas desenvolvem estratégias para criagesust competitivas sustentaveis.

Nesta seccdo pretende-se analisar as contribuiebgesas e empiricas sobre papel de
fatores estratégicos na criacao de barreiras a daglempresas estabelecidas numa dada

indUstria.

3.1.2.2.2.1 - Capital humant*

A maioria da literatura tedrica e empirica sobpapel do capital humano no crescimento
potencial da empresa assenta na visao da gestategsia(resource-based vievepbre

o papel dos recursos internos da empresa (Bar@8y, 1996) para o desenvolvimento
de vantangens competitivas no mercado. Esta visfion@nta que a sobrevivéncia e
competitividade das empresas sao largamente desmias pelo desenvolvimento
recurso$>? especificos da empregae sejam raros, ndo sejam imitaveis, nem facilenent
substituiveis (Barney, 1991; Wernerfelt, 1984). Boitro lado, estudos no dominio da
abordagem da ecoldgica e organizacdo industriald@t, et al, 1992; Bates, 1990)
sugerem que o nivel de formacéo do capital humantribui significativamente para a
melhoria da eficiéncia organizacional e processsetkx;do dos mercados. De uma forma
geral, argumenta-se que recursos humanos com faonmaédia superior desenvolvem
mais rapidamente capacidades conducentes a crilg@onhecimento tacito que se
traduz na melhoria da competitividade das orgades¢

151 Capital humano entendido como “conhecimento, litiities, competéncias e outros atributos dos
individuos que facilitam a criacdo de bem-estanénuco, pessoal e social “ OECD (2001: 18).

152« Recursos especificos da empresa podem serfidadsis em quatro categorias: capital fisico, edpit
organizacional, social e capital humano” (Barné&g1:101).
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A evidéncia empirica sugere que o conhecimenttotaaiorporado no capital humano é
um bom indicador da sobrevivéncia das empresasa(®Rbrtugal, 2002; Bognet,&.,
1996; Cooperet al, 1994; Snell e Dean, 1998a medida em que representam ativos
intangiveis que potenciam a capacidade dinamicamasesas para aprender, criar valor

e adaptar a novas circunstancias.

Em linha com a evidéncia empirica, espera-se uagae inversa entre qualificacao

académica superior dos trabalhadores e a saidaplesas.

3.1.2.2.2.2 - Investigacdo e desenvolvimento (I&B)inovacdo

Uma interpretagcdo largamente discutida na liteaasobre a saida de empresas assenta
no modelo de aprendizagem ativa, segundo 0 quangwesas aumentam a sua
probabilidade de sobrevivéncia ao longo do tempastindo em atividade de I&D. Estes
argumentos corroboram com a visdo dos recufiessurce-based viewja empresa no
sentido em que os investimentos em I&D permiemar conhecimento, gerar vantagens

competitivas e representam fonte de barreirasda sk empresas estabelecidas.

Embora a evidéncia empirica sobre a relacdo eatdas e I1&D seja limitada, alguns
estudos, nomeadamente Hall (1987) confirmam qumsidade tecnoldgiéZ reduz o
risco de saida. No entanto, estudos sobre as dasdade sobrevivéncia tendo em conta
o regime tecnologico da industria (Audretsch e Mabd) 1995e; Audretscht al, 2000;
Segarra e Callejon, 2002e) encontraram taxas dlssanais elevadas em sectores
tecnologicamente intensivos. Estes autores argamegtie empresas que operam em

sectores de elevada intensidade tecnoldgica egh@stas a um risco maior de insucesso,

153 A intensidade tecnolégica definida de acordo coguadro metodoldgico de classificagdo da OCDE
como o quociente entre despesas em I&D e vendmsidstria.
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comparativamente as empresas de sectores de médshixa intensidade. De acordo com
Geroski (1995) industrias tecnologicamente inteassigstao frequentemente associadas
com elevadas oportunidades tecnolégicas mas taml®mada incerteza relativamente

as caracteristicas da inovacéo ou da procura.

Consequentemente, espera-se que a saida de engmjesawmis elevada em industrias
mais intensivas tecnologicamente tal como a evidéampirica sugere (Audretsch e
Mahmood, 1995e; Audretscét al, 2000; Segarra e Callejon, 2002¢, entre outros).

3.1.2.2.2.3 - Empresas multi-estabelecimento

Empresas multi-estabelecimento sdo normalmente aer dimensdo, mais capitais
intensivas e mais produtivas do que empresas taidedscimentos e por conseguinte,
gozam de vantagens relativas a economias de emcatapecializacdo (Dunnet al.,
1989). Estas caracteristicas conferem a este éipmidlades econdmicas menor risco de
insucesso no mercado. No entanto, a dimensdo dagdpeem diferentes mercados
geograficos ou segmentos de mercado pode consEuirma séria barreira a saida
mesmo de empresas de atividades pouco rentaveets@ 1984b; Inuiet al., 2010).

As barreiras resultam fundamentalmente de cust@tuperaveis que surgem do
investimento em ativos duradoutefsespecificos da atividade do sector. Por outro, lado
admite-se que as estratégias multi-estabelecinpantoitam a presenca de mecanismos
de partilha de recursos e riscos entre estabelatisieno sentido em que podem
redistribuir ou deslocalizar os seus recursos antréades ou ainda que encerrem um

estabelecimento, tal ndo significa a morte da esap{Bernard e Jensen, 2007).

Resultados empiricos sobre a relacdo de estratdg@isersificacao de estabelecimentos

e saida ndo sdo inequivocos. A grande maioria stosl@s aponta para uma relacao

154 Caves e Porter (1976) consideram gue a espeeifieigode ser condicado suficiente para a existéecia
custos irreversiveis.
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negativa entre ambas. Dunnet al, (1989) concluiram que as empresas multi-
estabelecimento registam taxas de insucesso massba@o que empresas uni-
estabelecimentos. No mesmo sentido, Disnél.e (2003) também concluiram que
empresas com diversos estabelecimentos apreseabeas tle sobrevivéncia mais
elevadas. No entanto, Audrestsch e Mahmood (1985&fata , et al, (1995a)
encontraram elevado risco de insucesso para petddiorganizacoes.

Espera-se que a extensdo/dimensdo das operacOesestabelecimentos esteja

negativamente relacionada com a saida de empresas.

3.1.3 - O ciclo de vida da industria

De acordo com a teoria do ciclo de vida da indéSfii nomeadamente Gort e Klepper
(1982), Klepper (1996) e Agarwal e Gort (1996)uxfl de entradas e saidas é determinado
pela intensidade da competicao relativa ao esthaiclo de vida da industriA fase inicial

da industria é caracterizada por entrada crescente®vas empresas sendo, as taxas de
entrada mais elevadas do que as de saida. A mgukda indUstria evolui para as fases
da maturidade as oportunidades de exploracdo decnee mesmo que o mercado
continue a crescer, as taxas de saida sdo maadekdo que as de entrada. Este
fendmeno é consequéncia da competicao intensa tipgtas fases, refletindo um periodo
de reestruturacdo do sect@hgkeout/transacional) com taxas liquidas de entradas

negativas.

Espera-se, tal como tal como Agarwal e Gort (1%8@)erem, que o fluxo de saida seja
mais elevado na fase da maturidade da industriadguaompeticdo no mercado se

intensifica.

155 A reviséo da literatura sobre este tema foi admbacsecgédo 1.3.3.2.
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3.1.4 - A influéncia da conjuntura macroeconémica

A entrada e saida de empresas variam ao longakboetiondmico (Campbell, 1998). A
entrada é um processo pro-cicliéenquanto a saida é contra ciclica. Ciclos econ@mico
desfavoraveis, estdo associados a contracdo darpragregada. Afeta a maioria das
empresas mais ou menos em simultaneo, induz untaagdas vendas e dos lucros, o
que poder precipitar a saida do mercado de nunggmficativo de empresas. No entanto,
a literatura empirica apresenta exemplos que suggue este efeito € menos importante
do que a abordagem agregada faria suparexemplo, os resultados obtidos por Boeri
e Bellmann (1995) parecem sugerir que contrariagemtjue se podia esperar, ndo existe

uma relacao significativa entre o clima econOmierabe a sobrevivéncia das empresas.

A pergunta que se pode responder a estes autopas #po de efeitos adversos pode
resultar da evolucdo desfavoravel da economia. éhdmos individuos observam a
situacado econdmica e supdem que continuara noofpidximo. Em consonancia com
estas expectativas os individuos decidem sair doatde como resposta as condi¢des do
mercado atuais, entendida como um indicador de wiurd adverso. Esta viséo
corresponde ao cenario inocente de Granger (1@b8esfasamento temporal entre as
observacbes das variaveis econdmicas e a saidaddepeunicamente do tempo
necessario para materializar o processo (Mart R@egundo, as instituicbes de crédito
estdo menos disponiveis para conceder crédito quaxiste uma elevada instabilidade
econdmica (Greenwald e Stiglitz, 1990). A restrigBocrédito conduz a faléncia de
empresas que ndo conseguem garantir 0s recursgssag0S a sua sobrevivéncia. Estudo
de Caballero e Hammour (1994) investiga a variagadoprocura como fonte das
flutuacBes econdmicas. Estes autores mostram gedugdo da procura tem um efeito
negativo sobre a rendibilidade das empresas estitb@$, aumenta o risco de saida,

particularmente das menos eficientes.

156 No estudo sobre determinantes de novas entraxda tbse o crescimento da economia do periodo
anterior (PIB4) atraiu um sinal positivo e significativo, com elide confianca de 5% sugerindo, em linha
com literatura empirica e tedrica, que o fluxo dgaaglas na indUstria transformadora portuguesacepso
pro-ciclico sensivel a evoluc@&a- antedo ciclo econdmico.

221



Argumenta-se que a redugcdo de novas entradas, comsequéncia de condigOes
macroecondémicas desfavoraveis, pode aliviar a doesmmpetitiva exercida pelas novas
entradas sobre as que ja estdo estabelecidasl@alaHammour, 1994) e neste sentido,
o efeito sobre as saidas € menos pronunciado. @a mais recente, que assenta em
argumentos baseados na existéncia de heterogea@dad empresas e na presenca de
custos de irreversiveis, sustenta que as recesglieem sobretudo a um processo de
reestruturacd8’ das empresas, nomeadamente encerramento de esitaketos,
reducdo do numero de trabalhadores, etc. o quesitfiifica necessariamente o

encerramento da empresa.

De uma forma geral, as reflexdes tedricas e emagirgustentam que saida esta
relacionada com o ciclo economico sendo 0 seu meag baixo em periodos de
crescimento (Box, 2008; Strotmann, 2007; Geroskial, 2003; Fotopoulos e Louri,
2000a). Estes argumentos justificam a hipotese wke a) saida de empresas esta

inversamente relacionada com os ciclos econdémicos.

Os efeitos e sinais esperados das variaveis qeendem ou condicionam a saida de
empresas estabelecidas sédo efetuados, em grandgameela visdo que se tem do
proprio fenomeno isto €, de acordo com a correatiéteratura sobre os mecanismos da
dindmica empresarial. Como j4 referido anteriormerats principais correntes da
literatura s&o: organizagao industrial, ecologiayaoizacional e as abordagens
evolucionistas. Trata-se de visdes ndo necessariararcludentes que analisam aspetos

diferentes mas interdependentes do processo delaste saida.

A estimacao da relacdo entre a saida e as variquei a determinam ou condicionam

conduzir-nos-a ao desenvolvimento do modelo ecotrauéo capitulo seguinte.

157 caballero e Hammour (1994) argumentam que cicloa@uicos desfavoraveis exercem um efeito de
“limpeza”, sobre a industria. Contribui por iss@ons6 para que empresas menos eficientes saiam do
mercado, mas também incentiva as sobreviventesstasgm a sua oferta ao novo perfil do mercado e
melhorar os niveis de eficiéncia.
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3.2 - Estudo empirico

O presente capitulo inicia-se com a indicacdo @deto utilizado na estimacdo das
relacbes. Posteriormente, apresenta-se 0sS objetilaosestimacdo, as varidveis
consideradas como explicativas do fendmeno em estua formulacdo de hipdteses.

Analisa-se posteriormente os resultados obtidos.

3.2.1 - O modelo de saida

A andlise das relacbes entre as variaveis deperslenndependentes no fenomeno da
saida tem subjacente o modelo de entrada de Ofd ¥ Geroski (1991a; 1991d) ja
utilizado nesta tese para estimar os determinateesovas entrad&$ (equacéo 5.1,
seccdo 2.5.5). A utilizacdo do modelo de entrada patimar o fendmeno das saidas
assenta no pressuposto da relacdo simétrica emtaglas e saida confirmado em diversos
estudos empiricos, nomeadamente Caves e Portdd) @9Eaton e Lipsey, 1980; 1981)
isto &, os fatores que influenciam a entrada tamddféam as saidas.

Esta metodologia tem sido utlizada por diversosragt nomeadamente Segarra (2002b),
Rosenbaum e Lamort (1992), Schary (1991), BadddefF(1989), Dunnegt. al.,
(1988), Fotopoulos e Spence (1998), Shapiro e Khe(1987), entre outros.

158 Este facto reflete provavelmente, o menor dedeimento tedrico e empirico sobre o fenémeno das
saidas e seus determinantes. Se a teoria estd desers/olvida e pese embora o crescente interesse p
parte dos investigadores na Ultimas décadas, néibdgido até agora nenhum estudo que se tenhationpos
como uma referéncia basica, e que forneca uma olefid mais ou menos aceite para o estudo deste
fendmeno, ao contrario do que acontece com o tralu Orr (1974) em relacéo a entrada.
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3.2.2 - Objetivo da estimacgao

Este capitulo analisa a dindmica de saida de eawprestabelecidas na industria
transformadora portuguesa para o periodo de 1998%-H3ta analise devera dar resposta

as seguintes questdes:

- Quais os fatores que determinam a saida em diésresectores da industria

transformadora;

- As caracteristicas estruturais, estratégicas dausiria, variacbes
macroecondmicas e a evolucao ciclica sdo impoggraea explicar os padrées de saida

na industria?

O desenvolvimento economeétrico sobre os fatoresmetantes da saida de empresas da
industria transformadora portuguesa tem como ueidedanalise o sector da inddstria
transformadora (divisdes da CAE 2 digitos - RE\L.),2com o propdsito de avaliar a
importancia de alguns fatores referenciados niatitea na decisédo da saida dos agentes
econdmicos. Para cada uma das divisdbes da CAEti&aelaexplicativa € o niamero

absoluto de saidas.

3.2.3 - Formulacao de hipoéteses

A definicdo das variaveis independentes incluidasiadelo e alguma discussao dos seus

papéis como determinantes da saida ja foi desedaadvn seccdes anteriores.

A formulacéo de hipétesésm por base fundamentalmente a abordagem da pagaoi
industrial. No entanto, incluimos também no nosgtad® outras correntes da literatura
particularmente, a teoria com base nos recursosng@esa resouce-based-vigwe
ecologia organizacional na fundamentacao de algvarésseis do modeldNeste ponto,

apenas se apresentam as hipoteses gerais a tstaestudo:

224



Hipotese |- O comportamento de saida no mercado esta nageite relacionado com

vetordebarreiras a saida.

Hipdtese Il - O comportamento de saida no mercado esta posignte relacionado com

vetor de variaveis relativas a incentivos de meaycad

Para além das hipéteses anteriores o estudo pectemtébém analisar a sensibilidade das
saidas relativamente a evolucao ciclica da econafaiandustria e da interacdo entre

algumas variaveis.

3.2.4 -Variaveis do modelo

Com a preocupacédo de poder chegar a resultadefagaips e coerentes com a teoria
subjacente ao estudo explorou-se diferentes déésigperacionais das variaveis, pelo
que muitas das variaveis foram medidas por divgrsases a semelhanca do referido

no estudo referente aos determinantes das en(fadaseccao 2.5.4),

3.2.4.1 - Variaveis explicadas ou dependentes

Este estudo seguiu abordagem sugerida por de Khenfaimapiro (1987), utlizada no
estudo anterior desta tese sobre determinantemtdaeda. Utiliza-secomo variavel

explicada do modelo de saida a transformacédo togea do numero absoluto de
saida®®. As vantagens da utilizacdo desta metodologianfoexplicadas na secgéo

suprarreferida do mesmo estudo.

159 Saida bruta - medida em termos do nimero absiéutanpresas em atividade na industria i do periodo
t.
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Para testar a validade da forma funcional foi zaiio o testeReset Rams&. A
estatistica F do teste igual 0.85 e unpvalor= 0.4691 (vide tabela 3.2.1 do anexo)
permite confirmar que a forma funcional escolhid@apespecificacdo do modelo esta

correta.

3.2.4.2 - Variaveis independentes ou explicativas

Nesta seccdo sao apresentados os fatores detetesidarsaida e as respetivas variaveis
usadas para testar as hipéteses consideradas estisti®. A escolha, definicdo das
variaveis e sinais esperados tem por base a litar&mpirica e tedrica descrita no
capitulo 4. A metodologia utilizada nas estimag@&adizadas para a saida de empresas
estabelecidas seguiu a abordagem de outros autorasadamente Segarra (2002b), Doi
(1999) e Khemani e Shapiro (1987). No entanto, Kdrere Shapiro (1987) assumiram
gue a saida observada no periodo t é resultaddedaes tomadas no periodo anterior
(t-1), com excec¢dao do crescimento e dimensao doadey reportados ao periodo atual
(t)*®L. No estudo de Segarra (2002b) foi assumido qeeeiadb de saida no periodo atual
(t) é influenciada por um conjunto de fatores redet a0 mesmo periodo, ou seja uma

resposta de curto prazo.

Neste estudo assumimos que a deciséo de saidatédeslas observacdes da estrutura
do periodo atual para todas as variaveis, com amcdas variaveis que representam
entrada de novas empresas, lucros e dimensao daduéf referidas ao periodo anterior

(t-1). O periodo de diferimento utlizado nestasavesis foi ponderado em funcao de

160 TesteRamsey(software Stata) verifica a linearidade da relagitoe repressores e regressandooyr=
Bx +¢. A violacdo da linearidade por este teste resutiaestimadores tendenciosos e sem significado, ou
pode ser um indicio de que variaveis relevantemiamissas
161 A resposta quase instantanea das saidas no dstikd@mani e Shapiro (1987) foi ditada pela ligétm
de dados disponiveis.
162 Relembra-se que na estimacdo das entradas, aseiafiucro e dimensdo do mercado sio referidas ao
periodo t.
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testes estatisticos no sentido de encordrastabilidade dos resultados perante a

formulacdo do modelo proposto.

Assim, assume-se que a saida observada no pe(ipdé influenciada pelo
comportamento de um conjunto de variaveis relatieageriodo (t) com excecao de trés
variaveis estruturais que séo diferidas um periailmensdo do mercado (DMO01), a
entrada de novas empre®d$LENTO1) e lucros (Lu01). O pressuposto subjacénte
gue as empresas estabelecidas sdo particularm@argiveis ao comportamento destas
variaveis do periodo anterior (t-1) representando indicador de oportunidades ou

ameacas para a sua sobrevivéncia.

A semelhanca das estimacdes realizadas para adas)ta saida é funcéo de um conjunto
das variaveis agrupadas em quatro vetores: (i)tasaig®® que reinem as variaveis que
definem as condi¢des de custos e niveis de comjmde dos mercados; (ii) estratégicas
gue agrupa as variaveis relacionadas com o conmpenta das empresas estabelecidas
no sentido de impedir ou dificultar a saida de @wgs estabelecidas (Caves e Porter
1976; Segarra, 20020(iii) ciclico que inclui variaveis de conjunturae controlam a
sensibilidade das empresas estabelecidas relativaras expectativas de beneficios da
evolucdo ciclica da economia e da industria; (afiaveis de interacdo que permitem
aferir a sensibilidade dos agentes estabelecidativeenente ao efeito conjunto de
determinadas variaveis independentes do modeloeBte, estas variaveis estdo em

consonancia o enquadramento teorico apresentado.

A tabela 33 mostra as variaveis utlizadas de acooto a revisdo da literatura, sinais

esperados, fonte de dados e uma breve descrigimmeestas foram construids

163 A literatura empirica sugere que o efeito de nevasadas sobre a saida ndo é imediato. Pelo dontra
as empresas tendem a revelar um decréscimo estdvebu nivel de produtividade relativamente as
sobreviventes, ao longo de um periodo varidveésadé concretizar a saida (Carreira, 2008).

164 S30 normalmente invariantes no tempo (Robertsogiplon, 2003).

165A operacionalizagdo das varidveis utlizadas nos muglele entrada e saida foram apresentadas na
seccao 2.5.4.
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Tabela n.° 33 Fatores determinantes da saida de empresas estdésle

Variaveis exdgenas

calculado a pregos constantes.

Varidveis | Nome | sinal | Definigdo Fonte
Sectoriais/estruturais
Incentivos
Lucro Luo1 /- Reslultado liquido mais impostos/N_empresas do INE
periodo t-1.
Lucros2 L2 4/ (Re§ultado Iizquido mais impostos/ /N_empresas do INE
periodo t-1)
Dimensdo de mercado Dmo1 4/ Quota dfe mercadlo da industria/emprego total da QP/INE
economia no periodo t-1.
Entradas Logaritmo do numero absoluto de novas entradas
LENTO1 + do periodo t-1. QP
LENTO1 =0 se ENTi=0 =Ln (ENTi+0.1) se Entz0
Barreiras estruturais
Emprego médio das empresas com DME
Economias de Escala DIME +/- | (Récio entre emprego das empresas com DME e o QP
emprego da industria)
Produtividade do trabalho Pd ) Logaritmo (valor acrescentado bruto a pregos de INE
mercado/ trabalhadores)
Intensidade de cz?pltal - ICtb - Imobili_corpéreo /trabalhador INE
(proxy de custos irreversiveis)
Quadrado da Intgnadadef d? capital ICth2 +/-- | (Imobili_corpéreo /trabalhador)? INE
(proxy de custos irreversiveis)
Ln_Concentragdo do sector (Herfindahl-Hirschman)
Concentracio Lhhi o | Somatério do qua:drado da participacdo de cada MTSS
empresa em relagdo ao total do emprego da
indUstria no momento t (varia entre 0 e 1.000).
Variaveis de conduta
Multi- estabelecimentos LEst ) Logaritmo do nimero médio de estabelecimentos ap
por empresa
Intens_tecn_bai
Intensidade tecnoldgica xa (ItecB) +/- | Despesas em I&D /vendas GPEARI
Intens_tecn_me
d (ItecM)
Habilitagdes superiores Habi ) Trabalhadores c/formagdo superior/Total MTSS
trabalhadores
Variaveis de Interacdo
ProduFividade d’o. trabalho VS | PditecM - Intens_tec_med* logaritmo da produtividade GPEARI/INE
Intensidade tecnoldgica
PditecB - Intens_tec_bx* logaritmo produtividade GPEARI/INE
. Imobili_corpéreo /trabalhador * Ciclo vida da
“ | inddstria INE/ QP
Intensidade capitalistica vs ciclo de vida ICCima industria maduro /Q
da industria ICCicr 4/ !molbili?ado corpc’)reo /trabalhador * Ciclo vida da INE/QP
industria crescimento
Lucros vs IT_média LitecM i/ (ResuIFado liquido r"n;.als |m|lao.stos/ /N_empresas) INE/GPEARI
Intensidade tecnoldgica Média
Lucros vs IT_bx LitecB /- (Resul?ado liquido r"n;.aiS imp.ostos/ /N_empresas) * INE/GPEARI
Intensidade tecnoldgica_baixa
Variaveis ciclicas
Ciclo_Cresc Variavel dICOtOI’T]I.Ca. (yalor 1 quando o sector se GPEAR
. - encontra na fase inicial e valor 0 para as outras
(cicloC)
fases)
. Variavel dicotémica (valor 1 quando o sector se
. . e Ciclo_Inter . .
Ciclo de vida da industria (ciclol) +/- | encontra na fase intermédia e valor O para as
outras fases). GPEARI
. Varidvel dicotémica (valor 1 quando o sector se
Ciclo_mad. . -
) + encontra na fase intermédia e valor 0 para as
(cicloM)
outras fases)
Taxa do PIB da economia nacional PIB ) PIB (produto interno bruto) no periodo atual, BP

(+/-) Indeterminado
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Apos a definicdo das variaveis adotadas no modsloanétrico passamos a analisar a
correlacdo entre a variavel dependente, 0 numesoltb de saidas expressa em

logaritmo (neperiano), e as variaveis que caraasrios fatores determinantes da saida.

Tabela n.° 34 - Correlagdes entre logaritmo deasdifiAl) e variaveis independentes

Varidveis | Ind. Cor Varidveis Ind. Cor
Estruturais Ciclicas
LENTO1 0,608 CicloC 0.1787
Lu01 -0.3355 Ciclol 0.1185
Lu2 0.2021 PIB -0.0470
DmO01 0.7390 Variaveis de interagdo
Pd -0.6249 ICCima 0.0257
ICtb 0.1850 ICCicr 0.185
ICtb2 0.1837 PdltecA -0.3587
DIME 0.3706 PdltecB 0.1057
Lhhi -0.4086 PdltecM -0.2718

Varidveis estratégicas LitecB 0.1796

Habi -0.3429 LitecM 0.1228
LEst -0.1415
ItecM -0.2215
ItecB -0.4041

Tal como observamos no estudo precedente, as astrdd periodo t-1 estdo
positivamente relacionadas com as saidas do peti@ion efeito, niveis de correlacao
acima das médias esperadas (0,6%8¢velam uma elevada volatilidade de movimentos

de rotacéo na industria transformadora Portuguesa.

A forte relacdo positiva entre saidas e dimensaaondocado (DmO1), em linha da
literatura empirica e tedrica, traduz um maior ninte saidas resultantes do efeito de
competicéo (Falvet al, 2007) nos mercados de maior dimensé&o. A congmeticelera

0 processo de criacdo destruicao, isto é, expdis@&ompresas menos eficientes por novas
entradas.9

A relacdo negativa entre saidas e os lucros dasind do periodo anterior (LuO1l)

significa que quando os lucros sdo elevados, asesiap estabelecidas tém maiores

166 Estudo de Segarra (2002b) para a indistria tremsftora Espanhola para o periodo de 1994-1999
mostra uma correlacdo positiva de aproximadameitte 5
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possibilidades de aceder aos beneficios extragrodin& portanto, serdo menores o

namero de empresas que incorrem em perdas ouzu®jui

Como seria de esperar a saida esta negativamergacmnada com a produtividade do
trabalho (Pd), o que significa que 0 niumero deasaédmenor em industrias com elevada
produtividade. Com efeito, este tipo de industeatio frequentemente associadas a

investimentos tangiveis e intangiveis que por szanepresentam fortes barreiras a saida.

Relativamente as restantes variaveis encontransia pgmeira observacao, uma fraca

ou moderada relacdo com a saida de empresas esidhgl

3.2.5 - Definicdo do modelo econométrico e analides resultados

Seguindo a metodologia utlizada no estudo antes®rsecoes que seguem tém como
objetivo identificar e esclarecer os resultadoshenwétricos atingidos no trabalho que
apresentamos. Lembra-se que a aproximacéo esttigsenvolvida nesta seccao tem

por base o contetudo exposto na seccao 2.5.5 - betasdatisticos.

3.2.5.1 - Modelo estatico e estimacdo com dados em  painel

A funcdo adotado para estimar os efeitos dos fatevpra referidos tem por base a
equacdao 5.7. A variavel dependente é o logaritrepdgnano) do nimero de saidas e as
variaveis explicativas sédo os fatores determinam¢esaidas na industria i nos periodos
de tempa?®”.

167 Exceto as variaveis dimensdo do mercado (DMO&hteada de novas empresas (LENTO1) e lucros
(Lu01) referidas para o periodo t-1.
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O modelo dos determinantes da saida desenvolvida dados em painel estatico

apresenta a seguinte especificacdo empirica:

LSAI ,

=a,+pLu0y _,+B,Lu2,  +pB,DmoL, , + B,LENTOL ;  + B;DIME ; ,+[ICth, ,+

B,1Ctb 2, ,+ 3;Pd ”v,+ﬁgLEst“,ﬂm Itec,,,+ B, Habi .+ B,,PIB, + B,,CicloC ,+g,,Ciclol , (1)

+ BysLitec,, ,+ B Pdltec

Onde:

't+ 1517|C:C:I it7+1518|-hhi it +Vi + luit

LSAI representa a saida empresas estabelecidadigtria i do periodo t

LuO1 representa a rendibilidade /lucros da inddistrio periodd-1;

Lu2 representa a especificacdo quadratica da \etiforo da industria i no periodd,;

DmO1 indicaa dimenséo da industria i no perideth

LENTO1 entrada de novas entradas na industrigpienimdot-1;

DIME representa dimensdao minima eficiente da indUstpagxy de economias de escala da
inddstria i no periodo t;

ICtbrepresenta os custos irreversiveis medido atravégehsidade capitalistica da indistria i no
periodo t;

ICtb2representa especificacdo quadratica da variawalivala intensidade capitalistickQtb) da
indUstria i no periodo t;

Pd representa a produtividade do trabalho da inddsto periodo t;

Lhh representa o nivel de concentracdo da indistogeriodo t.

LEst representa de estratégia multi-estabelecimenindistria i no periodo t.

Itec variaveldummyde intensidade tecnoldgica da industria do perfofiomavalor 1,quando o
sector é caracterizado por elevada intensidadeltegina (tecA) e 0 para média (ItecM) ou baixa
(ItecB).

Habi representa a capacidade de gerar conhecintstcempresas instaladas na industria i
indUstria i no periodo t

PIB ) - Evolugdo corrente da economia portugﬁu%%do periodo t;

Dummydo ciclo de vida da inddstria. Assume o valor damglo a indUstria se encontra na fase

inicial do ciclo (CicloC); 0 para o ciclo maduroi§¢©®M) e Intermédio (Ciclol).

188 £oram testadas nos modelos o PIB do periodo tiedmet+1l assumindo que a saida depende da
evolucdo corrente da economia (t) e expectativasrelecimento (t+1), prospectivamente. Os resultados
mostram que os empreendedores sdo mais sensaxmtugao do PIB do periodo atual (t).
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— Litec variavel de interacao definida como o prodias variaveis Lu0O& ItecM (LitecM); LuO1 e
ItecB (LitecB) da industria i no periodo t.

— Pditec variavel de interacdo definida como o prodids variaveis Pd e ItecM (PdITm) e Pd e
ItecB (PdIThx) da industria i no periodo t.

- ICCi variavel de interagao definida como o prodiés variaveis ICtb CicloC (ICCi_cr), e ICtb

e CicloM (ICCi_ma) da inddstria i no periodo t.

-V éo termo que reconhece os efeitos ndo observagaiadh sectar

M é uma perturbacéo aleatoria.

Os indices da equacao foram removidos das varidupis referidas para facilitar a sua

compreensao.

Na estimacgéo dos determinantes de saida inclugene as variaveis explicativas do
namero absoluto de saidas, as que traduzem asecésticas do sector de atividade em
gue se incorpora as potencias empresas “saintssut{grais), as que caracterizam o
comportamento das empresas estabelecidas (varésiesegicas) e as que caracterizam
a conjuntura econémica e da industria (ciclicaa)aRlém destas, incluem-se as variaveis
de interacdo que pretendem captar o efeito daag#erentre determinadas variaveis
independentes sobre a variavel explicada. Espermguge sectores de intensidade
tecnolégica média exibam niveis de produtividadasneevada (PdltecM) e por
conseguinte, estes dois fatores em conjunto (imteds tecnol6gica média e
produtividade) constituam uma fonte de barreirai@as No entanto, o debate mais
recente sobre esta tematica é a alegada vantagemedtores de baixa intensidade
tecnolégica sobre os de elevada ou meédia intersidach termos de ganhos de
produtividade. O argumento é que 0s sectores da lrdiensidade investem menos em
I&D, mas beneficiam das vantagens de seguidoreg¢bte e Mohnen, 2005; Marsili,
2001), pelo que podem igualmente apresentar nikeigrodutividade elevada e desta
forma, constituir de alguma forma barreiras naa satrada como também a saida. Neste
sentido, ao contrario do que seria expectavelpseside baixa intensidade tecnoldgica
também podem estar associados a elevada proddgvigRditecB) pelo queodem
erguer-se barreiras limitativas de saidas de empres
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Na estimac&o foi considerada também a forma queah@tdas variaveis rendibilidade
(Lu21) € intensidade capitalisti¢eTtb2i) para captar a possibilidade da nao linearidade

da relacdo entre estas variaveis e a saida.

A base de dados usada no estudo foi construidatia ¢ informacéo estatistica nao
publicada dos Quadros de Pessoal (QP), do InquériEmpresas Harmonizado (IEH) e
do Inquérito ao Potencial Cientifico e Tecnolégitacional (IPCTN) cuja descri¢ao foi

apresentada na seccao 2.5.1.1 — Fontes estatisticas

O painel de dados integra 20 sectores de ativideni@dmica (CAE 2 digitos — REV 2.1)
da industria transformadora portuguesa e 12 anabskervacado por sector de atividade
(1996-200797°,

A recolha de dados, a constru¢cdo de variaveis,positéo da tabela de dados e

estimacdo do modelo seguiu a metodologia ja udizedestudo anterior.

3.2.5.2 - Selecéao e especificacdo do modelo de dado s em painel

Para a selecdo do mod€foa utilizar para estimar a relagéo entre a variaxplicada

(saida de empresas estabelecidas) e explicatatasg$ estruturais, estratégicas, ciclicas
e ainda variaveis de interacdo) procedemos em padrugar, a estimacdo da regressao
pooled(OLS) e posteriormente, realizamos os testesessarios para escolher o modelo

apropriado a ser utilizado.

169 A caracteristica e padrdes da funcdo quadraticajais genericamente o polinomial de segundo grau
em X, foram apresentadas na seccao 2.6.4.2.

1w A analise da base de dados, cobertura sectoraliedo do estudo foram largamente desenvolvidos na
seccao 2.5.1 (Fontes estatisticas e descriciosdadeadados).

171 Os testes e modelos que aqui se apresentam figaanitos com maior detalhe na secgdo 2.5.5.2
(Selecao do modelo).
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Para a definicdo do modelo mais adequado paradus @en estudo foram realizados os
seguintes testes de especificacdo:1) Tiestpie compara a regresddooled(agregadd
como modelo de efeito fixo; (2) Breusch-Pagan, cprapara a regressémoledcom o
modelo de efeito aleatorio; e (3) TesteHkusmanpara estabelecer a relacdo entre o

modelo fixo e o aleatorio.

O softwareSTATA 12 disponibiliza suporte para que se impletas os trés testes e as

estimacfes do modelo.

3.25.2.1-Teste F

O teste F € o primeiro a ser realizado para indieaa estimacdo deve considerar um
modelo de dadogooled(ots) ou de efeito fixo conforme especificado pela €§oas.2

(seccdo 2.5.5). O resultado do teste € o seguaiield 35):

Tabela n. 35 - Teste F

Estimador F (23, 176) p-valor

OoLS 123.36 0.0000
Fonte. Elaborado pela autora no programa Stata 12

Sendo kalculado =123.36com p-value(0.0) ou seja, &iculade Fvalor critico,@ hipdtese nula de

gue todos os parametros de efeito ndo observavédsais a zero sera rejeitada. Entéo,
estatisticamente, existem diferencas entre os inhadg (efeito especifico associado a
cada sector) confirmando uma estrutura de anaiisgados em painel. Conclui-se, tal
como ja havia sido confirmado no estudo anteriobres os fatores determinantes de

entrada, que o modefmoledndo é o mais adequado para os dados do prestamte.es

3.2.5.2.2 - Teste de Multiplicador de Lagrange (LM)
Perante a rejeicdo da hipotese nula, consideratisteanterior, € necessario determinar

o valor do teste de Multiplicador de Lagrange (Ld@)Breush-Pagan (1980) especificado

na equacao 5.3, seccédo 2.5.5.2.3. O resultadotdsstendica qual dos modelos é o mais
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apropriado: o modelpooled(Ho) ou 0 modelo de efeitos aleatoriosJHSe o resultado
do teste (p-value) for inferior a 0.05 indica argfo do modelpooled(com constante
comum) a favor do modelo com efeitos aleatériosni@j 2006).

A estatistica obtida de 280.8fevalue <0,05(tabela 4) conduz a rejeicdo de, idom

um nivel de significancia de 1%, istoréjeita-se a hipétese de que nédo existem evidéncia
de diferencas significativas entre industrias, pgleo estimador do modejmooled(OLS)

ndo € a forma mais indicada de proceder a estimagfaleterminantes da saida de
empresas estabelecidas.

Tabela n.° 36 - Tes®reusche PagarLagrangian Multiplier(LM)

Estimador chi2(1) p-valor

Teste LM 280.86 0.0000

Fonte. Elaborado pela autora no progr&teal?

3.2.5.2.3 - Teste de especificacdo de Hausman

Os testes de Multiplicador de Lagrange (LM) pari&o$ealeatérios e o teste F de
significancia dos efeitos fixos indicam que tantmodelo de efeitos aleatdrios como o
de efeitos fixos sdo melhores que o mogeloled(agrupado). No ambito do estudo em
curso, apoés se ter estimado com os meétodos desfeibs e de efeitos aleatorios,
importa avaliar qual dos métodos se revela maiensod, isto €, qual dos métodos gera
coeficientes mais eficientes. Como foi referidoseacéo 2.5.5.2, o teste de Hausman
apresenta-se como o procedimento estandardizadiados de painel, para distinguir
entre parametros estimados via modelo de efeimtd@les e de efeitos fixos para a
escolha do estimador mais eficiente. A estatistwdeste encontra-se apresentada na
tabela 37.
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Tabela n.° 37- Estatistica do TesteHdrisman- Efeitos fixosvs aleatoérios-EstimaddfVithin e

MQG172
Estimador Chi2 (8) P-valor
MMG e Within  9.93 0.2702

Fonte. Elaborado pela autora no progr&8teal2

Observando os resultados obtidos para a estatigtitausman de 9.93 evalor p-value

0.0000 <0,05 indica-nos que podemos rejeitar atbégeonula, a 1% de significancia, de
qgue os efeitos individuais ndo observaveis ndcoesiérelacionados com as variaveis
explicativas, pelo que a estimacao de efeitos@ieaté o método mais adequado para

0s analisar os fatores explicativos da saida deesag.

Neste estudo, seguimos a indicacdo do resultadteste de Hausman pelo que, os
coeficientes apresentados na equacdo 1 serdo @ssinmelo método dos Minimos
Quadrados Generalizados (MQG)®aneralised Least SquarésLS).

Relembra-se que de acordo com o resultado dodestausmarno estimador de efeitos
fixos foi o método utlizado no estudo anterior. #lizacdo do estimador de efeitos
aleatérios no presente estudo apresenta como eamtagpossibilidade de incluir na
estimacao variavegummy(invariantes no tempo) que no caso do estudo anferam

excluidas da especificacao.

3.2.5.3 - Estimacao: modelo pooled, fixo e aleatéri o
Antes de prosseguir para analise da estimacéo delmde efeitos aleatérios, conforme
indicacdo dos testes anteriores, apresentamos bada t®, os resultados das trés
estimacdes realizadas, nas opgimded(OLS), efeito aleatdrio e efeitos fixo no sentido

de comparar a sua significancia estatistica.

172 Minimos Quadrados Generalizados (MQG)@eneralised Least Squar€SLS) método apropriado
para estimar o modelo de efeito aleatorid/ithin-Groupsmétodo para estimar modelos de efeito fixo
(Marques, 2000).
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Tabela n.° 38 - Resultados da Estimacdo com dadd%aamel:Modelo Pooled, Fixo e Aleatério

Modelos

Saidas Saidas Saidas

Varidvel Dependente: (OLS Cluster Robust) Modelo aleatério Modelo fixo
Lsaii (1 (2) (3)
in d\é::i;:i;tes c(.t‘;f Desvio padrdao C(T;f Desvio padrdao C(T;f Desvio padrdao

Estruturais
Incentivos
LENTO1 .2033248** .055213 .1834508*** .0479368 .2054234*** .0538745
DmO01 .7170998 *** .051684 .730219*** .0559487 .8430474%** .2181888
Lu01 -.5609393 4555826 -.5292409 .3336008 -.6395214** .3354154
Lu2 .0001464 .0024015 .0008107 .0081531 .0004436 .0078849
Barreiras Estruturais
Pd -1.569071*** .3429068 -1.617986*** .3566089 -.193731 .7266239
ICtb 183.8276 112.7342 185.7906 130.7248 244.8412 306.2413
ICtb2 20670.4 ** 8227.789 21011.71 15575.9 -1340.377 21265.05
DIME .0009499 .0007107 .0009219 .0006138 -.0022536 .001553
Lhhi -3.444094** 1.233427 -3.483579** 1.361209 -2.217403 2.715451
Barreiras Estratégicas
ItecM(a) .0259431 .2372156 .0259006 .2378464
ItecB(a) -.4003412 .2557005 -.2991686 4459777
Habi -2.002623* 9751823 -2.066473* 1.205497 -1.68404 1.248304
LEst 1.933657*** .4355319 1.969546*** .4805388 2.581458*** .5499563
Ciclicas
Pib -5.049083** 1.753544 -4.876108** 1.548093 -1.804845 2.057024
CicloC(a) -.2987235%* 1216813 -.3004994** .150099
Ciclol(a) -.5045278** .1945399 -.5093903*** .1773696
Interagdo
LitecM -.0007847 .0021969 -.0013755 .0082905 -.0011649 .008033
LitecB .0002977 .0026943 -.0002698 .0083519 -.0029153 .0080835
PditecM 51.22619** 13.03637 52.12338*** 13.86847 15.27998 26.04293
PdltecB 57.49446%** 13.35094 58.40829*** 13.65342 10.28065 21.78333
|CCima -468.5605* 159.48* -474.9573** 167.3464 -290.0222 337.1169
ICCicr -176.353 -1.13 -179.7162 161.123 -110.0984 331.1823
cons 12.89678** 3.247741 13.32987*** 3.367808 -.9727153 6.722878
R2 0.9435 0.9432(b) 0.9529
R2- ajustado 0.9360 0.9418
Observagdes 220
N. grupos 20

Significativo para * p <.1; ** p <.05; *** p <.001

(a) As varidveis dummy ciclo-maduro (CicloM) e intensidade tecnoldgica baixa (ItecB) ndo entram na regecepara evitar uma
colinearidade perfeita. (b) R-sq overall

(1) EstimacadPool (Ordinary Lesat Squaje- opgao desvio padrao ajustaatuéter robust (2) Efeitos aleatérios com opgéo -
desviao padrédo nao ajusta@efaul). (3) Efeitos fixos com opgéo desvio padrao néstapo(defaul).
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Conforme pode ser observado na talslaesultados das estimacdes realizadas mostram
gue as variaveis independentes tém um poder etptickorte, qualquer que seja o
modelo (com Rcerca de 94%).

Relativamente as variaveis que integram o vetomdentivos verifica-se, conforme
esperado, que independentemente do estimadormat/iaavariavel LENTO1 (entradas do
periodo anterior) e a dimensdo do mercado DmOlefsdo do mercado do periodo
anterior) apresentam uma relacdo positiva na egdic do processo de saidas. No
entanto, a variavel LuOl (lucro do periodo antgribostra uma relacdo negativa e
significativa com a saida apenas quando se utiizanodelo de efeitos fixos.
Contrariamente as nossas expectativas, as baresiragurais ndo sao estatisticamente
significativas no modelo fixo. No entanto, as veeid Pd (produtividade do trabalho) e
Lhhi (concentracéo) sao estatisticamente signifiaate apresentam os sinais esperados

nos modelopooled(OLS) e aleatdrio.

No conjunto de variaveis que refletem as barrastisatégicas apenas a LEst (estratégia
multi-estabelecimento) € estatisticamente signéitetodos os modelos analisados. Esta
variavel apresenta mudancas pouco significativasemocoeficiente ao longo dos trés

modelos apresentados.

Considerando as restantes variaveis denota-se pneximacdo nos resultados do
modelopooled(OLS)e de efeitos aleatdrios. No entanto, verifica-se menhuma das
variaveis é estatisticamente significativa na esti#io do modelo fixo.

Uma das diferencas significativas entre o modelolgub (OLS), de feitos fixos e
aleatdrios esta no termo constante, que é sigtvcao nivel de 5% e 10% para
respetivamente estimacdo OLS e efeitos aleatGlioso modelo efeitos fixos o termo

constante perde a sua condicéo de significancia.
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3.2.5.3.1 - Testes de robustez econométrica

A partir do modelo base, cujo resultado esta desatima, fizemos varios testes
econométricos no intuito assegurar a consistérmdaebultados obtidos. Para tanto, séo
utilizados os testes dald modificadgara heterocedasticidade e o teste de Wooldridge
para testar a presenca de autocorrelacdo em maaelpainel. Os resultados dos testes
encontram-se dispostos nas tabelas 39 e 40 pametivesnente, teste de
heterocedasticidade e autocorrelagéo.

Tabela n.° 39 — TesWald modificado para heterocedascidade no modelo degsfp de efeito

fixo

Estimador chi2(20) p-valor

%2 642.86 0.000
Fonte. Elaborada pela autora no programa Stata 12

O resultado do coeficient (20) = 642.86 comp-value=0,000 rejeita a hipotese nula

Ho, ao nivel de significancia de 1%, indicando atéxisia de heterocedasticidade para o
grupo de painéis. Como o universo analisado pasgustrias diferentes entre si, apesar
de se colocar variaveis de controlo, nomeadamedit®ensdo do mercado, os dados da
regressao demonstram heterocedasticidade dosessidutocorrelacdo conforme tabela

gue se segue (tabela 40).

Tabela n.° 40 - Teswooldridgepara autocorrelagdo dos dados em painel

Estimador F(1,19) Prob > F
18.086 0.000

Fonte. Elaborada pela autora no programa Stata 12

O resultado testé&/ooldridgepara autocorrelacao entre painéis com resultgdglB) =
18.086e Prob> F = 0 permite rejeitar a hipotese nula (HOyue ndo existe correlacao
serial, ao nivel de significancia de 1%, admitimdsim, a existéncia de autocorrelacéo

de primeira ordem (AR1) entre os residuos.
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Os resultados dos testes indicam que os erros del;ms&o autocorrelacionados e
heterocedasticos. Para corrigir os problemas decauelacdo e heteroescedasticidade
encontrados, estudos mais recentes, nomeadametueiAr Nicolae (2010), Drukker
(2003) e Hoechle (2007), sugerem que se deve pocadestimacdo do modelo
considerando a utilizacdo de estimadores de Min@Quagirados Generalizados Factibles
(Feasible Generalizad Least SquaressLs ou desvio padrédo ajustado de paifkariel
Corrected Standard Errors-PCSEY. Beck e Katz (1995) demostraram que a opgdo de

estimacdo com desvio padrao ajustédnais preciso do quesLS

Para obter os erros padrédo ajustado e garantingisténcia da estimacao dos modelos,
seguindo a metodologia também utlizada na sec¢6.2, utilizamos a opcao vce
(cluster CAEY"* do programa estatistico STATA. Dessa forma, vebdim-se os
resultados apresentados na tadela

3.2.5.3.2 - Estimacgéo: modelo efeitos aleatorioegido padréo ajustado)

A tabela 41 apresenta os resultados da estimacawdelo de efeitos aleatorios, tendo
em consideragcédo o desvio padrao ajustado segumdiedeacdes dos resultados dos
testes da seccado anterior. Os resultados do modei@feitos fixos (com desvio padrdo

ajustado) ndo serdo, portanto, apresentados.

173 Para uma introducao técnica e facil de entendleresas propriedades de FGLS, PCSE, consulte-se:
Nathaniel, B (2001).

174 O estimadowithin para dados em painel utiliza-se a opgao xtreq) farro padréo, assume, por defeito,
depois de controlar os efeitos individuais captauwsii, 0 errocit € iid. A op¢éo vcerpbust)deixa cair
este pressuposto e fornece os erros padrdo rolpustaluster (cluster-robust standard erroys
considerando que as observacdes séo independeritagia de i e N (ou t?2p .
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Tabela n.° 41- Resultados da estimag¢do com dadpsieel com efeitos aleatorios

Variavel Saidas Saidas
Dependente: Efeitos aleatorios Efeitos aleatdrios
Lsaii (2) (2)
Variaveis Coef Desvio padrdo Coef Desvio padrdo
independentes (t) (default) (t) (ajustado)
ESTRUTURAIS
Incentivos
LENTO1 .1834508*** .0479368 .1834508*** ..0515047
DmO1 730219%** .0559487 730219 *** .0495582
Lu01 .5292409 .3336008 -.5292409 .4553452
Lu2 .0008107 -0081531 .0008107 .0031963
Barreiras
Pd -1.617986*** .3566089 -1.617986*** 3477918
ICtb 185.7906 130.7248 185.7906 113.7753
ICtb2 21011.71 15575.9 21011.71* 8161.014
DIME .0009219 .0006138 .0009219 .0007106
Lhhi -3.483579%** 1.361209 -3.483579%** 1.230891
ESTRATEGICAS
ItecM .0259006 .2378464 .0259006 2392459
ItecB -.2991686 4459777 -.2991686 .2956704
Habi -2.066473* 1.205497 -2.066473** 1.009132
LEst 1.969546%** .4805388 1.969546%**. 4475297
CICLICAS
Pib -4.876108** 1.548093 -4.876108** 1.71021
CicloC -.3004994** .150099 -.3004994** 1226365
Ciclol -.5093903*** .1773696 -.5093903* ** .1956823
INTERAGAO
LitecM -.0013755 .0082905 -.0002698 .003313
LitecB -.0002698 .0083519 -.0002698 .003313
PdITm 52.12338%** 13.86847 52.12338%** 13.15235
PdITbx 58.40829*** 13.65342 58.40829 *** 13.6786
ICCi_ma -474.9573%* 167.3464 -474.9573%* 160.0626
ICCi_cr -179.7162 161.123 -179.7162 157.5283
_cons 13.32987*** 3.367808 13.32987*** 3.287669
R2 .0.9432(b) .0.9432(b)
Wald chi2 2920.55
Prob > chi2 0.0000
Observagdes 200
N. grupos 20

(b) R-sq overal,; Significativo para * p<.1; ** B3§; *** p<.001 (1) EstimacadEfeitos aleatérios com opcéo desvio padrdo
default (ndo ajustado(?) Estimacédefeitos aleatorios com opgao desvio padrdo ajugdster robust).
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Woodldrige (2006) recomenda que se faca uma coméaentre os sinais provenientes

de ambos os métodos e caso sejam muito difererschal@ra razées para suspeitar dos
resultados obtidos. No caso dos resultados acimesapados percebe-se que nédo ha
diferencas entre os sinais dos coeficientes obtidosdesvio padréo ajustado (2) e nao

ajustado (1).

3.2.6 - Andlise dos resultados da estimacao

A primeira coluna da tabela apresenta os resultddosstimacdo sem desvio padrao
ajustado. A segunda coluna mostra os resultadestdaacdo da mesma equacao com
desvio padrao ajustado por industrias (desvio paatdusto) e representa o modelo final.
Desde logo, dois resultados particulares mereceerafaréncia adicional: o primeiro é

aumento do poder explicativo variavel Habi (passd @6 para 5% a sua significAncia
estatistica) embora o valor da estatistica se terd@mido e o segundo, a variavel ICtb2
passou ter significancia estatistica, embora adedoeduzida (10%). De uma forma geral,

como seria de esperar 0 desvio padrao ajustadsespeese mais reduzido.

Os resultados encontrados para o modelo finain{aséio - desvio padrdo ajustado)

corroboram muitas das hipoteses formuladas inieéate

Comparando aos resultados da estimacdo encontnadeguacdo de entrada com a de
saidas deste estudo, merece referéncia o factvadi@veis que constituem barreiras
estruturais ou incentivos a entrada também coestitbarreiras a saida (equagédo das
saidas), tal como preconiza a teoria empirica eictedEste facto configura uma
importante fonte de interdependéncia entre entradgasdas através da simetria induzida
pelas respetivas barreiras. Todavia, refira-sesgugata de uma simetria reduzida na
medida em que apenas algumas variaveis sdo comuliaa estimacoes.

No que respeita as variaveis que integram o vetanakntivos a saida duas variaveis sao

importantes na determinacgéo das saidas: LENTO1@&LDm
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O parametro positivo e significativo das entradadsNT01), a semelhanca de outros
estudos empiricos (Caves e Porter, 1976; Shap{teeemani, 1987; Dunnet al.,1988;
Fotopoulos e Spence, 1998; Austin e Rosenbaun,) 18fiistra a grande significancia
apresentada pelo modelo as entradas do periodaoamta determinacdo da saida de
empresas estabelecidas. Esta relacdo significguareo maior for a entrada do periodo
anterior maior sera a saida no periodo atual. Meveca referéncia o facto do poder
explicativo das entradas do periodo anterior (LENTta equacdo das saidas (presente
estudo) ser mais elevada do que do que as saig@siddo anterior (Lsaii0l) na equacéo
das entradas. Este fenOmeno pode ser entendidala luma das regularidades empiricas
da rotacdo empresarial de que as saidas apresemi@amaior heterogeneidade sectorial
e temporal do que as entradas (Segarra, 2002b). €eito, analise da dinamica
empresariaf® da industria transformadora portuguesa mostra, pareriodo objeto de
estudo, que taxa média de saida (5,5%) é superae antrada (3,6%) ou seja, as saidas
ultrapassaram as entradas de novas empresas oo rseetdoze anos do estudo (vide
tabela 3.2.2 do anexo). A heterogeneidade templaalsaidas € um fendmeno que se
constata na industria transformadora portuguestackndo-se trés periodos distintos na
evolucédo das saidas de empresas no sector induStreriodo 1996 — 1999 que se
caracteriza por um declinio do nimero de empresates. Um segundo periodo de 2000
a 2002 com um forte incremento das saidas e pelwacim, o periodo de 2002 - 2007
caracteriza-se por uma diminuicdo progressiva doend de saidas anuais (vide figura
3.2.5 do anexo).

A forte relacdo positiva e significa das entrafladSNTO01) mostra que o efeito de
expulsédo sobre as saidas (Lsaii) é relevante pEstesso de expulsao é consistente com
as conclusdes de alguns autores. Por exemplopd#oamom Fotopoulos e Spence (1998)
a relacdo positiva e significativa é resultado f#it@ de expulsdo onde as entradas do

periodo anterior expulsam do mercado as empresabetidas menos eficientes

"6Dados do Eurostat (2006) mostram que Portugal, HainBepublica Checa e Italia sdo os Unicos o0s
paises da Unidao Europeia com taxas de saida reaedels do que a de entradas.

243



(Fotopoulos e Spence,1998). Este efeito esta tandsmociado ao processo criacao

destruicdo de Schumpeter ou regime empreendeddelden e Winter (1982).

Todavia, o efeito de expulsédo nédo é confirmadaafns autores, nomeadamente Mata
e Portugal (1994). Estes autores mostram que gérefzositiva entre entradas e saidas se
deve, em larga medida, a rapida saida (precoca)odas empresas das industrias
caracterizadas por um elevado fluxo de entradas.

Na verdade, tal como ja foi referido, as barreaasntrada e a saida dentro de uma
indUstria estéo estritamente relacionados. Indisstide a criacdo de novos negoécios ou
projetos empresarias é relativamente facil, as esagrativas também encontram poucas
dificuldades quando tomam a decisdo de abandonarcado. Em sectores com estas
caracteristicas existe de uma maneira geral, utretasincronia temporal entre entradas
e saidas. Audretsch (1995) aborda este fenOmenaliziando a evolucdo dos mercados
na forma de porta giratériaeolving doo)*’®. Nessa perspetiva, a saida ndo deve ser
atribuida exclusivamente a pressao competitivaced@rmpelas novas empresas sobre
aguelas estabelecidas (efeitxpulsdd mas sobretudo a fraca capacidade das novas de
adaptacéo a dinamica do mercado. Esta abordageoiboma com Hoppenhayn (1992) e
Ericson e Pakes (1995) no sentido em que assumera saida ocorre geralmente entre
as empresas estabelecidas com niveis mais baijosdigtividade. Por outras palavras,

a saida € o resultado do processo natural de ealegéercado.

A dimensdo do mercado do periodo anterior (DmOfiatum sinal positivo e
significativo, com um nivel de significancia de 1%ste resultado ndo é de todo
inesperado ja que como foi referido na revisdoitgaatura os resultados de estudos
empiricos nem sempre tém apontado na mesma digegédo a relacdo desta variavel
com a saida. A racionalidade para se esperar Uagdoede sinal positivo da dimenséo
do periodo anterior, assenta no efeito de commet@&ue se pode esperar é que periodos

176 Fenémeno também denominado “liability of newneds'Stinchcombe, 1965 na literatura da ecologia
organizacional.
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de elevado fluxo de entraddsem sectores de maior dimensdo com sejam igualmente
seguidos por periodos de elevado fluxo de saidasphorando a tese do efeito de
expulsao referida na variavel anterior. A entra@dasiva de novos concorrentes tera um
impacto depressivo sobre os lucros e de acordoMata (1991) a atitude “ingénua” que
representa a tomada de decisdo de entrada conmdimsgcros do periodo anterior, tera
como consequéncia a saida de um elevado nimermplesas. No longo prazo, este
fendmeno pode conduzir a que se verifiguem entrigladas negativas, ou seja, saidas

em numero tanto mais elevado quanto maior for ormelde entrada.

Relativamente as barreiras estruturais, os refdtath estimacdo mostram que a
produtividade do trabalho (Pd), a variavel quadeatia intensidade capitalistica (ICtb2 -
proxy de custos irreversiveis) e concentracdo dastnia (Lhhi) sdo determinantes
significativos da saida de empresas estabelecidas.

Como esperado, os resultados revelam que a pvathde do trabalho (Pd) € um fator
limitativo da saida. O sinal negativo do coeficggmom um nivel de significancia de 1%,
associado este variavel sugere que as empreshslestdas em industrias com elevada
produtividade do trabalho tém mais possibilidadesabrevivéncia. Um aumento de 1%
na produtividade do trabalho tem um impacto negasobre saidas deoe6%'’e. Esta
relacdo confirma a hipotese de que sectores coaisnie produtividade elevada estao
associados a investimentos em capital tangivebagivel que, por sua vez, representam
barreiras a saida. Com efeito, os pressupostatedatura empirica e tedrica sustentam
gue as empresas em industrias de elevada proddesigpresentam taxas de risco mais
baixas (Disneyet al.,2003a; Esteve-Pérez e Mafiez-Castillejo, 2008).

As hipoteses de uma relacédo linear entre a intadsidapitalistica (ICtb) da industria e
a saida de empresas nao parecem ser suportadassuiado da estimacao. No entanto,
o coeficiente associado ao quadrado da intensidagéalistica (ICtb2) positivo e

177 No estudo sobre determinantes de novas entragagael dimensio atraiu também um sinal positivo
sugerindo que mercados de maior dimenséo registaor fluxo de entradas.
178 (1.6179/100)

245



estatisticamente significativgs,(> 0), embora com significancia estatistica redyzida
sugere uma relacdo quadréatica (na forma de “bitieeCth2 e a saida. Esta relacao
indica que as saidas tendem a diminuir numa fasa&lirdos investimentos até um

determinado ponto, a partir do qual se verificaaunmento marginal das saidas a medida

que as necessidades de capital aumentam.

Estes resultados podem ser entendidos a luz desstete selecdo de mercado que
argumentam que as empresas fazem investimentos garapetir no mercado mas nao
conhecenma priori as suas verdadeiras competéncias. Na fase idmsainvestimentos

tentam cristalizar as suas posi¢fes no mercadexeaale saida vai reduzindo a medida
gue as empresas investem para se ajustarem agioaadies do mercado. Todavia, a
medida que a competitividade aumenta e as necdssidte investimentos aumentam
também, muitas empresas em atividade podem naaipossrecursos ou capacidades

necessarias para sobreviver e como consequérfliapale saidas aumenta.

Este resultado é relativamente original, no sergida@ue a hipdétese da relacdo quadratica
nao tem sido considerada em trabalhos anterioras.ndo € de todo inesperado tendo

em conta que as conclusfes de estudos anteriaresiadnequivocos.

Com efeito, o sinal e relacdo néo linear destaavalisugerem duas interpretacdes. A
primeira, pode ser entendida como a expectativaadmento necessidades de
investimento em capital, conpooxy de custos irreversiveis, precipita a decisdo tkasa

dos agentes estabelecidos. Significa que os agecb@®micos optam por sair quando
percebem que os investimentos necessarios paraetiomp mercado aumentam e que

0S mesmos podem constituir custos irreversive@tamo, potencial barreira a saida.
A segunda, sustenta que as necessidades de inmefstindio constituem barreiras a saida,

na medida em que os resultados sugerem aumentogesas saintes a medida que as

necessidades de investimentos aumentam.
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Estes resultados devem ser ponderados com a opderda que a informacéo utlizada
foi agregada a um nivel de dois digitos da classjfio da industria (CAE), circunstancia
gue esconde diferentes dindmicas num mesmo seatorattvidade. O que
indiscutivelmente se pode esperar € que num meschar sle atividade empresas tenham
comportamentos diferentes em relacdo as necessiddde investimentos como

determinante da saida.

O coeficiente negativo e significativo da variaeehcentracdo da industria (Lhhi) é
consistentecom o argumento da abordagem da organizacdo est@ofiiannan e
Freeman, 1989; Hannan e Carroll, 1992; Baum e $ih§B4) que as empresas que
operam em industrias concentradas estéo proteggdesmpeticdo e consequentemente,

as taxas de saida sao relativamente baixas.

No que respeita ao conjunto de variaveis relathglsarreiras estratégicas, os resultados
da estimagdo mostram que a formacdo académicaedossos humanos (Habi) e
empresas multi-estabelecimento (LEst) sdo detentesasignificativos da saida de

empresas estabelecidas.

Um resultado digno de referéncia € quanto a verifawvmacéo académica superior dos
trabalhadores (Habi). Esta variavel, que nao fatesicamente significativa como fator
determinante de novas entradas, atraiu como esparadginal negativo, com um nivel
de significancia de 1%, o que sugere uma relagéersa entre esta e a saida. Parece
assim confirmar-se a importancia da qualificacaaienéos trabalhadores como fonte
relevante da melhoria da eficiéncia das empresasgaterminacdo da saida. Este
resultado corrobora com o de estudos anterioreseadamente Bates (1990) e Bruderl,
et al, (1992) que argumentam que qualificacdo académétdia dos trabalhadores da
indUstria aumenta as perspetivas de sobrevivéasi@hpresas.

O resultado menos esperado diz respeito a extelesgioeracdes multi- estabelecimentos

da industria (LEst). O sinal positivo e signifis@tiassociado a esta variavel contraria a

hipétese formulada de que a extensdo de empredts estabelecimentos (no sentido
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de estratégias de diversificacdo) traduz a criag@doeconomias de escala e por
consequéncia, barreias a saida. Todavia, devenalisanestes resultados a luz das
caracteristicas inerentes da industria transformagolartuguesa, nomeadamente quanto a
dimensdo média das empresas estabelecidas. Acatddislados do estud? no periodo
em analise, permite-nos constatar que a médiaalestscimentos por empresa € de 1.09.
Apenas trés sectores apresentam uma meédia eneedninco estabelecimentos por
empresa. Deste modo, o efeito positivo e signifioatlesta variavel sobre a saida pode
ser entendido na perspetiva do menor peso de easpreslti -estabelecimentos na
induUstria, mais do que a desvalorizacao da impoidéhas estratégias de diversificacéo
de estabelecimento das empresas para a criacamuaen@as de escala e gama e por
conseguinte, criacdo de barreiras a saida. Notentafacto de ndo constituir barreira a
saida ndo significa que ndo constitua um fatoroet@nte das saidas. Com efeito, ainda
que a meédia de estabelecimentos por empresa kdjaamente baixa, estas podem ser
extremamente competitivas no sentido de expulsameéocado as empresas uni-
estabelecimentos menos eficienteste facto corrobora com a literatura sobre estajte
segundo a qual € natural que empresas de menomsimeapresentem menores
probabilidades de sobrevivéncia (Mata et. al., 1884ia e Portugal, 1994; Lopez- Garcia
e Puente, 2006).

Os resultados da estimacgéo confirmam que as e@i&iclicas (Pib, CicloC, Ciclol)
introduzidas no modelo sdo determinantes significatdo comportamento dos agentes

econdmicos ativos no mercado.

O parametro negativo e significativo da variavédd, Bom nivel de significancia de 5%,
sugere que 0s agentes econdmicos sao sensiveisigég®/da economia do periodo atual.
Os agentes econdmicos observam as condi¢fes eaasodeisfavoraveis e supbem que
continuara no futuro préximo. Em consonancia cotasesxpectativas, a deciséo de saida

€ determinada pela observacdo do comportamenteatemia e ndo em funcdo das

179 Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS), 1996-2007. Bélda autora.
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expectativas ou comportamento historico da econoBste resultado enquadra-se na
perspetiva de cenario inocente de Granger (1969%rece corroborar com visdo das
saidas como um fendmeno anti ciclico, segundo ¢ @juaxa de saida é maior em

periodos desfavoraveis da economia.

A probabilidade de aumentar os fracassos empresasgt também relacionada com o

dinamismo dos mercados.

O resultado obtido para a variavel ciclica (Ciclodicadora da fase de crescimento da
indUstria, negativo e estatisticamente signifiaat& de certa forma surpreendente,
porguanto esperariamos uma relacéo positiva tradazim maior fluxo de saida na fase
de crescimento do que nas fases de maturidadenPorésultado n&o é incompreensivel
se tivermos em conta os argumentos de alguns autmmeadamentéepper e Miller
(1995) e Agarwal e Gort (1996 quena fase de crescimento a pressdo competitiva
menos intensa do que em fases de maturidade, ndareed ha espagco no mercado para
acomodar novas entradas, pelo que as empresaslesid#is em mercados em

crescimento suportam uma taxa de risco menor deguaercados maduros.

Na linha desses argumentos, o0 sinal negativo a@sk0@ esta variavel sugere que ha

menos saidaseteris paribusa fase de crescimento do que nas fases de malerida

O ciclo intermédio (Ciclol) apresenta um sinal témbnegativo e elevada significancia
estatistica, sugerindo um fluxo de saidas meeteris paribusdo que nas fases de
maturidade da vida da indistria. Relembra-se qganst® a metodologi® utlizada,

também adotada por outros autores, nomeadamenaer&eg al., (2002a), assume que
se trata de sectores na fase estabilizacdo carad@mpor uma taxa liquida média de

entrada proxima de zero. Assim, o resultado obéidmnsistente com a definicdo da

180 A taxa liquida de entrada mede a variagdo do miimée empresas e é dada por:

Nt - w1 -1y SendorNTi(Y) ~-NUmero de empresas na industne anot.

Ni (t - 1)

TLE =

180 A metodologia utlizada foi desenvolvida na seccao42
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variavel sugerindo que as taxas de saida sado miaasbnesta fase do que nas fases de
maturidade, confirmado também no estudo aplicaddisstria transformadora espanhola
por Mané (2002).

As variaveis de interacao entre a produtividadeatmalho (Pd) e intensidade tecnologica
da industria (PdITm e PdITbx) apresentam coefie®rositivos e estatisticamente
significativos, sugerindo que o nivel de intenseléecnoldgica parece ser importante
apenas quando se considera a produtividade. Omisdivo associado a estas variaveis
sugere que tendo em conta a produtividade da inaUst potencial de saidas é mais
elevado em industrias de média e baixa intensidadgque as tecnologicamente mais

intensivas.

Estes resultados séo relativamente originais uezaque esta interacdo ndo tem sido
considerada em estudos anteriores. No entantosa@surpreendentes se tivermos em
conta que a evidéncia empirica sobre a relacae enénsidade tecnoldgica e saidas nédo

€ inequivoca.

Estes resultados ndo sdo consistentes com algudéneia empirica que sugere gue a
saida é mais elevada em industrias mais intensa@wlogicamente (Audretsch e

Mahmood, 1995e; Audretscht al, 2000; Segarra e Callejon, 2002e, entre outros).N
entanto, estes estudos ndo consideraram a intecag@®s niveis de produtividade da
indastria. Por outro lado, estes resultados devemasalisados a luz da realidade da

industria transformadora portuguesa.

De acordo com a classificagdo da OCDE, existem agpeépis sectores de atividade
classificados de elevada intensidade tecnologicadisstria transformadora portuguesa:
Equipamento, Radio, TV e Comunicacdo (CAE 32) erifEabdo de Aparelhos e
Instrumentos Médicos (CAE 33). Existe um nimerazétb de empresas em atividade
nestes sectores mas de elevada dimensdao médimefAshio média do periodo em analise
éde 127,6, 41,9 e 74,5 trabalhadores para regpewnte, sectores de alta, baixa e média
intensidade tecnoldgica (vide tabela 3.2.4 do aneXodimensdo média elevada das
empresas traduz a existéncia de economias de egmakassociado a investimentos em
I&D, constituem fatores potencialmente limitativabs entrada e saida de empresas, pelo
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gue nao é de estranhar que os sectores de bairdia mtensidade registem fluxos de

saidos mais elevados. Com efeito, estes resulsf@tnsonsistentes com os dados da
industria transformadora porquanto os sectoresad@ le média intensidade apresentam
taxas médias de saida, do periodo em analise,alesigdas de respectivamente 6% e
4,8% do que os de intensidade alta (4,4%) (videdi@.2.6 do anexo).

Por ultimo, o coeficiente estatisticamente sigaiiMo associado a variavel deeracéo
entre a intensidade capitalistica e ciclo de vida da stdkl(ICCi_ma) sugere que
intensidade capitalistica é relevante quando ssidera o ciclo de vida da industria. O
sinal negativo associado a esta variavel parearisugie industrias em que o papel das
necessidades de investimento em capital € impertastindustrias maduras registam
fluxos de saida inferioreeteris paribusio das industrias na fase de crescintéhtiste
facto parece contrariar os pressupostos de lirarampirica sobre ciclo de vida que
sustenta que a medida que a industria evolui Fafasas de maturidade a taxas de saida
sao elevadas refletindo um periodo de reestrutordg&ector (Klepper e Miller, 1995).
No entanto, a interpretacdo da andlise desta relde&e considerar o peso dos
investimentos em capital em determinadas industriagste literatura empirica
abundante que mostra que a medida que se traastapfase da maturidade a dimenséao
meédia das empresas estabelecidas aumenta e auambtan a intensidade de capital
para fazer face quer ao crescimento, quer a cotivpiide do mercado (Caves e Pugel,
1980). Por outro lado, uma das regularidades ecagirila abordagem da organizagéo
industrial sustenta que parte significativa doggtvnmentos realizados pelos produtores
de produtos e servicos representam sobretudo, scesjoecificos da empresa e por
conseguinte, custos irreversiveis (Cabral, 199%nkdson,1991). Como referimos em

seccdes anteriores, este tipo de custos constfturees de barreiras a saidessim, essas

181 Relembra-se que o resultado da estimacéo da eafase de crescimento da industria (CicloC) sugere
menos saidaseteris paribuma fase de crescimento do que nas fases de malkeri@aresultado para a
variavel de interacdo entre intensidade capitedisti ciclo de vida maduro (ICCi_ma) sugere quencofi

de saidas é menor na fase madura quando se tepngaradntensidade capitalistica da indudstria.
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circunstancias explicam em grande parte, um fluxsaidas menos intenso nas fases

maduras da evolucao da indUstréeris paribuglo que nas de crescimento.

3.2.7 — Fatores determinantes da saida: Conclusao

A saida é uma parte integral do processo de ewwldgé@ndistria ou sector de atividade.
Na visdo de Schumpeter (1942) de destruicdo caiadiwaida € um processo que resulta
do efeito de expulsdo provocado pela pressao caupetxercida pela entrada de novas
empresas mais eficientes no mercado. No mesmalseas contribuicdes de Jovanovic
(1982) e Ericson e Pakes (1995) assumem que acafaaresultado do processo natural
de selecdo do mercado e neste sentido, sera tamo quanto maior for a ineficiéncia

das empresas em atividade.

De uma forma geral, a literatura empirica e tedmc@nhece a importancia da saida de
empresas no processo da dinamica empresarial @maetta eficiéncia dos mercados.
No entanto, apesar do desenvolvimento de estudosds e empiricos sobre a dinamica
industrial, a vasta maioria dos estudos empiriergra-se sobretudo sobre a entrada e
sobrevivéncia de novas empresas. O papel disafjaingue a entrada exerce sobre as
empresas em atividade, mesmo antes de ocorreragfetnte (Bain, 1949;1956) parece
estar na origem do grande interesse sobre essanentp da dinamica empresarial. E,
€ nesta linha que a sobrevivéncia das empresadaraiem merecido um crescente
interesse por parte dos investigadores. Por exerMata e Portugal (1994) e Mata e
Guimaraes (1995a) utilizaram o modelo proporciatelrisco proportional hazards
mode) de Cox (1972) para estimar os determinantes ll@gwéncia de novas empresas

da industria portuguesa.

Este estudo tem como objetivo principal analisafat@res que influenciam a saida de

empresas estabelecidas na industria transformaddeguesa.
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Este estudo analisa a dindmica de saida de empessaBelecidas na industria
transformadora portuguesa para o periodo de 1998-H3ta analise devera dar resposta
as seguintes questdes: quais os fatores que detennai saida em diferentes sectores da
industria transformadora (divisbes da CAE 2 digitdss caracteristicas estruturais,
estratégicas da industria, variagdes macroecon8raiaavolucao ciclica da industria sdo

importantes para explicar os padrées de saidadidatima?

As discussofes acerca das politicas microecondmé@atem sido consensuais quanto ao
qgue deve ser feito no que respeita a alguns fdmEegkos sobre a microestrutura da
economia que segundo Cabral (2005) tem gerado aeniticas que apontam que as
diferentes politicam governamentais tém contribiypdoa a sobrevivéncia artificial de

muitas empresas.

Na verdade, o desaparecimento de empresas naepsécute sobre a atividade
econdmica mas afeta também outras esferas da adealeniPor exemplo, quando se
encerra uma empresa acaba um projeto que um confmtagentes depositou
expectativas, durante um certo periodo de tempootRm lado, 0 encerramento de uma
empresa, particularmente as de dimenséao considgpade ter um impacto consideravel
sobre a economia local. Nesta sentido, a saidangeesas deve ser interpretada numa
dupla perspetiva: por um lado, trata-se de factendenecanismo importante da evolugéo
e eficiéncia dos mercados, por outro, € um fenongerogera custos elevados a nivel

humano, social e territorial (Segarra, 2002b).

Adicionalmente, se tivermos em conta que existe estieita relacdo entre a criacédo e
encerramento de empresas, entdo as politicasamt@npara a criacdo de empresas deve
ter em conta os seus efeitos sobre a mortalidagessarial. Como ja foi referido, muitas
empresas que se criam hoje, ao fim de alguns aodsagassos empresariais que segundo

Segarra (2002b) geram custos individuais e sociais.

Todas estas razdes apontam para a necessidadespaiar a dinamica empresarial,

particularmente a componente relativa ao processaitla de empresas estabelecidas.

Acreditamos que os resultados deste estudo permaontar algumas conclusdes

importantes na perspetiva da pesquisa académicéamagm sugira algumas reflexdes
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sobre os determinantes da saida que permitam aosraistas, gestores de politica e
empresarios orientar o desenvolvimento de politieesndmicas para melhorar a

adaptabilidade do sector industrial 2 mudancaeniingr a sobrevivéncia de empresas.

As hipbteses de pesquisa foram testadas num pdmetlados de 1996 a 2007
considerando os 262 sectores (5 digitos Divisdo JQ#dsteriormente agregados a 20
sectores de atividade economica (2 digitos da 8avBAE — REV?2).

A relacdo simétrica confirmada na literatura enspiassume que os fatores que atuam
como barreiras a entrada também afetam a saidaptesas estabelecidas. Seguindo este
argumento o modelo econométrico utlizado no estladeaida é similar ao utlizado para
o0 estudo dos fatores determinantes de entradaa@seis explicativas introduzidas no
modelo de entrada foram utlizadas para explicaa&kas. No entanto, foram introduzidas
algumas diferencas no que respeita ao tempo destaspas saidas/ entradas em relagcéo
a algumas varidveis. Nas saidas assume-se queisiddele saida € resultado das
observacbes da estrutura do periodo atual para t@slavariaveis, com excecdo das
variaveis que representam entrada de novas emp(leshg01), lucros (LENTO1) e
dimensdo do mercado (DMO01) referidas ao perioderiant(t-1). Estas duas ultimas

foram referidas ao periodo atual (t) na equacdntiada.

As estimacbes foram desenvolvidas pelos seguintedelos: Minimos quadrados
ordinariog®2 (pooled, painel de efeitos fixos e painel de efeitostéléas. A realizacio
de um conjunto de testes indicados na literatura@uétrica existente sugeriu 0 modelo

aleatdério como o mais indicado para a estimacaxdacao de saidas.

A variavel utilizada para medir a saida de emprestbelecidas no mercado € o nimero

empresas que cessam a atividade ou encerram emarsaéasector analisadd

182 Ao longo do estudo foi utilizado também a siglaSJtara referir & estimac@ooled.
183 A identificacdo e definicdo de saidas foram agr&slas na seccéo 2.5 - Metodologia
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Para estimacdo do modelo foram considerados reéks/gara explicar as saidas um
conjunto das variaveis agrupadas em trés vetostsit@rais (invariantes no tempo),
estratégicas e ciclicas. Introduzimos também veis&le interagdo que pretendem avaliar
o efeito da interacdo entre determinadas variawvelsependentes sobre a variavel
explicada. Foi também considerada a forma quadréditdibilidad€Lu2i.1) e intensidade
capitalistica(ICtb2i) para captar a possibilidade de uma relacdo naerlieetre estas
variaveis e a saida. Com efeito, tanto quanto tankaconhecimento, nenhum outro

estudo sobre o tema analisou as relacdes das eiarai estudadas.

Os resultados obtidos e apresentados na tabela §lad@almente coincidentes com a
literatura sobre o tema. Confirmam a existénciaimi@ estreita relacdo entre saidas e
entradas assim como, uma significativa influen@aathuns aspetos designadamente,
estruturais, estratégicos, da conjuntura econédugaais e evolucao ciclica da industria.
Por outro lado, ndo confirma uma relacao lineareesd necessidades de capital, na otica
de custos irreversiveis, e saidas no entanto, mdevaléncia que embora de reduzida
significancia estatistica, existe uma relacdo m@eat entre estas duas variaveis. Em
relacdo as necessidades de capital ainda € irdatesgerificar que esta variavel é
relevante para explicar as saidas somente quamdnsielera o ciclo de vida da industria.
Do mesmo modo, o estudo conclui que a intensidadeotdgica sé é relevante na
explicagdo das saidas quando se considera a pidddeé dos respetivos sectores de

atividade.

Este estudo encontrou resultados relativamenteaisy no sentido em que as hipbteses
de relagdo quadrética e de interacdo utlizadastéréiosido consideradas em estudos

anteriores.

Os sectores da industria transformadora portug@gsasentam uma consideravel
turbuléncia®* isto é, elevado fluxo de entradas e saidas. Clameesmite, 0s sectores que

184 O termo turbuléncia de acordo com Beesley e Hami{tL984) traduz o fluxo na composicdo da
populacéo total da indUstria resultante das endradmidas de empresas.
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apresentam um fluxo de entradas elevado tambérseayiaen saidas elevadas e os de
baixo fluxo de entradas mostram taxas moderadsaide. Este resultado é perfeitamente
consistente com a literatura empirica. Todaviayestfio que se coloca € se esta relacdo
€ resultado do efeito de expulsdo de novas enttipsriodo anterior sobre as empresas
estabelecidas menos eficiente no mercado ou sedeatm processo resultante da saida
precoce de empresas jovens das industrias caractasi por intenso fluxo de entradas.
Como ja foi referido anteriormente, a percentagesdiende saida de empresas jovens
(com menos de 3 anos de vida) da inddstria no segjurtto é de 2098° revelando um
periodo de sobrevivéncia reduzido das novas emtr&tide indicador podera sugerir a
relacdo positiva entre saidas e entradas a luzategso de evolugdo dos mercados na
forma de porta giratoria de Audrestch (1995a) ésta saida deve- se sobretudo a fraca
capacidade de adaptacao de novas empresa a dirdosingercados. Segundo 0 mesmo
autor, o efeito de porta giratoria ocorre fundaralenénte na franja de pequenas empresas
do mercado. A eliminacdo da nossa base de dad@sngessas com menos de 10
trabalhadores reduz o impacto desse efeito, p&@agelacéo positiva podera ser também

resultado do efeito de expulsao.

Verificou-se que a dimensdo do mercado é uma \&ri@levante na explicagdo das
saidas. Nao é porém tdo 6bvio que sectores degydaménsao apresentem taxas de saida
elevadas. Pelo contrario, pensa-se usualmente gdin@nsdo de mercado esteja
associada a oportunidades de negocio que facildaentrada e sobrevivéncia de
empresas. No entanto, a racionalidade de se espagearelacdo de sinal positivo entre
dimensédo do mercado e saida assenta no efeitontigetigdo que assume que novas
entradas mais eficientes provocam a saida de eagpmasnos eficientes no mercado.
Com efeito, o que se pode esperar é que perdedelevado fluxo de entradas em sectores
de maior dimensao e mais dindmicos sejam igualnseggidos por periodos de elevado
volume de saidas. Outra perspetiva de analise amgpamue a entrada massiva de novos
concorrentes que se regista em mercados de grameesdio, tera um impacto depressivo

sobre os lucros e de acordo com Mata (1991) alatiingénua” que representa a tomada

185 Calculos da autora com base nos dados de QuaelsssoaMTSS, (1995-2007).
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de deciséo de entrada com base nos lucros do peniberrior, terd como consequéncia a
saida de um elevado numero de empresas. A racadalde se esperar de uma relagcéo
positiva entre saidas e dimensédo de mercado éasimalidade de equilibrio de longo

prazo, o que nao esta claramente no ambito desidoedo entanto, esta relacéo sugere
gue no longo prazo se verifiguem entradas liquidagtivas, ou seja, saidas em numero
tanto mais elevado quanto maior for o volume deadat O efeito de competicdo &

consistente com o efeito de expulséo referido @¢isEnsobre a relacdo entre entradas e

saidas.

Em relacéo as barreiras estruturais os resultamestinacdo mostram que as saidas séao
sensiveis a produtividade do trabalho (Pd), a veriqjuadratica da intensidade

capitalistica (ICtb2 - proxy de custos irreverssye@ a concentragdo da industria (Lhhi).

Consistente com os pressupostos da literaturede®rempiricos os resultados sugerem
que empresas em industrias de elevada produtividadeabalho apresentam taxas de

risco mais baixas (Disnegt al.,2003a; Esteve-Pérez e Mafiez-Castillejo, 2008).

Teoricamente as expectativas do efeito da conggmtrsobre as saidas ndo apontam para
o0 mesmo sentido. Na linha dos argumentos da abemda® organizacdo ecologista
(Hannan e Freeman, 1989; Hannan e Carroll, 199@mBa Singh, 1994) este estudo

confirma a hipotese da relagdo negativa entre aabaariaveis.

A relacdo negativa entre concentracdo e saidashgistente com os resultados da
generalidade de estudos anteriores que sugerem cueentracao protege as empresas
em atividade da competicdo e por consequéncia, rdanss suas probabilidades de

sobrevivéncia.

As hipodteses formuladas para o efeito da intensidagbitalistica da indastria, também
referido como necessidades de capital (proxy dsugeversiveis) ndo parecem ser
suportadas pelo resultado da estimacdo. Este adsutiio € surpreendente, tendo em

conta que a literatura empirica relativa a intesdéd capitalistica, na oOtica de custos
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irreversiveis, sobre a saida é menos conclusivguda correspondente analise teorica.
Porém, este estudo encontrou evidéncias de umgicetpuadratica (na forma de "U")
entre as duas variaveis. Os resultados sugerersgatdas tendem a diminuir numa fase
inicial dos investimentos até um determinado poatgartir do qual se verifica um
aumento marginal das saidas a medida que as ridamsside capital aumentam. Como
ja foi referido anteriormente, esta relacdo ndedinentre as duas variaveis pode ser

interpretado sob duas perspetivas.

A primeira, sugere que as expectativas de aumestessidades de investimento em
capital, comaproxy de custos irreversiveis, precipitam a decisaoadldasdos agentes

estabelecidos. Significa que 0s agentes econdroftas por sair quando percebem que
0S investimentos necessarios para continuar a dompemercado aumentam e que 0s

mesmos podem constituir custos irreversiveis eaptot potencial barreira a saida.

A segunda, sustenta que as necessidades de inmefstindio constituem barreiras a saida,
na medida em que os resultados sugerem aumentogesas saintes a medida que as
necessidades de investimentos aumentam. Estargtig@o consistente com Martinez
(2006) sugere que a sobrevivéncia das empresas-termais dificil a medida que as

necessidades de investimentos aumentam e os memailam na fase da maturidade.

Tanto quanto tenhamos conhecimento, ndo ha natlitar empirica outro estudo que
tenha apresentado este tipo de relacdo entre\esidseis, pelo que consideramos ser

um resultado pioneiro.

Verificou-se que a formacédo académica dos recursognos (Habi) e a existéncia de
empresas multi-estabelecimento (LEst) sdo barredstsatégicas que influenciam
significativamente a saida de empresas estabeteclds resultados confirmam as
hipoteses formuladas relativamente a formacao ndedidrabalhadores mas contrariam
as hipoteses formuladas relativas a existénciantg@esas multi-estabelecimento (na

Otica de estratégias de diversificacao).
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O resultado diz respeito a extensdo de operacOebi-astabelecimentomulti-
estabelecimento da industria (LEst). O sinal pasié significativo da variavel LEst, o
menos esperado deste estudo, sugere que a extiensadtii-estabelecimento aumenta o
volume de saidas, contrariando os pressupostdgsi@dura da organizacao industrial que
sustenta que a extensdo de empresas multi-estabeihéos (no sentido de estratégias de
diversificacdo) esta associada a investimentossdala@e gama que limitam a saida de
empresas estabelecidas. No entanto, este resnfiadosurpreendente quando analisado
a luz darealidade empresarial da industria tramsfidora portugués. A andlise dos dados
sugere que o efeito positivo e significativo destaiavel sobre a saida deve-se
fundamentalmente, ao menor peso de empresas rasitibelecimento na industria, mais
do que a desvalorizacdo da importancia das estatéde diversificacdo de
estabelecimento das empresas para a criacdo dengiesnde escala e gama e por

conseguinte, criacdo de barreiras a saida.

Os resultados da estimacgdo indicam que todagiaseia ciclicas o Pib do periodo atual
(produto interno bruto), e ciclo de vida da indas{CicloC, Ciclol) introduzidas no
modelo sdo determinantes significativos da dectsicaida dos agentes econdmicos

ativos no mercado.

Contrariamente as nossas expectativas os resukagesesm unmenor fluxo de saida nas
fases de cresciment€icloC) do que nas fases de maturidae. entanto, os resultados
nao sao de todo surpreendentes se 0s analisatomodads argumentos de alguns autores,
nomeadamente Keppler e Miller (1995) que sustergaeno crescimento da procura
tipica das fases de crescimento permite acomodaasnempresas, sem agudizar a
intensidade da competicdo pelas partes do meré&ade.processo sugere uma taxa de
risco mais baixa e por consequéncia taxas de saabaixas na fase de crescimento do

gue na maturidade.

Em relacéo aos do ciclo de vida intermédio (C)abodesultado encontrado € consistente
com a hipoétese formulada e resultados de outrad@sempiricos, nomeadamente Mané

(2002) sugerindo que o fluxo de saidas é mais lresta fase do que na de maturidade.
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Tal como referimos anteriormente, as saidas s&&iv&® a conjuntura econdmica do
periodo atual, mostrando que o0s agentes economitservam as condi¢cdes
desfavoraveis da econdémica e supdem que continoar&uturo préoximo. Em
consonancia com estas expectativas, a decisadddessdeterminada pela observacao do
comportamento da economia e ndo em funcdo das takpas ou comportamento

histérico da economia.

No que respeita as variaveis de interacdo destaoaefeito da intensidade tecnoldgica
baixa e média, com significancia estatistica elaygde é importante apenas quando se
considera a produtividade do trabalho da indUst@aando esta interagcdo ndo €
considerada a variavel intensidade tecnologicaNlieltecB) ndo é estatisticamente

significativa para explicar as saidas.

Também em relagéo aos efeitos que o ciclo de \@dadiistria parece ter sobre as saidas,
verifica-se que a maturidade do ciclo € um fatgganante para explicar as saidas, com
um nivel de significancia de 5%, somente quand@iseem conta as necessidades de
investimento em capital para competir com sucedssemelhanca dos resultados da
variavel anterior, quando esta interacdo nao éiderssla a variavel ciclo de vida nao é

estatisticamente significa para determinar as saida

De uma geral os resultados parecem indicar gaéda & aparentemente, bastante facil
por conseguinte, que as barreiras a saida sacsb&lrano se depreende dos seguintes
resultados:

- Dimenséo do mercado esta associada positivarsenteas saidas o que revela
uma maior intensidade da competicdo introduzidanowas entradas e uma
relativa facilidade de saidas;

- Relacéo néo linear entre custos irreversivejgésentados pela necessidades de
investimento em capital) e saidas.

- Estratégia multi-estabelecimento ndo constitua Gomte de barreia a saida.
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- Economias de escala ndo sao estatisticamentdicaguas para explicar as

saidas;

No entanto, o facto das barreiras a saida serexaado quer dizer que ndao sejam
importantes, no sentido reduzir o risco de saidant@esas estabelecidas. Elas, alias tém
uma importancia bem diferenciada, consoante né® ditnensdo média das empresas

estabelecidas mas também as caracteristicas dosesate atividade.
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4 - Conclusao geral, implicacoes dos resultados para a

gestao e limitacoes do estudo

Conclusao

Ao longo deste trabalho procurou-se analisar asdatdeterminantes de entradas e saidas
de empresas na industria transformadora portuguesacontexto do processo de

dindmica empresarial.

Os resultados permitem identificar alguns fatoreteviantes e sugerir algumas
orientacbes sobre politicas publicas e medidasedtég, no sentido de melhorar a

competividade do tecido empresarial.

Procura-se comparar os resultados obtidos nasagéien dos modelos de entrada e saida
e avaliar em que medida os fatores que afetam madece entrada também sao
importantes na decisdo de abandonar o mercadoe Nestido, foram consideradas em
ambos os modelos (entrada e saida) quatro vetphsativos que integram um conjunto
variaveis relacionadas. Os vetores consideradaamfoli) estrutural que reune as
variaveis que definem as condi¢des de custos ésrdeecompetitividade dos mercados;
(i) estratégicos que agrupa as variaveis reladas@om o comportamento das empresas
estabelecidas no sentido de condicionar a entraddda de empresas; (iii) ciclico que
inclui variaveis de conjuntura que controlam a geidade das entradas relativamente
as expectativas de beneficios da evolucdo ciclacaeabnomia e da industria. (iv)
interacdo que permite a aferir a sensibilidade nteada/saida relativamente ao efeito

conjunto de determinadas variaveis independentesadizlo.

Os modelos econométricos, com dados em painedadts no estudo dos determinantes
de entrada e saida sédo conceptualmente similaeenbinto, o conjunto de testes
realizados, indicados na literatura econométribaeso tema, sugeriu 0 modelo de efeitos
fixos (MétodoWithin-Group$ como o mais indicado para a estimacdo da equdgado
entradas e o de efeitos aleatérios (Método dosnuisiQuadrados Generalizados- GLS)
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para a equacdo de saidas. O emprego do estimadefeties fixos elimina das
especificacdes as variaveis que nao variam ao lamgpg pelo que as variavethimmy
ciclo de vida e intensidade tecnoldgica foram oasissea estimacdo da equacdo de

entradas.

Sao idénticos os vetores e variaveis utlizadasmboa estudos, tendo sido introduzidas
apenas algumas diferencas no que respeita ao @en@sposta das saidas/ entradas em

relagao a algumas delas.

Admite-se que as decisfes de entrada séo resultadbservacao da estrutura existente
no periodo atual (t), com excecao da taxa de enestd do PIB e a saida de empresas,

ambos referidos ao periodo anterior (t-1).

Quanto a decisdo de saida assume-se que é restiétadibservacdes da estrutura do
periodo atual (N) para todas as variaveis, comg@ixceas variaveis que representam
entrada de novas empresas (LENTO1), lucros (LEN&@limenséo do mercado (DMO01)

referidas ao periodo anterior (t-1).

A razdo fundamental para esta metodologia assenfaato confirmado em diversos
estudos empiricos de que a entrada e saida s&udané simétricos, em relacdo a pelo
menos alguns, dos seus determinantes. A hipitesiendéria de efeitos é bastante 6bvia
em relacdo as barreiras a entrada e radica naddeaje se os fatores que constituem
barreiras a entrada condicionam a entrada de mmrarrentes também condicionam,
pelo menos alguns, a saida de empresas estabs|¢e@man e Lipsey,1980; Caves e
Porter, 1976).

Os resultados obtidos com a analise das entrada®ségeral, tdo robustos como os

obtidos para a saida.

Seguidamente analisa-se 0s principais resultad@sni®s os modelos, por vetores de
variaveis — estruturais, estratégicas, ciclicas etéracao - na perspetiva de obter uma

visdo global da dindmcia empresarial (entradasdash
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O vetor estrutural é formado por grupos de vargavelativas a incentivos e barreiras a

entrada e saida.

Incentivos

Foram analisadas as variaveis lucros/rendibiliddaménduistria, dimensao do mercado,

entradas(na equacao de saidas) e saidas(na egeagidivadas) de empresas.

As hipéteses testadas no que respeita este grupar@dweis sdo de que as mesmas
estimulam a entrada de novas empresas e incenisasnidas. Verificou-se, tal como
seria de esperar, que a dimensao do mercado wvaentriacdo de novas empresas. Na
equacao das saidas a dimensdo também apreseniaalipositivo 0 que sugere que a

dimensédo do mercado aumenta o fluxo de saidas.

Pensa-se usualmente que a dimensdo do mercadeefaerco nimero de entradas e
reduzir o numero de saidas. Neste sentido, o aekuitbtido na equacéo das saidas parece
paradoxal. No entanto, este resultado apoia umaa@adusdes do estudo de que as
barreiras a entrada e saida de empresas na iadtrsinsformadora portuguesa séo
relativamente baixas. A facilidade de entrada ewctoses de maior dimensdo sao
igualmente seguidos por periodos de elevado fliexsaddas, corroborando a tese do

efeito de expulséo que resulta da relacdo postiie entrada e saida.

Ainda neste grupo de variaveis merece uma refea@special a forte relacéo positiva

entre entradas/saidas.

Como ja foi referido anteriormente, a motivacaaapainclusdo da variavel entrada na
equacao de saida e a saida na equacdo de entsadéaasa evidéncia empirica que
confirma a elevada correlacdo entre estas varidkesta relacdo sugere que a entrada e
saida ndo sdo fendomenos independentes, influemesdnutuamente (Audrestch,
1995a; Cable e Schwilbach, 1991).

O sinal positivo e significativo obtido para as slwvariaveis, em ambas as equacdes, €
consistente com a literatura empirica. O efeitdtposda saida na equacgéao de entrada
sugere o efeito de substituicG@placement effect® o sinal positivo da entrada na
equacao de saida sugere que o efeito de expuisiavénte.
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O efeito de substituicdo sugere que a saida deesagpdo periodo anterior determina a
entrada de novas empresas do periodo. Assim, gqua@mpresas menos eficientes
abandonam o mercado deixam nichos de procura pdr,G@ssim como recursos ociosos,

nomeadamente os bens de equipamentos atraindacaade novas empresas (Storey e
Jones,1987; Evans e Siegfried, 1992).

No que respeita ao efeito de expulsado, a saidéeéidha a pressdo competitiva exercida
pelas novas empresas sobre aquelas estabelecatds.ddso, as novas entradas podem
engrossar, a curto prazo, o fluxo de saidas, ayagpntradas de hoje podem ser as saidas
de amanha. No entanto, na perspetiva de Audret9&54) a saida ndo deve ser atribuida
exclusivamente a pressdo competitiva das novas esagprmas sobretudo a fraca

capacidade das novas de adaptacéo ao mercado.

Os dados do nosso estudo mostram que a percenta@@iande saida de empresas jovens
(com menos de 3 anos de vida) da industria no sejurto € de 20% revelando um
periodo de sobrevivéncia reduzido das novas erstr&dée indicador sugere que o efeito
de substituicdo é um fator determinante de novaadas na industria transformadora

portuguesa

O efeito dos lucrospfoxy de resultados) da indastria ndo é significativoremnhuma
equacao. No entanto,as variaveis entrada, saidemensfio de mercado apresentam
resultados consistentes com as hipoteses formuéadagoria empirica. A analise dos
resultados deste grupo de variaveis parece sugerios fatores incentivadores da entrada

também incentivam a saida.

Esta rotacdo, associada a um baixo periodo devseodmeia, sugere forte incapacidade
das empresas em se adaptar aos desafios do mezgadtyjalmente por impreparacao

dos promotores, fraca capacidade de inovacédo @gudesaento do capital de risco.

Foram incluidos no estudo dois grupos de barreimdarreiras estruturais (invariantes
no tempo) e barreiras estratégias que resultamodpartamento das empresas em

atividade. A analise dos resultados deste grupwaddveis pretendeu verificar se as
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variaveis que constituem barreiras a entrada tambeénstituem barreiras a saida,

traduzindo o principio da relagdo simétrica refeadteriormente.

Barreiras estruturais

As barreiras estruturais consideradas no estudamfaa produtividade do trabalho,
intensidade capitalistica (corpooxyde custos irreversiveis), dimensdo minima eficiente

(como indicador de economias de escala) e congdotido mercado.

As conclusdes deste vetor de variaveis podem resendizendo que a produtividade do
trabalho € a Unica variavel, de entre as barres#asiturais consideradas no estudo, que
contribui para condicionar quer as entradas, geisaalas de empresas estabelecidas.

As hipoteses de uma relagéo linear entre a intadsidapitalistica da industria (ICtb),
comoproxyde custos irreversiveis e a entrada e saida deesagndo foram suportadas
pelo resultado da estimacdo. Na equacdo das sdalasncontrada uma relacao
quadréatica (na forma de “U”) entre intensidade tedigtica sugerindo um aumento
marginal das saidas a medida que as necessidadegedgmento aumentam. Ora, 0
aumento de empresas parece justamente sugeris qeassidades de investimento nao
constituem barreiras a saida, da mesma maneiradu@arece haver evidéncias que

constituam barreiras a entrada.

Verifica-se que o nivel de concentracdo condiciangaida de empresas mas nao
encontramos evidéncia de que a concentracao segatante na decisao de entrada. Uma
explicacdo possivel para este resultado assemeeasuposto de que concentragdo mede
o potencial colusivo do sector, e que a entradec&ia por receio de atitudes por parte
das empresas instaladas. Contudo, essa atitudecssiligel se tomada em relacédo a
entradas de grande dimenséo. De forma que estdtades devem ser lidos a luz da
realidade da industria transformadora portuguesm €feito, a andlise dos dados permite
verificar que os diversos sectores apresentamspeiférenciados de entradas e que a

entrada se faz maioritariamente em pequena escala.
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Os dados mostram gque a dimensao média de entrguiddo (1996 a 2007) € de 57%
da dimenséao das empresas estabelecidas. Estesfigei® os investimentos necessarios
para iniciar uma actividade é relativamente rechid\ entrada é relativamente facil,
nao constituindo assim a concentracdo do mercadoharreira de entrada. Por outro
lado, para competir no mercado, sdo necessariestimentos, para ganhar eficiéncia e
escala, que se traduzem em barreiras a saida.dopesia relacdo ndo € linear na medida
em que, a partir de um certo nivel de investimeatygscimos de necessidade de

investimento corresponde a aumentos de saidas.

Barreiras estratégicas

As barreiras estruturais consideradas no estudamfoas seguintes: intensidade
tecnoldgica, formacdo superior média dos trabaltesio e estratégia multi-

estabelecimento.

Em relacdo a este tipo barreiras estratégicasar@og@haver evidéncias que condicionem
a entrada e apenas a formacdo meédia/superior doaslitadores, como indicador de

capacidade de gerar conhecimento, parece condtanieiras a saida. Este resultado
parece corroborar com a evidéncia empirica e ®@ue argumenta que a qualidade do
capital humano contribui significativamente parpliear a capacidade competitiva e

diferencas de produtividade entre empresas (Geich Regev, 1995; Lynch e Black,

1995).

Assume-se que o capital humano, com formacao edepade estar mais preparado para
gerar conhecimento tacito e explorar novas opatades de mercado, aspetos que
integrados na dindmica operacional e estratégEam@resas permitem obter vantagens

competitivas.

O sinal positivo associado a estratégia multi-edéaimentosugere que nao constituem

barreiras a saida.
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A analise dos resultados encontrados para as faarestruturais e estratégicas em ambas
as equacdes sugerem uma fraca evidéncia de sinj&tgae apenas a produtividade do
trabalho parece influenciar quer as entradas, agieaidas.

No contexto do vetor das variaveis ciclicas foraraliagadas variaveis de conjuntura -
evolucéo do PIB, na formex-ante e do periodoeso ciclo de vida da industria — que
controlam a sensibilidade, quer das entrradas, aiasr saidas, relativamente as
expetativas de beneficios resultantes da evolucdicz da economia e da industria.

Variaveis ciclicas

Os resultados obtidos para o indicador de conjardgaonémica em ambas as regressées
sao consistentes com a literatura sugerindo guérada é um fenébmeno pro ciclico e a

saida contra ciclico.

Como ja foi referido, as variaveis relativas adocite vida foram eliminadas na estimacgéo

da equacéao entrada no entanto, foram estatisti¢aragmificativas na equacao de saida.

O vetor de variaveis de interacdo permitem afeserssibilidade dos agentes econdémicos
relativamente ao efeito conjunto de determinadagweis independentes do modelo.
Analisaram-se interagdes entre a produtividadealmatho e lucraversuse intensidade

tecnologia e intensidade capitalisti@asusciclo de vida da induastira.

Variaveis de interacao

Os coeficientes da estimacao associados as varideenteracdo entre produtividade do

trabalho e a intensidade tecnoldgica média e liigasectores de atividade sdao, como se

esperava, negativos e significativos na equacadentimda sugerindo que quando se

considera a produtividade do trabalho o fluxo deaglas € mais baixo nos sectores de

baixa e média intensidade do que nos de alta idihes Ou seja, a consideragdo destas
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duas variaveis sinalizam a existéncia de barr@irastrada. No entanto, o sinal positivo
e significativo associado a estas varidveis na@@gude saidas ndo confirmam que as
mesmas constituam barreiras a saida. Pelo contcimrariando a teoria empirica e

tedrica, os resultados sugerem que o potenciaidasé mais elevado em industrias de

média e baixa intensidade do que nas mais intesisiva

O resultado obtido na equacao das saidas paremgogal no entanto, sdo consistentes
com os dados da industria transformadora porquastgsectores de baixa e média
intensidade apresentam taxas médias de saidariddgem analise (1996 a 2007), mais

elevadas de respetivamente, 6% e 4,8% do queiotedsidade alta (4,4%).

A variavel de interacdo entre lucro e intensidagiendlogica apresenta coeficiente
positivo e estatisticamente significativo na eqoat@entrada mas nao é estatisticamente

significativo na equacédo das saidas.

Por dltimo, a variavel de interacdo entre a inade capitalistica e ciclo de vida da
industria ndo é estatisticamente significativo gaagdo das entradas. No entanto, esta
variavel atraiu um sinal negativo e significativa equacdo das saidas, sugerindo um
fluxo de saidas menos intenso nas fases madumstlegdo da industrieeteris paribus

do que nas de crescimento, quando se considerresiolade capitalistica do sector

(comoproxyde custos irreversiveis).

A anélise dos resultados obtidos em ambas as ségesstimadas separadamente pelos
métodos econométricos mais apropriados mostra quedutividade do trabalho € o
anico fator que se verificou impedir a entradaidaacorroborando os pressupostos da
relacdo simétrica. Nesta medida, os resultadoc@arsugerir uma fraca evidéncia de
uma relacéo simétrica entre entradas e saida®, igtee as mesmas variaveis constituam
incentivos e desincentivos respetivamente a entraddda ou barreiras entrada e saida.
No entanto, esta conclusdo deve ser interpretada cautela na medida em que a
verificacdo da hipotese de simetria requer um nwodel estimacéo das variaveis que
introduza qualquer forma de inter-relacao nas éfpmgbdes econometricas. A referéncia

analitica corresponde a uma abordagem de regreapéesntemente nao relacionadas
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(SUR) de Zellner (1962) que permite estimar um wotg de equacbes com variaveis

independentes diferentes que podem ser estimadaswn sistema.

O desenvolvimento e estudo da hipotese de simmett@rendo ao método suprareferido
sera desenvolvido em estudos posteriores. No entasitestudos preliminares apontam

igualmente para uma reduzida relacéo de simettia entradas e saidas.

ImplicacOes dos resultados para a gestao

A elevada rotag@o de empresas na industria, agsogiama baixa taxa de sobrevivéncia,
revela que as barreiras a entrada e a saida namwém expressivas. A entrada na
industria transformadora é facil, no entanto, aesdaténcia é dificil. Os dados analisados
mostram que a dimensdo média das empresas queneditfé/% da dimensdo das
empresas estabelecidas. Este facto sugere queessinmentos necessarios para entrar no
setor sao reduzidos, nédo constituindo assim umaitamde entrada. Por outro lado, para
ganhar eficiéncia e escala para competir no mercEtonecessarios investimentos em
capital tangivel e intangivel, que depois de radl®s se traduzem em barreiras a saida.
Contudo, esta relacdo ndo é linear na medida emagpartir de um certo nivel de
investimento, acréscimos correspondem a aumentossaldas porventura por

insuficiéncia de capacidade financeira (ou de fir@nento) para o realizar.

Diagnosticamos a elevada rotacdo como sintomaada frapacidade das empresas de se
adaptarem ao mercado, designadamente, pela indagaaie realizar os investimentos

necessarias em determinadas fases do crescimento.

Este resultado parece revelar incapacidade de irendiib de recursos financeiros para o
investimento, em momentos cruciais para a sobregiaé crescimento das empresas.
Politicas que facilitem o acesso ao mercado detaiappara as pequenas e médias
empresas, podera ser elemento importante paratacéapdos recursos financeiros em
melhores condi¢cdes de pregersusrisco. Pode ter também um papel importante, em
areas de elevado investimento em 1&D, as parcenas entidades de capital de risco,
que proporcionam as condi¢des para o lancamemow®s produtos e/ou servigos.
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A conjuncéao de politicas publicas de facilitacdcadesso aos mercados de capitais, em
condicbes de preco e quantidade adequados comtégisa empresariais de
investimento, orientadas para o crescimento, pagerdibuir para aumentar a dimenséao
média do tecido empresarial, criar economias delase estimular a inovacao,

contribuindo desta forma, para melhorar os indilsesompetitividade da industria.

Caberéa as empresas ultrapassar as suas limitagéssala, criando parcerias estratégicas
gue permitam a dimensdo necessaria para acedercadog tdo diversos como o de

capitais, comerciais, tecnolégicos, entre outros.

O acesso ao investimento podera permitir um incnéonga produtividade do trabalho e
desta forma ganhar competitividade. Os resultadmaodstram que inddstrias mais
produtivas existem menos entradas (elevadas lasréir entrada) e menos saidas

(elevadas barreiras a saidas).

A produtividade resulta de varios fatores como westimento, acima referido, mas
também do capital humano. A qualificagdo supergpessoal constitui-se também como
uma barreira a saida. A elevada qualificacdo dogses humanos permite as empresas
criar conhecimento que Ihes confere vantagens moaue, traduzidas, em temos gerais,

em ganhos de competitividade e de manutencao ncader

Também se confirma que a intensidade tecnologiemeap é relevante quando se

considera a produtividade do trabalho. A produsidiel do trabalho quando considerada
como variavel isolada constitui-se como barreieathada. Pelo contrario, em setores de
elevada intensidade tecnoldgica, associa-se a esafluxos de entradas e menores de
saida. Esta relacdo parece sugerir que empresastjam industrias de alta intensidade
tecnoldgica e elevada produtividade apresentamandiésempenho. Mais uma vez, se
confirma que o desempenho competitivo das empidsas ser lido nas vertentes de

investimento, I&D e produtividade do trabalho, dspa&jue estéo interligados.

O estimulo a competitividade empresarial pode salizado por politicas publicas e
medidas de gestdo. Do ponto de vista das mediadasopidas internamente, cabe a

gestao fazer um diagnostico realista das forcasggi€zas das suas empresas no sentido
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de avaliar a capacidade de manter ou obter a cdmigleide necessaria de sobrevivéncia

e crescimento, independente das politicas publicas.

Para os gestores e empresarios estes resultadesdar um conjunto de pistas orientadas
para o crescimento da produtividade e assenteénpilares:

- Investimentorersusfinanciamento,
- Recrutamento e desenvolvimento dos recursos hognan

- Investimento em atividades de 1&D.

Considera-se, no entanto que estas orientacoemps@teuma condicdo necessaria, mas
nao suficiente, para aumentar a produtividade alzatho e a taxa de sobrevivéncia das
empresas. Muitos destes fatores deveriam estamessna fase inicial do negdcio e ndo
se constituirem em medidas s6 apos a entradasef@sa de concorréncia agressiva de

mercado onde, porventura, muitas das empresasjiceatram debilitadas.

Muitas empresas entram no mercado na perspetivexperimentacdo sem que se
conheca a sua capacidade de adaptacao e crescimem@rcado. Desta forma, poder-
se-a contribuir para induzir os gestores a deseekah ou melhorarem as suas
competéncias de gestdo e tecnoldgicas, afetaremgzhente 0S Seus recursos,

contribuindo para a promoc¢ao da competitividadelbeesivéncia das empresas.

Estes fatores podem ser tidos em conta em politmaslicas de apoio aos
empreendedores ou empresas estabelecidas, desigmadaa formacéo e valorizagéo
dos recursos humanos, incentivos fiscais ao I&Mia@ prospecdo e analise dos
mercados, facilitacdo da criacéo de redes de pascentre outros aspetos.

Estas politicas devem ser discriminativas e esimeerde direcionadas para as novas
empresas e para as estabelecidas com constrangsntiwersos, mas com perspetivas
favoraveis de crescimento. Estas politicas ndomdewentudo, impedir uma salutar
renovacado do mercado, onde as empresas menosieicaiam espaco para outras que
se imponham pela sua capacidade competitiva.
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LimitagOes do estudo

Os resultados obtidos merecem algumas considerd&@egrimeiro lugar, a diversidade
de medidas e varidveis utlizadas contribuem nataide para um conhecimento mais

profundo da dinamica de entrada na industria teamsfdora portuguesa.

Em segundo lugar, o caracter exaustivo da basaditesalos Quadros de Pessoal (dados
nao publicados do MTSS) permitiu realizar um trabatletalhado do conjunto de
empresas da industria transformadora. Foi possiakhlhar com todos os ficheiros,
contendo todas as empresas, estabelecimentos amroatbs anos terminais do estudo,
0 que permitiu o célculo de medidas variadas, cdguna detalhe, que sendo
fundamentais em estudos empiricos desta natur@mas& encontram habitualmente
disponiveis, nem séo de facil célculo, pelo merawa p niumero alargado de sectores de

atividade analisados.

Em terceiro lugar, a disponibilidade de uma séemporal longa (11 anos) com
informacdo sobre entrada, saida e outras varideeibta a utilizacdo das técnicas
economeétricas especificas de dados em painel gsgstoForam obtidos resultados

relevantes sobre este tema que contribuem part&r@ionsn corpo de evidéncia empirica.

No entanto, este estudo tem algumas limitacbesceBen-se a analise dos fatores
determinantes tendo como unidade de analise orstatividade agregada a 2 digitos
(Divisdo CAE), escondendo, de alguma forma, a bg&reidade dos sectores de
atividade. Este nivel de agregac¢éo dos sectorealgems casos, podera evidenciar prova

enviezada dos fatores que envolvem as empresas.

Com efeito, para considerar a heterogeneidade ideves ter considerado a dimenséo da
entrada/saida como unidade de analise. Este ématdeim dos propadsitos deste trabalho,
mas que foi inviabilizada porque utilizamos comagadimento a eliminag¢ao do ficheiro
base para andlise das variaveis do estudo, todasnpeesas com menos de nove
trabalhadores. Conforme explicamos na secao 2&ste @studo a excluséo justifica-se
devido a fraca cobertura de informacéo da basadesdio INE desta classe de dimenséo

de empresas. No entanto, esta classe de dimensfiopgtesas merece um tratamento
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especifico tendo em conta o seu contributo parmamidca empresarial. O estudo do
perfil desta classe de dimensdo de empresas e dei@sminantes fica para

desenvolvimentos futuros na linha deste trabalho.

by

Outra limitagdo do estudo, comum a grande maioeatrdbalhos sobre este tema,
relaciona-se com o facto de ndo considerar asedifes formas de entrada e saida de
empresas. A ideia de que as barreiras podem imipereidkes tipos de desafios a
diferentes formas de entrada e saida foi desemalyor Caves e Porter (1976). Estes
autores argumentam que as industrias integramsdisesubgrupos e sugerem que as

barreiras sdo especificas desses grupos e nadidsria por si.

A hipoétese que as forcas que determinam a entradanv de acordo com o tipo de
“entrante” foi testada por alguns autores. Por g@lemMata (1993a) concluiu que a
entrada por diversificacdo (a criacdo de nova esaprpor parte de empresas
estabelecidas) e entrada de novo nao responderasiaarfiorma as barreiras e incentivos
da industria transformadora portuguesa.

Do lado das saidas, alguns trabalhos mais receatesderam a heterogeneidade das
saidas analisando as diferencas ou semelhancdatdes que determinam as formas

diferentes de saida: por fusdo (ou aquisi¢cao)idagéo voluntaria e faléncia.

A base de dados usada dos Quadros de Pessoald@pgmite identificar as formas de

saida, pelo que heterogeneidade das mesmas n&onsiderada. Trata-se de uma
limitacdo presente na maior parte de estudos ernpigobre este tema, com algumas
excecOes, nomeadamente (Harada, 2007).

O papel da envolvente externa néo foi consideradestudo, fundamentalmente por
dificuldades de obtencao estatistica compativel zgue foi usada. Contudo, € inegavel
que as importacdes e o investimento direto estiangepresentam forcas alternativas
para a realizacado do papel competitivo da entradleeso processo de sobrevivéncia e
saida de empresas estabelecidas. Finalmente, fzetras notas adicionais para

algumas linhas de investigacéo futura.
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O desenvolvimento econométrico deste estudo desmavse fundamentalmente, em
torno de equagdes independentes de entrada elsadgresas. Porém, isto ndo significa
que uma visdo da entrada ou saida como fendmeulagds. Justamente, para ter em
conta a relagcéo entre entradas e saidas como garteesmo processo, considerou-se a
entrada de novas empresas como uma variavel etydickas saidas do periodo e vice-
versa. Este processo admite que a entrada pode @faito de expulsdo que provoca a
saida de empresas mas por sua vez a saida linartes” de mercado e recursos de
negocio que atraem a entrada de potencial empréerede Por outro lado, assume-se
neste trabalho, que os fatores que constituemitz@entrada também afetam as saidas
(Eaton e Lipsey, 1980; 1981; Caves e Porte, 1976).

Do ponto de vista estatistico, estas consideragiisam a hipotese de simetria no
sentido em que as especificagfes da equacdo del®mrsaida sdo semelhantes. Para
verificar a hipotese de simetria a literatura reenda um modelo de estimacdo das

variaveis que introduza uma forma de inter-relag@especificagcdes econométricas.

Embora este estudo tenha seguido a metodolograddliem estudos anteriores sobre o
tema poder-se-ia desenvolver a especificacdo ec&nom utilizando o método de
estimacdo de regressdes aparentemente nao retsonBeemingly Unrelated
Regressionsna estimagéo das variaveis. Este procedimentoifdea a comparacédo em
termos de ganho de eficiéncia relativamente asiasties de equacdes independentes de
efeitos fixos e aleatdrios e esta parece ser umegati promissora para investigacao

futura.

Ficaram de fora do estudo, a sobrevivéncia e cionesnto das empresas e mais do que
isso, ndo foi estudada a relagéo entre eles gadarg saida. E, ndo obstante é hoje claro
que a analise do processo de evolucédo dos mergadioiso estudo do nascimento das
empresas, do processo segundo o qual algumas saseucedidas e crescem e outras

falham e morrem.

Embora se reconheca que a saida tem merecido naancdo por parte dos
investigadores, a literatura existente tem mostrpgoanalise da entrada e da saida tem
tido um desenvolvimento consideravel (Bartelsmeind., 2004a; Audretschet al.,
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2004a; Caves, 1998; Evans e Siegfried, 1992) nmagpermanecido até recentemente
largamente ao nivel de estudoscdess-sections desligado do processo de crescimento
e sobrevivéncia. Por outro lado, a analise dasigbes entre entrada e saida (Lay, 2003;
Fotopoulos e Spence, 1998; Love, 1996) e dos seite nomeadamente sobre a
produtividade (LOpez-Garcisgt al, 2007; Breunig e Wong, 2007) tem merecido
recentemente maior atencdo. Também o estudo davedghicia das empresas por seu
lado, tem recebido especial atencdo comecanddumefee a ligacdo entre este processo
e 0 crescimento das empresas (Mata e Portugal, M&4; e Guimaraes, 1995; Mata,
1993; Batistaget. al, 2008; Cabral, 2007; Baptista e Mendonca, 2007).

De um modo geral, os trabalhos realizados ndo ¢&iseguido até agora integrar o estudo

destes aspetos e esta parece ser uma direcadoantpgrara investigacao futura.

A investigacao futura devera responder a questiie®:cos fatores que determinam a
entrada e saida sdo relevantes para explicarenbrava@ncia e crescimento das
empresas? Ainda nesta linha de investigacdo, @ [&gglinte, mais ambicioso, sera o
encontrar um caminho que conduza a repostas p@ssol#e o0 que, para além da idade
e da dimenséao da empresa, faz com que umas empoegagivam e crescam enquanto

outras morrem.

Estas duas linhas de investigacdo apontam pareegsidade do estudo do processo de

evolucédo dos mercados no seu aspeto interdependente

Este tipo de estudos (de que o presente trabalhoexemplo) pode constituir um ponto
de partida para a andlise dos fatores que tornaemasesas e sectores diferentes e
contribuir para a definicdo de politicas que inv@mh ndo sé a criacdo mas também a

sobrevivéncia e crescimento das empresas.
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2.4 — Entradas na indastria transformadora portsaue

Tabela. 2.4.1 - Dimensdo média das empresas estatz vs Intensidade tecnol6gica*

Sector de atividade CAE* 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 1996-2007
Fab. equipamento radio, TV e comunicacéo 32 208,7 11,12 192,8 196,4 148,9 187,9 189,6 207,4 167,2 4176, 180,7 191,3 189,7 184,6
Fab. aparelhos e instrumentos médicos 33 78,1 7273,4 73,3 73,2 68,8 73,0 72,5 59,1 65,8 62,9 68,61,9 6 65,8
Alta intensidade 143,4 141,7 132,1 1349 111,1 1284 131,3 140,0 113,1 1211 121,8 129,9 1258 125,3
Fab. téxteis 17 78,8 75,8 72,9 71,1 65,7 64,4 63,2 56,0 56,8 257, 55,0 55,2 53,7 56,0
Ind. vestuério 18 46,6 46,2 458 43,9 41,6 42,2 40,1 38,7 372 636, 364 36,0 35,9 37,0
Curtimento 19 53,8 52,4 51,6 51,0 48,2 48,4 48,4 43,4 449 943, 42,1 40,5 40,9 43,0
Ind. madeira e cortica 20 33,0 32,4 336 32,6 31,9 31,7 31,5 31,0 314 931, 318 32,3 32,1 31,7
Fab. pasta papel e artigos 21 68,9 64,5 63,2 62,01,8 6 58,9 59,4 59,2 59,9 57,8 57,7 52,0 53,5 57,3
Edicéo e impressédo 22 35,4 354 364 35,8 35,8 35,8 35,6 34,4 341 835 363 36,4 36,2 35,4
Ind. alimentar e bebidas 15 48,3 48,7 45,2 44,2 444, 438 43,5 42,2 416 42,1 41,5 41,4 408 41,8
Fab. mobiliario e outra indudstria 36 29,2 29,5 28,729,1 27,7 28,8 29,9 28,4 30,5 30,6 28,7 29,7 29,5 29,6
Reciclagem 37 28,3 26,6 30,1 32,2 29,2 30,1 30,4 270 292 527, 292 30,1 30,5 28,6
Baixa intensidade 46,9 45,7 45,3 44,6 42,9 42,7 42,4 40,0 40,6 40,4 39,9 39,3 39,2 40,0
Fab. maquinas e equipamentos 29 44,8 434 425 44,21,6 42,0 41,5 39,4 408 41,3 41,7 41,5 41,1 40,9
Fab. produtos quimicos 24 66,1 65,9 68,3 67,5 64,666,6 62,3 66,9 62,9 63,9 61,1 58,7 59,2 62,7
Fab. maquinas e aparelhos eléctricos 31 141,3 14158,2 1422 1357 107,0 75,3 93,1 112,0 93,6 83,983,8 74,3 93,3
Fab. automoveis e outros 34 121,0 130,2 1296 1452 1733 2045 2161 1829 1419 1654 156,7 149,8 142,0 159,4
Fab. outro material de transporte 35 129,2 110,5,7 94 104,7 101,4 102,2 94,9 96,0 73,3 85,9 77,9 84,86,0 83,4
Fab. artigos borracha e plasticos 25 48,0 457  46,146,9 43,5 49,5 50,4 44,2 50,3 51,3 54,3 52,0 52,9 50,4
Fab. prod. minerais ndo metalicos 26 51,9 53,4 50,849,5 48,5 47,4 45,5 44,2 42,0 45,6 44,2 44,0 44,4 44,0
Ind. metaltrgica de base 27 70,4 66,8 74,3 72,7 69,9 69,7 62,5 76,3 813 71,8 74,2 78,7 788 76,5
Fab. produtos metélicos 28 37,2 36,6 358 35,9 34,433,9 34,1 31,2 310 31,6 31,9 32,0 32,6 31,5
Média intensidade 78,9 77,1 77,8 78,8 79,2 80,3 75,8 749 70,6 72,3 69,6 69,4 67,9 71,4
Média da Industria Transformadora 51,6 51,2 4938 49,0 47,2 47,2 46,4 44,2 438 44,3 43,6 43,3 429 43,8

*Emprego do conjunto das empresas estabelecidaslistria i, no periodo t/nimero de empresas elgeaidas na industria i, no periodo t.
*Rev 2.1*I NTENSIDADE tecnolégica dos sectores definida de acordo amdmp metodolégico de classificacdo da OCDE.



Tabela 2.4.2 - Dimensdo média das novas empresaadas)s Intensidade tecnolégica *

Sector de atividade CAE* 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2002-2207
Fab. equipamento radio, TV e comunicacédo 32 20,3 ,0 30 32,0 35,7 41477 544 753,0 2352 250 0,0 21,7 66,@ 0,0 155,6
Fab. aparelhos e instrumentos médicos 33 15,0 43,28,0 0,0 21,0 20,7 17,0 126,3 155 12,0 15,0 0,0 ,0 38 28,1
Alta intensidade 17,7 36,8 30,0 17,8 2178 37,5 3850 180,7 20,3 6,0 18,3 133,0 19,0 91,9
Fab. téxteis 17 23,3 28,4 30,1 480 278 380 255 289 557 422, 213 29,2 254 31,7
Ind. vestuario 18 26,8 24,9 27,1 22,7 24,9 20,7 17,8 23,5 28,4 924, 22,7 22,8 22,0 23,5
Curtimento 19 22,5 23,2 30,0 250 232 259 200 206 251 027, 243 23,6 22,4 24,2
Ind. madeira e cortica 20 20,4 22,1 21,2 16,6 16376 16,7 150 17,7 21,0 15,3 13,2 15,6 17,4
Fab. pasta papel e artigos 21 11,7 15,0 12,0 12,3%,3 3 27,0 13,0 46,1 47,6 43,0 26,5 12,0 26,0 26,4
Edicéo e impressédo 22 16,0 20,0 41,2 239 21,9 478,3 186 221 56,5 28,4 34,3 23,7 30,3
Ind. alimentar e bebidas 15 27,8 28,6 24,6 31,5 529,225 30,8 48,5 23,2 15,8 17,4 24,2 31,1 27,3
Fab. mobiliario e outra industria 36 19,4 17,4 19,0 19,8 15,3 15,1 19,5 20,0 19,4 16,6 21,7 15,3 17,1 18,0
Reciclagem 37 12,5 0,0 10,0 180 123 160 14,7 155 0,0 10,5 11,0 18,0 11,5
Baixa intensidade 20,0 20,0 23,9 242 231 256 204 26,3 26,6 26,4 21,0 21,4 22,9 23,4
Fab. maquinas e equipamentos 29 38,3 19,5 17,9 233 289 413 211 16,7 153 17,6 21,0 28,4 21,9 22,7
Fab. produtos quimicos 24 19,0 26,4 155,5 344 22,354 166 78,0 16,2 92,0 10,0 47,2 31,0 46,3
Fab. maquinas e aparelhos eléctricos 31 11,0 36,56,6 1 221,0 1156 17,0 21,3 63,0 16,3 12,0 18,0 32,7 62,0 52,7
Fab. automoéveis e outros 34 19,2 79,3 27,0 207,0 84,8 12682 40,8 4385 99,7 28,5 28,7 38,0 29,0 197,4
Fab. outro material de transporte 35 38,0 37,3 17,0 17,2 23,0 17,0 33,0 0,0 21,0 12,7 18,5 46,0 21,0 22,0
Fab. artigos borracha e plasticos 25 31,6 22,0 35,639,6 20,2 35,9 19,3 20,2 454 27,7 13,0 19,0 21,7 26,6
Fab. prod. minerais ndo metalicos 26 28,1 30,4 43,1199 251 18,0 459 243 191 16,8 23,0 24,8 389 274
Ind. metallrgica de base 27 73,6 58,6 44,3 1683 16,9 71,3 550 26,0 755 14,0 82,0 16,0 197,5 68,8
Fab. produtos metalicos 28 24,9 26,2 21,4 243 19319 244 16,7 202 19,0 18,8 26,6 26,5 23,0
Média intensidade 31,5 37,3 42,1 839 396 1696 30,8 759 365 26,7 25,9 31,0 49,9 54,1
Média da Industria Transformadora 25,8 28,5 28,3 276 386 232 286 276 231 21,8 26,6 25,5 28,6 27,3

*Emprego do conjunto das empresas recém-criadaslfatria i, no periodo t/nimero de entradas déstria i, no periodo t.
*Rev 2.1 *Intensidade tecnoldgica dos sectosdmitla de acordo com quadro metodolégico de dlaagtio da OCDE.
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Tabela 2.4.3 - Entradas vs. Intensidade tecnoldipsssectores

Intensidade tecnol6gica dos setores 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 1996-2007

Entradas- Baixa intensidade
% do total da indUstria
Entradas — Média intensidade
% do total da indUstria
Entradas — Alta intensidade

% do total da industria

385 428 432 411 436 868 514 317 240 215 303 301
76% 77% 75% 73% 74% 83% 76% 75% 75% 77% 78% 78%
116 126 139 150 149 171 149 101 77 62 82 83
23% 23% 24% 27% 25% 16% 22% 24% 24% 22% 21% 22%
6 5 3 5 8 3 9 4 1 4 4 1

1% 1% 1% 1% 1% 0% 1% 1% 0% 1% 1% 0%

4850
76%
1.405
23%
53
1%

Tabela 2.4.4 - Dimensdo média das entradas rata¢ivee as estabelecidas no mercaduhtensidade tecnolégica

CAE*  Sector de atividade (605 ey deeD GRS S SNl AN AU S Sis hTD AUy
32 Fab.equip. radio, TV.e comunicacdg 1, 916 017 302 028 431 1,14 0,15 000 012 1,43 143 1,03
33 Fab. aparelhos einstrmedicos (59 39 028 029 023 1,83 026 018 024 000 000 0,39

AR [T EISEERE 025 022 025 238 030 39 1,30 017 010 016 217 031 096
17 Fab. téxteis 037 040 067 042 058 038 051 098 039 038 052 045 0,50
18 Ind. vestuario 052 058 050 059 048 040 058 075 0,67 062 062 062 0,58
19 curtimento 043 056 047 046 052 038 045 055 061 057 056 056 0,51
20 Ind. madeira e cortica 067 063 050 051 055 052 048 056 066 048 040 040 0,53
2L Fab. pasta papel e artigos 022 019 019 058 045 021 077 0,79 0,74 0,46 023 0,23 0,42
22 Edigao e impresséo 045 055 1,14 066 062 1,33 073 054 062 156 078 094 0,83
15 ind. alimentar e bebidas 056 062 055 070 067 051 073 1,16 054 038 042 058 0,62
36 Fab. mobiliario e outraindistia gy 0e7 061 069 069 052 053 063 067 067 055 051 061
37 Reciclagem 0,00 038 000 032 059 039 058 050 055 000 034 0,59 0,35

Selbe Ul elienl 049 050 052 061 058 052 060 049 062 072 059 054 0,57
2 Fab. méquinas e equipamentos 44 089 044 043 055 069 1,04 051 040 037 042 068 057
24 Eab. produtos quimicos 039 028 039 238 051 035 038 026 123 026 156 0,80 0,73
31 Fab. maquinas e aparelhos eléctrico§,25 0,07 0,26 0,12 205 152 0,18 0,19 0,67 0,19 0,14 0,39 0,50
34 Fab. automoveis e outros 060 0,15 055 0,15 1,26 0,38 7,05 029 258 063 019 0,25 1,17
35 Fab.outro material detransporte 559 935 039 034 016 016 024 018 044 000 027 054 028
25 Fab. artigos borracha e plasticos 48 063 047 081 079 039 080 038 039 083 053 036 058
26 Fab. prod. minerais ndo metdlicos e 55 060 088 041 055 040 1,08 053 043 038 0,56 0,58
27 Ind. metaldrgica de base 079 1,04 077 065 256 022 090 072 026 0,95 020 0,82
28 Fab. produtos metdlicos 066 065 066 069 060 066 059 1,06 078 050 064 0,8 0,69

Média intensidade 050 051 050 072 099 055 1,29 052 08l 046 052 051 0,66
Média da Industria Transformadora 047 049 056 057 057 08l 048 063 062 052 049 061 057

*Rev 2.1.

* Intensidade tecnoldgica dos sectores definida de acordo com quadro metodoldgico de classificagdo da OCDE.



* A dimensdo média das empresas que entram relativee a dimensdo das empresas em atividade na@é¢ripDEit), € definida

como:
Eit = QE, /ENT,
(QT, —QE,)/(NT, —ENT,)
Onde:

ENTi- Nimero de empresas que entram na inddstria i petiod
QEit — Emprego do conjunto das empresas que emaamddstria i no periodo t.
QTit - Emprego do conjunto das empresas estabekead industria i no periodo t.

NTit — Numero de empresas estabelecidas na indistd periodo t.
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2.6 — Estudo empirico

Tabela 2.6.1- Resultado de Regressoes: Medidaatdzda

Painel de dados com variaveis explicativas senmighéto
Variavel LENTO1 LTBEL
dependente
Variaveis Desvio Desvio Desvio Desvio
independentes Coef Padrao Coef Padrao Coef Padrao Coef Padrao
Constante 1.411237 3.608052 115.3856 396.3063 .3841313** .140904 .2554721 .1541168
LSAIOL t-1 .6190147**** .0601028 682.5047* 389.3271 .0027011 .0027443
LSAI1 t-1
LSAI t-1 .0009019 .0031661
CicloC -.1921529 2314127 5.830152 7.852059 -.0111158** .0046537 -.0116991** .0042975
Ciclol .0672585 .2290481 2.414218 9.224885 -.0210292** .0060202 -.0111206** .0035297
Dm 22.56176** 7.292002 2136.045*** 407.8718* .0476808 .2253219 .0315166 .2083568
LEst -1.648766** .6895972 -44.46501* 24.07489** .0017907 .0192858 -.020313 .0126623
ItecM -.4844744 .3007695 -41.20619** 13.99398* -.0273428** .0090334 -.0279399** .0066414
ItecA -1.583649%** 7446719 11.82998 20.75698 -.0320472 .0199868 -.0511773** .0204602
Pd -.4844744 .3007695 -11.90818 42.4694 -.0369228%** .0158723 -.0059307 .0192439
Habi .3022519 1.332975 36.83665 59.11515 -.0058294 .0405369 -.0068927 .0431949
Lu -.092744 .6687444 -.0000153 .0000194 -8.56e-11 1.92e-08 1.72e-09 1.74e-08
Lu2 -.015409 .0092884 4.46e-16 3.66e-16 -5.76e-19** 2.26e-19 -6.32e-19** 2.14e-19
ICtb -301.1271* 147.9478 -.0000404** .0000143 -5.37e-09 4.58e-09
L_ICtb -.0118747** .0038507
ICCi_ma 248.2743 211.9015 .0000202 .0000123 -1.08e-08 ** 4.95e-09 1.84e-09 2.05e-09
ICth 2 12171.76 14717.64 2.12e-12** 6.96e-13 1.78e-15** 6.96e-16
ICCi_cr 244.2668 186.1809 .0000155 .0000105 -6.94e-09 5.01e-09 3.35e-09 3.03e-09
PIBt 1 8.910242** 2.631208 9.590455 73.88075 .3081412 *** .0620868 .3036347*** .0657544
DIM_M -7.34e-06 .0000186
DIME -.0015059** .0005717 -.1104744%* .0375298 6.87e-06 .000025
Conc4M
Lhhi -.0370509 .0841006 11.89512* 6.765781 .0002963 .0034103 .0046315 .0043939
LitecM .0184429* .0093085 -3.66e-16 3.74e-16 6.78e-19** 2.27e-19 7.15e-19** 2.12e-19
ITmPd 3.301569 21.43493 .0022152 .0010989 1.77e-06 ** 5.71e-07 5.90e-07 6.29e-07
ITbxPd -.0000104 .0000175 .0006877 .001299 1.02e-06* 5.83e-07 1.75e-08 5.56e-07
LitecB .0171023* .008283 -3.92e-16 3.76e-16 6.12e-19** 1.81e-19 6.12e-19** 1.84e-19
Numero 220 220 215 215
observacdes
R? 0.8945 0.7304 0.4416 0.4536
F(3,193)=1.80 F(3, 193) = 106.95 F(3,188) = 2.12 F(3,189)= 1.22
Prob >F = 0.1491 Prob > F = 0.0000 Prob > F =.0994 Prob >=0.3031

**xp <0:01; **: p<0:05;*:p<0:1.
Fonte: Elaboragé&o prdpria.

LENTO1:Logaritmo do nimero absoluto de entrada @AiSENT: nimero absoluto de entradaL TBE1: Logasitla taxa bruta de entrada mais 1 (UFBE: taxa bruta de
entradal SAIO1 t-1- :Logaritmo do nimero absoluto de safdais 0,1;LSAI t-1: Logaritmo do nimero absoluto de saidahlie de saida.
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Tabela 2.6.2 - Resultado de Regressdes: Medidastdada

Painel de dados com trés variaveis explicativasid&s um periodo

Variavel dependent LENTOL LTBE1
Variaveis Desvio Coef Desvio Coef Desvio Coef Std. Err
independentes Coef Padrdo Padrdo Padrdo
Constante -9817577 5,33071 4372649* 11814194 8521756* 251,3567| .459063** -1888431
LSAI t-1 .0011565 .003637 .0012513 0038221
LSAIOL t-1 6218318** | 068681 1717022 4,230536
CicloC -1855619 1979571 -.00414 .0065336 -.8410758 11,02802|  -.0041706 -0067653
Ciclol 2102661 1671281 | 100 a0 .0070422 -.7800425 9,244757| -.0188751** -0073258
Dm t-1 2675504 7,180562 | .0396603 201782 1756006** 477,9984| 0436212 -2115929
LEst t-1 .016455 3091705 | -.0244631| .0137789 -2894649 22,2095 | -.0254547* 0144292
ltecM 3910771 272352 -.0152012 0135401 .9148201 21,14874|  -.0160217 0141988
ltecA -4932255 6345992 | .0021269 0245768 8814036 21,11934| 0256188 0.10
LPd 3540226 6160078 | -.043933 * 019721 -7496368** 25,75723| -.0462827** 0205228
Habi -.4325829 1,999521 | .0098016 .048055 6578807 56,08693| .0121805 :0495922
Lut-1 -2.89e-07 8.08e-07 1.48e-08 1.97e-08 .0000121 -0.09 1.50e-08 2.04e-08
Lu2 1.05e-12* 5.46e-13 3.77e-15 1.76e-14 6.51e-12 1.11e11| 4.03e-15 1.83e-14
ICth
L_ICth -1941965 .0959818 -1397651** 6,5995
ICtb2 6.94e-16 ** 2.69¢e-16 7.29e-16** 2.80e-16
ICCi_ma 8.66e-08* 4.73e-0 -5.59e-09* 2.81e-09 4.90e-06* 2.67e-06| -5.85e-09* 2.94e-09
ICCi_cr 1.96e-07 1.47e-07 | -7.69e09* 3.53e-09 4.14e-06 867628' -8.11e-09%* 3.77e-09
PIB (1) 1027239* 2647718 | oogeonzee| 0770303 2152584 132,4062| .3432257*** 081723
DME
Lhhi -1072416 0719529 |  -.0007395 .002869 -419912 5,409622|  -.0008567 -0029884
DIM_M -.0028947 **| 0008366 | .0000473 .0000294 -0743234* | .0394547| .0000504 -0000309
ConcaM -6145252 8,008731
LitecM -.0000244 .00002 1.50e06** 5.61e-07 0031833 | oooool  1.60e-06** 5.83e-07
ITbxPd -.00001 .0000252 1.14e06 8.56e-07 0028735 * | .0011786| 1.21e-06 8.94e-07
LitecB -8.11e-13 1.16e-12 -3.72e-14 3.60e-14 -3.25e-11 4.90e-11  -3.79e-14 3.77e-14
LitecM 7.80e13 1.37e-12 -4.04e-15 3.94e-14 -1.22e-10 5.76e-11|  -5.71e-15
N.° observacgdes 203 198 203 198
R 0.8853 0.4422 0.6616 0.4376
e | FQAMIE | fmumoam o favo s | Faim- am
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*kp <0:01; **: p<0:05; *: p<0:1.
Fonte: Elaboragé&o prdpria.

LENTO1:Logaritmo do nimero absoluto de entrada ®AiSENT: nimero absoluto de entradaL TBE1: Logasitla taxa bruta de entrada mais 1 (UFBE: taxa bruta de
entradal SAIO1 t-1:Logaritmo do nimero absoluto de saidaism,1;LSAIl t-1: Logaritmo do nimero absoluto de saidaohito de saida.

Tabela 2.6.3 - Resultado de Regressdes: Medidastdada

Painel de dados com todas variaveis explicativiasidas um periodo

de\;aer;i‘gte LENTO1 LTBEL
in(;/ea;)r:;vdeelzsn tes Coef Desvio Padrdo Coef PD:;:E:E Coef I’D:ds:e“i)z Coef I’D:ds:e“i)z
Constante 9.985.921** | 4.910.771 . 4591656 1683837 | 5.915.548** | 157,7587 - 48069847 | . 1803001
LSAI t1 -.0034512 | .0031374 -.0039847 | .0032965
LSAIOL 1 . 438793*** . 0914045 8.210. 752** | 2,908087
CicloC -. 1067201 -0.36 -.0080811 | .0076375 | -3.656.295 | 9.345442 -. 0095989 0078787
Ciclol - 3377701 - 2354667 -.0052727 | .0056118 | -6.984.938 | 5.727211 -. 0061536 .0056379
Dm 30, 15988** 9, 69463 . 2563975 2002595 | 1685.87*** | 399.8.093 . 3290463 2198655
LEst - 7454586 - 5037291 . 0081894 0195471 | 5.615.321** | 24.88101 . 0127731 0219894
ltecM - 3884879 - 3472259 -.0133279 | 0095157 | 3.164.597** | 13,19348 -. 0139573 .0099397
IltecA -. 2790327 1,46487 -. 0356883 | .0396522 | -1.657.612 | 13,06713 -. 0300048 039685
Pd -1,04569* - 535635 -. 0289083 | .0209363 | -3.074.068 | 23,56291 -. 030683 021863
Habi -5, 24559 3,13876 -.1091721 | 0717141 | 6.906.654 70,41686 -. 0526921 0696296
Lu -2.33e-07 8. 72e-07 2.51e-08 2.76e-08 1. 90e- 06 .000022 2.52e-08 2.71e-08
Lu2 7.94e-13 1.10e-12 3. 14e- 15 2.07e-14 5. 42e- 12 1.60e-11 1. 21e- 14 2.09e-14
ICtb
ICth2
L_ICth "7.78e-08 | 1.96e-07 | 41046014 | 0040817 | 2.337.350** | 662205 | -.0109565%* | .0039866
ICCi_ma 8. 39e-07 I 7 o7 7.18e-10 | 1.88e-09 | 5.00e-06** | 1.53e-06 |3.80e- 10 2.00e-09
ICCi_cr 3.87e-07 |2 00e-07 6.11e-09** | 2.85e-09 4.17e-06 3.72e06 | 6.77e-09** 2.98e-09
PIB (1) .2166567*** | 0509268 | 1.170.626 | 91,070050
PIB (-2 5, 45996 | 2,50128 . 283712%** 0638251
DME
DIMM -. 0022616 | - 0008107 -.0000471 | 0000381 | .1060233** | 0433933 | -.0000484 0000394
Conc4M
Lhhi -. 157579 |- 1091332 . 0039579 0044203 | 1.287.358** | 4.979120 |.0036517 0045937
LitecM 3. 38e- 12 2. 24e-12 3. 20e- 15 4.59e-14 -6.27e-11 | 493e-11 | -6.00e-15 4.50e-14
LitecM -0000114 |- 0000183 . 81e- 07 5.57e-07 .0026465** | 0006395 |8.94e-07 5.95¢-07
ITbxPd - 0000289 |- 0000157 8. 46e- 07 5.78e-07 .001434** | 0006086 |8.75e-07 6.07e-07
LitecB -1.60e-12 |1.59-12 -4.71e-14 | 29le-14 -1.08e-11 | 1.43e-11 -5.94e-14* | 2.87e-14
N.2 observagdes 220 215 215 215
R 0.8795 0. 4390 0. 7009 0. 4460
Ramsey test ES §b>|1=92) ojégé FI3(r3c;b>1l§ 2 0. ogciozo4 F|>:r(03b' >19|:4 )" 01.8605090 FF£r36b 1>89|2 ==o.1olci0200
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Fonte: Elaboragéo propria.

LENTO1:Logaritmo do nimero absoluto de entrada DAISENT: nimero absoluto de entradaLTBE1: Logasitia taxa bruta de entrada mais 1 (UFB)E: taxa bruta de
1- :Logaritmo do nimero absoluto de saida maisl0§Kl t-1: Logaritmo do nimero absoluto de saida.

Tabela 2.6.4 - Correlacdo Entrada e Saida poof@satle Atividade (CAE 2 digitos)

Sector Ind. Cor
15 Ind. Alimentares e das Bebidas 0.6232
17 Fabricacdo de Téxteis 0.4423
18 Ind. do Vestuario e Fab. De Artigos de Peles 0.8353
19 Curtimenta e Acabamento de Peles S/ pelo 0.6571
20 Ind. da Madeira e da Cortica e suas Obras 0.3220
21 Fab. de Pasta de Papel -0.0320
22 Edic&o, Impressédo e Reproducéo 0.3836
24 Fab. de Produtos Quimicos 0.7504
25 Fab. de Artigos de Borracha 0.7569
26 Fab. de outros Produtos ndo Metélicos 0.8050
27 Ind. MetalUrgicas de Base 0.2355
28 Fab. de Produtos Metélicos -0.0903
29 Fab. de Maquinas e Equipamentos 0.4997
31 Fab. de Maquinas e Aparelhos Eléctricos 0.3490
32 Fab. de Equip. e Aparelhos de Radio, TV e Comuéizag 0.1676
33 Fab. de Aparelhos e Instrumentos Médico-Cirlrgicos 0.0791
34 Fab.de Veiculos Automdveis, Reboques -0.1933
35 Fabricacédo de outro Mat. De Transporte 0.2295
36 Inddstria de Mobiliario 0.1502
37 Reciclagem -0.2400

Industria 0.6084

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elgho propria.
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Tabela 2.6.5 — Coeficiente, R2 e R2 ajustado daaséo: efeito fixo desvio padréo default(fe) versarrigido(feRob)

. estimates table fe feRob, stats(N r2 r2_a) star(.1l .05

> Nemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME

.001) keep( LSAI012 Dm LN_PdTb Lu_R1

Lhhi ItecM ItecA Habi LEst pib_t_1 LitecM LitecB ITaPd ITmPd IThxPd

> ICCi_ma ICCi_cr) b(%9.09)
variable fe feRrob
LSAIO012 .3528518%*** .3528518%**
Dm 21.56149* 21.56149*
LN_PdTb 2.321349%* 2.321349%*
Lu_RTNemp .3501906 .3501906
Lu2 | -.0176102 -.0176102
ICtb | -73.35949 -73.35949
ICth2 42269.29 42269.29
DIME | -.0002274 -.0002274
Lhhi .1429124 .1429124
ItecM (omitted) (omitted)
ItecA (omitted) (omitted)
Hab1i 2.67405 2.67405
LEst | -1.145354 -1.145354
pib_t_1 13.21911%%** 13.21911%**
LitecMm .0179965 .0179965
LitecB .0187576 .0187576
ITaPd | -44.81473 -44.81473
ITmPd | -82.15959%* -82.15959%%*
ITbxPd | -61.41794%* -61.41794%*
ICCi_ma -369.013 -369.013
ICCi_cr -181.696 -181.696
N 220 220
r2 .3474041 .9158525
r2_a .210395 .8981861
Tegend: * p<.1l; ** p<.05; *** p<.001

315



Tabela 2.6.6 — Coeficientes da estimag&o: modeltodixo

Variavel Estimagdo S/termos | Estimagdo c/Termos
Independente de Interagdo (1) de Interagdo (2)
Lsai .35495346** .35285178**
Dm 7.0045734 21.561491**
Pd 41927009 2.3213494**
Lu -.35545739 .35019061
Lu2 .00182058* -.01761017%*
ICtb -379.62352 -73.359489
ICtb2 36535.064* 42269.288
DIME .00071946 -.00022738
Lhhi -.01751278 .14291241
ItecM (omitted)
ItecA (omitted)
Habi 1.5161584 2.6740496
LEst -1.2846813 -1.1453541
pib_t 1 11.969089** 13.219109**
CicloC (omitted)
Ciclol (omitted)
LitecM .01799651*
LitecB .01875763**
ITaPd -44.814731
ITmPd -82.159589**
IToxPd -61.417943**
ICCi_ma -369.01297
ICCi_cr -181.69598
cons -3.0849261 -20.409211**
N 220

Legenda: * p<.1; ** p<.05; *** p<.001

ferobustl — Estimacdo sem variaveis de interacéo.

feRobust — Estimag¢é@o do modelo com variaveis dgangéo




regress LENT01_02 Lsaii

Dm LN_PdTb Lu_RTNemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME

Tabela 2.6.7 — Resultados da regressdo maaeled

Lhhi ItecM ItecA H

> abi LEst pib_t_1 CicloC CicloI LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbhxPd ICCi_ma ICCi_cr, vce(clu

> ster cae_2)

Linear regression Number of obs = 220
F( 18, 19) = .
Prob > F = .
R-squared = 0.8945
Root MSE = .49012
(std. Err. adjusted for 20 clusters in cae_2)

Robust
LENT01_02 Coef. std. Err. t P>|t] [95% conf. Intervall]
Lsaii .6190147 .0601028 10.30 0.000 .4932181 .7448112
Dm 22.56176 7.292002 3.09 0.006 7.299424 37.8241
LN_PdTb -.0886954 .3980104 -0.22 0.826 -.9217408 .74435
Lu_RTNemp -.092744 .6687444 -0.14 0.891 -1.492442 1.306954
Lu2 -.015409 .0092884 -1.66 0.114 -.0348498 .0040318
ICtb -301.1271 147.9478 -2.04 0.056 -610.7854 8.531142
ICth2 12171.76 14717.64 0.83 0.418 -18632.62 42976.14
DIME -.0015059 .0005717 -2.63 0.016 -.0027025 -.0003094
Lhhi -.0370509 .0841006 -0.44 0.665 -.2130756 .1389738
ItecM -.4844745 .3007695 -1.61 0.124 -1.113992 .1450434
ItecA -1.583649 .7446718 -2.13 0.047 -3.142265 -.025033
Habi .3022519 1.332974 0.23 0.823 -2.487696 3.092199
LESt -1.648766 .6895972 -2.39 0.027 -3.092109 -.2054221
pib_t_1 8.910242 2.631208 3.39 0.003 3.40306 14.41742
CicloC -.192153 .2314127 -0.83 0.417 -.6765053 .2921994
CicloI .0672585 .2290482 0.29 0.772 -.4121448 .5466618
LitecM .0184429 .0093085 1.98 0.062 -.00104 .0379258
LitecB .0171023 .008283 2.06 0.053 -.0002342 .0344388
ITakrd 39.1627 33.77736 1.16 0.261 -31.53413 109.8595
ITmPd 3.301569 21.43493 0.15 0.879 -41.56225 48.16539
ITbxPd -10.43342 17.45723 -0.60 0.557 -46.97182 26.10498
ICCi_ma 248.2743 211.9015 1.17 0.256 -195.2406 691.7892
ICCi_cr 244.2668 186.1809 1.31 0.205 -145.4144 633.948
_cons 1.411238 3.608052 0.39 0.700 -6.140502 8.962979

. estat ovtest

Ramsey RESET test using powers of the fitted values of LENT01_02
Ho: model has no omitted variables

F(3, 193) =
Prob > F =

1.80
0.1491

317



Tabela 2.6.8 — Teste F (do modelo de regressédolmpdeled)

. . testparm LENT01_02 Lsaii CicloC CiclolI bm LEst LEst ItecM ItecA LN_PdTb Habi Lu2
> LUu_RINemp ICtb ICtb2 ICCi_ma ICCi_cr pib_t_1 DIME Lhhi LitecM LitecB 1ITaPd ITmPd IT
> bxPd ICCi_ma ICCi_cr

(1) Lsaii =0
(2) bm=0

( 3) LN_PdTb =0
( 4) Lu_RINemp =0
(5 Luw=0
(6) ICth =0
(7) ICth2 =0

( 8 DIME =0
(9 tLhhi =0
(10) 1ItecMm =0
(11) 1ItecA =0
(12) Habi =0
(13) LEst =0

71.93
0.0000

318



. xtreg LENT01_02

Random-effects
Group variable:

R-sq: within

between
overall

Random effects

corr(u_i, X)

Tabela 2.6.9 — Resultados da regressdo modelodfieétiesvio padréo default)

Lsaii

Dm LN_PdTb Lu_RINemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME
> pib_t_1 CicloC CicloI LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbxPd ICCi_ma ICCi_cr, re

GLS regression

cae_2

0.2631
0.9913
0.8945

u_i ~ Gaussian
= 0 (assumed)

Number of obs

Number of groups

Obs per group: min

wald chi2(23)
Prob > chi2

Lhhi ItecM ItecA Habi LEst

220
20

11
11.0
11

1661.19
0.0000

LENT01_02 Coef. std. Err. z P>|z| [95% Conf. Interval]
Lsaii .6190147 .0640195 9.67 0.000 .4935388 .7444906
Dm 22.56176 5.797356 3.89 0.000 11.19915 33.92437
LN_PdTb -.0886954 .4943974 -0.18 0.858 -1.057696 .8803056
Lu_RTNemp -.092744 .5648485 -0.16 0.870 -1.199827 1.014339
Lu2 -.015409 .0124822 -1.23 0.217 -.0398736 .0090556
ICtb -301.1271 206.6246 -1.46 0.145 -706.104 103.8497
ICth2 12171.76 20975.4 0.58 0.562 -28939.27 53282.79
DIME -.0015059 .0008009 -1.88 0.060 -.0030756 .0000637
Lhhi -.0370509 .1082329 -0.34 0.732 -.2491834 .1750816
ItecM -.4844745 .3311424 -1.46 0.143 -1.133502 .1645528
ItecA -1.583649 .5917739 -2.68 0.007 -2.743505 -.4237934
Habi .3022519 1.871234 0.16 0.872 -3.365299 3.969803
LEst -1.648766 .6439957 -2.56 0.010 -2.910974 -.3865573
pib_t_1 8.910242 2.443683 3.65 0.000 4.120711 13.69977
cicloC -.192153 .1986719 -0.97 0.333 -.5815428 .1972369
CicloI .0672585 .2126825 0.32 0.752 -.3495916 .4841086
LitecM .0184429 .0124786 1.48 0.139 -.0060147 .0429006
LitecB .0171023 .0123257 1.39 0.165 -.0070556 .0412602
ITaPd 39.1627  29.72833 1.32 0.188 -19.10376 97.42917
ITmPd 3.301569 20.128 0.16 0.870 -36.14858 42.75172
ITbxPd -10.43342 19.11882 -0.55 0.585 -47.90562 27.03879
ICCi_ma 248.2743 230.306 1.08 0.281 -203.1171 699.6657
ICCi_cr 244.2668  227.8029 1.07 0.284 -202.2186 690.7522
_cons 1.411238 4.48021 0.31 0.753 -7.369812 10.19229

sigma_u 0

sigma_e .45946328

rho 0 (fraction of variance due to u_i)
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Tabela 2.6.10 — Resultados da regresséo modetosfeio desvio padréo néo corrigido (desvio padté@ult)

. Xtreg LENT01_02

Lsaii

Dm LN_PdTb Lu_RINemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME
> pib_t_1 CicloC CicloI LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbxPd ICCi_ma ICCi_cr, fe

Lhhi ItecM ItecA Habi LEst

note: ItecM omitted because of collinearity
note: ItecA omitted because of collinearity
note: CicloC omitted because of collinearity
note: CicloI omitted because of collinearity
Fixed-effects (within) regression Number of obs = 220
Group variable: cae_2 Number of groups = 20
R-sq: within = 0.3358 Obs per group: min = 11
between = 0.3807 avg = 11.0
overall = 0.3690 max = 11
F(19,181) = 4.82
corr(u_i, Xb) = 0.1988 Prob > F = 0.0000
LENT01_02 Coef. std. Err. t P>|t]| [95% Conf. Interval]
Lsaii .311612 .099166 3.14 0.002 .1159419 .5072821
Dm 20.93452 12.07003 1.73 0.085 -2.881544 44.75058
LN_PdTb 2.291878 .8615527 2.66 0.009 .5918991 3.991857
Lu_RTNemp .2679347 .594877 0.45 0.653 -.9058511 1.441721
Lu2 -.0180413 .0121107 -1.49 0.138 -.0419376 .005855
ICtb -40.12724  407.4381 -0.10 0.922 -844.0667 763.8122
ICth2 31534.68  27960.29 1.13 0.261 -23635.36 86704.73
DIME -.0001639 .0019944 -0.08 0.935 -.0040991 .0037713
Lhhi .1422164 .2251865 0.63 0.528 -.302112 .5865448
ItecM (omitted)
ItecA (omitted)
Habi 2.244603 1.959734 1.15 0.254 -1.622259 6.111466
LEst -1.401923 .8095046 -1.73 0.085 -2.999202 .1953571
pib_t_1 13.56763 3.290594 4.12 0.000 7.074768 20.06048
CicloC (omitted)
Cicloz (omitted)
LitecM .0189873 .0121773 1.56 0.121 -.0050404 .0430151
LitecB .0183145 .0118471 1.55 0.124 -.0050618 .0416908
ITaPd -38.54483 36.51247 -1.06 0.293 -110.5897 33.50001
ITmPd -82.50663 34.07514 -2.42 0.016 -149.7422 -15.27102
ITbxPd -57.50566 26.50827 -2.17 0.031 -109.8106 -5.200685
ICCi_ma -244.4391  447.4728 -0.55 0.586 -1127.373 638.4949
ICCi_cr -200.6474 426.1281 -0.47 0.638 -1041.465 640.1702
_cons -19.98165 7.970142 -2.51 0.013 -35.70799 -4.255306
sigma_u 1.1008585
sigma_e .45946328
rho .85164644 (fraction of variance due to u_i)
F test that all u_i=0: F(19, 181) = 2.21 Prob > F = 0.0038

Tabela 2.6.11 — Resultado do tests Hausman

Test: Ho:

difference in coefficients not systematic

chi2(8)

Prob>chi2
(V_b-V_B 1is not positive definite)

(b-B)"'[(V_b-v_B)A(-1)](b-B)
18.05

0.0209

320



Tabela 2.6.12 — Tabela comparativa dos coeficieR2® R2 ajustado da estimagao: efeitos fixot@liea e OLS

. estimates table ols bre

> LU_RTNemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME

bfe

, stats(N r2

r2_a) star(.1l

> ITaPd ITmPd ITbxPd ICCi_ma ICCi_cr) b(%9.09)

variable ols bre bfe
Lsaii .6190147%%%* .6190147%%%* .311612%*
Dm 22.56176%* 22.56176%%* 20.93452*
LN_PdTb | -.0886954 -.0886954 2.291878%**
Lu_RTNemp -.092744 -.092744 .2679347
Lu2 -.015409 -.015409 -.0180413
ICtb | -301.1271%* -301.1271 -40.12724
ICth2 12171.76 12171.76 31534.68
DIME | -.0015059%%* -.0015059* -.0001639
Lhhi -.0370509 -.0370509 .1422164
ItecM | -.4844745 -.4844745 (omitted)
ItecA -1.583649%* -1.583649%* (omitted)
Habi .3022519 .3022519 2.244603
LEst | -1.648766%** -1.648766%* -1.401923*
pib_t_1 8.910242%* 8.910242%** 13.56763%%**
CicloC -.192153 -.192153 (omitted)
Cicloz .0672585 .0672585 (omitted)
LitecM .0184429%* .0184429 .0189873
LitecB .0171023%* .0171023 .0183145
ITaPd 39.1627 39.1627 -38.54483
ITmPd 3.301569 3.301569 -82.50663%%*
ITbxPd | -10.43342 -10.43342 -57.50566%%*
ICCi_ma 248.2743 248.2743 -244.4391
ICCi_cr 244.2668 244.2668 -200.6474
N 220 220 220
r2 .894464 .3357568
r2_a .8820796 .1963024
legend: * p<.l; ** p<.05; *** p<.001

.05 .001) keep( Lsaii

Dm LN_PdTb

Lhhi ItecM ItecA Habi LEst pib_t_1 CicloC CicloI LitecM LitecB
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Tabela 2.6.13 — Resultados da regresséo modetosfixo (desvio padréo corrigido)

. Xtreg LENT01_02 LSAIO012 Dm LN_PdTb Lu_RTNemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME Lhhi ItecM ItecA Habi L

> Est pib_t_1 CicloC CicloI LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbxPd ICCi_ma ICCi_cr, fe vce(cluster cae
> _2)
note: ItecM omitted because of collinearity
note: ItecA omitted because of collinearity
note: CicloC omitted because of collinearity
note: CicloI omitted because of collinearity
Fixed-effects (within) regression Number of obs = 220
Group variable: cae_2 Number of groups = 20
R-sq: within = 0.3474 Obs per group: min = 11
between = 0.2544 avg = 11.0
overall = 0.2653 max = 11
F(18,19) =
corr(u_i, Xb) = 0.0760 Prob > F =
(std. Err. adjusted for 20 clusters in cae_2)
Robust
LENT01_02 Coef. Sstd. Err. t P>|t] [95% Conf. Interval]
LSAIO12 .3528518 .0965995 3.65 0.002 .1506667 .5550369
Dm 21.56149 9.73969 2.21 0.039 1.176086 41.9469
LN_PdTb 2.321349 .6290302 3.69 0.002 1.004774 3.637925
Lu_RTNemp .3501906 .5922146 0.59 0.561 -.8893288 1.58971
Lu2 -.0176102 .0093124 -1.89 0.074 -.0371013 .001881
ICtb -73.35949  279.2829 -0.26 0.796 -657.9053 511.1863
ICth2 42269.29  28635.65 1.48 0.156 -17665.82 102204 .4
DIME -.0002274 .0019202 -0.12 0.907 -.0042464 .0037916
Lhhi .1429124 .1706586 0.84 0.413 -.2142802 .500105
ItecM (omitted)
ItecA (omitted)
Habi 2.67405 1.95616 1.37 0.188 -1.42024 6.768339
LESt -1.145354 .8209177 -1.40 0.179 -2.863555 .5728464
pib_t_1 13.21911  3.412913 3.87 0.001 6.0758 20.36242
cicloC (omitted)
CicloI (omitted)
LitecM .0179965 .0094946 1.90 0.073 -.0018759 .0378689
LitecB .0187576 .0083294 2.25 0.036 .001324 .0361913
ITaPd -44.81473 32.29071 -1.39 0.181 -112.4 22.7705
ITmPd -82.15959  28.31936 -2.90 0.009 -141.4327 -22.88648
IThxPd -61.41794  19.95178 -3.08 0.006 -103.1775 -19.65839
ICCi_ma -369.013 356.522 -1.04 0.314 -1115.222 377.1961
ICCi_cr -181.696 260.0813 -0.70 0.493 -726.0523 362.6604
_cons -20.40921  5.790435 -3.52 0.002 -32.52873 -8.289691
sigma_u 1.1818066
sigma_e .45541717
rho .87070103 (fraction of variance due to u_i)
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Tabela 2.6.14 Tabela comparativa dos coeficientes, R2 e R2ajosda estimacéo: efeitos fixo desvio padrao defau
versus corrigido

. estimates table fe feRob, stats(N r2 r2_a) star(.1 .05 .001) keep( LSAIO012 Dm LN_PdTb Lu_R1
> Nemp Lu2 ICtb ICtb2 DIME Lhhi ItecM ItecA Habi LEst pib_t_1 LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbxPd
> ICCi_ma ICCi_cr) b(%9.0g)

variable fe feRob
LSAI012 .3528518%%** .3528518%%*
Dm 21.56149% 21.56149%*
LN_PdTb 2.321349%* 2.321349%*
Lu_RTNemp .3501906 .3501906
Lu2 -.0176102 -.0176102
ICtb -73.35949 -73.35949
ICth2 42269.29 42269.29
DIME | -.0002274 -.0002274
Lhhi .1429124 .1429124
ItecM (omitted) (omitted)
ItecA (omitted) (omitted)
Habi 2.67405 2.67405
LEst -1.145354 -1.145354
pib_t_1 13.21911%** 13.21911%**
LitecM .0179965 .0179965
LitecB .0187576 .0187576
ITaPd -44.81473 -44.81473
ITmPd -82.15959%%* -82.15959%%*
ITbxPd -61.41794%* -61.41794%*
ICCi_ma -369.013 -369.013
ICCi_cr -181.696 -181.696
N 220 220
r2 .3474041 .9158525
r2_a .210395 .8981861

%

legend: p<.1l; ** p<.05; *** p<.001
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3.2 — Estudo empirico

Tabela 3.2Resultados da regressdo modefmoled (OLS)e Ramsey Test

regress Lsaii LENTOL DimMerc_LgN_empres_1 LN_PdTb Lu_RINemp_1 Lu2 ICtb ICtb2 DIME hhi2 ItecM ItecA Habi LEst pib
> CicloC CicloI LitecM LitecB ITaPd ITmPd ITbxPd ICCi_ma ICCi_cr, vce(cluster cae_2)

Linear regression Number of obs = 200
F(C 18 19) =
pProb > F =
R-squared = 0.9435
Root MSE = .33992

(std. Err. adjusted for 20 clusters in cae_2)

Robust
Lsaii Coef. std. Err. t P>|t] [95% Conf. Interval]
LENTOL .2033248 .055213 3.68 0.002 .0877626 .318887
DimMerc_Lg~1 .7170998 .051684 13.87 0.000 .608924 .8252756
LN_PdTb -1.569071 .3429068 -4.58 0.000 -2.286783 -.8513588
LUu_RTNemp_1 -.5609393 .4555826 -1.23 0.233 -1.514485 .392606
Lu2 .0001464 .0024015 0.06 0.952 -.0048799 .0051728
ICtb 183.8276 112.7342 1.63 0.119 -52.1278 419.783
ICth2 20670.4 8227.789 2.51 0.021 3449.436 37891.36
DIME .0009499 .0007107 1.34 0.197 -.0005375 .0024373
hhi2 -3.444094 1.233427 -2.79 0.012 -6.025687 -.862502
ItecM .0259431 .2372156 0.11 0.914 -.470555 .5224412
ItecA -.4003412 .2557005 -1.57 0.134 -.9355284 .134846
Habi -2.002623 .9751823 -2.05 0.054 -4.043703 .0384573
LEst 1.933657 .4355319 4.44 0.000 1.022078 2.845236
pib -5.049083 1.753544 -2.88 0.010 -8.719293 -1.378872
cicloC -.2987235 .1216813 -2.45 0.024 -.5534053 -.0440417
cicloI -.5045278 .1945399 -2.59 0.018 -.9117046 -.0973511
LitecM -.0007847 .0021969 -0.36 0.725 -.0053829 .0038135
LitecB .0002977 .0026943 0.11 0.913 -.0053414 .0059368
ITaPd 71.74874 21.49669 3.34 0.003 26.75564 116.7418
ITmPd 51.22619 13.03637 3.93 0.001 23.94076 78.51161
ITbxPd 57.49446 13.35094 4.31 0.000 29.55063 85.43829
ICCi_ma -468.5605 159.48 -2.94 0.008 -802.356 -134.765
ICCi_cr -176.353 156.5963 -1.13 0.274 -504.1127 151.4068
_cons 12.89678 3.247741 3.97 0.001 6.099183 19.69438

. estat ovtest

Ramsey RESET test using powers of the fitted values of Lsaii
Ho: model has no omitted variables
F(3, 173) = 0.85
Prob > F = 0.4691
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Tabela 3.2.2 - NUmero absoluto de empresas estldmidas, entrada, saidas e taxas de entrada e saida

Ano ACTIVAS SAIDAS TX_SAI ENTR TX_ENT ‘
1995 14096 572

1996 13612 882 0,063 507 0,04
1997 14336 719 0,053 559 0,04
1998 14668 707 0,049 574 0,04
1999 15077 613 0,042 566 0,04
2000 15224 877 0,058 593 0,04
2001 15274 1267 0,083 1042 0,07
2002 14909 992 0,065 672 0,04

203 14699 809 0,054 422 0,03
2004 14413 692 0,047 318 0,02
2005 14527 633 0,044 281 0,02
2006 14146 707 0,049 389 0,03
2007 14169 677 0,048 385 0,03
Total 174981 9575 6308

TX média 5,50% 3,60%

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragaoigropr
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Tabela 3.2.3. — Numero absoluto de saidas por sectle atividade (CAE2) -

CAE
18

28
36
20
15
17
19
26
22
29
25
24
31
21
33
27
35
34
32

Sector

Ind. do Vestuério e Fab. De Artigos de P

Fab. de Produtos Metalic

Industria de Mobiliari

Ind. da Madeira e da Cortica e suas O
Ind. Alimentares e das Bebic
Fabricagcdode Téxte

Curtimenta e Acabamentode Peles S/
Fab. de outros Produtos ndo Metél
Edigdo, Impressao e Reprodu

Fab. de Maquinas e Equipamer

Fab. de Artigos de Borrac

Fab. de Produtos Quimic

Fab. de Maquinas e Aparelhos Eléctr
Fab. de Pasta de P&

Fab. de Apareos e Instrumentos Médi-Ciri rgicos

Ind. Metalurgicas de Ba
Fabricacdode outro Mat. De Transp
Fab.de Veiculos Automéveis, Rebog

Fab. de Equip. e Aparelhos de Radio, T
Comunicagéo

Saidas®?
9.933
6.861
5.354
4.940
4.195
3.398
3.015
2.835
2.545
1.491

580
466
447
391
325
249
229
198

110

Fonte: Quadros de Pessoal (MTSS) e elaborag&oigropr
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Tabela 3.2.4 - Dimenséeédia das empresas estabelecidas(? vs Intensidade tecnolégica®®

Sector de atividade CAE() 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 1996-2007
Fab. equipamento radio, TV e comunicacéo 32 211,1 192,8 196,4 148,9 187,9 189,6 207,4 167,2 176,4 180,7 191,3 189,7 186,6
Fab. aparelhos e instrumentos médicos 33 72,3 71,4 73,3 73,2 68,8 73,0 72,5 59,1 65,8 62,9 68,6 61,9 68,6
Alta intensidade 141,7 132,1 134,9 111,1 128,4 131,3 140,0 113,1 121,1 121,8 129,9 125,8 127,6
Fab. téxteis 17 75,8 72,9 71,1 65,7 64,4 63,2 56,0 56,8 57,2 55,0 55,2 53,7 62,3
Ind. vestuario 18 46,2 45,8 43,9 41,6 42,2 40,1 38,7 37,2 36,6 36,4 36,0 35,9 40,1
Curtimento 19 52,4 51,6 51,0 48,2 48,4 48,4 43,4 44,9 43,9 42,1 40,5 40,9 46,3
Ind. madeira e cortica 20 32,4 33,6 32,6 31,9 31,7 31,5 31,0 31,4 31,9 31,8 32,3 32,1 32,0
Fab. pasta papel e artigos 21 64,5 63,2 62,0 61,8 58,9 59,4 59,2 59,9 57,8 57,7 52,0 53,5 59,2
Edicéo e impressao 22 35,4 36,4 35,8 35,8 35,8 35,6 34,4 34,1 35,8 36,3 36,4 36,2 35,7
Ind. alimentar e bebidas 15 48,7 45,2 44,2 44,4 43,8 43,5 42,2 34,1 42,1 41,5 41,4 40,8 42,7
Fab. mobiliario e outra industria 36 29,5 28,7 29,1 27,7 28,8 29,9 28,4 30,5 30,6 28,7 29,7 29,5 29,3
Reciclagem 37 26,6 30,1 32,2 29,2 30,1 30,4 27,0 29,2 27,5 29,2 30,1 30,5 29,3
Baixa intensidade 45,7 45,3 44,6 42,9 42,7 42,4 40,0 39,8 40,4 39,9 39,3 39,2 41,9
Fab. maquinas e equipamentos 29 43,4 42,5 44,2 41,6 42,0 41,5 39,4 40,8 41,3 41,7 41,5 41,1 41,7
Fab. produtos quimicos 24 65,9 68,3 67,5 64,6 66,6 62,3 66,9 62,9 63,9 61,1 58,7 59,2 64,0
Fab. méaquinas e aparelhos eléctricos 31 141,7 158,2 142,2  135,7 107,0 75,3 93,1 112,0 93,6 83,9 83,8 74,3 108,4
Fab. automoveis e outros 34 130,2 129,6 145,2 173,3 204,5 216,1 182,9 141,9 165,4 156,7 149,8 142,0 161,5
Fab. outro material de transporte 35 110,5 94,7 104,7 101,4 102,2 94,9 96,0 73,3 85,9 77,9 84,1 86,0 92,6
Fab. artigos borracha e plasticos 25 45,7 46,1 46,9 43,5 49,5 50,4 44,2 50,3 51,3 54,3 52,0 52,9 48,9
Fab. prod. minerais ndo metalicos 26 53,4 50,8 49,5 48,5 47,4 45,5 44,2 42,0 45,6 44,2 44,0 44,4 46,6
Ind. metallrgica de base 27 66,8 74,3 72,7 69,9 69,7 62,5 76,3 81,3 71,8 74,2 78,7 78,8 73,1
Fab. produtos metélicos 28 36,6 35,8 35,9 34,4 33,9 34,1 31,2 31,0 31,6 31,9 32,0 32,6 33,4
Média intensidade 77,1 77,8 78,8 79,2 80,3 75,8 74,9 70,6 72,3 69,6 69,4 67,9 74,48
Média da Industria Transformadora 51,2 49,8 49,0 47,2 47,2 46,4 44,2 43,8 44,3 43,6 43,3 42,9 46,1

(1) CAE 2 - Agregacdo a dois digitos da industria transformadora Portuguesa - Rev. 2.1
(2) Emprego do conjunto das empresas estabelecidas na industria i, no periodo t/nimero de empresas estabelecidas na industria i, no periodo t.
(3) Intensidade tecnolégica dos sectores definida de acordo com quadro metodoldgico de classificagdo da OCDE.
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Figura 3.2.5 - Evolugédo do nimero absoluto de sa8da996-2006)

Saidas
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=@=Saidas 9 trab =ll=Saidas totais

Fonte:Quadros de Pessoal (MTSS) e elaboragéao prépria

Figura 3.2.6 — Taxas de saida dos sectores de atade de acordo com intensidade
tecnologica (1996-2007)

Taxas de saida versus intensidade tecnoldgica

| | | | |
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média 0,048
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Taxa média de saida (1996-2007)

Fonte:Quadros de Pessoal (MTSS) e GPEARI e elaboracioiprd



